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Mili pratelé,

pred sebou mate skripta k poslechovému kurzu Francouzstina do prace pro stfedné pokrocilé v drovni
minimalné B1. Aktivity s timto kurzem predpokladaji stavajici znalost francouzstiny na trovni B1 —méli
byste mit za sebou vyuku 2 — 3 roky, domluvit se o béznych vécech a chapat mluveny i psany text.

Kurz je zaloZzen na kontextovém uceni, to znamenad, Ze se nebudete ucit jen slovicka, ale i véty, ve
kterych muizZete dana slovicka pouZzit. V tomto kurzu najdete pres 500 slovicek a procvicovacich vét.

Jednotlivé lekce jsou rozdéleny podle témat, pficemz kazdé obsahuje jiny pocet slovicek a vét. V tomto
kurzu se mlzZete seznamit s tématy administrativa, aktivity, finance, komunikace, marketing, povolani,
prezentace, vlastnosti, vyroba a zaméstnanci

Jak s kurzem nejlépe pracovat? Zvolte si lekci, kterou chcete zacit. Kazda lekce obsahuje Sest stop.
Nejprve se u kazdé lekce seznamte se samotnymi slovicky (stopa 1 a 2). Dale mate k dispozici slovicko
nasledované prikladovou vétou, opét v obou variantach prekladu (stopa 3 a 4). Poté prechazite na
celé véty (stopa 5 a 6). Jakmile budete zvladat prekladat véty z francouzstiny do cestiny (lekce 6)
v Casové pauze pred Ceskym prekladem, tak jste vyhrali.

U kazdého bloku plati, Ze jakmile zvladnete poslech z francouzstiny do cestiny (lekce 1, 3, 5 — cviceni
poslouchejte) prechazite na preklad z ¢estiny do francouzstiny (lekce 2,4,6 — cviceni prelozte).

V ramci jedné lekce nemusite pracovat se vSemi stopami, mlzZete se vice vénovat poslechu, ktery vam
nejvice vyhovuje. Doporucuji ale poslechnout si vSsechny stopy dané lekce minimalné jednou.

Ve skriptech najdete seznam stop k poslechu (kdybyste ndhodou nécemu nerozuméli), oboustranné
karticky, diky nimz se mUzZete ucit a opakovat i tehdy, kdyZ pravé nemuzZete poslouchat a pro ty, ktefi
se radi zkousi, je v kazdé lekci pfipraven prekladovy test s klicem.

Postupujte nasledovné:

1) Zvolte silekci, kterou chcete zvladnout.

2) Nastfihejte si oboustranné karticky a rozdélte si je na slovicka a véty.

3) Poslechnéte si nékolikrat stopu 1 a stopu 2, poté si prochdazejte karticky se slovicky tak dlouho,
dokud nebudete slovicka ovladat.

4) Poslechnéte si minimalné jednou stopu 3 a 4, kde uslysite slovicko a za nim vétu, ktera dané
slovicko obsahuje v kontextu.

5) Nejvice ¢asu vénujete samotnym vétadm. Véty procvicujte i na kartickdch. Rozumite
francouzské vété drive, neZ zazni Cesky preklad? PrelozZite Ceskou vétu dfive, nez zazni
francouzsky preklad? Pokud si na tyto otazky odpovite ano, tak vam blahopreji a mate
otevienou cestu k dalsi lekci.

Zvladnuti jedné lekce by vdm nemeélo trvat déle nez tyden. Své vysledky si mlZete zaznamenavat do
tabulky, kterou najdete na nasledujici strané. V té najdete také ,rychly” seznam lekci.

Pokud se chcete na néco zeptat nebo mate néjaky ndmét na zlepseni ¢i zpétnou vazbu, kontaktujte
mne prosim na emailu tomas@audioacademyeu.eu. Rad Vam s vasim u¢enim pomohu.

Méjte krasné dny a drzim palce pfi vyuce,

Tomas
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e négocier

(le) sénior

(la) regle

(la) dépression
(la) méthode

(le) probleme

(le) secteur, (le) domaine
(le) contrat

(le) fichier

(le) commerce

(la) carte
annoncer

(le) département
(la/I') organisation
(Ia) réunion

(le) rendez-vous
général

(la/I') économie
(le) service

(la) confiance

posséder

(1a) tache, (la) mission, (le/I’) objectif

¢ vyjedndvat

starsi

pravidlo

deprese

metoda

problém

odveétvi, vétev

smlouva

slozka

obchod

karta

oznamit

oddéleni

organizace

schize

schlzka

vseobcny, generalni

ekonomika

sluzba

ddvérnost

vlastnit

ukol



(la/I') inquiétude

(la) procédure

(la) fondation

(la) plateforme

(le) groupe

(le/I') échange, (le) contrat
(le) bureau

(le) domaine

(le) facteur

(1a/I') affaire

(le/I') artisanat

(la) direction

livrer, fournir

(la/I') agence

(la/I’) application

(la) réaction

(le) systeme

(la) signature

(Ia) section, (le) département
faire une offre

(le) contrdle, (la/l’) inspection
formel

(le) client

starost
procedura
nadace
zakladna
skupina
obchod, dohoda
pracovni stl
obor

faktor

obchod, byznys
femeslo
vedeni, fizeni
dodavat
agentura
aplikace
reakce

systém

podpis

sekce, oddéleni
nabidnout
inspekce, kontrola
formalni

zakaznik



(le) leadership ¢ vldcovstvi

(la) conférence ¢ konference
produire e vyrabét

(le) bureau ¢ kancelar, urad
(le) processus e proces

(la/I') opportunité * prileZitost
(la/I') industrie e prlimysl, obor
(la) théorie * teorie

(le/I') accord * dohoda
approuver ¢ schvalit

(la) proposition, (la/I’) offre * nabidka

(le) défi * vyzva

(1a) solution e feSeni
spécifique  zvlastni, specificky
(la) réclamation e stiznost

(la/I') administration e zavazek

(la/I') attitude * pfistup
s’accorder, se mettre d’accord ¢ usadit se, dohodnout se
enregistrer * zalozit

(Ia) vente e prodej

(le) conseil e rada

(le) projet e projekt

(la) commande e objedndvka



(1a) loi

(le) succes

(Ia) preuve

vendre

acheter

vendre

interne

(la/I') affaire

(le) prix

(la) négociation

gérer, diriger, s’occuper (de)
(le/I') associé
commander, ordonner

(le/I') hopital

autoriser, permettre, accorder

administratif

(le) principe

(Ia) fonction

(le) taux, (le) rapport
(la/I’) option

(la) structure

(la) tache

(la/I’) entreprise

zakon, pravo

Uspéch

ddkaz

zachazet s néim, proddvat

nakoupit

prodat

vnitrni

zalezitost

hodnota

vyjedndvani

fidit, vést, spravovat

spolecnik

rozkazovat, veleni

nemocnhice

povolit

administrativni

princip

funkce

pomér

moznost, prilezitost

struktura

ukol

spole¢nost
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(la) promotion, (le/I’) avancement

(le) partenaire

(la/I') influence

(la/I') administration

géner

rozkazovat, veleni
obchod, dohoda
vyjedndvat
pomér

zéleZitost
administrativni
formalni

starost
prosazovani, povyseni
povolit

nakoupit

smlouva
nemocnice
pramysl, obor
teorie

nabidnout

prosazovani, povyseni

partner

vliv

sprava

vadit

commander, ordonner

(le/I') échange, (le) contrat

négocier

(le) taux, (le) rapport
(la/I') affaire
administratif

formel

(la/I’) inquiétude

(la) promotion, (le/I’) avancement

autoriser, permettre, accorder

acheter

(le) contrat

(le/I') hopital

(la/I') industrie

(la) théorie

faire une offre

10



Uspéch

vseobcny, generalni

pravidlo

starsi

spolecnik

prodat

zakaznik

vadcovstvi

rada

slozka

prode;j

schlze

ekonomika

podpis

projekt

vedeni, fizeni

problém

prileZitost

schvalit

deprese

zavazek

zakladna

zachazet s néim, proddvat

(le) succes
général

(la) regle

(le) sénior
(le/I') associé
vendre

(le) client

(le) leadership
(le) conseil

(le) fichier

(la) vente

(la) réunion
(la/I') économie
(la) signature
(le) projet

(la) direction
(le) probleme
(la/I') opportunité
approuver

(la) dépression
(la/I') administration
(la) plateforme

vendre

11



dohoda

kancelar, urad
karta

organizace

ridit, vést, spravovat
struktura
pracovni stll
vlastnit

pristup

usadit se, dohodnout se
agentura

vyzva

vyjednavani
aplikace

systém

spole¢nost
objednavka
konference
metoda

faktor

schlizka

zvlastni, specificky

procedura

(le/I') accord

(le) bureau

(la) carte

(la/I’) organisation
gérer, diriger, s’occuper (de)
(la) structure

(le) bureau
posséder

(la/I') attitude
s’accorder, se mettre d’accord
(la/I’) agence

(le) défi

(la) négociation
(la/I') application
(le) systeme

(la/I’) entreprise
(la) commande
(la) conférence
(la) méthode

(le) facteur

(le) rendez-vous
spécifique

(la) procédure

12



remeslo

ukol

hodnota

obor

dukaz

zalozit

vyrabét

reseni

reakce

inspekce, kontrola

stiznost

nadace

oddéleni

sprava

obchod

ddvérnost

dodavat

sekce, oddéleni

vliv

obchod, byznys

nabidka

moznost, prilezitost

ukol

(le/I') artisanat

(Ia) tache, (la) mission, (le/I’) objectif

(le) prix

(le) domaine

(la) preuve

enregistrer

produire

(la) solution

(la) réaction

(le) contrdle, (la/l') inspection
(la) réclamation

(la) fondation

(le) département

(la/I') administration

(le) commerce

(la) confiance

livrer, fournir

(la) section, (le) département
(la/I') influence

(la/I') affaire

(Ia) proposition, (la/l’) offre
(1a/I') option

(la) tache

13



partner

vnitrni

zakon, pravo

skupina

odveétvi, vétev

princip

oznamit

funkce

proces

sluzba

vadit

(le) partenaire

interne

(1a) loi

(le) groupe

(le) secteur, (le) domaine

(le) principe

annoncer

(la) fonction

(le) processus

(le) service

géner
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posséder

Il posséde la compagnie.

(1a/I') affaire

C’est son affaire.

(le) systeme

Il y a un nouveau systeme de qualité dans

notre agence.

(le) domaine

Mon domaine est la biologie.

général

Qui est le manager général ?

vlastnit

On vlastni tu spolecnost.

obchod, byznys

To je jeho obchod. To je jeho zéleZitost.

systém

V nasi kancelafi je novy systém kvality.

obor

M{j obor je biologie.

vseobcny, generalni

Kdo je generalni reditel?

14



* (le) processus

* Nous avons besoin d’'implémenter ce
processus.

e spécifique

* Nous avons besoin d’une solution spécifique.
¢ (la) méthode

¢ Quelle méthode appliquez-vous ?

* (la) théorie

e J'ai une théorie.

* (la) loi

* C'est contraire a la loi.

* (le) prix

* prix taxes comprises

* (le) probleme

e Y a-t-il un probleme ici ?

* (Ia/I') économie

e L’économie augmente.

* (la/I') entreprise

e Pour quelle entreprise travaille-t-il ?
e (la) carte

e Avez-vous une carte de crédit ?

¢ (le) commerce

e GATT — accord général sur le commerce et les
tarifs

proces

Musime implementovat tento proces.

zvlastni, specificky

Potrebujeme zvlastni reseni.

metoda

Jakou metodu aplikujete?

teorie

Mam teorii.

zakon, pravo

To je protizakonné.

hodnota

dan z pridané hodnoty

problém

Je tady néjaky problém?

ekonomika

Ekonomika jde nahoru.

spolec¢nost

Pro jakou spole¢nost pracuje?

karta

Mate kreditni kartu?

obchod

Gatt - vSeobecna odhoda o obchodu a tarifech

15



(le) groupe

Ou est votre groupe ?

(la) commande

Combien de commandes avons-nous a

expédier ?

(le) service

Le service client est trés important.

(la/I') industrie

Il a travaillé dans beaucoup d’industries.

(le) conseil

Il est membre du conseil (d’administration).

(la) direction
La direction a une réunion.

(la/I') organisation

Cette organisation s’occupe des Droits de

'Homme.

(la) section, (le) département

Il sera biento6t le chef de section.

acheter

Il travaille pour les achats.

livrer, fournir

Combien de pieces allons-nous livrer ?

vendre

skupina

Kde je vase skupina?

objednavka

Kolik objedndvek mame k vyfizeni?

sluzba

Sluzby zdkazniklm jsou velmi dilezZité.
pramysl, obor

Pracoval ve vice oborech.

rada

Je ¢lenem (spravni) rady.

vedeni, fizeni

Vedeni ma poradu.

organizace

Tato organizace se stara o lidska prava.

sekce, oddéleni

Brzy se stane séfem sekce.
nakoupit

Pracuje pro nakup.

doddvat

Kolik kusti budeme dodavat?

zachazet s néim, proddvat

¢ Jak s tim budeme nakladat? Jak se k tomu
postavime?

¢ Comment allons-nous vendre cela ?



* (le/I') échange, (le) contrat

e Avons-nous un contrat ?

e (la) regle

e Suivez les regles !

e produire

¢ Combien de piéces pouvons-nous produire ?
* (le) département

e Pour quel département travaille-t-il ?

* (le/I’) artisanat

¢ |l est un artisan tres compétent.

» (la/I') affaire

* Quelle est I'affaire ?

* (la) structure

* Quelle est la structure de ce matériel ?

* (le) succes

¢ Son succes a été attribué a quelqu’un d’autre.
* (la) tache

¢ Ma tache est de contacter de nouveaux
clients.

* (le) bureau

Il est a son bureau.

(la/I') opportunité

e Merci pour I'opportunité.

(le) défi

obchod, dohoda

Jsme dohodnuti? Mame dohodu?
pravidlo

Rid' se pravidly!

vyrabét

Kolik kusd miZeme vyrobit?
oddéleni

Pro jaké oddéleni pracuje?
femeslo

On je velmi zrucny femeslinik.
zdlezitost

O co jde? O co se jedna?
struktura

Jaka je struktura toho materialu?
Uspéch

Jeho uspéch byl pfisouzen nékomu jinému.
ukol

Mym Ukolem je kontaktovat nové klienty.

kancelar, urad

Je ve své kancelafi.
prileZitost

Dékuji vam za prileZitost.

vyzva
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C’est un défi pour tout le monde.

(Ia) fonction

Ce produit a de nombreuses fonctions.
(le) client

Il est notre client depuis longtemps.
(la/I') influence

Son influence augmente.

vendre

Combien pouvons-nous vendre ?

(la) plateforme

C’est notre plateforme internationale.
(la/I’) application

Cette application est trés populaire.
(le) fichier

Peux-tu me donner ce fichier ?
enregistrer

Peux-tu enregistrer ces données ?

(la) fondation

Cette fondation aide les enfants handicapés.

(la/I’) inquiétude
Ne vous inquiétez pas de ¢a !
(la) dépression

La dépression peut arriver a tout moment.

To je vyzva pro kazdého.

funkce

Ten produkt ma hodné funkci.
zdkaznik

Je nasim dlouhodobym zakaznikem.
vliv

Jeho vliv vzrista.

prodat

Kolik mGzeme prodat?

zakladna

To je naSe mezindrodni zakladna.
aplikace

Ta aplikace je velmi populdarni.
slozka

MuUZe$ mi podat tu slozku?
zalozit

MUzZes zaloZit ten zaznam?
nadace

Tato nadace pomaha hendikepovanym détem.
starost

DrZ se stranou problému!
deprese

Deprese mlze pfijit kazdou chvili.
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(la) preuve

Comme preuve, il nous a montré le courriel.

(la/I’) option

Quelles sont les options ?

(la/I') agence

Il travaille pour une agence de RP.
(le) facteur

C’est un facteur important.

formel

Une tenue formelle est-elle requise ?

(la) solution

Nous avons besoin d’une solution permanente

a notre probleme.

(la/I') administration

Il travaille dans I'administration.

(la/I) attitude

Vous n’irez pas loin avec cette attitude.
gérer, diriger, s’occuper (de)
Pouvez-vous diriger le projet ?

(le) principe

C’est une question de principe.

(la) vente

Est-ce avendre ?

(la) réclamation

dlkaz

Jako dikaz ndm ukazal ten email.
moznost, prilezitost

Jaké jsou moZnosti?

agentura

Pracuje pro PR agenturu.

faktor

To je dulezity faktor.

formalni

Je vyZzadovano formalni obleceni?
feSeni

Potfebujeme trvalé feseni naseho problému.

sprava

Pracuje v administraci.

pfistup

S timto pfistupem se nedostanes daleko.
ridit, vést, spravovat

MuzZes fidit ten projekt?

princip

To je otazka principu.

prodej

je to na prodej?

stiznost
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Votre réclamation a été transmise.
(le) contrat

Quand allons-nous signer le contrat ?
interne

C’est une réglementation interne.

(le) projet

Y a-t-il quelques progres dans ce projet?
(le/I') accord

L’accord est signé.

(Ia) confiance

C’est une question de confiance en soi.
commander, ordonner

lIs étaient sous mes ordres.

(le) leadership

Le leadership ne s’apprend pas.

(la) réunion

A quelle heure est la réunion ?

(le) partenaire

Nous sommes partenaires en affaires.
s’accorder, se mettre d’accord

Nous sommes d’accord.

(la) promotion, (le/I’) avancement

Quand auras-tu ta promotion ?

Stiznost byla posunuta dale.
smlouva

Kdy podepiseme tu smlouvu?
vnitfni

To je vnitfni pokyn.

projekt

Je néjaky pokrok v tomto projektu?
dohoda

Dohoda je podepsana.
dlvérnost

To je otazka sebed(ivéry.
rozkazovat, veleni

Byli pod mym velenim.
vidcovstvi

Vedeni se nelze naucit.
schlize

V kolik je ta schiize?
partner

Jsem partnefi v byznysu.
usadit se, dohodnout se
Jsme dohodnuti.
prosazovani, povyseni

Kdy dostanes své povyseni?
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administratif

Les frais administratifs augmentent.
(le/I') associé

Il est mon associé.

(le) secteur, (le) domaine

Dans quel domaine travaille-t-il ?
(la) procédure

Quelle procédure s’applique ?
(le) taux, (le) rapport

Quel est le rapport prix-performance ?
(le) sénior

Il est juste sénior.

(la) signature

Signez ici.

(le) rendez-vous

Avez-vous rendez-vous ?

(la) conférence

J'étais a la conférence.

(le/I') hépital

Est-elle a I'hopital ?

négocier

Nous devons négocier.

autoriser, permettre, accorder

administrativni
Administrativni naklady rostou.
spolecnik

To je muj spolecnik.

odveétvi, vétev

V jakém odvétvi pracuje?
procedura

Kterd procedura se aplikuje?
pomér

Jaky je pomér mezi cenou a vykonem?
starsi

Je jen trochu starsi (sluzebné).
podpis

Podepiste tady.

schlzka

Mate domluvenou schizku.
konference

Byl jsem na konferenci.
nemochice

Je v nemocnici?

vyjedndvat

Musime vyjednavat.

povolit
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¢ Une autorisation est-elle requise ?
* faire une offre

e Pouvez-vous faire une offre selon les criteres
suivants ?

* (le) bureau

e J'ai juste un sandwich sur mon bureau.
* (le) contrdle, (la/I’) inspection

* Le site est en inspection.

* (la) réaction

e (C’est une réaction inadéquate.

* annoncer

e Ca a été annoncé hier.

* approuver

e Caaété approuvé il y a une semaine.
* (la) tache, (la) mission, (le/I') objectif
* (’était une tache difficile.

* (la) proposition, (la/I’) offre

* L'offre est-elle arrivée ?

* (la) négociation

¢ La négociation est difficile.

* (la/I') administration

e C’est notre obligation.

e géner

VyZaduje to povoleni?
nabidnout

MuZete nabidnout podle nasledujicich

parametrd?

pracovni stdl

Davam si sendvic za stolem.

inspekce, kontrola

V objektu probiha inspekce.

reakce

To je adekvatni reakce.

oznamit

Bylo to ozndmeno vcera.

schvalit

Bylo to schvéleno pred tydnem.

ukol

To byl sloZity ukol.

nabidka

Uz pfisla ta nabidka?

vyjedndvani

Vyjednavani jsou tézka.

zavazek

Je to nds zavazek.

vadit
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¢ Ca ne me géne pas de travailler de longues ¢ Nevadi mi pracovat do pozdnich hodin.
heures.

004 - administrativa_slovni zasoba+véty prelozte

e vlastnit e posséder

¢ On vlastni tu spolec¢nost. * |l posséde la compagnie.

¢ obchod, byznys (la/I') affaire

* To je jeho obchod. To je jeho zéleZitost. e C’est son affaire.

¢ systém (le) systeme

¢ V nasi kancelafi je novy systém kvality. * Il y a un nouveau systeme de qualité dans
notre agence.

e obor * (le) domaine

e Muj obor je biologie. e Mon domaine est la biologie.

¢ vSeobcny, generalni e général

¢ Kdo je generalni feditel? e Qui est le manager général ?

e proces * (le) processus

¢ Musime implementovat tento proces. * Nous avons besoin d’'implémenter ce
processus.

¢ zvlastni, specificky e spécifique

e Potrebujeme zvlastni reseni. * Nous avons besoin d’une solution spécifique.

* metoda ¢ (la) méthode

¢ Jakou metodu aplikujete? ¢ Quelle méthode appliquez-vous ?

* teorie * (la) théorie

e Mam teorii. e J'ai une théorie.

e zakon, pravo * (la) loi



To je protizakonné.
hodnota

dan z pfidané hodnoty
problém

Je tady néjaky problém?
ekonomika

Ekonomika jde nahoru.
spole¢nost

Pro jakou spolec¢nost pracuje?
karta

Mate kreditni kartu?
obchod

Gatt - vSeobecna odhoda o obchodu a tarifech

skupina
Kde je vase skupina?
objednavka

Kolik objedndavek mame k vyfizeni?

sluzba

Sluzby zakaznikdm jsou velmi dllezZité.
pramysl, obor

Pracoval ve vice oborech.

rada

e C’est contraire a la loi.

* (le) prix

* prix taxes comprises

* (le) probleme

e Y a-t-il un probleme ici ?

* (la/I') économie

¢ L’économie augmente.

* (la/I') entreprise

e Pour quelle entreprise travaille-t-il ?
¢ (la) carte

¢ Avez-vous une carte de crédit ?
* (le) commerce

e GATT — accord général sur le commerce et les
tarifs

* (le) groupe
* Qu est votre groupe ?
* (la) commande

¢ Combien de commandes avons-nous a
expédier ?

(le) service

¢ Le service client est tres important.

(la/I') industrie

Il a travaillé dans beaucoup d’industries.

¢ (le) conseil
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¢ Je ¢lenem (spravni) rady.
* vedeni, fizeni

¢ Vedeni ma poradu.

* organizace

* Tato organizace se stara o lidska prava.

¢ sekce, oddéleni

¢ Brzy se stane $éfem sekce.

* nakoupit

e Pracuje pro nakup.

* dodavat

* Kolik kusti budeme dodavat?
e zachazet s néim, prodavat

¢ Jak s tim budeme nakladat? Jak se k tomu
postavime?

¢ obchod, dohoda

* Jsme dohodnuti? Mdme dohodu?
e pravidlo

* Rid se pravidly!

e vyrabét

¢ Kolik kusi mizeme vyrobit?

* oddéleni

* Pro jaké oddéleni pracuje?

* femeslo

Il est membre du conseil (d’administration).

(la) direction
La direction a une réunion.
(la/I’) organisation

Cette organisation s’occupe des Droits de

'Homme.

(Ia) section, (le) département

Il sera bientot le chef de section.
acheter

Il travaille pour les achats.

livrer, fournir

Combien de pieces allons-nous livrer ?
vendre

Comment allons-nous vendre cela ?

(le/I') échange, (le) contrat
Avons-nous un contrat ?
(Ia) regle

Suivez les regles !

produire

Combien de pieces pouvons-nous produire ?

(le) département
Pour quel département travaille-t-il ?

(le/I') artisanat
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On je velmi zruc¢ny femeslinik.

zalezitost

O co jde? O co se jedna?

struktura

Jaka je struktura toho materialu?

Uspéch

Jeho uspéch byl pfisouzen nékomu jinému.

ukol

Mym Ukolem je kontaktovat nové klienty.

kancelar, urad

Je ve své kancelari.

prileZitost

Dékuji vam za prilezitost.

vyzva

To je vyzva pro kazdého.

funkce

Ten produkt ma hodné funkci.

zakaznik

Je nasim dlouhodobym zdkaznikem.

vliv

Jeho vliv vzrista.

prodat

Kolik miZeme prodat?

Il est un artisan tres compétent.

(la/I') affaire

Quelle est I'affaire ?

(la) structure

Quelle est la structure de ce matériel ?

(le) succes

Son succes a été attribué a quelqu’un d’autre.
(la) tache

Ma tache est de contacter de nouveaux

clients.

(le) bureau

Il est a son bureau.

(la/I') opportunité

Merci pour I'opportunité.

(le) défi

C’est un défi pour tout le monde.
(Ia) fonction

Ce produit a de nombreuses fonctions.
(le) client

Il est notre client depuis longtemps.
(la/I') influence

Son influence augmente.

vendre

Combien pouvons-nous vendre ?
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zakladna

To je nase mezindrodni zakladna.

aplikace

Ta aplikace je velmi populdrni.

slozka

Muzes$ mi podat tu slozku?

zalozit

Mdazes zalozit ten zaznam?

nadace

Tato nadace pomaha hendikepovanym détem.

starost

DrZ se stranou problém!

deprese

Deprese mUze pfijit kazdou chvili.

ddkaz

Jako diokaz nam ukazal ten email.

moznost, prilezitost

Jaké jsou moznosti?

agentura

Pracuje pro PR agenturu.

faktor

To je dllezity faktor.

formalni

(la) plateforme

C’est notre plateforme internationale.
(la/I’) application

Cette application est trés populaire.

(le) fichier

Peux-tu me donner ce fichier ?

enregistrer

Peux-tu enregistrer ces données ?

(la) fondation

Cette fondation aide les enfants handicapés.
(la/I’) inquiétude

Ne vous inquiétez pas de ¢a !

(la) dépression

La dépression peut arriver a tout moment.
(Ia) preuve

Comme preuve, il nous a montré le courriel.
(1a/I') option

Quelles sont les options ?

(la/I’) agence

Il travaille pour une agence de RP.

(le) facteur

C’est un facteur important.

formel
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Je vyZzadovano formalni obleceni?

reseni

Potfebujeme trvalé feseni naseho problému.

sprava

Pracuje v administraci.

pfistup

S timto pfistupem se nedostanes daleko.

ridit, vést, spravovat

MuUzes Fidit ten projekt?

princip

To je otazka principu.

prodej

je to na prodej?

stiznost

Stiznost byla posunuta dale.

smlouva

Kdy podepiseme tu smlouvu?

vnitrni

To je vnittni pokyn.

projekt

Je néjaky pokrok v tomto projektu?

dohoda

Dohoda je podepsana.

Une tenue formelle est-elle requise ?

(1a) solution

Nous avons besoin d’une solution permanente

a notre probleme.

(la/I') administration

Il travaille dans I'administration.

(la/I') attitude

Vous n’irez pas loin avec cette attitude.
gérer, diriger, s’occuper (de)
Pouvez-vous diriger le projet ?

(le) principe

C’est une question de principe.

(la) vente

Est-ce a vendre ?

(la) réclamation

Votre réclamation a été transmise.

(le) contrat

Quand allons-nous signer le contrat ?
interne

C’est une réglementation interne.

(le) projet

Y a-t-il quelques progres dans ce projet?
(le/I') accord

L'accord est signé.
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dlvérnost

To je otazka sebed(véry.
rozkazovat, veleni

Byli pod mym velenim.
vidcovstvi

Vedeni se nelze naucit.
schlize

V kolik je ta schlze?
partner

Jsem partnefi v byznysu.
usadit se, dohodnout se
Jsme dohodnuti.

prosazovani, povyseni

Kdy dostanes své povyseni?

administrativni

Administrativni naklady rostou.

spolecnik

To je mUj spolecnik.

odvétvi, vétev

V jakém odvétvi pracuje?

procedura

Ktera procedura se aplikuje?

pomér

(Ia) confiance

C’est une question de confiance en soi.

commander, ordonner

lls étaient sous mes ordres.

(le) leadership

Le leadership ne s’apprend pas.

(la) réunion

A quelle heure est la réunion ?

(le) partenaire

Nous sommes partenaires en affaires.
s’accorder, se mettre d’accord
Nous sommes d’accord.

(la) promotion, (le/I’) avancement
Quand auras-tu ta promotion ?
administratif

Les frais administratifs augmentent.
(le/I') associé

Il est mon associé.

(le) secteur, (le) domaine

Dans quel domaine travaille-t-il ?
(la) procédure

Quelle procédure s’applique ?

(le) taux, (le) rapport
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Jaky je pomér mezi cenou a vykonem?

starsi

Je jen trochu starsi (sluzebné).

podpis

Podepiste tady.

schizka

Mate domluvenou schlizku.

konference

Byl jsem na konferenci.

nemocnhice

Je v nemocnici?

vyjedndvat

Musime vyjednavat.

povolit

VyZaduje to povoleni?

nabidnout

MuzZete nabidnout podle nasledujicich

parametrd?

pracovni stl

Davam si sendvic za stolem.
inspekce, kontrola

V objektu probiha inspekce.
reakce

To je adekvatni reakce.

Quel est le rapport prix-performance ?
(le) sénior

Il est juste sénior.

(Ia) signature

Signez ici.

(le) rendez-vous

Avez-vous rendez-vous ?

(la) conférence

J'étais a la conférence.

(le/I') hopital

Est-elle a I'hopital ?

négocier

Nous devons négocier.

autoriser, permettre, accorder
Une autorisation est-elle requise ?

faire une offre

Pouvez-vous faire une offre selon les critéres

suivants ?

(le) bureau

J'ai juste un sandwich sur mon bureau.
(le) controle, (la/l') inspection

Le site est en inspection.

(la) réaction

C’est une réaction inadéquate.
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e 0oznamit

¢ Bylo to ozndmeno vcera.

e schvalit

¢ Bylo to schvdleno pred tydnem.

e Ukol

e To byl slozity ukol.

* nabidka

e Uz pfisla ta nabidka?

¢ vyjednavani

¢ Vyjednavani jsou tézka.

e zavazek

¢ Je to nas zavazek.

¢ vadit

* Nevadi mi pracovat do pozdnich hodin.

annoncer
Ca a été annoncé hier.

approuver

Ca a été approuvé il y a une semaine.
(a) tache, (la) mission, (le/I’) objectif
C’était une tache difficile.

(la) proposition, (la/I’) offre

L'offre est-elle arrivée ?

(la) négociation

La négociation est difficile.

(la/I') administration

C’est notre obligation.

géner

Ca ne me géne pas de travailler de longues

heures.

005 - administrativa_procvicovaci véty_poslouchejte

¢ C’est une question de principe.

¢ Cette application est tres populaire.

¢ Une autorisation est-elle requise ?

* Signez ici.

e Avez-vous rendez-vous ?

e C’est une réaction inadéquate.

¢ Combien de piéces pouvons-nous produire ?

To je otazka principu.

Ta aplikace je velmi populdrni.

VyZaduje to povoleni?

Podepiste tady.

Mate domluvenou schlizku.

To je adekvatni reakce.

Kolik kusd mizZeme vyrobit?
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e Y a-t-il un probleme ici ?

e Pour quel département travaille-t-il ?

e C’est contraire a la loi.

* |l a travaillé dans beaucoup d’industries.

* Nous avons besoin d’une solution spécifique.

A quelle heure est la réunion ?

e Cette fondation aide les enfants handicapés.
e Quelle est la structure de ce matériel ?
e Combien de piéces allons-nous livrer ?
¢ J'ai une théorie.

e Qui est le manager général ?

¢ Son influence augmente.

¢ Il travaille dans I'administration.

* Le site est en inspection.

* Nous sommes d’accord.

* |l est mon associé.

e Cette organisation s’occupe des Droits de
I'Homme.

* Nous sommes partenaires en affaires.
e L'accord est signé.

e Avons-nous un contrat ?

e Quel est le rapport prix-performance ?
¢ Le service client est trés important.

¢ Une tenue formelle est-elle requise ?

Je tady néjaky problém?

Pro jaké oddéleni pracuje?

To je protizakonné.

Pracoval ve vice oborech.
Potrebujeme zvlastni reseni.

V kolik je ta schlize?

Tato nadace pomaha hendikepovanym détem.
Jaka je struktura toho materialu?
Kolik kusd budeme dodavat?
Mdm teorii.

Kdo je generalni feditel?

Jeho vliv vzrista.

Pracuje v administraci.

V objektu probiha inspekce.
Jsme dohodnuti.

To je muj spolecnik.

Tato organizace se stard o lidska prava.

Jsem partnefi v byznysu.

Dohoda je podepsana.

Jsme dohodnuti? Mame dohodu?
Jaky je pomér mezi cenou a vykonem?
Sluzby zdkazniklm jsou velmi dilezité.

Je vyzadovéno formalni obleceni?
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Nous avons besoin d’'implémenter ce

processus.

Il est un artisan tres compétent.

La direction a une réunion.

L’offre est-elle arrivée ?

C’est un facteur important.

Peux-tu me donner ce fichier ?

Comme preuve, il nous a montré le courriel.

La négociation est difficile.

Il est notre client depuis longtemps.

L’économie augmente.

Il travaille pour une agence de RP.

Il est a son bureau.

Quelle procédure s’applique ?

Pouvez-vous faire une offre selon les critéres

suivants ?

e GATT — accord général sur le commerce et les

Quand allons-nous signer le contrat ?

Peux-tu enregistrer ces données ?

J étais a la conférence.

Mon domaine est la biologie.

Est-elle a I'hopital ?

tarifs

Quelle méthode appliquez-vous ?

Quand auras-tu ta promotion ?

Musime implementovat tento proces.

On je velmi zrucny femeslinik.
Vedeni ma poradu.

Uz pfisla ta nabidka?

To je dllezity faktor.

MuUZe$ mi podat tu slozku?

Jako dikaz nam ukazal ten email.
Vyjednavani jsou tézka.

Je nasim dlouhodobym zakaznikem.
Ekonomika jde nahoru.

Pracuje pro PR agenturu.

Je ve své kancelafri.

Ktera procedura se aplikuje?

MuZete nabidnout podle nasledujicich

parametrd?

Kdy podepiseme tu smlouvu?

Mdazes zalozit ten zaznam?

Byl jsem na konferenci.

MUj obor je biologie.

Je v nemocnici?

Gatt - vSeobecna odhoda o obchodu a tarifech

Jakou metodu aplikujete?

Kdy dostanes své povyseni?
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Il est juste sénior.

C’était une tache difficile.

Ne vous inquiétez pas de ¢a !

Nous devons négocier.

Est-ce a vendre ?

Pouvez-vous diriger le projet ?

prix taxes comprises

Avez-vous une carte de crédit ?

Votre réclamation a été transmise.

Combien pouvons-nous vendre ?

Ca a été annoncé hier.

C’est une question de confiance en soi.

C’est son affaire.

J'ai juste un sandwich sur mon bureau.

Les frais administratifs augmentent.

Y a-t-il quelques progres dans ce projet?

Ca a été approuvé il y a une semaine.

Ils étaient sous mes ordres.

Quelles sont les options ?

Ou est votre groupe ?

Ce produit a de nombreuses fonctions.

Il travaille pour les achats.

Il posséde la compagnie.

Je jen trochu starsi (sluzebné).
To byl slozity ukol.

DrZ se stranou problém!
Musime vyjednavat.

je to na prodej?

MuUzes Fidit ten projekt?
dan z pfidané hodnoty
Mate kreditni kartu?
Stiznost byla posunuta dale.
Kolik mGzeme prodat?

Bylo to ozndmeno vcera.

To je otazka sebedivéry.

To je jeho obchod. To je jeho zéleZitost.

D4vam si sendvic za stolem.
Administrativni naklady rostou.

Je néjaky pokrok v tomto projektu?
Bylo to schvéleno pred tydnem.
Byli pod mym velenim.

Jaké jsou moZnosti?

Kde je vase skupina?

Ten produkt ma hodné funkci.
Pracuje pro nakup.

On vlastni tu spolecnost.
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C’est un défi pour tout le monde.

Dans quel domaine travaille-t-il ?

C’est une réglementation interne.

Ma tache est de contacter de nouveaux

clients.

Il sera bientdt le chef de section.

Vous n’irez pas loin avec cette attitude.

Combien de commandes avons-nous a

expédier ?

C’est notre obligation.

Il y a un nouveau systeme de qualité dans

notre agence.

Q-

Son succes a été attribué a quelqu’un d’autre.

Comment allons-nous vendre cela ?

Quelle est I'affaire ?

Il est membre du conseil (d’administration).

C’est notre plateforme internationale.

Nous avons besoin d’une solution permanente

notre probleme.

La dépression peut arriver a tout moment.

Le leadership ne s’apprend pas.

Merci pour I'opportunité.

Pour quelle entreprise travaille-t-il ?

Suivez les regles !

To je vyzva pro kazdého.

V jakém odvétvi pracuje?

To je vnittni pokyn.

Mym ukolem je kontaktovat nové klienty.

Brzy se stane $éfem sekce.

S timto pfistupem se nedostanes daleko.

Kolik objedndvek mame k vyfizeni?

Je to nas zavazek.

V nasi kancelafi je novy systém kvality.

Jeho uUspéch byl prisouzen nékomu jinému.

Jak s tim budeme nakladat? Jak se k tomu

postavime?

O co jde? O co se jedna?

Je ¢lenem (spravni) rady.

To je nase mezindrodni zakladna.

Potfebujeme trvalé feseni naseho problému.

Deprese mlze pfijit kazdou chvili.
Vedeni se nelze naucit.

Dékuji vam za prilezitost.

Pro jakou spolec¢nost pracuje?

Rid' se pravidly!
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¢ Ca ne me géne pas de travailler de longues ¢ Nevadi mi pracovat do pozdnich hodin.
heures.

006 - administrativa_procvicovaci véty prelozte

¢ Kolik mGzeme prodat? e Combien pouvons-nous vendre ?

¢ Kdy dostanes své povyseni? e Quand auras-tu ta promotion ?

e Podepiste tady. * Signezici.

e Pracoval ve vice oborech. * |l a travaillé dans beaucoup d’industries.

e Brzy se stane $éfem sekce. * |l sera bient6t le chef de section.

* Mam teorii. * J'ai une théorie.

¢ Jeho uspéch byl pfisouzen nékomu jinému. e Son succes a été attribué a quelqu’un d’autre.
* Pro jaké oddéleni pracuje? e Pour quel département travaille-t-il ?

¢ Vkolik je ta schlze? A quelle heure est la réunion ?

¢ Tato nadace pomaha hendikepovanym e Cette fondation aide les enfants handicapés.
détem.

e Je to nas zavazek. e C’est notre obligation.

e DrZ se stranou problému! * Ne vous inquiétez pas de ¢a !

e To je dlleZity faktor. e C’est un facteur important.

* To byl slozity ukol. e (’était une tache difficile.

¢ Jako dikaz ndm ukazal ten email. e Comme preuve, il nous a montré le courriel.
e Ten produkt ma hodné funkci. ¢ Ce produit a de nombreuses fonctions.

e To je vnitfni pokyn. ¢ C’est une réglementation interne.

e MuUj obor je biologie. * Mon domaine est la biologie.



Jakou metodu aplikujete?

Musime implementovat tento proces.

O co jde? O co se jedna?

To je vyzva pro kazdého.

Jsem partnefi v byznysu.

To je jeho obchod. To je jeho zdleZitost.

Je vyzadovéno formalni obleceni?

Kde je vase skupina?

Pracuje v administraci.

Kolik kusi mlizeme vyrobit?

M zes zalozit ten zaznam?

Ta aplikace je velmi populdrni.

Kolik kust budeme dodavat?

Jaky je pomér mezi cenou a vykonem?

Potfebujeme trvalé feseni naseho problému.

Kdy podepiseme tu smlouvu?

Vedeni se nelze naudit.

To je protizakonné.

MuzZes fidit ten projekt?

MuUZes mi podat tu slozku?

Quelle méthode appliquez-vous ?

Nous avons besoin d’'implémenter ce

processus.

Quelle est I'affaire ?

C’est un défi pour tout le monde.

Nous sommes partenaires en affaires.

C’est son affaire.

Une tenue formelle est-elle requise ?

Ou est votre groupe ?

Il travaille dans I'administration.

Combien de pieces pouvons-nous produire ?

Peux-tu enregistrer ces données ?

Cette application est trés populaire.

Combien de pieces allons-nous livrer ?

Quel est le rapport prix-performance ?

Nous avons besoin d’une solution

permanente a notre probleme.

Quand allons-nous signer le contrat ?

Le leadership ne s’apprend pas.

C’est contraire a la loi.

Pouvez-vous diriger le projet ?

Peux-tu me donner ce fichier ?
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¢ Musime vyjednavat.

* Deprese mUze pfijit kazdou chvili.

¢ Mate domluvenou schiizku.

e To je nase mezindrodni zakladna.

e Je vnemocnici?

* StiZznost byla posunuta ddle.

e dan z pfidané hodnoty

e Davam si sendvic za stolem.

¢ Byli pod mym velenim.

¢ Sluzby zédkazniklim jsou velmi dulezité.

* Dohoda je podepsana.

e Pracuje pro nakup.

e Je ve své kancelafi.

e Je jen trochu starsi (sluzebné).

e To je otazka sebedivéry.

e Gatt - vSeobecnd odhoda o obchodu a
tarifech

¢ Vyjednavani jsou tézka.

¢ Kdo je generalni feditel?

¢ V nasi kancelafi je novy systém kvality.

* Byl jsem na konferenci.

Nous devons négocier.

La dépression peut arriver a tout moment.

Avez-vous rendez-vous ?

C’est notre plateforme internationale.

Est-elle a I'hopital ?

Votre réclamation a été transmise.

prix taxes comprises

J'ai juste un sandwich sur mon bureau.

Ils étaient sous mes ordres.

Le service client est tres important.

L’accord est signé.

Il travaille pour les achats.

Il est a son bureau.

Il est juste sénior.

C’est une question de confiance en soi.

GATT — accord général sur le commerce et les

tarifs

La négociation est difficile.

Qui est le manager général ?

Il y a un nouveau systeme de qualité dans

notre agence.

J étais a la conférence.
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Jsme dohodnuti.
¢ Je tady néjaky problém?
* Pracuje pro PR agenturu.

e Pottfebujeme zvlastni reseni.

e MlZete nabidnout podle nasledujicich
parametrd?

¢ Jak s tim budeme nakladat? Jak se k tomu
postavime?

¢ Vedeni ma poradu.

e Tato organizace se stara o lidska prava.

e Uz pfisla ta nabidka?

¢ Bylo to ozndmeno vcera.

* Rid se pravidly!

¢ Je nasim dlouhodobym zdkaznikem.
¢ VyZaduje to povoleni?

¢ Kolik objednavek mame k vyfizeni?

¢ Je ¢lenem (spravni) rady.

* To je otazka principu.

¢ On je velmi zruény remesinik.

e Kterd procedura se aplikuje?

¢ S timto ptistupem se nedostanes daleko.

¢ Pro jakou spolec¢nost pracuje?

* Nous sommes d’accord.

e Y a-t-il un probleme ici ?

Il travaille pour une agence de RP.

* Nous avons besoin d’une solution spécifique.

e Pouvez-vous faire une offre selon les criteres
suivants ?

¢ Comment allons-nous vendre cela ?

e La direction a une réunion.

¢ Cette organisation s’occupe des Droits de
I'Homme.

¢ |'offre est-elle arrivée ?

e Ca a été annoncé hier.

¢ Suivez les regles !

¢ |l est notre client depuis longtemps.

¢ Une autorisation est-elle requise ?

¢ Combien de commandes avons-nous a
expédier ?

¢ |l est membre du conseil (d’administration).

¢ C’est une question de principe.

e |l est un artisan tres compétent.

e Quelle procédure s’applique ?

e Vous n’irez pas loin avec cette attitude.

e Pour quelle entreprise travaille-t-il ?
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To je adekvatni reakce.

Je néjaky pokrok v tomto projektu?

Jeho vliv vzrista.

Jaka je struktura toho materialu?

Administrativni naklady rostou.

Mate kreditni kartu?

On vlastni tu spolecnost.

Jaké jsou moZnosti?

Ekonomika jde nahoru.

Dékuji vam za prilezitost.

V jakém odvétvi pracuje?

To je muj spolecnik.

Jsme dohodnuti? Mdme dohodu?

V objektu probiha inspekce.

Bylo to schvdleno pred tydnem.

je to na prodej?

Mym Ukolem je kontaktovat nové klienty.

Nevadi mi pracovat do pozdnich hodin.

¢ (C’est une réaction inadéquate.

¢ Y a-t-il quelques progrées dans ce projet?

¢ Son influence augmente.

¢ Quelle est la structure de ce matériel ?

* Les frais administratifs augmentent.

e Avez-vous une carte de crédit ?

* |l posséde la compagnie.

e Quelles sont les options ?

¢ L’économie augmente.

e Merci pour I'opportunité.

e Dans quel domaine travaille-t-il ?

¢ |l est mon associé.

¢ Avons-nous un contrat ?

* Le site est en inspection.

e Caaété approuvé il y a une semaine.

e Est-ce avendre ?

¢ Ma tache est de contacter de nouveaux
clients.

* Ca ne me géne pas de travailler de longues
heures.
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Administrativa_karty

vlastnit

On vlastni tu spole¢nost.

obchod, byznys

To je jeho obchod. To je
jeho zélezitost.

systém

V nasi kanceléfi je novy
systém kvality.

obor

Myj obor je biologie.

vSeobcny, generdlni

Kdo je generalni feditel?

proces

Musime implementovat tento
proces.

zvlastni, specificky

Potiebujeme zv14Stni feSeni.

metoda

Jakou metodu aplikujete?

teorie

Mam teorii.




(la/") affaire

Il possede la compagnie.

posséder

Il y a un nouveau systeme de
qualité dans notre agence.

(Ie) systeme

C’est son affaire.

général

Mon domaine est la biologie.

(le) domaine

Nous avons besoin
d’implémenter ce processus.

(le) processus

Qui est le manager général ?

(la) méthode

Nous avons besoin d’une
solution spécifique.

spécifique

J’ai une théorie.

(la) théorie

Quelle méthode appliquez-
vous ?




zékon, pravo

To je protizakonné.

hodnota

dan z ptidané hodnoty

problém

Je tady né&jaky problém?

ekonomika Ekonomika jde nahoru. spolecnost
Pro jakou spoleCnost Karta Miate kreditnf kartu?
pracuje?
obchod Gatt - vSeobecnd odhoda o skupina

obchodu a tarifech

Kde je vase skupina?

objednédvka

Kolik objednavek mdme k
vyfizeni?




(le) prix

C’est contraire a la loi.

(la) loi

Y a-t-il un probleme ici ?

(le) probleme

prix taxes comprises

(1a/1’) entreprise

L’économie augmente.

(la/I’) économie

Avez-vous une carte de
crédit ?

(la) carte

Pour quelle entreprise
travaille-t-il ?

(le) groupe

GATT - accord général sur
le commerce et les tarifs

(le) commerce

Combien de commandes
avons-nous a expédier ?

(la) commande

Ou est votre groupe ?




sluzba

Sluzby zékaznikiim jsou
velmi dileZité.

pramysl, obor

Pracoval ve vice oborech. rada Je €lenem (spravni) rady.
vedenti, fizeni Vedeni m4 poradu. organizace

Tato organizace se stard o
lidsk4 préava.

sekce, oddéleni

Brzy se stane $éfem sekce.

nakoupit

Pracuje pro ndkup.

dodavat

Kolik kust budeme dodavat?

zachdzet s néim, proddvat

Jak s tim budeme nakladat?
Jak se k tomu postavime?




Le service client est tres

(la/1’) industrie important.

Il est membre du conseil

(d’administration). (le) conseil

(1a/1’) organisation La direction a une réunion.

Il sera bientot le chef de

) la) section, (le) département
section. (I1a) (le) dep

livrer, fournir Il travaille pour les achats.

Comment allons-nous vendre

vendre
cela ?

(le) service

Il a travaillé dans beaucoup
d’industries.

(la) direction

Cette organisation s’occupe
des Droits de I’Homme.

acheter

Combien de pieces allons-
nous livrer ?
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obchod, dohoda

Jsme dohodnuti? Mame
dohodu?

pravidlo

Rid’ se pravidly!

vyrabét

Kolik kusit miZeme vyrobit?

oddé€leni

Pro jaké oddéleni pracuje?

femeslo

On je velmi zrucny

femeslnik zalezitost O co jde? O co se jednd?
struktura Jaka je stru‘k,tura toho dspéch
materidlu?
Jeho tspéch byl prisouzen Gkol Mym tkolem je kontaktovat

nékomu jinému.

nové klienty.




(la) regle

Combien de pieces pouvons-
nous produire ?

(Ie/1’) artisanat

Quelle est I’affaire ?

(le) succes

Ma tache est de contacter de
nouveaux clients.

Avons-nous un contrat ?

produire

Pour quel département
travaille-t-il ?

(la/1’) affaire

Quelle est la structure de ce
matériel ?

(la) tache

(Ie/1”) échange, (le) contrat

Suivez les regles !

(Ie) département

Il est un artisan tres
compétent.

(la) structure

Son succes a €té attribué a
quelqu’un d’autre.
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kancelar, urad

Je ve své kancelari.

prileZitost

Dé&kuji vadm za piileZitost.

vyzva

To je vyzva pro kazdého.

Ten produkt méd hodné

funkce funkef zékaznik
Je nas;g{:;ggg’s"bym viiv Jeho vliv vzriist.
prodat Kolik miZeme prodat? zakladna

To je naSe mezindrodni
zékladna.

aplikace

Ta aplikace je velmi
populdrni.




(1a/1’) opportunité

Il est a son bureau.

(le) bureau

C’est un défi pour tout le
monde.

(le) défi

Merci pour I’opportunité.

(le) client

Ce produit a de nombreuses
fonctions.

(la) fonction

Son influence augmente.

(1a/1”) influence

Il est notre client depuis
longtemps.

(la) plateforme

Combien pouvons-nous
vendre ?

vendre

Cette application est tres
populaire.

(1a/1’) application

C’est notre plateforme
internationale.




slozka

MuiZe$ mi podat tu slozku?

zalozit

Muzes zalozZit ten zaznam?

nadace

Tato nadace poméha
hendikepovanym détem.

starost

DrZ se stranou problémi!

deprese

Deprese muze pfijit kazdou

Jako diokaz nam ukazal ten

chvili. dikaz email.
moznost, piilezitost Jaké jsou mozZnosti? agentura
Pracuje pro PR agenturu. faktor To je dilezity faktor.




enregistrer

Cette fondation aide les
enfants handicapés.

(la) dépression

Comme preuve, il nous a
montré le courriel.

(1a/1’) agence

C’est un facteur important.

Peux-tu me donner ce
fichier ?

(la) fondation

Ne vous inquiétez pas de ca !

(la) preuve

Quelles sont les options ?

(le) facteur

(le) fichier

Peux-tu enregistrer ces
données ?

(1a/1’) inquiétude

La dépression peut arriver a
tout moment.

(1a/1’) option

Il travaille pour une agence
de RP.
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formalni

Je vyzadovano forméaln{
obleceni?

feSeni

Pottebujeme trvalé feSeni
naSeho problému.

sprava

Pracuje v administraci.

piistup

S timto piistupem se
nedostanes$ daleko.

tidit, vést, spravovat

v v

MuzZes tidit ten projekt?

princip

To je otdzka principu.

prodej je to na prodej? stiZnost
StiZnost byla posunuta déle. smlouva Kdy podepiSeme tu
smlouvu?




(la) solution

11 travaille dans
I’administration.

gérer, diriger, s’occuper (de)

C’est une question de
principe.

(la) réclamation

Quand allons-nous signer le
contrat ?

Une tenue formelle est-elle
requise ?

(la/1") administration

Vous n’irez pas loin avec
cette attitude.

(Ie) principe

Est-ce a vendre ?

(le) contrat

formel

Nous avons besoin d’une
solution permanente a notre
probleme.

(la/’) attitude

Pouvez-vous diriger le
projet ?

(la) vente

Votre réclamation a été
transmise.
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vnitin{ To je vnitini pokyn. projekt
Je ncjaky pgkrok v tomto dohoda Dohoda je podepséna.
projektu?
davérnost To je otazka sebeduvery. rozkazovat, veleni

Byli pod mym velenim.

vudcovstvi

Vedeni se nelze naucit.

schuze

V kolik je ta schize?

partner

Jsem partnefi v byznysu.

usadit se, dohodnout se

Jsme dohodnuti.




(le) projet

L’accord est signé.

commander, ordonner

Le leadership ne s’apprend
pas.

(le) partenaire

Nous sommes d’accord.

C’est une réglementation
interne.

(le/1”) accord

C’est une question de
confiance en soi.

(le) leadership

A quelle heure est la
réunion ?

s’accorder, se mettre
d’accord

interne

Y a-t-il quelques progres
dans ce projet?

(la) confiance

IIs étaient sous mes ordres.

(la) réunion

Nous sommes partenaires en

affaires.
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prosazovéani, povyseni

Kdy dostanes své povyseni?

administrativni

Administrativni ndklady
rostou.

spole¢nik

To je muj spolecnik.

odvétvi, vétev

V jakém odvétvi pracuje?

procedura

Kterd procedura se aplikuje?

pomeér

Jaky je pomér mezi cenou a

vykonem?
stars{ Je jen trochu star$i odbis
(sluzebng). pocp
Podepiste tady. schiizka Maite domluvenou schiizku.




administratif

Quand auras-tu ta
promotion ?

(1a) promotion, (le/1’)
avancement

11 est mon associé.

(le/1”) associé

Les frais administratifs
augmentent.

(1a) procédure

Dans quel domaine travaille-

t-11 ?

(le) secteur, (le) domaine

Quel est le rapport prix-
performance ?

(le) taux, (le) rapport

Quelle procédure
s’applique ?

(la) signature

Il est juste sénior.

(le) sénior

Avez-vous rendez-vous ?

(le) rendez-vous

Signez ici.




konference

Byl jsem na konferenci.

nemocnice

Je v nemocnici?

vyjedndvat

Musime vyjedndvat.

povolit

VyZaduje to povoleni?

nabidnout

MuZete nabidnout podle
ndsledujicich parametr?

pracovni stll

Davam si sendvi¢ za stolem.

inspekce, kontrola

V objektu probihd inspekce.

reakce

To je adekvétni reakce.

oznamit

Bylo to ozndmeno vcera.




(Ie/") hopital

J’étais a la conférence.

(la) conférence

Nous devons négocier.

négocier

Est-elle a I’hopital ?

faire une offre

Une autorisation est-elle
requise ?

autoriser, permettre, accorder

J’ai juste un sandwich sur
mon bureau.

(le) bureau

Pouvez-vous faire une offre
selon les criteres suivants ?

(la) réaction

Le site est en inspection.

(le) controle, (1a/1’)
inspection

Ca a été annoncé hier.

annoncer

C’est une réaction
inadéquate.




Bylo to schvéleno pted

schvalit tydnem. ukol
To byl slozity tkol. nabidka Uz pfiSla ta nabidka?
vyjednavani Vyjedndvani jsou tézka. zévazek

Je to nas zavazek.

vadit

Nevadi mi pracovat do
pozdnich hodin.




(la) tache, (la) mission, (Ie/1’)
objectif

Ca a été approuvé il y a une
semaine.

approuver

L’ offre est-elle arrivée ?

(1a) proposition, (la/l’) offre

C’était une tache difficile.

(la/1’) administration

La négociation est difficile.

(la) négociation

Ca ne me géne pas de
travailler de longues heures.

géner

C’est notre obligation.




Administrativa_test

* Vedenima poradu. ..o

* Je néjaky pokrokv ...

tomto projektu?

* MUj obor je biologie. ...................

e Jakstimbudeme ...l

nakladat? Jak se k
tomu postavime?

e Jsem partnefiv
byznysu.

e ddvérnost

¢ proces

* Kde je vase skupina? ...........cc.....

e prodat L

* rozkazovat, veleni

e Kolik kusi mbzeme  ....coevvvneennnns

vyrobit?

e zavazek s

e Stimto pfistupemse ....................

nedostanes daleko.

e Dohoda je
podepsana.

 Jeho uspéch byl
pfisouzen nékomu
jinému.

* Muzes zalozit ten
zaznam?

¢ inspekce, kontrola

e Toje otazka

principu.

¢ V kolik je ta schize?

¢ je to naprodej?

* nabidka

¢ Kdy podepiseme tu
smlouvu?

¢ schlze

¢ spolecnik

e pomér

¢ Byli pod mym
velenim.

e Pro jaké oddéleni
pracuje?

¢ povolit

¢ Deprese muze pfijit

kazdou chuvili.

¢ zvlastni, specificky
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e Mate domluvenou
schizku.

e Toje nase

mezinarodni zakladna.

¢ vedeni, fizeni

e Toje otazka

sebeduvéry.

e prosazovani,
povyseni

e Ta aplikace je velmi

popularni.

e zalozit

¢ Jaka je struktura

toho materidlu?

¢ sekce, oddéleni

e To je dllezity faktor.

e Je ve své kancelafi.

¢ Mym ukolem je
kontaktovat nové
klienty.

7

¢ vyjedndavani

e MuZe$ mi podat tu
slozku?

* nakoupit

* reakce

¢ Administrativni
naklady rostou.

e stiZznost

¢ Bylo to ozndmeno

véera.

e zakon, pravo

* nadace

¢ Potfebujeme trvalé
feSeni naseho
problému.

¢ Jsme dohodnuti?
Mame dohodu?

e dan z pfidané
hodnoty

¢ Kdy dostanes své
povyseni?

¢ V nasi kancelafi je
novy systém kvality.

e teorie

* Musime
implementovat tento
proces.

* starost

* femeslo

¢ Mate kreditni kartu?

¢ Jsme dohodnuti.
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e oddéleni

e podpis

¢ Jeho vliv vzrista.

e vyzva

¢ vlastnit

e obchod, byznys

¢ zachazet s néim,
prodavat

e objedndvka

e Ukol

* pfistup

¢ Bylo to schvéleno
pred tydnem.

* StiZznost byla
posunuta ddle.

e Uspéch

¢ Vedeni se nelze

naudit.

¢ funkce

* pnemochnice

.
-
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* organizace

¢ Pracoval ve vice
oborech.

e zalezitost

¢ skupina

e vidcovstvi

e vnitini

¢ Jako didkaz nam
ukazal ten email.

e Uz pfisla ta nabidka?

¢ On je velmi zruény
femeslinik.

e odveétvi, vétev

e Ten produkt ma

hodné funkeci.

¢ administrativni

e Ocojde?Ocose
jedna?

¢ formalni

e starsi

e VyZaduje to
povoleni?
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e Tato nadace pomaha
hendikepovanym
détem.

* princip
e Pracuje pro nakup.

e obor

¢ Jakou metodu
aplikujete?

¢ Jaky je pomér mezi
cenou a vykonem?
* Rid se pravidly!

e Dékuji vam za
prilezitost.

¢ Jaké jsou moznosti?

e Je jen trochu starsi
(sluzebné).

e Onvlastnitu
spolecnost.

e moznost, prilezitost

e projekt

* konference
* slozka

* agentura

e vyrabét

¢ Je nasim
dlouhodobym
zakaznikem.

* nabidnout

¢ obchod, dohoda

¢ Kdo je generalni
feditel?

e Gatt - vSeobecna
odhoda o obchodu a

tarifech

 Tato organizace se
stara o lidska prava.

¢ vyjednavat

e procedura

¢ Vyjednavani jsou
tézka.

¢ Nevadi mi pracovat
do pozdnich hodin.

* metoda

¢ Potfebujeme zvlastni

feseni.

¢ To je vnitfni pokyn.

e sprava

¢ prilezZitost

¢ aplikace

e Je ¢lenem (sprdvni)
rady.
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ekonomika

MdUzZete nabidnout

podle nasledujicich
parametrd?

fidit, vést, spravovat

pramysl, obor

dohoda

prodej

Kolik kust budeme

dodavat?

Je to nds zavazek.

systém

vadit

pracovni stdl

V objektu probiha

inspekce.

spolec¢nost

Kolik mdzeme

prodat?

vliv

partner

e zakladna

¢ To je muj spole¢nik.

¢ Je vyzadovéno
formalni obleceni?

* Pracujev
administraci.

¢ Ekonomika jde
nahoru.

e struktura

¢ dukaz

e Mam teorii.

¢ usadit se, dohodnout
se

¢ Sluzby zdkazniklim
jsou velmi dulezZité.

e zakaznik

* Pracuje pro PR
agenturu.

e MuZes ridit ten
projekt?

¢ dodavat

¢ V jakém odvétvi
pracuje?
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e Davam si sendvic za
stolem.

¢ Podepiste tady.

¢ Musime vyjednavat.

¢ obchod

e deprese

¢ Brzy se stane séfem
sekce.

e pravidlo

¢ Kolik objednévek
mame k vyfizeni?

¢ Kterd procedura se
aplikuje?

* kancelar, arad

e faktor

e Drz se stranou
probléma!

e Byljsem na
konferenci.

e schvalit

* To je jeho obchod.
To je jeho zéleZitost.

¢ To je adekvatni
reakce.

¢ schizka

¢ problém

* rada

e sluzba

¢ Pro jakou spole¢nost

pracuje?

¢ Je tady néjaky
problém?

e Toje vyzva pro
kazdého.

To byl slozity ukol.

¢ vSeobcny, generdlni

¢ Je v nemocnici?

¢ To je protizakonné.

¢ hodnota
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Administrativa — test - reseni

¢ Vedeni ma poradu.

¢ Je néjaky pokrok v

tomto projektu?

e MIj obor je biologie.

¢ Jak s tim budeme

nakladat? Jak se k
tomu postavime?

e Jsem partnefiv
byznysu.

e ddvérnost

* proces

¢ Kde je vase skupina?

e prodat

* rozkazovat, veleni

e Kolik kusd mGzeme
vyrobit?

e zavazek

¢ S timto pristupem se
nedostanes daleko.

e Dohoda je
podepsana.

¢ Ladirection a une
réunion.

e Y a-t-il quelques
progres dans ce projet?

¢ Mon domaine est la
biologie.

¢ Comment allons-
nous vendre cela ?
¢ Nous sommes

partenaires en affaires.

* (la) confiance

* (le) processus

¢ Ou est votre
groupe ?

e vendre

e commander,
ordonner

e Combien de piéeces
pouvons-nous
produire ?

* (la/I') administration

* Vous n’irez pas loin
avec cette attitude.

e L'accord est signé.

* Muzes zalozit ten
zaznam?

¢ inspekce, kontrola

e Toje otazka

principu.

¢ V kolik je ta schize?

¢ je to naprodej?

¢ nabidka

¢ Kdy podepiSeme tu
smlouvu?

¢ schlze

¢ spolecnik

e pomér

¢ Byli pod mym
velenim.

¢ Pro jaké oddéleni
pracuje?

¢ povolit

¢ Deprese muze pfijit
kazdou chuvili.

* Peux-tu enregistrer
ces données ?

* (le) contréle, (la/I’)
inspection

e C’est une question
de principe.

» Aquelle heure est la
réunion ?

e Est-ce avendre?

¢ (la) proposition,
(la/l') offre

¢ Quand allons-nous
signer le contrat ?

¢ (la) réunion

* (le/I') associé

¢ (le) taux, (le) rapport

¢ |Is étaient sous mes
ordres.

¢ Pour quel
département travaille-
t-il ?

* autoriser, permettre,
accorder

¢ La dépression peut
arriver a tout moment.
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¢ Jeho uUspéch byl
pfisouzen nékomu
jinému.

e Mate domluvenou
schlzku.

e Toje nase

mezinarodni zakladna.

-
=<
-
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¢ vedeni, fizen

’

e Toje otazka
sebeduvéry.

e prosazovani,
povyseni

¢ Ta aplikace je velmi
popularni.

¢ zalozit

¢ Jaka je struktura
toho materialu?

¢ sekce, oddéleni

e To je dllezity faktor.

e Je ve své kancelafi.

¢ Mym ukolem je
kontaktovat nové
klienty.

e Son succes a été
attribué a quelqu’un
d’autre.

¢ Avez-vous rendez-

vous ?

e C’est notre
plateforme
internationale.

* (la) direction

e C'est une question

de confiance en soi.

* (la) promotion, (le/I')
avancement

e Cette application est
tres populaire.

* enregistrer

e Quelleestla
structure de ce
matériel ?

* (la) section, (le)
département

e C’est un facteur
important.

¢ |l est a son bureau.
¢ Ma tache est de

contacter de nouveaux
clients.

¢ zvlastni, specificky

¢ Administrativni
naklady rostou.

e stiznost

¢ Bylo to ozndmeno
véera.

¢ zdakon, pravo

* nadace

¢ Potfebujeme trvalé
feseni naseho
problému.

¢ Jsme dohodnuti?
Mame dohodu?

e dan z pridané

hodnoty

¢ Kdy dostanes své
povyseni?

¢ V nasi kancelafi je
novy systém kvality.
e teorie

* Musime

implementovat tento
proces.

¢ spécifique

¢ Lesfrais
administratifs
augmentent.

¢ (la) réclamation

e (Caaétéannoncé
hier.

e (la) loi

¢ (la) fondation

¢ Nous avons besoin
d’une solution
permanente a notre
probleme.

e Avons-nous un
contrat ?

* prix taxes comprises

e Quand auras-tu ta
promotion ?

¢ Ilyaunnouveau
systeme de qualité
dans notre agence.

¢ (la) théorie
¢ Nous avons besoin

d’implémenter ce
processus.
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¢ vyjednavani

e MzZe$ mi podat tu
slozku?

¢ nakoupit

* reakce

e oddéleni

e podpis

¢ Jeho vliv vzrista.

* vyzva

¢ vlastnit

e obchod, byznys

¢ zachdzet s néim,
prodavat

e objedndvka

e Ukol

* pfistup

¢ Bylo to schvéleno

pfed tydnem.

e StiZznost byla
posunuta dale.

e Uspéch

* (la) négociation

¢ Peux-tu me donner
ce fichier ?

¢ acheter

* (la) réaction

* (le) département

* (la) signature

¢ Son influence
augmente.

(le) défi

e posséder

(la/I') affaire

e vendre

¢ (la) commande

* (la) tache, (la)
mission, (le/l’) objectif
* (la/’) attitude

e Caaété approuvé il
y a une semaine.

e Votre réclamation a
été transmise.

e (le) succes

¢ starost

* femeslo

¢ Mate kreditni kartu?

¢ Jsme dohodnuti.

* smlouva

* oznamit

* Ukol

¢ Pracoval ve vice

oborech.

e zalezitost

¢ skupina

¢ vidcovstvi

e vnitini

¢ Jako dikaz ndm
ukazal ten email.

e Uz pfisla ta nabidka?

¢ On je velmi zruény

femeslinik.

e odveétvi, vétev

e Ten produkt ma
hodné funkci.

* (la/I') inquiétude

* (le/I’) artisanat

¢ Avez-vous une carte
de crédit ?

* Nous sommes
d’accord.

¢ (le) contrat

¢ annoncer

¢ (la) tache

¢ || a travaillé dans

beaucoup d’industries.

(la/1') affaire

¢ (le) groupe

(le) leadership

e interne

¢ Comme preuve, il
nous a montré le
courriel.

¢ |’offre est-elle
arrivée ?

¢ || est un artisan trés
compétent.

¢ (le) secteur, (le)
domaine

e Ce produit a de

nombreuses fonctions.
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¢ Vedeni se nelze
naucit.

¢ funkce

* nemocnice
e teseni

* organizace

e Tato nadace pomaha
hendikepovanym
détem.

* princip

e Pracuje pro nakup.

e obor

¢ Jakou metodu
aplikujete?

¢ Jaky je pomér mezi
cenou a vykonem?
* Rid se pravidly!

e Dékuji vam za
prilezZitost.

¢ Jaké jsou moznosti?

e Je jen trochu starsi
(sluzebné).

* Le leadership ne
s’apprend pas.

(la) fonction

(le/I') hopital

(1a) solution

(la/I’) organisation

e Cette fondation aide
les enfants handicapés.

* (le) principe

¢ |l travaille pour les
achats.

* (le) domaine

* Quelle méthode
appliquez-vous ?

e Quel est le rapport
prix-performance ?

e Suivez les regles !

* Merci pour
I'opportunité.

¢ Quelles sont les
options ?

* |l est juste sénior.

¢ administrativni

e Ocojde?Ocose
jedna?

e formalni

e starsi

e VyZaduje to
povoleni?

¢ Je naSim
dlouhodobym
zakaznikem.

* nabidnout

¢ obchod, dohoda
¢ Kdo je generdlni

reditel?

¢ Gatt - vSeobecna
odhoda o obchodu a
tarifech

* Tato organizace se
stard o lidska prava.

¢ vyjednavat

e procedura

¢ Vyjednavani jsou

tézka.

¢ Nevadi mi pracovat
do pozdnich hodin.

¢ administratif

Quelle est I'affaire ?

e formel

¢ (le) sénior

e Une autorisation est-
elle requise ?

¢ |l est notre client
depuis longtemps.
¢ faire une offre

* (le/l') échange, (le)
contrat

¢ Qui est le manager
général ?

* GATT - accord
général sur le
commerce et les tarifs
* Cette organisation
s’occupe des Droits de
'Homme.

e négocier

¢ (la) procédure

¢ La négociation est
difficile.

¢ Ca ne me géne pas

de travailler de longues
heures.
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e Onvlastnitu
spolecnost.

* moznost, pfilezitost

e projekt

¢ konference

¢ slozka

* agentura

e vyrabét

¢ ekonomika

* Mlzete nabidnout
podle nasledujicich
parametrd?

e Fidit, vést, spravovat

e pramysl, obor

¢ dohoda

e prodej

¢ Kolik kust budeme
dodavat?

¢ Je to nas zavazek.

|l posséde la
compagnie.

(la/I’) option

* (le) projet

(la) conférence

* (le) fichier

(la/I') agence

e produire

(la/I') économie

¢ Pouvez-vous faire
une offre selon les
critéres suivants ?

e gérer, diriger,
s’occuper (de)

(1a/I') industrie

(le/I') accord

e (la) vente

e Combien de piéces
allons-nous livrer ?

e C'est notre
obligation.

* metoda

¢ (la) méthode

e Potfebujeme zvlastni * Nous avons besoin

reseni.

¢ To je vnitfni pokyn.

e sprava

e prileZitost

¢ aplikace

¢ Je ¢lenem (spravni)

rady.

e zakladna

¢ To je muUj spolecnik.

¢ Je vyZzadovano
formalni obleceni?

e Pracujev
administraci.

¢ Ekonomika jde
nahoru.

e struktura

¢ dukaz

e Mam teorii.

d’une solution
spécifique.

e C'estune
réglementation
interne.

* (la/I') administration

* (la/lI') opportunité

* (la/I’) application

¢ || est membre du
conseil
(d’administration).

e (la) plateforme

¢ |l est mon associé.

¢ Une tenue formelle
est-elle requise ?

¢ |l travaille dans
I’administration.

e |’économie
augmente.

¢ (la) structure

¢ (la) preuve

¢ J’ai une théorie.
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¢ systém

e vadit

 pracovni stdl

* V objektu probiha
inspekce.

¢ spolecnost

¢ Kolik mGzeme
prodat?

e vliv

* partner

e Davam si sendvic za

stolem.

e Podepiste tady.

¢ Musime vyjednavat.

¢ obchod

e deprese

¢ Brzy se stane séfem
sekce.

e pravidlo

¢ (le) systeme

e géner

* (le) bureau

* Lesiteesten
inspection.

* (la/I') entreprise
e Combien pouvons-
nous vendre ?

* (Ia/r) influence

* (le) partenaire
e Jaijuste un
sandwich sur mon
bureau.

* Signez ici.

* Nous devons
négocier.

¢ (le) commerce

* (la) dépression

* |l sera bientot le chef
de section.
e (la) regle

¢ usadit se, dohodnout ¢ s’accorder, se mettre

se

¢ Sluzby zédkaznikm
jsou velmi dulezité.

e zakaznik

e Pracuje pro PR
agenturu.

e Mizes ridit ten
projekt?

* doddvat

¢ V jakém odvétvi
pracuje?

e karta

¢ Toje jeho obchod.
To je jeho zéleZitost.
¢ To je adekvatni

reakce.

¢ schlzka

¢ problém

* rada

¢ sluzba

¢ Pro jakou spole¢nost
pracuje?

d’accord

¢ Le service client est
trés important.

e (le) client

e |l travaille pour une
agence de RP.

¢ Pouvez-vous diriger
le projet ?

e livrer, fournir

¢ Dans quel domaine
travaille-t-il ?

¢ (la) carte

e C’est son affaire.

e C’est une réaction
inadéquate.

¢ (le) rendez-vous

(le) probleme

¢ (le) conseil

¢ (le) service

e Pour quelle

entreprise travaille-t-
il?
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¢ Kolik objednavek
mame k vyfizeni?

e Ktera procedura se

aplikuje?

* kancelar, arad

e faktor

e Drz se stranou
probléma!

e Byl jsem na
konferenci.

¢ schvalit

* Combien de
commandes avons-
nous a expédier ?

e Quelle procédure
s’applique ?

* (le) bureau

¢ (le) facteur

* Ne vous inquiétez
pas de ¢a !

e Jétaisala
conférence.

* approuver

¢ Je tady néjaky
problém?

¢ Toje vyzva pro

kazdého.

¢ To byl sloZity ukol.

¢ vSeobcny, generdlni

¢ Je v nemocnici?

¢ To je protizakonné.

¢ hodnota

¢ Y a-t-il un probleme
ici ?

e C’est un défi pour

tout le monde.

e (C’était une tache
difficile.

e général

¢ Est-elle a I'hopital ?

e C'est contraire ala

loi.

e (le) prix
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007 - aktivity _slovni zasoba_poslouchejte

* enseigner, apprendre

supporter

spécifier, préciser
s’enregistrer

(le/I') acces
appeler, téléphoner
(la/I') activité

louer

nécessiter, exiger, demander

résoudre

maintenir

entrer

déposer, se débarrasser

donner, fournir

représenter

dépendre

enquéter examiner

accéder a

remplacer

renforcer

arréter, démissionner, abandonner

déterminer, fixer, définir

e ucit

podporovat

specifikovat

registrovat se

pristup

zavolat

¢innost

pronajmout

vyZadovat

resit

udrZovat

vstoupit, vloZit

odhodit

poskytnout

zalezet na

vysetfit

pfistoupit k

nahradit

posilit

skondcit s né¢im

urcit, stanovit
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e générer

e controler, vérifier

* copier

* Le support

e soumettre, déposer

008 - aktivity slovni zasoba_prelozte.

e ucit

* pfistup

 vstoupit, vloZit

e vyZadovat

* pronajmout

e vytvaret

* nahradit

* specifikovat

¢ zkontrolovat

e vysetfit

* registrovat se

e podpora

e fesit

¢ odhodit

e zalezetna

¢ kopirovat

vytvaret
zkontrolovat
kopirovat
podpora

odevzdat

mp3

enseigner, apprendre
(le/I') acces

entrer

nécessiter, exiger, demander
louer

générer

remplacer

spécifier, préciser
controler, vérifier
enquéter examiner
représenter
s’enregistrer

Le support

résoudre

déposer, se débarrasser
dépendre

copier
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e poskytnout

* urcit, stanovit

e zavolat

¢ ¢innost

e udrZovat

e podporovat

¢ skoncit s né¢im

* pfistoupit k

¢ posilit

e odevzdat

donner, fournir

déterminer, fixer, définir

appeler, téléphoner

(la/I') activité

maintenir

supporter

arréter, démissionner, abandonner
accéder a

renforcer

soumettre, déposer

009 - aktivity _slovni zasoba+véty poslouchejte

e donner, fournir

e Pouvez-vous fournir quelques informations ?
* controler, vérifier

* Pouvez-vous le contréler encore une fois ?

* (la/I') activité

¢ Sois actif. Montre de 'activité !

e appeler, téléphoner

¢ Pouvez-vous me rappeler bient6t ?

e accéder a

¢ Vous pouvez accéder a votre compte par
Internet.

* (le/I') acces

poskytnout

MuzZete poskytnout néjaké informace?
zkontrolovat

MuzZes to jesté jednou zkontrolovat?
¢innost

Bud' proaktivni. Ukaz aktivitu!

zavolat

MuUZes mi brzy zavolat?

pfistoupit k

MUzZete pristoupit k Uctu pres internet.

pfistup
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J'ai besoin de I'acces au compte de la société.

déterminer, fixer, définir

(la) famille

maintenir

La maintenance est en retard.

supporter

Nous supportons les nouvelles idées.

Le support

Appelle le support technique !

louer

Ou pouvons-nous louer une voiture ?

nécessiter, exiger, demander

Combien cela demande-t-il ?

enseigner, apprendre

Pouvez-vous m’apprendre a danser ?

résoudre

Résous le probléme !

représenter

Qui représentez-vous ?

s’enregistrer

OU pouvons-nous nous enregistrer ?

déposer, se débarrasser

Ne voulez-vous pas vous en débarrasser ?

Potrebuiji pfistup k firemnimu uctu.
urcit, stanovit

rodina

udrZovat

Udrzba je pozadu.

podporovat

Podporujeme nové napady.
podpora

Zavolej technickou podporul!
pronajmout

Kde si mlZeme pronajmout auto?
vyzadovat

Kolik vyZaduje?

ucit

Mzes mé naucit tancovat?

fesit

Reg problém.

Kdo vas zastupuje?
registrovat se

Kde se mQzeme registrovat?
odhodit

Nechces to odhodit?
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e générer e vytvaret

e Pourrait-il toujours générer un profit ? ¢ Mohlo by to nékdy vytvofit zisk?
e dépendre e zdleZet na

e De quoi dépend-il ? * Na ¢em to zdlezi?

e entrer ¢ vstoupit, vloZit

e Entrez le code de sécurité. ¢ Vlozte bezpecnostni kdd.

e copier e kopirovat

e Copiez le fichier ici. e Zkopiruj ten soubor sem.

* remplacer e nahradit

* Nous allons bientot remplacer la machine. ¢ Brzy nahradime ten stroj.

e renforcer ¢ posilit

e Pouvons-nous renforcer notre présenceici? ¢ MuaZeme posilit nasi pfitomnost tam?

* enquéter examiner e vySetfit

* Nous devons I'examiner. ¢ Musime to vysetfit.

 spécifier, préciser * specifikovat

e Pouvez-vous préciser le probleme ? e Mizes specifikovat tv{j problém?
e arréter, démissionner, abandonner ¢ skoncit s nécim

e Jarréte. Je démissionne. J’abandonne. ¢ Konc¢im. Davam vypovéd. Balim to.
e soumettre, déposer e odevzdat

e Ou pouvons-nous déposer la demande ? e Kde mUZeme odevzdat Zadost?

010 - aktivity_slovni zasoba+véty prelozte

e poskytnout e donner, fournir

e MlZete poskytnout néjaké informace? ¢ Pouvez-vous fournir quelques informations ?



zkontrolovat

Muzes to jesté jednou zkontrolovat?

¢innost

Bud' proaktivni. Ukaz aktivitu!

zavolat

MuUzZe$ mi brzy zavolat?

pfistoupit k

MuZete pristoupit k U¢tu pres internet.

pfistup

Pottebuji pfistup k firemnimu uctu.
urcit, stanovit

rodina

udrzovat

Udriba je pozadu.

podporovat

Podporujeme nové napady.
podpora

Zavolej technickou podporul!
pronajmout

Kde si mGzeme pronajmout auto?
vyZadovat

Kolik vyzaduje?

ucit

e controler, vérifier

¢ Pouvez-vous le contréler encore une fois ?
* (la/I') activité

 Sois actif. Montre de 'activité !

e appeler, téléphoner

¢ Pouvez-vous me rappeler bient6t ?

e accéder a

e Vous pouvez accéder a votre compte par
Internet.

(le/I') acces

 J'ai besoin de I'acces au compte de la société.

e déterminer, fixer, définir

¢ (la) famille

* maintenir

¢ La maintenance est en retard.

* supporter

* Nous supportons les nouvelles idées.

* Le support

e Appelle le support technique !

e |louer

¢ Ou pouvons-nous louer une voiture ?

e nécessiter, exiger, demander

¢ Combien cela demande-t-il ?

* enseigner, apprendre
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MUze$ mé naucit tancovat?

(%13

Res problém.

Kdo vas zastupuje?
registrovat se

Kde se mlzZeme registrovat?
odhodit

Nechces to odhodit?

vytvaret

Mohlo by to nékdy vytvofit zisk?

zalezet na

Na ¢em to zalezi?

vstoupit, vloZit

VloZte bezpecnostni kdd.

kopirovat

Zkopiruj ten soubor sem.

nahradit

Brzy nahradime ten stroj.

posilit

MuzZeme posilit nasi pfitomnost tam?

vysetrit

Musime to vysetfit.

Pouvez-vous m’apprendre a danser ?

résoudre

Résous le probléme !

représenter

Qui représentez-vous ?

s’enregistrer

OU pouvons-nous nous enregistrer ?

déposer, se débarrasser

Ne voulez-vous pas vous en débarrasser ?

générer

Pourrait-il toujours générer un profit ?

dépendre

De quoi dépend-il ?

entrer

Entrez le code de sécurité.

copier

Copiez le fichier ici.

remplacer

Nous allons bientot remplacer la machine.

renforcer

Pouvons-nous renforcer notre présence ici ?

enquéter examiner

Nous devons I'examiner.
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specifikovat

Muzes specifikovat tvlij problém?

skoncit s né¢im

Konc¢im. Davam vypovéd. Balim to.

odevzdat

Kde mizeme odevzdat Zadost?

spécifier, préciser

Pouvez-vous préciser le probleme ?

arréter, démissionner, abandonner

Jarréte. Je démissionne. J’abandonne.

soumettre, déposer

OuU pouvons-nous déposer la demande ?

011 - aktivity_procvicovaci véty _poslouchejte

Ne voulez-vous pas vous en débarrasser ?

Appelle le support technique !

Qui représentez-vous ?

Jarréte. Je démissionne. J’abandonne.

Copiez le fichier ici.

OU pouvons-nous nous enregistrer ?

(la) famille

Vous pouvez accéder a votre compte par

Internet.

Résous le probléeme !

Pouvez-vous me rappeler bient6t ?

Nous devons I'examiner.

Pouvez-vous préciser le probleme ?

J'ai besoin de I'acces au compte de la société.

Pourrait-il toujours générer un profit ?

De quoi dépend-il ?

¢ Nechces to odhodit?

Zavolej technickou podporul!

Kdo vas zastupuje?

Konc¢im. Davam vypovéd. Balim to.
Zkopiruj ten soubor sem.

Kde se mGzeme registrovat?
rodina

MuZete pristoupit k U¢tu pres internet.

Reg problém.

MuUZes mi brzy zavolat?

Musime to vysetfit.

Muzes specifikovat tvlj problém?
Pottebuiji pfistup k firemnimu uctu.
Mohlo by to nékdy vytvofit zisk?

Na ¢em to zalezi?
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Nous supportons les nouvelles idées.

Sois actif. Montre de I'activité !

Nous allons bientot remplacer la machine.

Entrez le code de sécurité.

Pouvez-vous le contrdler encore une fois ?

Ou pouvons-nous louer une voiture ?

La maintenance est en retard.

Pouvons-nous renforcer notre présence ici ?

Pouvez-vous m’apprendre a danser ?

Pouvez-vous fournir quelques informations ?

Combien cela demande-t-il ?

Ou pouvons-nous déposer la demande ?

Podporujeme nové napady.

Bud' proaktivni. Ukaz aktivitu!

Brzy nahradime ten stroj.

VloZte bezpecnostni kdd.

Muzes to jesté jednou zkontrolovat?
Kde si mGzeme pronajmout auto?
Udrzba je pozadu.

MuUZeme posilit nasi pfitomnost tam?
MUZes mé naudit tancovat?

MuzZete poskytnout néjaké informace?
Kolik vyzaduje?

Kde mGzZeme odevzdat zadost?

012 - aktivity procviCovaci vety prelozte

e Potrebuji pfistup k firemnimu uctu.
Nechces to odhodit?

MuZes specifikovat tv(j problém?
Kdo vas zastupuje?

Kde se mQzZeme registrovat?
MUZes mé naudit tancovat?
Konc¢im. Davam vypovéd. Balim to.
Brzy nahradime ten stroj.

Bud' proaktivni. Ukaz aktivitu!

¢ J'ai besoin de I'acces au compte de la société.

Ne voulez-vous pas vous en débarrasser ?

Pouvez-vous préciser le probleme ?

Qui représentez-vous ?

OU pouvons-nous nous enregistrer ?

Pouvez-vous m’apprendre a danser ?

Jarréte. Je démissionne. J’abandonne.

Nous allons bientot remplacer la machine.

Sois actif. Montre de I'activité !
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Musime to vysetfit.

Zkopiruj ten soubor sem.

VloZte bezpecnostni kdd.

MuUZes mi brzy zavolat?

Muzes to jesté jednou zkontrolovat?

MuzZeme posilit nasi pfitomnost tam?

MuZete pristoupit k U¢tu pres internet.

Mohlo by to nékdy vytvofit zisk?
Zavolej technickou podporul!

Kde si mlZeme pronajmout auto?
rodina

Reg problém.

MuzZete poskytnout néjaké informace?
Kolik vyzaduje?

Podporujeme nové napady.

Udrzba je pozadu.

Na ¢em to zalezi?

Kde mGzeme odevzdat zadost?

Nous devons I'examiner.

Copiez le fichier ici.

Entrez le code de sécurité.

Pouvez-vous me rappeler bient6t ?

Pouvez-vous le contrdler encore une fois ?

Pouvons-nous renforcer notre présence ici ?

Vous pouvez accéder a votre compte par

Internet.

Pourrait-il toujours générer un profit ?

Appelle le support technique !

Ou pouvons-nous louer une voiture ?

(la) famille

Résous le probléeme !

Pouvez-vous fournir quelques informations ?

Combien cela demande-t-il ?

Nous supportons les nouvelles idées.

La maintenance est en retard.

De quoi dépend-il ?

Ou pouvons-nous déposer la demande ?
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Aktivity karty

MuzZete poskytnout n¢jaké

oskytnout . zkontrolovat
posky informace?
MuizZes to jeSté jednou .. Bud’ proaktivni. Ukaz
¢innost .
zkontrolovat? aktivitu!
zavolat MuZes mi brzy zavolat? pfistoupit k
MiZete ptistoupit k Gctu pres » Potfebuji piistup k
. pfistup . PP
internet. firemnimu Gctu.
urdit, stanovit rodina udrzovat
UdrZba je pozadu. podporovat Podporujeme nové napady.




Pouvez-vous fournir

contrdler, vérifier ) ]
quelques informations ?

Sois actif. Montre de

I’ activité ! (1a/1’) activité

Pouvez-vous me rappeler

accéder a A
bientot ?

J’ai besoin de 1’acces au

o le/1’) acces
compte de la société. (el’)

maintenir (la) famille

Nous supportons les

. s supporter
nouvelles idées. PP

donner, fournir

Pouvez-vous le contrdler
encore une fois ?

appeler, téléphoner

Vous pouvez accéder a votre
compte par Internet.

déterminer, fixer, définir

La maintenance est en retard.
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podpora Zavolej technickou podporu! pronajmout
Kde si miizeme pronajmout " . . g
vyZadovat Kolik vyZaduje?
auto?
ucit Muzes mé naucit tancovat? resit

Res problém.

Kdo vés zastupuje?

registrovat se

Kde se mizeme registrovat?

odhodit

Nechces to odhodit?

vytvéret

Mohlo by to nékdy vytvorit
zisk?




louer

Combien cela demande-t-il ?

résoudre

Qui représentez-vous ?

déposer, se débarrasser

Pourrait-il toujours générer
un profit ?

Appelle le support
technique !

nécessiter, exiger, demander

Pouvez-vous m’apprendre a
danser ?

représenter

Ou pouvons-nous nous
enregistrer ?

générer

Le support

Ou pouvons-nous louer une
voiture ?

enseigner, apprendre

Résous le probleme !

s’enregistrer

Ne voulez-vous pas vous en
débarrasser ?
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zaleZet na

Na ¢em to zalezi?

vstoupit, vloZit

Vlozte bezpecnostni kdd.

kopirovat

Zkopiruj ten soubor sem.

nahradit

Brzy nahradime ten stroj.

posilit

MuZzeme posilit nasi
pfitomnost tam?

vySetfit

Musime to vySetfit.

specifikovat

Muzes specifikovat tvij
problém?

skoncit s né¢im

Kon¢im. Davam vypoved.

Balim to.

odevzdat

Kde muzeme odevzdat
zadost?




entrer

Copiez le fichier ici.

renforcer

Nous devons I’examiner.

arréter, démissionner,
abandonner

Ou pouvons-nous déposer la
demande ?

De quoi dépend-il ?

copier

Nous allons bientdt
remplacer la machine.

enquéter examiner

Pouvez-vous préciser le
probleme ?

soumettre, déposer

dépendre

Entrez le code de sécurité.

remplacer

Pouvons-nous renforcer
notre présence ici ?

spécifier, préciser

J arréte. Je démissionne.
J’abandonne.
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Aktivity test

e Kde mlUZeme
odevzdat zadost?

e MUzZes mé naucit
tancovat?

* specifikovat

e kopirovat

* registrovat se

e vytvaret
¢ odhodit
¢ ¢innost

¢ Konc¢im. Davam
vypovéd. Balim to.

e vySetfit

» zaleZet na

e Muzes specifikovat
tvlj problém?

e podporovat

e Vlozte bezpecénostni
kod.

¢ skoncit s né¢im

* nahradit

* pronajmout

¢ zkontrolovat

¢ MiiZeme posilit nasi

pfitomnost tam?

¢ MulzZete pfistoupit k
Uctu pres internet.

¢ MuZete poskytnout
néjaké informace?

¢ odevzdat
¢ poskytnout
e podpora

e pristup

¢ ucit

¢ Kde se mlzeme
registrovat?

« Udrzba je pozadu.
¢ Mohlo by to nékdy
vytvofit zisk?

¢ Kolik vyZaduje?

¢ vstoupit, vlozZit

¢ Pottebuji pristup k
firemnimu uctu.
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e vyZadovat

¢ Bud proaktivni. Ukaz
aktivitu!

¢ urcit, stanovit

e zavolat

e pfistoupit k

¢ Nechces to odhodit?

e Zavolej technickou
podporu!

e rodina

e udrZovat

* Re$ problém.

¢ Brzy nahradime ten
stroj.

e fesit

¢ posilit

¢ Kde si mGzeme
pronajmout auto?

¢ Mizes to jesté
jednou zkontrolovat?

¢ MiiZe$S mi brzy
zavolat?

¢ Kdo vas zastupuje?

¢ Na éem to zalezi?

¢ Musime to vysetfit.

e Zkopiruj ten soubor
sem.

¢ Podporujeme nové
napady.
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Aktivity test reseni

e Kde mlUZeme
odevzdat zadost?

¢ MUZes mé naucit

tancovat?

* specifikovat

e kopirovat

* registrovat se

e vytvaret

¢ odhodit

e ¢innost

¢ Konc¢im. Davam

vypovéd. Balim to.

e vySetfit

e zalezetna

e Mizes specifikovat

tvlj problém?

e podporovat

¢ Vlozte bezpecénostni
kod.

¢ QU pouvons-nous
déposer la demande ?

* Pouvez-vous
m’apprendre a
danser ?

 spécifier, préciser

* copier

e s’enregistrer

e générer

e déposer, se
débarrasser

e (la/I') activité

e Jarréte. Je
démissionne.
Jabandonne.

* enquéter examiner

e dépendre

e Pouvez-vous préciser

le probleme ?

* supporter

e Entrez le code de
sécurité.

* pronajmout

¢ zkontrolovat

¢ MiiZeme posilit nasi
pfitomnost tam?

¢ MulzZete pristoupit k
Uctu pres internet.

¢ MuZete poskytnout
néjaké informace?

¢ odevzdat

¢ poskytnout

e podpora

e pristup

¢ Kde se mlzeme
registrovat?

« Udrzba je pozadu.
¢ Mohlo by to nékdy
vytvofit zisk?

¢ Kolik vyZaduje?

¢ |ouer

e controler, vérifier

e Pouvons-nous
renforcer notre
présence ici ?

¢ Vous pouvez accéder
a votre compte par
Internet.

¢ Pouvez-vous fournir
quelques
informations ?

e soumettre, déposer

¢ donner, fournir

* Le support

* (le/I’) accés

* enseigner,
apprendre

e QU pouvons-nous
nous enregistrer ?

¢ La maintenance est
en retard.

e Pourrait-il toujours
générer un profit ?

e Combien cela
demande-t-il ?
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¢ skoncit s né¢im

* nahradit

e vyZadovat

¢ Bud proaktivni. Ukaz

aktivitu!

 urcit, stanovit

e zavolat

* pfistoupit k

¢ Nechces to odhodit?

e Zavolej technickou
podporu!
* rodina

e udrZovat

* Re$ problém.

e arréter,
démissionner,
abandonner

* remplacer

e nécessiter, exiger,
demander

¢ Sois actif. Montre de
I"activité !

e déterminer, fixer,
définir

e appeler, téléphoner

e accédera

* Ne voulez-vous pas
vous en débarrasser ?

e représenter

e Appelle le support

technique !

¢ (la) famille

* maintenir

e Résous le probléeme !

¢ vstoupit, vloZit

¢ Pottebuji pristup k
firemnimu uctu.

¢ Brzy nahradime ten
stroj.

esit

L[]
=<

¢ posilit

¢ Kde si mGzZeme
pronajmout auto?

e Mizes to jesté
jednou zkontrolovat?
¢ MiiZeS mi brzy
zavolat?

¢ Kdo vas zastupuje?

* Na éem to zalezi?

¢ Musime to vysetfit.

e Zkopiruj ten soubor

sem.

¢ Podporujeme nové
napady.

* entrer

¢ J'ai besoin de I'acces
au compte de la
société.

¢ Nous allons bient6t
remplacer la machine.

e résoudre

¢ renforcer

e Qu pouvons-nous
louer une voiture ?

¢ Pouvez-vous le
controler encore une
fois ?

e Pouvez-vous me
rappeler bientot ?

e Quireprésentez-
vous ?

¢ De quoi dépend-il ?

* Nous devons

I'examiner.

¢ Copiez le fichier ici.

¢ Nous supportons les
nouvelles idées.
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013 - finance_slovni zasoba_poslouchejte

¢ (le) stock, (la) réserve

(la) propriété

(1a) perte

(le/l') investissement

(la) fortune, (la) richesse
investir

(la/I') assurance

(Ia) catégorie, (la) série, (la) gamme
(le) risque

cher, onéreux

(le) gain

(le/l') intérét

(la/I’) analyse

payable

réclamer, revendiquer

(la) marge d’autofinancement
risquer

financier

(les) ressources, (les) finances
valoir la peine

(la) commission

(la) possession, (la) propriété

¢ akcie, zasoba

majetek

ztrata

investice

bohatstvi

investovat do

politika, pojistka

kategorie

riziko

drahy

ziskat, zisk

zajem, Urok

analyza

splatny

narokovat

téct, tok

riskovat

financni

finance

stat za

poplatek

vlastnictvi
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(les) économies

(le) revenu

facturer

(le) solde

(la/I') inflation

(le) crédit

(le) nombre, (le) numéro
(les) especes

(la/I’) assurance

colter

(le) paiement

(le) dépot

(le) compte

(la) dette

(le) taux, (le) cours

(le) budget

(1a) valeur, (le) prix

(la) taxe

(Ia) part, (Ia) participation
(le) profit

(les) revenus

Uspora

pfijem

nabit, uctovat

zGstatek

inflace

avér

udaj, cislo

hotové penize

pojisténi

stat o cené

platba

ulozit, vloZit

ucet

dluh

mira, sazba

rozpocet

hodnota

dan

podil, akcie

zisk

pfijem
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014- finance_ slovni zasoba_prelozte

* majetek

hodnota

dluh

politika, pojistka

podil, akcie

investovat do

zisk

vlastnictvi

bohatstvi

splatny

drahy

zajem, Urok

riskovat

nabit, uctovat

udaij, cislo

kategorie

mira, sazba

téct, tok

narokovat

Uspora

ulozit, vloZit

poplatek

(la) propriété

(1a) valeur, (le) prix

(la) dette

(la/I’) assurance

(Ia) part, (Ia) participation
investir

(le) profit

(Ia) possession, (la) propriété
(la) fortune, (la) richesse
payable

cher, onéreux

(le/l') intérét

risquer

facturer

(le) nombre, (le) numéro

(Ia) catégorie, (la) série, (la) gamme

(le) taux, (le) cours

(la) marge d’autofinancement

réclamer, revendiquer

(les) économies

(le) dépot

(la) commission
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inflace

investice

riziko

zGstatek

akcie, zasoba

pfijem

financni

analyza

ztrata

rozpocet

pojisténi

hotové penize

uvér

platba

stat za

ucet

finance

ziskat, zisk

stat o cené

dan

pfijem

(la/I') inflation

(le/I') investissement

(le) risque

(le) solde

(le) stock, (la) réserve

(le) revenu
financier

(la/I’) analyse
(la) perte

(le) budget
(la/I’) assurance
(les) especes
(le) crédit

(le) paiement
valoir la peine

(le) compte

(les) ressources, (les) finances

(le) gain

codter

(la) taxe

(les) revenus
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015 - finance_slovni zasoba+véty poslouchejte

(le/l') intérét

Le taux d’intérét est élevé.

(le) risque

Pouvons-nous prendre ce risque ?
risquer

Nous ne pouvons pas le risquer.

(le/I') investissement

Nous avons besoin de quelques données a

propos de l'investissement.

(le) taux, (le) cours

Le taux de change est élevé.

(les) especes

Paierez-vous en espéces ou par carte ?
(la) taxe

TVA — la taxe comprise est de 20 %.
(la/I’) analyse

Une analyse est requise pour finaliser.
(la/I’) assurance

Il est important d’avoir une assurance.
valoir la peine

Ca ne vaut pas la peine d’essayer.

(1a) valeur, (le) prix

La transaction a une valeur de 5 millions.

e zdjem, urok

« Urokové mira je vysoka.
* riziko

e MilzZeme to risknout?

* riskovat

¢ To nemUlzZeme riskovat.
* investice

e Potfebujeme néjaké Udaje o té investici.

* mira, sazba

¢ Sménny kurz je vysoky.

* hotové penize

¢ Budete platit hotové, nebo kreditni kartou?
* dan

e DPH - dan z pfidané hodnoty je 20%.

e analyza

* Aby se mohlo pokracovat, vyZaduje se analyza.
* politika, pojistka

¢ Je dlleZité mit pojistku.

* statza

¢ To nestoji za pokus.

* hodnota

e Transakce ma hodnotu 5 miliona.
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(le) stock, (la) réserve

Combien de matériaux y a-t-il en stock ?

(le) nombre, (le) numéro

Le nombre parait bon.

financier

La situation financiere n’est pas bonne.

codter

Combien ¢a colte ?

(le) revenu

Ton revenu est combien tu gagnes.

(le) profit

Nous devrions faire quelques profits sur ¢a.

payable

La facture est payable la semaine prochaine.

facturer

Combien facturez-vous ?

cher, onéreux

Est-ce cher ?

(le) compte

Combien d’argent y a-t-il sur notre compte ?

(1a) part, (Ia) participation

Quelle est sa part dans cette entreprise ?

(le) solde

akcie, zasoba

Kolik materidlu je na skladé?
udaj, cislo

Cisla vypadaji dobfe.

finanéni

Financni sitzuace neni dobra.
stdt o cené

Kolik to stoji?

prijem

TvUj pfijem je to, co vydélavas.
zisk

Meéli bychom na tom udélat néjaky zisk.
splatny

Faktura je splatna pfisti mésic.
nabit, uctovat

Kolik si Uctujete?

drahy

Je to drahé?

ucet

Kolik penéz je na naSem uctu?
podil, akcie

jaky je jeho podil v té spole¢nosti?

zGstatek
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Quel est le solde de votre compte ?
(la) propriété

C'est la propriété de I'entreprise.
(le) crédit

Pouvons-nous prendre un crédit pour cela ?
(la) catégorie, (la) série, (la) gamme
C'est de quelle gamme ?

(le) gain

Sa perte est notre gain.

investir

Dans quoi devrais-je investir ?
(la/I') inflation

L’inflation est faible.

(la/I') assurance

Il travaille pour une compagnie d’assurance.
(le) paiement

Merci pour votre paiement.

(les) économies

Nous avons quelques économies.
(la) fortune, (la) richesse

La richesse n’est pas importante.
(le) budget

Quel budget avons-nous pour la promotion ?

Jaky je zUstatek na tvém uctu?
majetek

To je majetek firmy.

avér

MuZeme na to ziskat pajcku?
kategorie

Ze které kategorie to je?
ziskat, zisk

Jeji ztrata je nase vyhra.
investovat do

Do ¢eho bych mél investovat?
inflace

Inflace je nizka.

pojisténi

Pracuje pro né&jakou pojistovnu.
platba

Platba obdrzena s diky. (Dékujeme za platbu).
Uspora

Madame néjaké uspory.
bohatstvi

Bohatstvi neni dulezité.
rozpocet

Jaky rozpocet mame na propagaci?
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* (la) marge d’autofinancement

¢ De combien est la marge d’autofinancement ?

e (la) dette

* Nous devrions d’abord payer la dette.

e (le) dépot

e Ou pouvons-nous déposer I'argent ?

¢ (la) commission

¢ |l vont le faire pour une petite commission.

 (la) perte

* Sa perte est notre gain.

* (la) possession, (la) propriété

e C’est en possession de I'entreprise.

e réclamer, revendiquer

¢ Comment peuvent-ils réclamer quelque chose
comme ¢a ?

* (les) ressources, (les) finances

* Avez-vous recu les finances pour la maison ?

* (les) revenus

e Leurs revenus sont élevés.

téct, tok

Jak je na tom cash-flow?

dluh

Nejprve bychom méli zaplatit dluhy.

ulozZit, vloZit

Kde mzZeme uloZit ty penize?

poplatek

Udélaji to za maly poplatek.

ztrata

Jeji ztrata je nas zisk.

vlastnictvi

Je to ve vlastnictvi té firmy.

narokovat

Mohou narokovat néco takového?

finance

UzZ jsi ziskal finance na ten diim?

pfijem

Jejich pfijmy jsou vysoké.

026 - Finance —slovni zasoba+véty-prelozte

e zajem, urok
 Urokové mira je vysoka.

e riziko

* (le/I') intérét

e Le taux d’'intérét est élevé.

* (le) risque
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¢ MuUzeme to risknout?

¢ riskovat

* To nemUzeme riskovat.

* investice

e Potfebujeme néjaké Udaje o té investici.

* mira, sazba

¢ Sménny kurz je vysoky.

¢ hotové penize

¢ Budete platit hotové, nebo kreditni kartou?

e dan

e DPH - dan z pfidané hodnoty je 20%.

e analyza

e Aby se mohlo pokracovat, vyZaduje se
analyza.

* politika, pojistka

¢ Je dlleZité mit pojistku.

e statza

* To nestoji za pokus.

¢ hodnota

¢ Transakce ma hodnotu 5 miliond.

* akcie, zasoba

¢ Kolik materidlu je na skladé?

Pouvons-nous prendre ce risque ?

risquer

Nous ne pouvons pas le risquer.

(le/I') investissement

Nous avons besoin de quelques données a

propos de l'investissement.

(le) taux, (le) cours

Le taux de change est élevé.

(les) especes

Paierez-vous en especes ou par carte ?

(la) taxe

TVA — la taxe comprise est de 20 %.

(la/I') analyse

Une analyse est requise pour finaliser.

(la/I') assurance

Il est important d’avoir une assurance.

valoir la peine

Ca ne vaut pas la peine d’essayer.

(1a) valeur, (le) prix

La transaction a une valeur de 5 millions.

(le) stock, (la) réserve

Combien de matériaux y a-t-il en stock ?
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udaij, cislo

Cisla vypadaji dobfe.

finanéni

Financni sitzuace neni dobra.
stdt o cené

Kolik to stoji?

pfijem

TvUj pfijem je to, co vydélavas.

zisk

Meéli bychom na tom udélat néjaky zisk.

splatny

Faktura je splatna pfisti mésic.

nabit, uctovat

Kolik si Uctujete?

drahy

Je to drahé?

ucet

Kolik penéz je na nasem uctu?

podil, akcie

jaky je jeho podil v té spole¢nosti?

zUstatek

Jaky je zGstatek na tvém uctu?

(le) nombre, (le) numéro

Le nombre parait bon.

financier

La situation financiere n’est pas bonne.

codter

Combien ¢a colte ?

(le) revenu

Ton revenu est combien tu gagnes.

(le) profit

Nous devrions faire quelques profits sur ¢a.

payable

La facture est payable la semaine prochaine.

facturer

Combien facturez-vous ?

cher, onéreux

Est-ce cher ?

(le) compte

Combien d’argent y a-t-il sur notre compte ?

(Ia) part, (Ia) participation

Quelle est sa part dans cette entreprise ?

(le) solde

Quel est le solde de votre compte ?
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majetek

To je majetek firmy.

uver

MuzZeme na to ziskat pajcku?

kategorie

Ze které kategorie to je?

ziskat, zisk

Jeji ztrata je nase vyhra.

investovat do

Do ¢eho bych mél investovat?

inflace

Inflace je nizka.

pojisténi

Pracuje pro né&jakou pojistovnu.

platba

Platba obdrzena s diky. (Dékujeme za platbu).

Uspora

Maéame néjaké uspory.

bohatstvi

Bohatstvi neni dudlezité.

rozpocet

Jaky rozpocet mame na propagaci?

(la) propriété

C'est la propriété de I'entreprise.

(le) crédit

Pouvons-nous prendre un crédit pour cela ?

(Ia) catégorie, (la) série, (la) gamme

C’est de quelle gamme ?

(le) gain

Sa perte est notre gain.

investir

Dans quoi devrais-je investir ?

(la/I') inflation

L'inflation est faible.

(la/I') assurance

Il travaille pour une compagnie d’assurance.

(le) paiement

Merci pour votre paiement.

(les) économies

Nous avons quelques économies.

(la) fortune, (la) richesse

La richesse n’est pas importante.

(le) budget

Quel budget avons-nous pour la promotion ?
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téct, tok

Jak je na tom cash-flow?

dluh

Nejprve bychom méli zaplatit dluhy.

ulozit, vloZit

Kde mzZeme uloZit ty penize?

poplatek

Udélaji to za maly poplatek.

ztrata

Jeji ztrata je nas zisk.

vlastnictvi

Je to ve vlastnictvi té firmy.

narokovat

Mohou narokovat néco takového?

finance

Uz jsi ziskal finance na ten diim?

pfijem

Jejich pfijmy jsou vysoké.

* (la) marge d’autofinancement

¢ De combien est la marge d’autofinancement ?

e (la) dette

* Nous devrions d’abord payer la dette.

. (le) dépot

e Ou pouvons-nous déposer I'argent ?

¢ (la) commission

* |l vont le faire pour une petite commission.

e (la) perte

* Sa perte est notre gain.

* (la) possession, (la) propriété

e C’est en possession de I'entreprise.

¢ réclamer, revendiquer

¢ Comment peuvent-ils réclamer quelque chose
comme ¢a ?

* (les) ressources, (les) finances

e Avez-vous recu les finances pour la maison ?

* (les) revenus

e Leurs revenus sont élevés.

017 - finance_procvicovaci vety poslouchejte

* Ca ne vaut pas la peine d’essayer. ¢ To nestoji za pokus.

¢ Comment peuvent-ils réclamer quelque chose * Mohou narokovat néco takového?
comme ¢a ?
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Nous ne pouvons pas le risquer.

Pouvons-nous prendre un crédit pour cela ?

Il est important d’avoir une assurance.

Le nombre parait bon.

Sa perte est notre gain.

La transaction a une valeur de 5 millions.

Quel est le solde de votre compte ?

Ton revenu est combien tu gagnes.

L'inflation est faible.

C’est la propriété de I'entreprise.

De combien est la marge d’autofinancement ?

Paierez-vous en especes ou par carte ?

Combien c¢a colte ?

Merci pour votre paiement.

Combien de matériaux y a-t-il en stock ?

Nous devrions d’abord payer la dette.

Nous avons quelques économies.

Sa perte est notre gain.

La situation financiére n’est pas bonne.

Le taux de change est élevé.

Pouvons-nous prendre ce risque ?

Combien facturez-vous ?

Dans quoi devrais-je investir ?

To nem(izeme riskovat.
MuUZeme na to ziskat pajcku?
Je dlleZité mit pojistku.

Cisla vypadaji dobfe.

Jeji ztrata je nas zisk.

Transakce ma hodnotu 5 miliona.

Jaky je zGstatek na tvém uctu?
TvUj pfijem je to, co vydélavas.
Inflace je nizka.

To je majetek firmy.

Jak je na tom cash-flow?

Budete platit hotové, nebo kreditni kartou?

Kolik to stoji?

Platba obdrzena s diky. (Dékujeme za platbu).

Kolik materidlu je na skladé?

Nejprve bychom méli zaplatit dluhy.

Maéame néjaké uspory.

Jeji ztrata je nase vyhra.

Financni situace neni dobra.

Sménny kurz je vysoky.

MUzeme to risknout?

Kolik si Uctujete?

Do ¢eho bych mél investovat?
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e Lafacture est payable la semaine prochaine.

* Nous avons besoin de quelques données a
propos de l'investissement.

e Combien d’argent y a-t-il sur notre compte ?

* Une analyse est requise pour finaliser.

e C'est en possession de I'entreprise.

e Le taux d’intérét est élevé.

e Larichesse n’est pas importante.

* Il vont le faire pour une petite commission.

e Est-ce cher?

* Nous devrions faire quelques profits sur ¢a.

e QU pouvons-nous déposer I'argent ?

* TVA —la taxe comprise est de 20 %.

e C'est de quelle gamme ?

¢ Quelle est sa part dans cette entreprise ?

¢ |l travaille pour une compagnie d’assurance.

e Quel budget avons-nous pour la promotion ?

e Avez-vous recu les finances pour la maison ?

e Leurs revenus sont élevés.

¢ Faktura je splatna pfisti mésic.

e Potrebujeme néjaké udaje o té investici.

¢ Kolik penéz je na naSem uctu?

¢ Aby se mohlo pokracovat, vyZaduje se analyza.

* Je to ve vlastnictvi té firmy.
 Urokova mira je vysoka.

* Bohatstvi neni dilezité.

¢ Udélaji to za maly poplatek.

e Jetodrahé?

¢ Meéli bychom na tom udélat néjaky zisk.
e Kde mUZeme uloZit ty penize?

e DPH - dan z pfidané hodnoty je 20%.
e Ze které kategorie to je?

* jaky je jeho podil v té spolecnosti?

* Pracuje pro néjakou pojistovnu.

¢ Jaky rozpocet mame na propagaci?
e Uz jsi ziskal finance na ten diim?

* Jejich pfijmy jsou vysoké.

018 - finance_procvicovaci vety_prelozte

* Platba obdrzena s diky. (Dékujeme za platbu).

¢ To nemUzeme riskovat.

 Jak je na tom cash-flow?

* Merci pour votre paiement.

* Nous ne pouvons pas le risquer.

e De combien est la marge d’autofinancement ?
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Urokovd mira je vysoka.

Faktura je splatna pfisti mésic.

To je majetek firmy.

Udélaji to za maly poplatek.

UzZ jsi ziskal finance na ten diim?
Kolik materidlu je na skladé?
Mame néjaké uspory.

MuiZeme na to ziskat pUjcku?
Nejprve bychom méli zaplatit dluhy.
Kolik penéz je na nasem uctu?

Je to ve vlastnictvi té firmy.

Jeji ztrata je nase vyhra.

Je to drahé?

jaky je jeho podil v té spole¢nosti?
Mzeme to risknout?

Cisla vypadaji dobfe.

DPH - dani z pfidané hodnoty je 20%.

Kolik si Uctujete?

Do ¢eho bych mél investovat?

Transakce ma hodnotu 5 miliond.

Bohatstvi neni dulezité.

Jeji ztrata je nas zisk.

TvUj pfijem je to, co vydélavas.

Le taux d’intérét est élevé.

La facture est payable la semaine prochaine.
C'est la propriété de I'entreprise.

Il vont le faire pour une petite commission.
Avez-vous recu les finances pour la maison ?
Combien de matériaux y a-t-il en stock ?
Nous avons quelques économies.
Pouvons-nous prendre un crédit pour cela ?
Nous devrions d’abord payer la dette.
Combien d’argent y a-t-il sur notre compte ?
C’est en possession de |'entreprise.

Sa perte est notre gain.

Est-ce cher?

Quelle est sa part dans cette entreprise ?
Pouvons-nous prendre ce risque ?

Le nombre parait bon.

TVA —la taxe comprise est de 20 %.
Combien facturez-vous ?

Dans quoi devrais-je investir ?

La transaction a une valeur de 5 millions.

La richesse n’est pas importante.

Sa perte est notre gain.

Ton revenu est combien tu gagnes.
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Kde mlzZeme uloZit ty penize?

Pracuje pro néjakou pojistovnu.

Budete platit hotové, nebo kreditni kartou?
Sménny kurz je vysoky.

Finanéni situace neni dobra.

Meéli bychom na tom udélat néjaky zisk.
Jaky rozpocet mame na propagaci?

Mohou narokovat néco takového?

To nestoji za pokus.

Kolik to stoji?

Aby se mohlo pokracovat, vyZaduje se analyza.

Inflace je nizka.
Je dulezité mit pojistku.

Potfebujeme néjaké Udaje o té investici.

Ze které kategorie to je?

Jaky je zGstatek na tvém uctu?

Jejich pfijmy jsou vysoké.

OuU pouvons-nous déposer I'argent ?

Il travaille pour une compagnie d’assurance.

Paierez-vous en especes ou par carte ?

Le taux de change est élevé.

La situation financiere n’est pas bonne.

Nous devrions faire quelques profits sur ca.

Quel budget avons-nous pour la promotion ?

Comment peuvent-ils réclamer quelque chose

comme ¢a ?

Ca ne vaut pas la peine d’essayer.

Combien ¢a colte ?

Une analyse est requise pour finaliser.

L'inflation est faible.

Il est important d’avoir une assurance.

Nous avons besoin de quelques données a

propos de l'investissement.

C’est de quelle gamme ?

Quel est le solde de votre compte ?

Leurs revenus sont élevés.
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Finance_karty

zajem, urok

Muzeme to risknout?

investice

Sménny kurz je vysoky.

dan

Aby se mohlo pokracovat,

vyZaduje se analyza.

Urokova mira je vysoka.

riskovat

Pottebujeme néjaké udaje o
té investici.

hotové penize

DPH - dan z pfidané hodnoty
je 20%.

politika, pojistka

riziko

To nemuzeme riskovat.

mira, sazba

Budete platit hotové, nebo
kreditni kartou?

analyza

Je dilezité mit pojistku.
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(Ie) risque

Nous ne pouvons pas le
risquer.

(le) taux, (le) cours

Paierez-vous en especes ou
par carte ?

(1a/1’) analyse

Il est important d’avoir une
assurance.

Le taux d’intérét est €levé.

risquer

Nous avons besoin de
quelques données a propos
de I’investissement.

(les) especes

TVA —la taxe comprise est
de 20 %.

(1a/1’) assurance

(le/1’) intérét

Pouvons-nous prendre ce
risque ?

(Ie/’) investissement

Le taux de change est élevé.

(la) taxe

Une analyse est requise pour
finaliser.
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stat za

To nestoji za pokus.

hodnota

Transakce ma hodnotu 5
miliond.

akcie, zasoba

Kolik materiélu je na skladg?

udaj, ¢islo

Cisla vypadaji dobfe.

finanéni

Financéni sitzuace neni dobra.

stat o cené

Kolik to stoji?

pifjem

Tvij ptijem je to, co
vydéElavas.

zisk

Meéli bychom na tom ud¢lat
néjaky zisk.

splatny

MoV

Faktura je splatna pristi
meésic.

=
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(la) valeur, (le) prix

Combien de matériaux y a-t-
il en stock ?

financier

Combien ¢a cofite ?

(le) profit

La facture est payable la
semaine prochaine.

Ca ne vaut pas la peine
d’essayer.

(le) stock, (la) réserve

Le nombre parait bon.

coliter

Ton revenu est combien tu
gagnes.

payable

valoir la peine

La transaction a une valeur
de 5 millions.

(le) nombre, (le) numéro

La situation financiére n’est
pas bonne.

(le) revenu

Nous devrions faire quelques
profits sur ca.
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nabit, uctovat

Kolik si tctujete?

drahy

Kolik penéz je na nasSem

Je to drahé? ucet oy
uctu?
. jaky je jeho podil v té .
podil, akcie Jaky Je Jeho poditv zustatek
spoleCnosti?
Jaky je s Eate na tvem majetek To je majetek firmy.
uctu?
uver MiiZzeme na to ziskat ptjcku? kategorie

Ze které kategorie to je?

ziskat, zisk

Jeji ztréta je naSe vyhra.
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cher, onéreux

Combien facturez-vous ?

facturer

Combien d’argent y a-t-il sur
notre compte ?

(le) compte

Est-ce cher ?

(le) solde

Quelle est sa part dans cette
entreprise ?

(1a) part, (la) participation

C’est la propriété de
I’entreprise.

(1a) propriété

Quel est le solde de votre
compte ?

(1a) catégorie, (la) série, (la)
gamme

Pouvons-nous prendre un
crédit pour cela ?

(le) crédit

Sa perte est notre gain.

(le) gain

C’est de quelle gamme ?
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Do ¢eho bych mél

investovat do . inflace
investovat?
S vy Pracuj &j
Inflace je nizka. pojisténi racu ?.Pl:o néjakou
pojistovnu.
latba Platba obdrZena s diky. dspora
p (Dékujeme za platbu). p
Maime né&jaké dspory. bohatstvi Bohatstvi neni dileZité.

rozpocet

Jaky rozpocet mdme na
propagaci?

téct, tok

Jak je na tom cash-flow?

dluh

Nejprve bychom m¢éli
zaplatit dluhy.
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Dans quoi devrais-je

(1a/’) inflation ‘nvestir ?

Il travaille pour une

. (1a/1’) assurance
compagnie d’assurance.

(les) économies Merci pour votre paiement.

La richesse n"est pas (la) fortune, (la) richesse

importante.
(la) marge Quel budget avons-nous
d’autofinancement pour la promotion ?

Nous devrions d’abord payer

la dette. (la) dette

investir

L’inflation est faible.

(le) paiement

Nous avons quelques
économies.

(le) budget

De combien est la marge
d’autofinancement ?
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ulozit, vlozit

Kde mlzeme ulozZit ty
penize?

poplatek

Udgélaji to za maly poplatek.

ztrata

Jeji ztréta je nés zisk.

vlastnictvi

Je to ve vlastnictvi té firmy.

narokovat

Mohou narokovat néco
takového?

finance

UZ jsi ziskal finance na ten
dim?

pifjem

Jejich ptijmy jsou vysoké.

=
N



(la) commission

Sa perte est notre gain.

réclamer, revendiquer

Avez-vous recu les finances
pour la maison ?

Ou pouvons-nous déposer
I’argent ?

(la) perte

C’est en possession de
I’entreprise.

(les) ressources, (les)
finances

Leurs revenus sont élevés.

(Ie) dépot

Il vont le faire pour une
petite commission.

(la) possession, (la) propriété

Comment peuvent-ils
réclamer quelque chose
comme ¢a ?

(les) revenus
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Finance Test

¢ MuUzeme na to ziskat
pGjcku?

e drahy

¢ finance

¢ Mame néjaké
Uspory.

e zisk

e Transakce ma
hodnotu 5 miliona.
e splatny

¢ Kolik to stoji?

e rozpocet

e Ucet

e téct, tok

e ztrata

* investice

* Aby se mohlo
pokracovat, vyZaduje

se analyza.

e platba

e analyza

e statocené

¢ Je dllezité mit
pojistku.

e dan

* Mohou narokovat

néco takového?

¢ Tvlj pfijem je to, co
vydélavas.

¢ Kolik materialu je na
skladé?

¢ Jaky je zUstatek na
tvém uctu?
¢ politika, pojistka

e Mlzeme to
risknout?

¢ Jejich pfijmy jsou
vysoké.

¢ Inflace je nizka.

¢ To je majetek firmy.

e dluh

¢ Jetodrahé?

e U7 jsi ziskal finance
na ten diim?

¢ Do ¢eho bych mél
investovat?

« Cisla vypadaji dobre.

e statza
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¢ Jeji ztrata je nase
vyhra.

+ Urokové mira je
vysoka.

¢ nabit, uctovat

* ziskat, zisk

¢ Kolik si Uctujete?
e podil, akcie

¢ Kde mUzeme ulozit
ty penize?

e Ze které kategorie to
je?

¢ narokovat

e pfijem
 Jeji ztrata je nas zisk.
* hodnota

¢ To nemlzeme
riskovat.

¢ Platba obdrzena s
diky. (Dékujeme za
platbu).

e Uvér

¢ riskovat

e Sménny kurz je
vysoky.

¢ MEéli bychom na tom
udélat néjaky zisk.

¢ ulozit, vlozit

e DPH - dan z pridané
hodnoty je 20%.

¢ Jaky rozpocet mame
na propagaci?
e pfijem

¢ poplatek

¢ akcie, zasoba

¢ inflace

¢ Je to ve vlastnictvi té
firmy.

¢ vlastnictvi

¢ riziko

¢ kategorie

¢ jaky je jeho podil v té
spolec¢nosti?

e Uspora

e pojisténi

¢ Udélaji to za maly
poplatek.

¢ hotové penize
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e zlstatek e, ¢ Nejprve bychom méli ........c.ceevvivivveinnnnn.

zaplatit dluhy.
e zajem, Urok e e Jakjenatomcash- ...
flow?
* Kolik penézjena .ooooiiiiiiiiiieeeeeeees * Budete platit hotove, ........ccccevviiieeeeennnnnn,
nasem uctu? nebo kreditni kartou?
e Potfebujeme néjaké ...........ccevviiiiiieeeeens * mira,sazba
udaje o té investici.
* Udaj, Cislo e e Bohatstvineni ...
dualezité.
e Financni sitzuace .occeeeiiiiiiiiiiiiieeeeeees e finanéni
neni dobra.
e investovat do = e e bohatstvi
e Fakturajesplatnd ..o e To nestoji za pokus.  ..ccoeeeeiiriiiiiiiiieeeeeeeee,
pristi mésic.
* Pracuje pro néjakou .........cooeiiiiiiiiiiieeeen, * majetek e,

pojistovnu.
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Finance_test_reseni

¢ MuUzeme na to ziskat

pGjcku?

e drahy

¢ finance

¢ Mdame néjaké
Uspory.

e zisk

e Transakce ma
hodnotu 5 miliona.

e splatny

¢ Kolik to stoji?

e rozpocet

e Ucet

e téct, tok

* ztrata

* investice

e Aby se mohlo
pokracovat, vyZaduje

se analyza.

e platba

* Pouvons-nous
prendre un crédit pour
cela?

* cher, onéreux

* (les) ressources, (les)
finances

* Nous avons quelques
économies.

* (le) profit

¢ Latransaction a une
valeur de 5 millions.

e payable

e Combien ¢a colte ?

* (le) budget

* (le) compte

¢ (la) marge
d’autofinancement

* (la) perte

* (le/I’) investissement

¢ Une analyse est
requise pour finaliser.

* (le) paiement

¢ Je dlleZité mit

pojistku.

¢ dan

¢ Mohou narokovat
néco takového?

e Tvlj pfijem je to, co

vydélavas.

¢ Kolik materialu je na
skladé?

¢ Jaky je zUstatek na
tvém uctu?

¢ politika, pojistka

e Mlzeme to
risknout?

¢ Jejich pfijmy jsou
vysoké.

¢ Inflace je nizka.

¢ To je majetek firmy.

* dluh

¢ Jetodrahé?

e Uz jsi ziskal finance
na ten dim?

¢ Do ¢eho bych mél
investovat?

¢ |l estimportant
d’avoir une assurance.

¢ (la) taxe

¢ Comment peuvent-
ils réclamer quelque
chose comme ¢a ?

* Tonrevenu est
combien tu gagnes.

* Combien de
matériaux y a-t-il en

stock ?

¢ Quel est le solde de
votre compte ?

* (la/I’) assurance

* Pouvons-nous
prendre ce risque ?

e Leurs revenus sont
élevés.

¢ |’inflation est faible.

e C'est la propriété de
I’entreprise.

¢ (la) dette

e Est-ce cher?

* Avez-vous regu les
finances pour la
maison ?

¢ Dans quoi devrais-je
investir ?
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e analyza

e statocené

e Jeji ztrata je nase
vyhra.

* Urokové mira je
vysoka.

¢ nabit, Uctovat

e ziskat, zisk

¢ Kolik si uctujete?

e podil, akcie

¢ Kde mlzeme ulozit

ty penize?

e Ze které kategorie to

je?

e narokovat

* pfijem

 Jeji ztrata je nas zisk.

* hodnota

e To nemlZeme
riskovat.

* (la/I') analyse

e colter

* Sa perte est notre
gain.

e Le taux d’'intérét est
élevé.

e facturer

* (le) gain

¢ Combien facturez-
vous ?

* (la) part, (la)
participation

¢ QU pouvons-nous
déposer I'argent ?

e C'est de quelle
gamme ?

* réclamer,
revendiquer

* (le) revenu

* Sa perte est notre
gain.

e (la) valeur, (le) prix

* Nous ne pouvons pas
le risquer.

« Cisla vypadaji dobte.

e statza

¢ MEéli bychom na tom

udélat néjaky zisk.

¢ uloZit, vloZit

e DPH - dan z pridané

hodnoty je 20%.

¢ Jaky rozpocet mame

na propagaci?

e pfijem

¢ poplatek

¢ akcie, zasoba

¢ inflace

¢ Je to ve vlastnictvi té

firmy.

e vlastnictvi

* riziko

¢ kategorie

¢ jaky je jeho podil v té
spolec¢nosti?

¢ Le nombre parait
bon.

¢ valoir la peine

¢ Nous devrions faire
quelques profits sur ¢a.

e (le) dépot

e TVA - la taxe

comprise est de 20 %.

¢ Quel budget avons-
nous pour la
promotion ?

¢ (les) revenus

¢ (la) commission

¢ (le) stock, (la)
réserve

* (la/I') inflation

e C’est en possession

de I'entreprise.

¢ (la) possession, (la)
propriété

e (le) risque

¢ (la) catégorie, (la)

série, (la) gamme

¢ Quelle est sa part
dans cette entreprise ?
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* Platba obdrzena s
diky. (Dékujeme za
platbu).

* riskovat

e Sménny kurz je

vysoky.

e zlstatek

e zdjem, urok

¢ Kolik penéz je na
nasem uctu?

e Potfebujeme néjaké
Udaje o té investici.

* Udaj, Cislo

¢ Financni sitzuace
neni dobra.

¢ investovat do

e Faktura je splatna
pristi mésic.

e Pracuje pro néjakou
pojistovnu.

* Merci pour votre
paiement.

e (le) crédit

* risquer

e Le taux de change
est élevé.

 (le) solde

* (le/I') intérét

e Combien d’argenty
a-t-il sur notre
compte ?

* Nous avons besoin
de quelques données a
propos de
I'investissement.

* (le) nombre, (le)
numéro

* Lasituation
financiere n’est pas
bonne.

* investir

* Lafacture est
payable la semaine
prochaine.

e |l travaille pour une
compagnie
d’assurance.

e Uspora

e pojisténi

¢ Udélaji to za maly
poplatek.

¢ hotové penize

¢ (les) économies

* (la/I') assurance

¢ |l vont le faire pour

une petite commission.

¢ (les) especes

¢ Nejprve bychom méli * Nous devrions

zaplatit dluhy.

¢ Jak je na tom cash-
flow?

¢ Budete platit hotové,

nebo kreditni kartou?

* mira, sazba

¢ Bohatstvi nenfi
dulezité.

¢ financni

¢ bohatstvi

¢ To nestoji za pokus.

* majetek

d’abord payer la dette.

¢ De combien est la
marge
d’autofinancement ?

¢ Paierez-vous en
especes ou par carte ?

¢ (le) taux, (le) cours

e Larichesse n’est pas
importante.

¢ financier

¢ (la) fortune, (la)
richesse

e Canevaut pasla
peine d’essayer.

e (la) propriété
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019 - komunikace_ slovni zasoba_poslouchejte

 (la) lettre, (le) courrier

(la) donnée

(la/I') approche
(le) contact
joindre

(le/I') écran

(la) souris

(1a) ligne

(le) contexte

(le) document
concerné

(le) jugement

(le) disque

(la/I') instruction
(le) caractere

(le) programme
(Ia) langue
chercher

(le) bouton

(la) base de données
(la) clé, (la) touche

(le) débat

* dopis, pismeno

data, udaje

pfistup

kontakt

pfipojit

obrazovka

mys

linka, radek

kontext

dokument

koho se to tyka

vyrok

disk

instrukce

znak

pocitacové programy

jazyk

hledat

knoflik, tlacitko

databaze

klic, klavesa

debata
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cliquer klik
(la/I') image obrazek
(la) description popis
(le/') ordinateur pocitaé

(1a) publication, (le) numéro

vydat, vytisk

(le/I') article ¢lanek
(la) communication komunikace
(le) téléphone telefon

enregistrer

(la/I') explication

(le/I’) enregistrement
(le) projet, (la) maquette

sauver, en registrer

nahrat, zaznamenat

vysvétleni

zaznam

koncept, ndvrh

zachranit, ulozit

* (le/I') appel * telefonni hovor
* (la) discussion e diskuze

* (le) papier. e papir

¢ (le) conseil e rada

e informer e informovat

020 - komunikace_slovni zasoba_prelozte

e znak * (le) caractere

¢ koncept, navrh * (le) projet, (la) maquette
* popis * (la) description

¢ knoflik, tlacitko ¢ (le) bouton
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kontakt

mys

rada

kontext

jazyk

zaznam
databdze
telefonni hovor
instrukce
pfipojit
dokument

klic, klavesa
obrazek
pocitac

vyrok
vysvétleni
linka, radek
pocitacové programy
dopis, pismeno
koho se to tyka
telefon

obrazovka

hledat

(le) contact

(1a) souris

(le) conseil

(le) contexte

(la) langue

(le/I') enregistrement
(la) base de données
(le/I’) appel

(la/I') instruction
joindre

(le) document

(la) clé, (la) touche
(la/I') image

(le/I') ordinateur

(le) jugement

(la/I’) explication

(1a) ligne

(le) programme

(la) lettre, (le) courrier
concerné

(le) téléphone

(le/I') écran

chercher
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e papir * (le) papier.

* pristup * (la/I’') approche

e disk * (le) disque

e diskuze * (la) discussion

* nahrat, zaznamenat * enregistrer

¢ komunikace * (la) communication
¢ vydat, vytisk ¢ (la) publication, (le) numéro
e klik * cliquer

e debata ¢ (le) débat

¢ zachranit, ulozit e sauver, enregistrer
* ¢lanek * (le/’) article

¢ data, udaje ¢ (la) donnée

* informovat * informer

021 - komunikace_slovni zasoba+véty poslouchejte

* (le/I’) ordinateur e pocitac

¢ Il a un nouvel ordinateur. ¢ M4 novy pocitac.

¢ (la) donnée ¢ data, udaje

e C’est basé sur les données suivantes.  Je to zaloZeno na nasledujicich datech.

* (le) programme e pocitacové programy

¢ Quelles sont les exigences du programme ?  Jaké jsou pozadavky na programové vybaveni?
* (la) ligne * linka, fadek

* Ne franchissez pas cette ligne ! * Neprekracuj tuto mez!

e (la) clé, (la) touche e klic, klavesa
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Appuyez sur la touche !

(le/I') appel

S’il vous plait, appelez-moi !

(Ia) langue

Combien de langues parles-tu ?

(la/I') image

Pouvez-vous me montrer I'image ?
enregistrer

Pouvons-nous commencer a enregistrer ?
(le/I') enregistrement

Il parlera seulement hors enregistrement.
(la) souris

Cliquez ici avec la souris.

(le) papier.

J'ai besoin de I'imprimer sur du papier.
chercher

Chercher et trouver.

(le/I') article

C’est écrit dans cet article.

(la) communication

La communication est notre priorité.
(1a) publication, (le) numéro

Combien de numéro y a-t-il annuellement ?

Stiskni klavesu!

telefonni hovor

Prosim, zavolej mil

jazyk

Kolika jazyky mluvis?

obrazek

MUzes mi ukazat ten obrazek?
nahrat, zaznamenat

MUzZeme zacit nahravat.
zaznam

Bude mluvit jen mimo zaznam.
mys

Klikni tady mysi.

papir

Pottebuji to vytisknout na papir.
hledat

Hledej a najdi.

¢lanek

Je to napsano v tom ¢lanku.
komunikace

Komunikace je nasi prioritou.
vydat, vytisk

Kolik byva vytiskl ro¢né?
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* (le) disque

¢ Pouvez-vous copier les données sur ma clé
USB?

(le/I') écran

e Le voyez-vous a l'écran ?

(la/I') approche
e Vous n’irez pas loin avec cette approche.
* concerné

¢ Aussi loin que je suis concerné...

(le) contact

¢ Ma tache est de contacter de nouveaux
clients.

 (le) contexte

¢ Vous devez voir le contexte.

¢ sauver, enregistrer

e Pouvez-vous enregistrer ¢a sur ma clé USB ?

(le) débat

¢ Le débat a été chaud.

(le) téléphone

e (C'est parfois difficile de comprendre au
téléphone.

(le) bouton

e Appuyez sur le bouton et attendez !

e cliquer

e Cliquez sur I'image !

disk

MUzZete zkopirovat data na moji flashku?

obrazovka

Vidi$ to na obrazovce?

pfistup

S timto pfistupem se daleko nedostanes.

koho se to tyka

Co se mé tyce ...

kontakt

Mym Ukolem je kontaktovat nové klienty.

kontext

Musi$ to vidét v kontextu.

zachranit, ulozit

Muzes to uloZit na moji flashku?

debata

Debata byla horka.

telefon

Nékdy je tézké rozumét v telefonu.

knoflik, tlacitko

Stisknéte tlacitko a Cekejte.

klik

Kliknéte na ten obrazek!
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* (la) discussion

¢ La discussion a été pleine d’émotions.

* (le) conseil

e C’est un bon conseil.

¢ (le) jugement

¢ Ce jugement était mauvais.

* (le) caractere

e Combien de caractéres sont sur la ligne ?

* (la) lettre, (le) courrier

* Pouvez-vous envoyer cette lettre ?

* (la) description

e C’est une bonne description.

* (le) document

e Pouvez-vous m’envoyer le document ?

* (le) projet, (la) maquette

e S’il vous plalt, lisez attentivement le projet de
contrat.

(la) base de données

e Pouvez-vous enregistrer la base de données ?

(la/I’) explication

e Je suis str qu’il y a une explication.

(la/I') instruction
¢ Y a-t-il des instructions ?

* joindre

diskuze

Diskuze byla velmi emocionalni.
rada

To je dobra rada.

vyrok

Tento vyrok je Spatny.

znak

Kolik znakl je na radku?

dopis, pismeno

Muzes poslat ten dopis?

popis

To je dobry popis.

dokument

MuzZes$ mi poslat ten dokument?
koncept, ndvrh

Prosim precti si pozorné navrh smlouvy.

databaze

MUzes nahrat tu databazi?

vysvétleni

Jsem si jist, Ze existuje vysvétleni.

instrukce

Jsou néjaké pokyny?

pfipojit
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 Laissez-moi vous informer que...

Ci-joint, trouvez...

informer

¢ V pfiloze najdete ...

¢ informovat

e Dovol, abych té informoval, Ze ...

022 - komunikace_ slovni zasoba+véty prelozte

pocitac

Ma novy pocitac.

data, udaje

* (le/I’) ordinateur
¢ [l a un nouvel ordinateur.

¢ (la) donnée

Je to zaloZeno na nasledujicich datech. e C’est basé sur les données suivantes.

pocitacové programy

 (le) programme

Jaké jsou poZadavky na programové vybaveni? ¢ Quelles sont les exigences du programme ?

linka, radek

Neprekracuj tuto mez!

kli¢, klavesa

Stiskni klavesu!

telefonni hovor

Prosim, zavolej mil

jazyk

Kolika jazyky mluvis?

obrazek

MUGzes mi ukazat ten obrazek?

nahrat, zaznamenat

MUzeme zacit nahravat.

zaznam

* (la) ligne

* Ne franchissez pas cette ligne !

* (la) clé, (la) touche

e Appuyez sur la touche !

e (le/l') appel

¢ S’il vous plaft, appelez-moi !

* (la) langue

e Combien de langues parles-tu ?

e (la/I') image

¢ Pouvez-vous me montrer I'image ?
* enregistrer

* Pouvons-nous commencer a enregistrer ?

* (le/l') enregistrement
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Bude mluvit jen mimo zaznam.
mys

Klikni tady mysi.

papir

Potrebuji to vytisknout na papir.
hledat

Hledej a najdi.

¢lanek

Je to napsano v tom ¢lanku.
komunikace

Komunikace je nasi prioritou.
vydat, vytisk

Kolik byva vytisk( ro¢né?

disk

MuZete zkopirovat data na moji flashku?

obrazovka

Vidi$ to na obrazovce?

pfistup

S timto pfistupem se daleko nedostanes.
koho se to tyka

Co se mé tyce ...

kontakt

¢ Pouvez-vous copier les données sur ma clé

Il parlera seulement hors enregistrement.

(1a) souris

Cliquez ici avec la souris.

(le) papier.

J'ai besoin de I'imprimer sur du papier.
chercher

Chercher et trouver.

(le/I') article

C’est écrit dans cet article.

(la) communication

La communication est notre priorité.

(Ia) publication, (le) numéro

Combien de numéro y a-t-il annuellement ?

(le) disque

usB ?

(le/I') écran

Le voyez-vous a I'écran ?

(la/I’) approche

Vous n’irez pas loin avec cette approche.
concerné

Aussi loin que je suis concerné...

(le) contact
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Mym Ukolem je kontaktovat nové klienty.

kontext

Musis to vidét v kontextu.
zachranit, ulozit

Muzes to ulozZit na moji flashku?
debata

Debata byla horka.

telefon

Nékdy je tézké rozumét v telefonu.

knoflik, tlacitko

Stisknéte tlacitko a Cekejte.
klik

Kliknéte na ten obrazek!
diskuze

Diskuze byla velmi emocionalni.
rada

To je dobra rada.

vyrok

Tento vyrok je Spatny.
znak

Kolik znak je na radku?

dopis, pismeno

¢ Ma tache est de contacter de nouveaux
clients.

* (le) contexte

¢ Vous devez voir le contexte.

¢ sauver, enregistrer

¢ Pouvez-vous enregistrer ¢a sur ma clé USB ?

(le) débat

¢ Le débat a été chaud.

(le) téléphone

e Cest parfois difficile de comprendre au
téléphone.

(le) bouton

e Appuyez sur le bouton et attendez !

* cliquer

¢ Cliquez sur I'image !

* (la) discussion

¢ La discussion a été pleine d’émotions.

* (le) conseil

e C’est un bon conseil.

¢ (le) jugement

¢ Ce jugement était mauvais.

* (le) caractere

¢ Combien de caractéres sont sur la ligne ?

* (la) lettre, (le) courrier
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e MuzZes poslat ten dopis? e Pouvez-vous envoyer cette lettre ?

e popis * (la) description

* To je dobry popis. e C’est une bonne description.

e dokument * (le) document

¢ MuzZes$ mi poslat ten dokument? ¢ Pouvez-vous m’envoyer le document ?

¢ koncept, navrh (le) projet, (la) maquette

e Prosim precti si pozorné navrh smlouvy. e S’il vous plalt, lisez attentivement le projet de
contrat.

e databaze (1a) base de données

e MuzZes nahrat tu databazi? e Pouvez-vous enregistrer la base de données ?

e vysvétleni (la/I’) explication

e Jsem si jist, Ze existuje vysvétleni. e Je suis sOr qu’il y a une explication.
e instrukce * (la/I') instruction

¢ Jsou néjaké pokyny? ¢ Y a-t-il des instructions ?

* pfipojit * joindre

¢ V pfiloze najdete ...  Ci-joint, trouvez...

* informovat * informer

¢ Dovol, abych té informoval, Ze ... ¢ Laissez-moi vous informer que...

023 - komunikace_procvicovaci véty poslouchejte

* Ne franchissez pas cette ligne ! * Neprekracuj tuto mez!

e Combien de caractéres sont sur la ligne ? ¢ Kolik znakl je na radku?

e Pouvez-vous envoyer cette lettre ? e Mizes poslat ten dopis?

¢ Pouvez-vous copier les données sur ma clé e MlZete zkopirovat data na moji flashku?
usB ?
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C’est écrit dans cet article.

Pouvez-vous me montrer I'image ?

Y a-t-il des instructions ?

Appuyez sur la touche !

Ma tache est de contacter de nouveaux

clients.

S’il vous plait, appelez-moi !

Vous devez voir le contexte.

La discussion a été pleine d’émotions.

Ce jugement était mauvais.

J'ai besoin de I'imprimer sur du papier.

Aussi loin que je suis concerné...

Il a un nouvel ordinateur.

Cliquez ici avec la souris.

Le débat a été chaud.

C’est une bonne description.

Pouvez-vous m’envoyer le document ?

Le voyez-vous a I'écran ?

Combien de numéro y a-t-il annuellement ?

Combien de langues parles-tu ?

Chercher et trouver.

La communication est notre priorité.

Il parlera seulement hors enregistrement.

Ci-joint, trouvez...

Je to napsano v tom ¢lanku.

MUze$ mi ukazat ten obrazek?

Jsou néjaké pokyny?

Stiskni klavesu!

Mym Ukolem je kontaktovat nové klienty.

Prosim, zavolej mil

Musis to vidét v kontextu.
Diskuze byla velmi emocionalni.
Tento vyrok je Spatny.

Pottebuji to vytisknout na papir.
Co se mé tyce ...

Ma novy pocitac.

Klikni tady mysi.

Debata byla horka.

To je dobry popis.

MuzZe$ mi poslat ten dokument?
Vidi$ to na obrazovce?

Kolik byva vytiskl ro¢né?

Kolika jazyky mluvis?

Hledej a najdi.

Komunikace je nasi prioritou.
Bude mluvit jen mimo zaznam.

V ptiloze najdete ...
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Pouvez-vous enregistrer ¢a sur ma clé USB ?

S’il vous plait, lisez attentivement le projet de

contrat.

Cliquez sur I'image !

C’est parfois difficile de comprendre au

téléphone.

Vous n’irez pas loin avec cette approche.

Appuyez sur le bouton et attendez !

Je suis str qu’il y a une explication.

C’est basé sur les données suivantes.

C’est un bon conseil.

Quelles sont les exigences du programme ?

Pouvez-vous enregistrer la base de données ?

Pouvons-nous commencer a enregistrer ?

Laissez-moi vous informer que...

Muzes to ulozZit na moji flashku?

Prosim precti si pozorné navrh smlouvy.

Kliknéte na ten obrazek!

Nékdy je tézké rozumét v telefonu.

S timto pfistupem se daleko nedostanes.

Stisknéte tlacitko a Cekejte.

Jsem si jist, Ze existuje vysvétleni.

Je to zaloZeno na nasledujicich datech.

To je dobra rada.

Jaké jsou poZadavky na programové vybaveni?

Mzes$ nahrat tu databazi?

Mdazeme zacit nahravat.

Dovol, abych té informoval, Ze ...

024 - komunikace_procvicovaci vety prelozte

Stisknéte tlacitko a Cekejte.

Nékdy je tézké rozumét v telefonu.

Potrebuji to vytisknout na papir.

MUzes nahrat tu databazi?

Bude mluvit jen mimo zaznam.

Co se mé tyce ...

MuzZes$ mi poslat ten dokument?

Appuyez sur le bouton et attendez !

C’est parfois difficile de comprendre au

téléphone.

J'ai besoin de I'imprimer sur du papier.

Pouvez-vous enregistrer la base de données ?

Il parlera seulement hors enregistrement.

Aussi loin que je suis concerné...

Pouvez-vous m’envoyer le document ?
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V priloze najdete ...
Kliknéte na ten obrazek!

Mym Ukolem je kontaktovat nové klienty.

Je to napsano v tom ¢lanku.

Hledej a najdi.

Miizeme zacit nahravat.

Je to zaloZeno na nasledujicich datech.
Komunikace je nasi prioritou.
Neprekracuj tuto mez!

Kolik znak je na radku?

MuZete zkopirovat data na moji flashku?

Klikni tady mysi.

Stiskni klavesu!

S timto pfistupem se daleko nedostanes.
Muzes poslat ten dopis?

To je dobra rada.

Vidi$ to na obrazovce?

Ma novy pocitac.

Prosim, zavolej mil

Tento vyrok je Spatny.

Debata byla horka.

Diskuze byla velmi emocionalni.

¢ Ci-joint, trouvez...

e Cliquez sur I'image !

¢ Ma tache est de contacter de nouveaux
clients.

e (C'est écrit dans cet article.

e Chercher et trouver.

* Pouvons-nous commencer a enregistrer ?

e C'est basé sur les données suivantes.

¢ La communication est notre priorité.

* Ne franchissez pas cette ligne !

e Combien de caractéres sont sur la ligne ?

e Pouvez-vous copier les données sur ma clé

USB?

 Cliquez ici avec la souris.

e Appuyez sur la touche !

* Vous n’irez pas loin avec cette approche.

* Pouvez-vous envoyer cette lettre ?
* C’est un bon conseil.

* Le voyez-vous a |'écran ?

* Il a un nouvel ordinateur.

e S’il vous plait, appelez-moi !

¢ Ce jugement était mauvais.

* Le débat a été chaud.

¢ La discussion a été pleine d’émotions.

141



To je dobry popis.

Jsem si jist, Ze existuje vysvétleni.

Jsou néjaké pokyny?

Kolika jazyky mluvis?

Jaké jsou poZadavky na programové vybaveni?
Kolik byva vytisk( roc¢né?

Musis to vidét v kontextu.

MUzes mi ukazat ten obrazek?

Prosim precti si pozorné navrh smlouvy.

MuZes to uloZit na moji flashku?

Dovol, abych té informoval, Ze ...

C’est une bonne description.

Je suis str qu’il y a une explication.

Y a-t-il des instructions ?

Combien de langues parles-tu ?

Quelles sont les exigences du programme ?

Combien de numéro y a-t-il annuellement ?

Vous devez voir le contexte.

Pouvez-vous me montrer I'image ?

S’il vous plait, lisez attentivement le projet de

contrat.

Pouvez-vous enregistrer ¢a sur ma clé USB ?

Laissez-moi vous informer que...
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Komunikace karty

pocitac

Ma novy pocitac.

data, idaje

Je to zaloZeno na
nasledujicich datech.

pocitatové programy

Jaké jsou pozadavky na
programové vybaveni?

linka, fadek

Neptekracuj tuto mez!

kli¢, klavesa

Stiskni klavesu!

telefonni hovor

Prosim, zavolej mi!

jazyk

Kolika jazyky mluvis?

obrazek

MuzZes$ mi ukazat ten
obrazek?

nahrat, zaznamenat

MuzZzeme zacit nahravat.




(la) donnée

11 a un nouvel ordinateur.

(le/1’) ordinateur

Quelles sont les exigences du
programme ?

(le) programme

C’est basé sur les données
suivantes.

(la) clé, (la) touche

Ne franchissez pas cette
ligne !

(la) ligne

S’il vous plait, appelez-moi !

(le/1’) appel

Appuyez sur la touche !

(la/1’) image

Combien de langues parles-
tu ?

(la) langue

Pouvons-nous commencer a
enregistrer ?

enregistrer

Pouvez-vous me montrer
I’image ?




Bude mluvit jen mimo

zdznam . mys
zdznam.
Klikni tady my3. papft Pottebuji to Vytlsknout na
papir.
hledat Hledej a najdi. ¢lanek

Je to napsdno v tom ¢lanku.

komunikace

Komunikace je nasi
prioritou.

vydat, vytisk

Kolik byva vytiskl ro¢né?

disk

Muzete zkopirovat data na
moji flashku?

obrazovka

Vidi$ to na obrazovce?




Il parlera seulement hors

(la) souris (Ie/1’) enregistrement

enregistrement.
J’ai besoin de I’imprimer sur . . - .
. (le) papier. Cliquez ici avec la souris.
du papier.
(le/1’) article Chercher et trouver. chercher
La communication est notr .. . . )
a commu .ca.t (,) est notre (la) communication C’est écrit dans cet article.
priorite.
. Combien de numéro y a-t-il .
1 1 1 1 S
(le) disque annuellement 7 (la) publication, (le) numéro
< 154 o Pouvez-v ier |
Le voyez-vous a I’écran ? (le/1’) écran OuVez-vOUS copler ‘e

données sur ma clé USB ?
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piistup

S timto piistupem se daleko
nedostanes.

koho se to tyka

Co se mé tyce ...

kontakt

Mym tkolem je kontaktovat
nové klienty.

kontext

Musis to videt v kontextu.

zachranit, uloZit

Muzes to uloZit na moji

flashku? debata Debata byla horka.
telefon Nekdy je (EZKE rozumét v knoflik, tlaitko
telefonu.
Stisknéte tlacitko a Cekejte. klik Kliknéte na ten obrizek!




concerné

Ma tache est de contacter de
nouveaux clients.

sauver, enregistrer

Le débat a été chaud.

(le) bouton

Cliquez sur I’image !

Vous n’irez pas loin avec
cette approche.

(le) contact

Vous devez voir le contexte.

(le) débat

C’est parfois difficile de
comprendre au téléphone.

cliquer

(1a/1’) approche

Aussi loin que je suis
concerné. ..

(le) contexte

Pouvez-vous enregistrer ¢ca
sur ma clé USB ?

(le) téléphone

Appuyez sur le bouton et
attendez !
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diskuze

Diskuze byla velmi
emocionalni.

rada

To je dobrd rada.

vyrok

Tento vyrok je Spatny.

znak

Kolik znak je na fadku?

dopis, pismeno

MuzZes poslat ten dopis?

popis

To je dobry popis.

dokument

MuZes mi poslat ten
dokument?

koncept, ndvrh

Prosim pfecti si pozorné
ndvrh smlouvy.

databaze

MuzZes nahrat tu databazi?




(le) conseil

Ce jugement était mauvais.

(la) lettre, (le) courrier

C’est une bonne description.

(Ie) projet, (1a) maquette

Pouvez-vous enregistrer la
base de données ?

La discussion a été pleine
d’émotions.

(le) jugement

Combien de caracteres sont
sur la ligne ?

(la) description

Pouvez-vous m’envoyer le
document ?

(la) base de données

(la) discussion

C’est un bon conseil.

(le) caractere

Pouvez-vous envoyer cette
lettre ?

(le) document

S’il vous plait, lisez
attentivement le projet de
contrat.
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Jsem si jist, Ze existuje

vysvétleni . instrukce
vysvétleni.
Jsou néjaké pokyny? piipojit V pfiloze najdete ...
. Dovol, abych t¢ informoval,
informovat

ze ...
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(la/1’) instruction

Je suis slir qu’il y a une
explication.

(1a/1’) explication

Ci-joint, trouvez...

joindre

Y a-t-il des instructions ?

Laissez-moi vous informer
que...

informer
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Komunikace_test

MuUzZes$ mi poslat ten

dokument?

obrazovka

v

mys

zachranit, ulozit

hledat

Jaké jsou pozadavky

na programoveé
vybaveni?

kontakt

koho se to tyka

komunikace

Kolik znak je na

fadku?

vydat, vytisk

klik

Jsou néjaké pokyny?

rada

Diskuze byla velmi

emocionalni.

Bude mluvit jen

mimo zaznam.

dokument

¢ telefon

¢ Debata byla horka.
e Mym ukolem je
kontaktovat nové
klienty.

¢ Prosim, zavolej mi!

e Klikni tady mysi.

¢ ¢lanek

e zaznam

e vysvétleni

e Cose métyce...

e Komunikace je nasi
prioritou.

e pristup

e jazyk

¢ Nékdy je tézké
rozumét v telefonu.

¢ koncept, navrh

¢ Pottebuji to
vytisknout na papir.

¢ Ma novy pocitac.

¢ Neprekracuj tuto
mez!
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¢ Musis to vidét v
kontextu.

¢ Kolika jazyky mluvis?

e Jsem sijist, Ze

existuje vysvétleni.

e Muzes mi ukazat ten
obrazek?

e Dovol, abych té
informoval, zZe ...

e diskuze

¢ kontext

¢ Kliknéte na ten
obrazek!

e Prosim precti si
pozorné navrh
smlouvy.

e vyrok

* Je to zaloZeno na
nasledujicich datech.

e pocitacové programy

¢ Tento vyrok je

Spatny.

e MiUZes nahrat tu
databazi?

e VidiS to na
obrazovce?

¢ instrukce

¢ knoflik, tlacitko

¢ Je to napsano vtom
¢lanku.

e pocitac

¢ dopis, pismeno

¢ obrazek

¢ informovat

* popis

¢ V pfiloze najdete ...

e znak

¢ nahrat, zaznamenat

e disk

¢ Mulzeme zadit

nahravat.

¢ MiZes poslat ten
dopis?

e Stisknéte tlacitko a
cekejte.

¢ pripojit

¢ data, udaje
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¢ Kolik byva vytisk(
rocné?

* To je dobra rada.

¢ S timto pristupem se
daleko nedostanes.

¢ MuZete zkopirovat
data na moji flashku?

e kli¢, klavesa

¢ telefonni hovor

* To je dobry popis.

e papir

e databaze

¢ linka, radek

¢ debata

e MiUzes to ulozit na
moji flashku?

¢ Hledej a najdi.

¢ Stiskni klavesu!
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Komunikace_test reseni

¢ MuZes$ mi poslat ten
dokument?

e obrazovka

¢ zachranit, ulozit

¢ hledat

¢ Jaké jsou poZzadavky
na programoveé
vybaveni?

¢ kontakt

¢ koho se to tyka

¢ komunikace

¢ Kolik znak je na
radku?

¢ vydat, vytisk

o Kklik

¢ Jsou néjaké pokyny?

* rada

e Pouvez-vous
m’envoyer le
document ?

(le/I') écran

* (la) souris

¢ sauver, enregistrer

e chercher

* Quelles sont les
exigences du
programme ?

* (le) contact

e concerné

* (la) communication

e Combien de
caractéres sont sur la
ligne ?

¢ (la) publication, (le)
numéro

e cliquer
* Y a-t-il des

instructions ?

¢ (le) conseil

¢ telefon

¢ Debata byla horka.

e Mym ukolem je
kontaktovat nové
klienty.

¢ Prosim, zavolej mi!

e Klikni tady mysi.

e ¢lanek

* zaznam

e vysvétleni

¢ Cose métyce...

e Komunikace je nasi
prioritou.

e pristup

e jazyk

¢ Nékdy je tézké

rozumét v telefonu.

¢ koncept, navrh

¢ (le) téléphone

¢ Le débat a été
chaud.

e Ma tache est de
contacter de nouveaux
clients.

¢ S'il vous plait,
appelez-moi !

¢ Cliquezici avecla
souris.

* (le/I’) article

* (le/l)

enregistrement

* (la/I') explication

¢ Aussi loin que je suis
concerné...

e La communication
est notre priorité.

* (la/I’) approche

¢ (la) langue
¢ (C'est parfois difficile
de comprendre au

téléphone.

e (le) projet, (la)
maguette
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e Diskuze byla velmi
emocionalni.

e Bude mluvit jen

mimo zaznam.

¢ dokument

¢ MusisS to vidét v

kontextu.

¢ Kolika jazyky mluvis?

e Jsem sijist, Ze

existuje vysvétleni.

e Muzes mi ukazat ten
obrazek?

e Dovol, abych té
informoval, ze ...

¢ diskuze

¢ kontext

¢ Kliknéte na ten
obrazek!

e Prosim precti si
pozorné navrh
smlouvy.

e vyrok

* Je to zaloZeno na
nasledujicich datech.

e La discussion a été
pleine d’émotions.

* |l parlera seulement

hors enregistrement.

* (le) document

¢ Vous devez voir le
contexte.

e Combien de langues
parles-tu ?

e Jesuissdrqu’ilya
une explication.

* Pouvez-vous me
montrer I'image ?

¢ Laissez-moi vous
informer que...

* (la) discussion

* (le) contexte

e Cliquez sur I'image !
e S’il vous plait, lisez
attentivement le projet
de contrat.

e (le) jugement

e C'est basé surles
données suivantes.

e pocitacové programy < (le) programme

¢ Potrebuji to
vytisknout na papir.

¢ Ma novy pocitac.

¢ Neprekracuj tuto

mez!

¢ knoflik, tlac¢itko

¢ Je to napsano vtom

¢lanku.

¢ pocitac

¢ dopis, pismeno

¢ obrazek

¢ informovat

* popis

¢ V pfiloze najdete ...

¢ znak

¢ nahrat, zaznamenat

e disk

* Mlzeme zacit
nahravat.

* Jai besoin de
I'imprimer sur du
papier.

¢ |l a un nouvel
ordinateur.

¢ Ne franchissez pas
cette ligne !

¢ (le) bouton

e C'est écrit dans cet
article.

* (le/I’) ordinateur

¢ (la) lettre, (le)
courrier

* (la/I') image

¢ informer

¢ (la) description

¢ Ci-joint, trouvez...

¢ (le) caractere

* enregistrer

¢ (le) disque

e Pouvons-nous
commencer a
enregistrer ?
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e Tento vyrok je
Spatny.

e MiUZes nahrat tu
databazi?

e Vidis to na
obrazovce?

¢ instrukce

¢ Kolik byva vytisk(
rocné?

* To je dobra rada.

¢ S timto pristupem se
daleko nedostanes.

¢ MuZete zkopirovat

data na moji flashku?

e kli¢, klavesa

¢ telefonni hovor

* To je dobry popis.

¢ Ce jugement était
mauvais.

* Pouvez-vous
enregistrer la base de
données ?

e Le voyez-vous a
I’écran ?

* (la/I') instruction

¢ Combien de numéro
y a-t-il annuellement ?

e C’est un bon conseil.

* Vous n’irez pas loin
avec cette approche.

* Pouvez-vous copier
les données sur ma clé
UsSB?

* (la) clé, (la) touche

* (le/l') appel

e C’est une bonne
description.

e Muzes poslat ten
dopis?

e Stisknéte tlacitko a

Cekejte.

¢ pripojit

¢ data, udaje

e papir

¢ databaze

¢ linka, radek

¢ debata

¢ Muzes to ulozit na
moji flashku?

¢ Hledej a najdi.

¢ Stiskni klavesu!

¢ Pouvez-vous envoyer
cette lettre ?

e Appuyezsurle

bouton et attendez !

e joindre

¢ (la) donnée

¢ (le) papier.

(la) base de données

¢ (la) ligne

¢ (le) débat

e Pouvez-vous
enregistrer ¢a sur ma
clé USB ?

¢ Chercher et trouver.

e Appuyez sur la
touche !
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025 - marketing_slovni zasoba_poslouchejte

* (la) demande

e offrir, proposer

¢ (le) retour

e opérer

* (le) secteur

¢ (le) directeur, (le) dirigeant, (le) chef

* (la) condition

* (le) prix

* concurrentiel

* (la) publicité

* (la/I') extension
e se développer

* (la) concurrence
* (la) demande

* (la) page web

* (la) marque

e prolonger

* (la) classe

* (le) marché

¢ (la) publicité, (la) promotion

* (le) produit

* (la) recherche, (la) prospection

pozadavek
nabidnout
zpétnd vazba
plsobit
sektor
vedouci
podminka
cena
konkuren¢ni

reklama

rozsiteni, prodlouzeni

rozsitit se

soutéz, konkurence

poptavka, pozadavek

webova stranka

znacka

rozsitit

trida

trh

propagace

vyrobek

prazkum, Setreni
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 (le) marketing ¢ marketing
* (le) pourcentage, (la) part e procentni podil

e (le) client e klient

026 - marketing_slovni zasoba_prelozte

* tfida * (la) classe

e vyrobek * (le) produit

e reklama * (la) publicité

 plsobit e opérer

e soutéz, konkurence * (la) concurrence

¢ nabidnout  offrir, proposer

¢ podminka * (la) condition

 rozsiteni, prodlouzeni * (Ia/I') extension

e poptavka, poZzadavek * (la) demande

e procentni podil * (le) pourcentage, (la) part

* cena * (le) prix

e trh * (le) marché

e vedouci * (le) directeur, (le) dirigeant, (le) chef
e marketing * (le) marketing

* konkurenéni * concurrentiel

* rozsitit se e se développer

e prizkum, Setreni * (la) recherche, (la) prospection
* rozsifit e prolonger

e zpétna vazba * (le) retour
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e pozadavek

¢ webova stranka

e sektor

¢ znacka

* propagace

e klient

(la) demande

(la) page web

(le) secteur

(la) marque

(1a) publicité, (la) promotion

(le) client

027 - marketing_slovni zasoba+vety poslouchejte

¢ (le) marché

* Les marchés européens sont en croissance.

* (le) prix

e Quel est le prix de cela ?

* (le) produit

e Avez-vous vu ce produit ?

* (la) page web

e Pouvez-vous Vérifier ce site web ?

e offrir, proposer

e Puis-je vous offrir a boire ?

* (la) demande

¢ La demande d’employés qualifiés augmente.

* (la) classe

¢ Nous volons normalement en classe
économique.

* (la) publicité

trh

Evropské trhy rostou.

cena

Jaka je cena tohoto?

vyrobek

Vidél jsi nékdy tento vyrobek?
webova stranka

MuZes se podivat na tu stranku?
nabidnout

Mohu vam nabidnout néco k piti?
poptavka, pozadavek

Poptdavka po kvalifikované pracovni sile

stoupa.

trida

Normalné létame ekonomickou tfidou.

reklama
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¢ Je déteste regarder les publicités.

 (le) marketing

¢ |l travaille au département marketing.

* (la) publicité, (la) promotion

e Qui est responsable de la promotion ?

* (la) concurrence

¢ La concurrence est difficile.

* (la) condition

¢ Je vous aiderai a une condition.

¢ (le) directeur, (le) dirigeant, (le) chef

e C’est un chef d’entreprise.

e concurrentiel

* Nous avons un avantage concurrentiel.

* (le) pourcentage, (la) part

¢ Quelle part de marché avons-nous
actuellement ?

e se développer

e L’entreprise s’est développé dans notre pays.

e opérer

e Qu I'entreprise opéere-t-elle ?

 (la) marque

* Quelle marque est-ce ?

* (la) recherche, (la) prospection

 Selon la prospection, ...

Nesnasim divat se na reklamy.
marketing

Pracuje v oddéleni marketingu.
propagace

Kdo je zodpovédny za propagaci?
soutéz, konkurence

Konkurence je tvrda.

podminka

Pomohu ti pod jednou podminkou.
vedouci

To je vedouci firma.

konkuren¢ni

Mame konkurencni vyhodu.
procentni podil

Jaky procentni podil trhu ted’ mame?

rozsifit se

Spolecnost expandovala v nasi zemi.

plsobit

Kde ta spoleénost plsobi?

znacka

Jaka znacka to je?

prizkum, Setfeni

Podle vyzkumu, ...
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* (la/I’') extension
e La période d’extension est nécessaire.

* (le) retour

e J'ai besoin d’un retour aussi vite que possible.

* (la) demande

e Pouvez-vous m’envoyer la demande ?

* (le) secteur

¢ Le secteur de |la santé est sous-financé.

e prolonger

» Comment pourrions-nous augmenter les
livraisons ?

e (le) client

¢ |l est notre plus important client.

rozsiteni, prodlouzeni

ProdlouZeni obdobi je nezbytné.

zpétnd vazba

Pottebuji zpétnou vazbu co nejdrive.

pozadavek

MuUze$ mi poslat pozadavek?

sektor

Sektor zdravotnictvi je podfinancovan.

rozsirit

Jak bychom mohli rozsitit dodavky?

klient

On je nas nejdulezitéjsi klient.

028 - marketing_ slovni zasoba+véty prelozte

e trh

e Evropské trhy rostou.

* cena

¢ Jaka je cena tohoto?

e vyrobek

 Vidél jsi nékdy tento vyrobek?

* webova stranka

e Mizes se podivat na tu stranku?

¢ nabidnout

* (le) marché

Les marchés européens sont en croissance.

(le) prix

Quel est le prix de cela ?

(le) produit

Avez-vous vu ce produit ?

(la) page web

Pouvez-vous vérifier ce site web ?

offrir, proposer
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¢ Mohu vam nabidnout néco k piti?

e poptavka, poZadavek

e Poptdvka po kvalifikované pracovni sile
stoupa.

e tfida

¢ Normalné létdme ekonomickou tfidou.

e reklama

* Nesnasim divat se na reklamy.

e marketing

e Pracuje v oddéleni marketingu.

* propagace

¢ Kdo je zodpovédny za propagaci?

e soutéz, konkurence

e Konkurence je tvrda.

e podminka

¢ Pomohu ti pod jednou podminkou.

¢ vedouci

* To je vedouci firma.

¢ konkurencni

¢ Mame konkurencni vyhodu.

e procentni podil

* Jaky procentni podil trhu ted’ mame?

e rozsifit se

e Puis-je vous offrir a boire ?

(la) demande

¢ La demande d’employés qualifiés augmente.

* (la) classe

* Nous volons normalement en classe
économique.

(1a) publicité

¢ Je déteste regarder les publicités.

* (le) marketing

¢ |l travaille au département marketing.

* (la) publicité, (la) promotion

e Qui est responsable de la promotion ?

* (la) concurrence

¢ La concurrence est difficile.

* (la) condition

¢ Je vous aiderai a une condition.

¢ (le) directeur, (le) dirigeant, (le) chef

e C’est un chef d’entreprise.

e concurrentiel

* Nous avons un avantage concurrentiel.

* (le) pourcentage, (la) part

¢ Quelle part de marché avons-nous
actuellement ?

e se développer
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Spolecnost expandovala v nasi zemi.

plsobit

Kde ta spoleénost plsobi?
znacka

Jaka znacka to je?

prazkum, Setreni

Podle vyzkumu, ...

rozsiteni, prodlouzeni
Prodlouzeni obdobi je nezbytné.

zpétnd vazba

Potfebuji zpétnou vazbu co nejdrive.

pozadavek

MuUze$ mi poslat pozadavek?

sektor

Sektor zdravotnictvi je podfinancovan.

rozsitit

Jak bychom mohli rozsitit dodavky?

klient

L’entreprise s’est développé dans notre pays.
opérer

Ou I'entreprise opére-t-elle ?

(la) marque

Quelle marque est-ce ?

(1a) recherche, (la) prospection

Selon la prospection, ...

(la/I') extension

La période d’extension est nécessaire.

(le) retour

J'ai besoin d’un retour aussi vite que possible.
(la) demande

Pouvez-vous m’envoyer la demande ?

(le) secteur

Le secteur de la santé est sous-financé.
prolonger

Comment pourrions-nous augmenter les

livraisons ?

(le) client

On je nas nejdllezitéjsi klient. ¢ |l est notre plus important client.

029 - marketing_procviCovaci vety poslouchejte

¢ Comment pourrions-nous augmenter les ¢ Jak bychom mohli rozsifit dodavky?

livraisons ?

¢ Quelle marque est-ce ? ¢ Jaka znacka to je?
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e Qui est responsable de la promotion ?

¢ La concurrence est difficile.

e C’est un chef d’entreprise.

¢ Je déteste regarder les publicités.

e J'ai besoin d’un retour aussi vite que possible.

e Selon la prospection, ...

e La demande d’employés qualifiés augmente.

e Puis-je vous offrir a boire ?

¢ Je vous aiderai a une condition.

¢ Nous volons normalement en classe
économique.

e |l travaille au département marketing.

e Ou l'entreprise opéere-t-elle ?

¢ Avez-vous vu ce produit ?

* Les marchés européens sont en croissance.

e L’entreprise s’est développé dans notre pays.

¢ Le secteur de la santé est sous-financé.

e Quel est le prix de cela ?

e La période d’extension est nécessaire.

e Pouvez-vous vérifier ce site web ?

¢ Quelle part de marché avons-nous
actuellement ?

* Nous avons un avantage concurrentiel.

e Pouvez-vous m’envoyer la demande ?

Kdo je zodpovédny za propagaci?

Konkurence je tvrda.

To je vedouci firma.

Nesndasim divat se na reklamy.

Potrebuji zpétnou vazbu co nejdrive.

Podle vyzkumu, ...

e Poptdvka po kvalifikované pracovni sile
stoupa.

Mohu vam nabidnout néco k piti?

Pomohu ti pod jednou podminkou.

Normalné létame ekonomickou tfidou.

Pracuje v oddéleni marketingu.

Kde ta spoleénost plsobi?

Vidél jsi nékdy tento vyrobek?
Evropské trhy rostou.

Spolecnost expandovala v nasi zemi.
Sektor zdravotnictvi je podfinancovan.
Jaka je cena tohoto?

ProdlouZeni obdobi je nezbytné.
Muzes se podivat na tu stranku?

Jaky procentni podil trhu ted’ mame?

Mame konkurencni vyhodu.

MuUze$ mi poslat pozadavek?
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¢ |l est notre plus important client.

¢ On je nas nejdllezitéjsi klient.

030 - marketing_procviCovaci véty prelozte

 Jak bychom mohli rozsifit dodavky?

e To je vedouci firma.

e Poptdavka po kvalifikované pracovni sile

stoupa.

¢ Sektor zdravotnictvi je podfinancovan.

¢ Mohu vam nabidnout néco k piti?

¢ ProdlouZeni obdobi je nezbytné.

¢ Normalné létame ekonomickou tfidou.

e Pottebuji zpétnou vazbu co nejdrive.

¢ Konkurence je tvrda.
 Vidél jsi nékdy tento vyrobek?
¢ Pomohu ti pod jednou podminkou.

e Mize$ mi poslat poZadavek?

¢ Spolecnost expandovala v nasi zemi.

e Evropské trhy rostou.

e Podle vyzkumu, ...

* Kde ta spole¢nost pusobi?

¢ Jaka je cena tohoto?

e MuzZes se podivat na tu stranku?

¢ Mame konkurencni vyhodu.

¢ Comment pourrions-nous augmenter les
livraisons ?

e C'est un chef d’entreprise.

e La demande d’employés qualifiés augmente.

¢ Le secteur de la santé est sous-financé.

e Puis-je vous offrir a boire ?

e La période d’extension est nécessaire.

¢ Nous volons normalement en classe
économique.

e J'ai besoin d’un retour aussi vite que possible.

¢ La concurrence est difficile.

e Avez-vous vu ce produit ?

¢ Je vous aiderai a une condition.

¢ Pouvez-vous m’envoyer la demande ?

e L’entreprise s’est développé dans notre pays.

* Les marchés européens sont en croissance.

e Selon la prospection, ...

e Ou l'entreprise opéere-t-elle ?

e Quel est le prix de cela ?

e Pouvez-vous Vérifier ce site web ?

* Nous avons un avantage concurrentiel.
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Kdo je zodpovédny za propagaci?
Jaka znacka to je?

Jaky procentni podil trhu ted’ mame?

Pracuje v oddéleni marketingu.
Nesnasim divat se na reklamy.

On je nas nejdllezitéjsi klient.

e Qui est responsable de la promotion ?

* Quelle marque est-ce ?

¢ Quelle part de marché avons-nous
actuellement ?

¢ |l travaille au département marketing.

¢ Je déteste regarder les publicités.

¢ |l est notre plus important client.
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Marketing_karty

stranku?

trh Evropské trhy rostou. cena
L. . Vid¢l jsi nékdy tento
Jaka je cena tohoto? vyrobek 16605 4
vyrobek?
. . M O v v Zz. .
webova strdnka uze§ se podivat na tu nabidnout

Mohu vam nabidnout néco k

poptavka, pozadavek

Poptdvka po kvalifikované

ekonomickou tfidou.

piti? pracovni sile stoupa.
" Normadlné létdme
tfida reklama

Nesnasim divat se na
reklamy.

marketing

Pracuje v oddéleni
marketingu.
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(le) prix

Avez-vous vu ce produit ?

offrir, proposer

La demande d’employés
qualifiés augmente.

(la) publicité

Il travaille au département
marketing.

Les marchés européens sont

) (le) marché
en croissance.

(le) produit Quel est le prix de cela ?

Pouvez-vous vérifier ce site

web 9 (la) page web

(la) demande Puis-je vous offrir a boire ?

Nous volons normalement en

. . (la) classe
classe économique.

Je déteste regarder les

(le) marketing publicités.
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propagace

Kdo je zodpovédny za

soutéz, konkurence

propagaci?
Konkurence je tvrd4. podminka Pomohu t P od jednou
podminkou.
vedouci To je vedouci firma. konkuren¢ni

Maiame konkurenéni vyhodu.

procentni podil

Jaky procentni podil trhu ted’
mame?

rozsirit se

Spole¢nost expandovala v
nasi zemi.

pusobit

Kde ta spolecnost piisobi?

znacka

Jakd znacka to je?
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Qui est responsable de la

(la) concurrence .
promotion ?

(la) publicité, (1a) promotion

Je vous aiderai a une

- (la) condition La concurrence est difficile.
condition.

(le) directeur, (le) dirigeant,

concurrentiel C’est un chef d’entreprise. (le) chef

Quelle part de marché avons-
nous actuellement ?

Nous avons un avantage

(Ie) pourcentage, (la) part concurrentiel.

L’entreprise s’est développé

opérer
p dans notre pays.

se développer

Quelle marque est-ce ? (la) marque Ou I’entreprise opere-t-elle ?
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prizkum, Setfeni

Podle vyzkumu, ...

rozSiteni, prodlouZeni

ProdlouZeni obdobf je

zpétnd vazba

Pottebuji zpétnou vazbu co

nezbytné. nejdiive.
poZadavek Muizes mi poslat pozadavek? sektor

Sektor zdravotnictvi je
podfinancovan.

Vv

rozsirit

Jak bychom mohli rozsifit
dodavky?

klient

vvvvv

klient.
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(1a/’) extension

J’ai besoin d’un retour aussi
vite que possible.

(le) secteur

Comment pourrions-nous
augmenter les livraisons ?

Selon la prospection, ...

(le) retour

Pouvez-vous m’envoyer la
demande ?

prolonger

Il est notre plus important
client.

(la) recherche, (la)
prospection

La période d’extension est
nécessaire.

(la) demande

Le secteur de la santé est
sous-financé.

(le) client
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Marketing_test

e Onjenas
nejdulezitéjsi klient.

¢ nabidnout
e pusobit

¢ Prodlouzeni obdobi
je nezbytné.

* marketing

¢ podminka

e vyrobek
e reklama
e prlizkum, Setfeni

e Mizes se podivat na
tu stranku?

¢ Nesnasim divat se na
reklamy.

e Podle vyzkumu, ...

¢ Jaka znacka to je?

* Pracuje v oddéleni
marketingu.

¢ Normalné létame
ekonomickou tfidou.

e pozadavek

¢ Vidél jsi nékdy tento
vyrobek?

¢ Kde ta spolec¢nost
pUsobi?

¢ webova stranka

® cena

e soutéz, konkurence

e zpétna vazba

¢ Jak bychom mohli
rozsitit dodavky?

e procentni podil

¢ Jaka je cena tohoto?

e trh

e Sektor zdravotnictvi
je podfinancovan.

¢ Kdo je zodpovédny
za propagaci?

* Mohu vam
nabidnout néco k piti?

¢ sektor

¢ poptavka, poZadavek

¢ Pottebuji zpétnou

vazbu co nejdfive.

¢ Konkurence je tvrda.

e rozsireni,
prodlouzeni
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¢ konkurencni

* To je vedouci firma.
* znacka

e Poptavka po
kvalifikované pracovni

sile stoupa.

e Evropské trhy
rostou.

¢ Spolecnost
expandovala v nasi
zemi.

* Jaky procentni podil
trhu ted' mame?

¢ vedouci

e MuzZes$ mi poslat
pozadavek?

¢ Pomohu ti pod

jednou podminkou.

e klient

e propagace

¢ Mame konkurenc¢ni
vyhodu.
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Marketing_test reseni

e Onjenas
nejdulezitéjsi klient.

¢ nabidnout

e pusobit

¢ Prodlouzeni obdobi

je nezbytné.

e marketing

e podminka

e vyrobek

¢ reklama

e prazkum, Setreni

e Mizes se podivat na

tu stranku?

¢ Nesnasim divat se na
reklamy.

¢ Podle vyzkumu, ...

¢ Jaka znacka to je?

e Pracuje v oddéleni
marketingu.

* |l est notre plus
important client.

* offrir, proposer
e opérer

e La période
d’extension est

nécessaire.

* (le) marketing

(la) condition

* (le) produit

(1a) publicité

(1a) recherche, (la)
prospection

e Pouvez-vous Vérifier
ce site web ?

¢ Je déteste regarder
les publicités.

¢ Selon la prospection,

e Quelle marque est-
ce?

* |l travaille au
département
marketing.

¢ Kde ta spolec¢nost
pUsobi?

¢ webova stranka

® Ccena

e soutéz, konkurence

e zpétna vazba

¢ Jak bychom mohli

rozsitit dodavky?

e procentni podil

¢ Jaka je cena tohoto?

e trh

¢ Sektor zdravotnictvi
je podfinancovan.

¢ Kdo je zodpovédny
za propagaci?

¢ Mohu vam
nabidnout néco k piti?

¢ sektor

e Ou I'entreprise
opere-t-elle ?

¢ (la) page web

¢ (le) prix

¢ (la) concurrence

e (le) retour

* Comment pourrions-
nous augmenter les
livraisons ?

¢ (le) pourcentage, (la)
part

¢ Quel est le prix de
cela?

¢ (le) marché

¢ Le secteurdela
santé est sous-financé.

e Qui est responsable
de la promotion ?

¢ Puis-je vous offrir a
boire ?

¢ (le) secteur

e poptavka, poZadavek < (la) demande
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¢ Normalné létame
ekonomickou tfidou.

e pozadavek

 Vidél jsi nékdy tento

vyrobek?

¢ konkurencni

e To je vedouci firma.

e znacka

e Poptavka po
kvalifikované pracovni
sile stoupa.

e Evropské trhy
rostou.

¢ Spolec¢nost
expandovala v nasi
zemi.

* Jaky procentni podil
trhu ted' mame?

¢ vedouci

* Nous volons
normalement en classe
économique.

* (la) demande

e Avez-vous Vvu ce
produit ?

e concurrentiel

e C'est un chef
d’entreprise.

 (la) marque

* La demande
d’employés qualifiés
augmente.

¢ Les marchés
européens sont en
croissance.

e L’entreprise s’est
développé dans notre
pays.

¢ Quelle part de
marché avons-nous
actuellement ?

* (le) directeur, (le)
dirigeant, (le) chef

¢ Pottebuji zpétnou
vazbu co nejdrive.

¢ Konkurence je tvrda.

¢ rozsireni,

prodlouzeni

¢ rozsifit

* rozsifit se

¢ tfida

¢ MuZes$ mi poslat

pozadavek?

¢ Pomohu ti pod
jednou podminkou.

e klient

* propagace

¢ Mame konkurenc¢ni
vyhodu.

* Jai besoin d’un
retour aussi vite que
possible.

¢ La concurrence est
difficile.

(la/I') extension

e prolonger

¢ se développer

¢ (la) classe

e Pouvez-vous
m’envoyer la
demande ?

¢ Je vous aiderai a une
condition.

¢ (le) client

* (la) publicité, (la)
promotion

¢ Nous avons un
avantage
concurrentiel.
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031- povolani _slovni zasoba_poslouchejte

(le) conducteur

(le) docteur,

(le/I') assistant

(le/I') historien

(le) directeur, (le) dirigeant, (le) chef
(le/I') employé

(le) fermier, (le) paysan
I” acteur

(Ia) profession

(le) rédacteur

(le/') équipage

(le/I') acheteur

(le/I') avocat

(le/I') écrivain

(la) secrétaire

(le) représentant

(le/I’) inspecteur

(le) travailleur, (le/I') employé
(le) spécialiste

(le/I’) analyste

(le) revendeur

(le/I') officier

* fidi¢

doktor

asistent

historik

reditel

urednik

farmar

herec

profese

redaktor

posadka

kupec

pravnik

spisovatel

sekretarka

agent, jednatel

inspektor

pracovnik, délnik

specialista

analytik

prodejce

dlstojnik

179



* (le/I') auteur * autor

¢ (le) professeur e profesor

e (Ia/l') infirmiére e oSetrovatelka, sestra
¢ (le) professeur e ucitel

* (le) propriétaire * vlastnik

* (le) mannequin ¢ modelka

* (le) designer * navrhar

* (le) poete * basnik

* (le) manager/(le) manageur * manazer

* (le) cuisinier e kuchar

* (le/l') ingénieur * technik

* (le/I') expert e expert, znalec
* (le) représentant e zastupce

032 - povolani_slovni zasoba_prelozte

e fidic¢ * (le) conducteur

¢ analytik * (le/lI') analyste

e basnik * (le) poete

* inspektor * (le/I') inspecteur

e feditel ¢ (le) directeur, (le) dirigeant, (le) chef
¢ kuchar * (le) cuisinier

* autor * (le/I') auteur

e profesor ¢ (le) professeur

* historik * (le/I’) historien
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doktor

vlastnik

posadka

urednik

sekretarka

pravnik

osSetrovatelka, sestra

expert, znalec
prodejce
specialista
redaktor
pracovnik, délnik
farmar
asistent
navrhar
dlstojnik
profese
technik

herec

manazer

ucitel

agent, jednatel

kupec

(le) docteur,

(le) propriétaire

(le/I’) équipage

(le/I’) employé

(la) secrétaire

(le/I') avocat

(la/I') infirmiére

(le/I’) expert

(le) revendeur

(le) spécialiste

(le) rédacteur

(le) travailleur, (le/I’) employé
(le) fermier, (le) paysan
(le/I') assistant

(le) designer

(le/I') officier

(la) profession

(le/l') ingénieur

I” acteur

(le) manager/(le) manageur
(le) professeur

(le) représentant

(le/I') acheteur
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e spisovatel

* modelka

e zastupce

* (le/I’) écrivain
* (le) mannequin

* (le) représentant

033 - povolani_slovni zasoba+véty poslouchejte

* (le) cuisinier

¢ |l est le meilleur cuisinier que je connais.

* (le) mannequin

¢ |l s’est marié avec ce fameux mannequin.

¢ (le) professeur

* |l est professeur.

* (le) conducteur

¢ |l est un trés bon conducteur.

* (le) revendeur

¢ || est revendeur de voitures.

(le/I') auteur

* |ci, vous pouvez tout apprendre a propos de
I"auteur.

(le/I') officier

¢ || est officier militaire.

(la) secrétaire

Elle travaille comme secrétaire

(le) directeur, (le) dirigeant, (le) chef

¢ || est directeur RH.

e kuchat

 Je to ten nejlepsi kuchat, kterého znam.
* modelka

* Vzal si tu slavnou modelku.
 ucitel

e Je ucitelem.

* fidic¢

 Je to velmi dobry fidic.

e prodejce

e Je to prodejce aut.

* autor

e Tam se mUzete dozvédét vse o autorovi.

e dUstojnik

¢ Je armadni dastojnik.

* sekretarka

e Ona pracuje jako sekretarka.
* feditel

e On je feditelem pro lidské zdroje.
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(le) docteur,

Il est docteur en philosophie.

I” acteur

Il est acteur.

(le/') équipage

Il y a cing personnes dans I'équipage.
(le) propriétaire

Il est le propriétaire du club.

(le) représentant

Il est le représentant de I'entreprise.
(le) manager/(le) manageur

Il est manageur.

(le) designer

Il est notre designer.

(le) rédacteur

Il travaille comme rédacteur en chef.
(le/I') expert

Il est expert.

(le) fermier, (le) paysan

Elle est la fille d’'un fermier.

(le/I') historien

Il travaille comme historien.

(la/I') infirmiére

doktor

Je doktor filozofie.

herec

On je hercem.

posadka

V posadce je pét lidi.

vlastnik

On je vlastnikem klubu.

agent, jednatel

On je jednatelem spolecnosti.

manazer

On je vedouci.

navrhar

On je nas hlavni designer.

redaktor

Pracuje jako Séfredaktor.

expert, znalec

On je expertem.

farmar

Ona je dcera farmare.

historik

Pracuje jako historik.

osetrovatelka, sestra
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Elle travaille comme infirmiere.
(le) travailleur, (le/I') employé
Il est employé d’usine.

(le/I') écrivain

Est-il écrivain ?

(le/I') acheteur

Qui est I'acheteur ?

(le/I’) employé

Il travaille comme employé de banque.
(le/I') inspecteur

Il est inspecteur qualité.

(le/I') avocat

Il est avocat.

(la) profession

Sa profession est importante.
(le) professeur

C’est un professeur de maths.
(le) spécialiste

Il est spécialiste du marketing.
(le/I’) analyste

Il travaille comme analyste.
(le/I') assistant

Elle travaille comme assistante.

Pracuje jako sestra.
pracovnik, délnik

On je tovarni délnik.
spisovatel

Je spisovatelem?

kupec

Kdo je kupuijici?

ufednik

Pracuje jako bankovni urednik.
inspektor

Je inspektorem kvality.
pravnik

On je pravnik.

profese

Jeho profese je dlleZita.
profesor

To je mUj profesor matematiky.
specialista

On je specialistou marketingu.
analytik

Pracuje jako analytik.

asistent

Ona pracuje jako asistent.

184



(le/l') ingénieur

¢ |l est ingénieur chez Ford.
* (le) poete

* |l est poete.

* (le) représentant

¢ |l est venu comme représentant de
I’entreprise.

¢ technik

¢ Je technikem ve Fordu.

e basnik

* On je basnik.

e zastupce

* Prisel jako zastupce spolec¢nosti.

034 - povolani_ slovni zasoba+véty prelozte

e kuchar

 Je to ten nejlepsi kuchat, kterého znam.

¢ modelka

e Vzal si tu slavnou modelku.

e ucitel

¢ Je ucCitelem.

* fidi¢

 Je to velmi dobry fidic.

e prodejce

e Je to prodejce aut.

e autor

¢ Tam se mUzete dozvédét vSe o autorovi.

e dUstojnik
¢ Je armadni dastojnik.

e sekretarka

* (le) cuisinier

¢ |l est le meilleur cuisinier que je connais.
* (le) mannequin

¢ |l s’est marié avec ce fameux mannequin.
¢ (le) professeur

¢ |l est professeur.

* (le) conducteur

e |l est un trés bon conducteur.

* (le) revendeur

¢ |l est revendeur de voitures.

* (le/I’) auteur

* Ici, vous pouvez tout apprendre a propos de
I"auteur.

* (le/I’) officier

¢ || est officier militaire.

* (la) secrétaire
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Ona pracuje jako sekretarka.

reditel

On je feditelem pro lidské zdroje.

doktor

Je doktor filozofie.

herec

On je hercem.

posadka

V posadce je pét lidi.

vlastnik

On je vlastnikem klubu.

agent, jednatel

On je jednatelem spolecnosti.

manazer

On je vedouci.

navrhar

On je nas hlavni designer.

redaktor

Pracuje jako Séfredaktor.

expert, znalec

On je expertem.

farmar

Ona je dcera farmare.

Elle travaille comme secrétaire

(le) directeur, (le) dirigeant, (le) chef
Il est directeur RH.

(le) docteur,

Il est docteur en philosophie.

I” acteur

Il est acteur.

(le/I’) équipage

Il y a cing personnes dans I'équipage.

(le) propriétaire

Il est le propriétaire du club.

(le) représentant

Il est le représentant de I'entreprise.
(le) manager/(le) manageur

Il est manageur.

(le) designer

Il est notre designer.

(le) rédacteur

Il travaille comme rédacteur en chef.

(le/I’) expert
Il est expert.
(le) fermier, (le) paysan

Elle est la fille d’un fermier.
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historik

Pracuje jako historik.

osSetrovatelka, sestra

Pracuje jako sestra.

pracovnik, délnik

On je tovarni délnik.

spisovatel

Je spisovatelem?

kupec

Kdo je kupuijici?

urednik

Pracuje jako bankovni ufednik.

inspektor

Je inspektorem kvality.

pravnik

On je pravnik.

profese

Jeho profese je dullezita.

profesor

To je mUj profesor matematiky.

specialista

On je specialistou marketingu.

analytik

(le/I') historien

Il travaille comme historien.
(la/I') infirmiére

Elle travaille comme infirmiere.
(le) travailleur, (le/I') employé
Il est employé d’usine.

(le/I') écrivain

Est-il écrivain ?

(le/I') acheteur

Qui est I'acheteur ?

(le/I’) employé

Il travaille comme employé de banque.

(le/I') inspecteur

Il est inspecteur qualité.

(le/I') avocat

Il est avocat.

(la) profession

Sa profession est importante.
(le) professeur

C’est un professeur de maths.
(le) spécialiste

Il est spécialiste du marketing.

(le/I’) analyste
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* Pracuje jako analytik.

e asistent

¢ Ona pracuje jako asistent.

¢ technik

¢ Je technikem ve Fordu.

¢ basnik

* On je basnik.

e zastupce

* Prisel jako zastupce spolecnosti.

Il travaille comme analyste.

(le/I') assistant

Elle travaille comme assistante.

(le/I’) ingénieur

Il est ingénieur chez Ford.
(le) poéte

Il est poete.

(le) représentant

¢ |l est venu comme représentant de
I'entreprise.

035 - povolani_procvicovaci véty_poslouchejte

e Qui est I'acheteur ?

¢ || est revendeur de voitures.

¢ |l est le meilleur cuisinier que je connais.

¢ || est directeur RH.

¢ |l est le représentant de I'entreprise.

¢ Elle travaille comme infirmiére.

* |l est expert.

¢ |l est professeur.

* |l est poete.

¢ || est avocat.

e || travaille comme rédacteur en chef.

* |l s’est marié avec ce fameux mannequin.

¢ Kdo je kupuijici?

Je to prodejce aut.

Je to ten nejlepsi kuchat, kterého znam.

On je feditelem pro lidské zdroje.

On je jednatelem spolecnosti.

Pracuje jako sestra.

On je expertem.

Je ucitelem.

On je basnik.

On je pravnik.

Pracuje jako Séfredaktor.

Vzal si tu slavhou modelku.
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Il est inspecteur qualité.

Il est docteur en philosophie.

Il travaille comme historien.

Elle travaille comme assistante.

Il est manageur.

Il est employé d’usine.

Il est un trés bon conducteur.

Sa profession est importante.

Il travaille comme analyste.

Il est le propriétaire du club.

Il travaille comme employé de banque.

Il est officier militaire.

Elle est la fille d'un fermier.

C’est un professeur de maths.

Il est ingénieur chez Ford.

Il est spécialiste du marketing.

Il est notre designer.

Est-il écrivain ?

Elle travaille comme secrétaire

Il est acteur.

Il y a cing personnes dans I'équipage.

* Ici, vous pouvez tout apprendre a propos de
I"auteur.

Je inspektorem kvality.

Je doktor filozofie.
Pracuje jako historik.

Ona pracuje jako asistent.
On je vedouci.

On je tovarni délnik.

Je to velmi dobry fidic.
Jeho profese je dlleZita.
Pracuje jako analytik.

On je vlastnikem klubu.
Pracuje jako bankovni ufednik.
Je armadni dastojnik.

Ona je dcera farmare.

To je mUij profesor matematiky.

Je technikem ve Fordu.

On je specialistou marketingu.

On je nas hlavni designer.

Je spisovatelem?

Ona pracuje jako sekretarka.

On je hercem.

V posadce je pét lidi.

Tam se muzete dozvédét vse o autorovi.
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Il est venu comme représentant de

I'entreprise.

Prisel jako zastupce spolecnosti.

036 - povolani_procvicovaci vety prelozte

To je mUj profesor matematiky.
Kdo je kupuijici?

Je armadni dastojnik.

On je specialistou marketingu.

On je vedouci.

Je to ten nejlepsi kuchat, kterého znam.

Pracuje jako Séfredaktor.

V posadce je pét lidi.

Je to prodejce aut.

Pracuje jako historik.

On je vlastnikem klubu.

On je nds hlavni designer.

On je expertem.

Je technikem ve Fordu.

On je basnik.

On je jednatelem spolecnosti.

On je pravnik.

On je tovarni délnik.

Je spisovatelem?

On je hercem.

C’est un professeur de maths.

Qui est I'acheteur ?

Il est officier militaire.

Il est spécialiste du marketing.

Il est manageur.

Il est le meilleur cuisinier que je connais.

Il travaille comme rédacteur en chef.

Il'y a cing personnes dans |'équipage.

Il est revendeur de voitures.

Il travaille comme historien.

Il est le propriétaire du club.

Il est notre designer.

Il est expert.

Il est ingénieur chez Ford.

Il est poete.

Il est le représentant de I'entreprise.

Il est avocat.

Il est employé d’usine.

Est-il écrivain ?

Il est acteur.
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Je doktor filozofie. * |l est docteur en philosophie.

Jeho profese je dullezita. * Sa profession est importante.

Je to velmi dobry fidic. * |l est un trés bon conducteur.

Pracuje jako analytik. ¢ |l travaille comme analyste.

Ona je dcera farmare. * Elle est lafille d'un fermier.

Vzal si tu slavnou modelku. * |l s’est marié avec ce fameux mannequin.

Ona pracuje jako sekretarka. ¢ Elle travaille comme secrétaire

Tam se mUZete dozvédét vSe o autorovi. * |ci, vous pouvez tout apprendre a propos de
I"auteur.

On je feditelem pro lidské zdroje. Il est directeur RH.

Pracuje jako sestra. ¢ Elle travaille comme infirmiére.

Je inspektorem kvality. * |l est inspecteur qualité.

Pracuje jako bankovni urednik. * |l travaille comme employé de banque.
Ona pracuje jako asistent.  Elle travaille comme assistante.

Je ucitelem. ¢ |l est professeur.

Prisel jako zastupce spolecnosti. ¢ |l est venu comme représentant de

I'entreprise.
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Povolani_karty

kuchar

Je to ten nejlepsi kuchat,
kterého zndm.

modelka

Vzal si tu slavnou modelku.

ucitel

Je uditelem.

Je to velmi dobry fidic.

prodejce

Tam se muZete dozvédéet vse

Je to prodejce aut. autor .
0 autorovi.
dustojnik Je armddni dustojnik. sekretdika

Ona pracuje jako sekretéarka.

feditel

On je feditelem pro lidské
zdroje.

192



(Ie) mannequin

Il est professeur.

(le) revendeur

Ici, vous pouvez tout
apprendre a propos de
I’ auteur.

(la) secrétaire

11 est directeur RH.

11 est le meilleur cuisinier
que je connais.

(le) professeur

Il est un tres bon conducteur.

(le/1’) auteur

11 est officier militaire.

(le) directeur, (le) dirigeant,
(le) chef

(le) cuisinier

Il s’est marié avec ce fameux
mannequin.

(le) conducteur

Il est revendeur de voitures.

(le/1”) officier

Elle travaille comme
secrétaire

193



doktor Je doktor filozofie. herec
On je hercem. posadka V posédce je pét lidi.
vlastnik On je vlastnikem klubu. agent, jednatel
Onje) ecvlnate} em manazer On je vedouci.
spole¢nosti.
navrhér On je nés hlavni designer. redaktor

Pracuje jako $éfredaktor.

expert, znalec

On je expertem.

=
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1” acteur

Il est docteur en philosophie.

(le) docteur,

Il y a cinq personnes dans
I’équipage.

(le/I’) équipage

11 est acteur.

(Ie) représentant

Il est le propriétaire du club.

(le) propriétaire

Il est manageur.

(Ie) manager/(le) manageur

Il est le représentant de
I’entreprise.

(le) rédacteur

Il est notre designer.

(Ie) designer

11 est expert.

(le/l’) expert

Il travaille comme rédacteur
en chef.
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farmar

Ona je dcera farmare.

historik

Pracuje jako historik.

oSetfovatelka, sestra

Pracuje jako sestra.

pracovnik, délnik On je tovarni d€lnik. spisovatel
Je spisovatelem? kupec Kdo je kupujici?
Grednik Pracuj e/jvako bankovni inspektor
ufednik.
Je inspektorem kvality. pravnik On je pravnik.
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(Ie/’) historien

Elle est la fille d’un fermier.

(Ie) fermier, (le) paysan

Elle travaille comme
infirmiere.

(1a/1’) infirmiére

Il travaille comme historien.

(Ie/’) écrivain

Il est employé d’usine.

(le) travailleur, (Ie/1’)
employé

Qui est I’acheteur ?

(le/1’) acheteur

Est-il écrivain ?

(Ie/1’) inspecteur

Il travaille comme employé
de banque.

(Ie/1”) employé

Il est avocat.

(le/1") avocat

Il est inspecteur qualité.
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profese

Jeho profese je dulezita.

profesor

To je muj profesor

specialista

On je specialistou

matematiky. marketingu.
analytik Pracuje jako analytik. asistent
Ona pracuje jako asistent. technik Je technikem ve Fordu.
basnik On je bésnik. zastupce

PriSel jako zastupce
spole¢nosti.
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(le) professeur

Sa profession est importante.

(1a) profession

Il est spécialiste du
marketing.

(le) spécialiste

C’est un professeur de
maths.

(Ie/1’) assistant

Il travaille comme analyste.

(le/1’) analyste

Il est ingénieur chez Ford.

(Ie/I’) ingénieur

Elle travaille comme
assistante.

(Ie) représentant

Il est poete.

(le) poete

Il est venu comme

représentant de 1’entreprise.
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Povolani_test

* Pracuje jako historik.

e Jeho profese je
dulezita.

e ucitel

¢ technik

* Pracuje jako analytik.

* Pracuje jako
Séfredaktor.

* modelka

* fidi¢

¢ Ona pracuje jako
sekretarka.

e asistent

¢ On je vlastnikem
klubu.

¢ On je pravnik.

* Prisel jako zastupce

spolecnosti.

e Je armadni dlstojnik.

¢ Ona pracuje jako
asistent.

¢ Onje nas hlavni
designer.

¢ Je to velmi dobry
ridic.

kuchat, kterého znam.

vlastnik

Je to ten nejlepsi

zastupce

Kdo je kupujici?

specialista

profese

herec

navrhar

expert, znalec

oSetrovatelka, sestra

On je jednatelem

spolec¢nosti.

¢ On je reditelem pro

pracovnik, délnik

On je hercem.

Je spisovatelem?

historik

lidské zdroje.
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e Je ucitelem.

¢ Vzal si tu slavhou
modelku.

* Je to prodejce aut.

e teditel

* To je mUj profesor
matematiky.

e kupec

* On je vedouci.

* manazer

¢ Je technikem ve
Fordu.

e Je inspektorem
kvality.

* On je expertem.

e Onajedcera
farmare.

¢ kuchar

¢ analytik

e basnik

¢ redaktor

e pravnik

e Tamse MUZete oo eeeeeeeeeeens

dozvédét vse o
autorovi.

¢ On je specialistou
marketingu.

¢ Pracuje jako
bankovni urednik.

e Ufednik

e farmar

e posadka

¢ spisovatel

¢ inspektor

¢ prodejce

¢ Pracuje jako sestra.

¢ agent, jednatel

e duastojnik

e sekretarka

e profesor

¢ Je doktor filozofie.

¢ V posadce je pét lidi.

¢ doktor

¢ On je basnik.

¢ On je tovarni délnik.
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Povolani_test feseni

* Pracuje jako historik.

e Jeho profese je
dualezita.

¢ ucitel

e technik

¢ Pracuje jako analytik.

e Pracuje jako
Séfredaktor.

* modelka

* fidi¢

e Ona pracuje jako
sekretdarka.

e asistent

¢ On je vlastnikem
klubu.

¢ On je pravnik.

* Prisel jako zastupce
spolecnosti.

e Je armadni dlstojnik.

e Ona pracuje jako
asistent.

e Onje nas hlavni
designer.

¢ || travaille comme
historien.

e Sa profession est
importante.

¢ (le) professeur

* (le/I') ingénieur

* |l travaille comme
analyste.

* || travaille comme
rédacteur en chef.

 (le) mannequin

* (le) conducteur

¢ Elle travaille comme
secrétaire

* (le/I’) assistant

* |l est le propriétaire
du club.

¢ || est avocat.
¢ || est venu comme
représentant de

I'entreprise.

* || est officier
militaire.

¢ Elle travaille comme
assistante.

¢ |l est notre designer.

¢ vlastnik

¢ Je to ten nejlepsi
kuchar, kterého znam.

e zdstupce

¢ Kdo je kupuijici?

¢ specialista

¢ profese

* herec

* navrhar

e expert, znalec

¢ oSetrovatelka, sestra

¢ On je jednatelem

spolec¢nosti.

¢ pracovnik, délnik

¢ On je hercem.

¢ Je spisovatelem?

¢ historik

¢ On je reditelem pro
lidské zdroje.

¢ (le) propriétaire

¢ |l est le meilleur
cuisinier que je
connais.

¢ (le) représentant

e Qui est I'acheteur ?

* (le) spécialiste

¢ (la) profession

e |" acteur

* (le) designer

* (le/I') expert

(la/l') infirmiere

¢ |l est le représentant
de I'entreprise.

* (le) travailleur, (le/I')
employé

¢ || est acteur.

e Est-il écrivain ?

(le/1') historien

¢ || est directeur RH.
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¢ Je to velmi dobry
ridic.

¢ Je ucitelem.

¢ Vzal si tu slavhou
modelku.

* Je to prodejce aut.

e teditel

* To je mUj profesor

matematiky.

e kupec

¢ On je vedouci.

* manazer

¢ Je technikem ve
Fordu.

e Je inspektorem
kvality.

* On je expertem.

* Onajedcera
farmare.

¢ kuchar

* analytik

¢ basnik

¢ redaktor

e |l est un tres bon
conducteur.

¢ |l est professeur.

¢ || s’est marié avec ce
fameux mannequin.

¢ || est revendeur de
voitures.

* (le) directeur, (le)
dirigeant, (le) chef

e C'est un professeur
de maths.

* (le/I’) acheteur

¢ |l est manageur.

* (le) manager/(le)
manageur

e |l estingénieur chez
Ford.

* |l est inspecteur
qualité.

|l est expert.

¢ Elle est la fille d’un
fermier.

* (le) cuisinier

(le/I’) analyste

* (le) poete

(le) rédacteur

e autor

¢ On je specialistou

marketingu.

¢ Pracuje jako

bankovni urednik.

e Urednik

e farmar

¢ posadka

e spisovatel

¢ inspektor

e prodejce

¢ Pracuje jako sestra.

¢ agent, jednatel

e duastojnik

¢ sekretarka

e profesor

¢ Je doktor filozofie.

¢ V posadce je pét lidi.

¢ doktor

* (le/I’) auteur

¢ |l est spécialiste du

marketing.

¢ |l travaille comme
employé de banque.

* (le/I') employé

¢ (le) fermier, (le)
paysan

(le/') équipage

* (le/I') écrivain

* (le/I') inspecteur

¢ (le) revendeur

¢ Elle travaille comme
infirmiére.

¢ (le) représentant

(le/I') officier

¢ (la) secrétaire

¢ (le) professeur

¢ || est docteur en
philosophie.

* lly acing personnes
dans I'équipage.

¢ (le) docteur,
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e pravnik * (le/I') avocat ¢ On je basnik. ¢ |l est poete.

e Tam se miZete * |ci, vous pouvez tout ¢ On je tovarni délnik. < Il est employé
dozvédét vse o apprendre a propos de d’usine.
autorovi. I"auteur.
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037 - prezentace_slovni zasoba_poslouchejte

* (le/I’) écart, (la) variation

(1a) croissance
(la/I') attention
revoir

(Ia) stratégie
comparer

(1a) cible
annoncer

(le) concept

(la) cause

(la/I') hypotheése
(le) rapport

(Ia) perspective
(la) courbe

(1a) priorité
planifier

(la) conférence
(la/I') insistance
(la/I') importance
tendre a

(le) plan, (le) projet

augmenter

e interval

e rust

* pozor, pozornost

* znovu projit

* strategie

* porovnat

e cil

* hlasit

¢ koncept

* pfipad

e predpoklad

* hldseni, zprava

e perspektiva

e krivka

* priorita

e pldnovat

e ptredndska

e ddraz

e vyznam

¢ mit tendenci

e pladn

e zlepsit
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(la) phase

(le) but

(le) colit

(Ia) présentation

(le) graphique

(le) public

(la) référence

augmenter

(le) résultat

(le) niveau

avoir l'intention

(Ia) présentation

(le/I') objectif, (le) but

(le) schéma

faze

cil

naklad

uvod

graf, Zebricek

publikum

odkaz

zvysit

vysledek

Uroven, hladina

mit tendenci

prezentace

cil

schéma

038 - prezentace_slovni zasoba_prelozte

e Uvod

faze

graf, Zebricek

hlasit

cil

hlaseni, zprava

vysledek

mit tendenci

* (la) présentation

(la) phase

(le) graphique

annoncer

(1a) cible

(le) rapport

(le) résultat

avoir l'intention
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krivka

prezentace

cil

publikum

naklad

odkaz

Uroven, hladina

pfipad

mit tendenci

strategie

prednaska

zvysit

koncept

interval

planovat

zlepsit

duaraz

perspektiva

priorita

rist

predpoklad

cil

vyznam

(la) courbe

(la) présentation
(le) but

(le) public

(le) colt

(la) référence
(le) niveau

(la) cause
tendre a

(la) stratégie

(la) conférence
augmenter

(le) concept
(le/I') écart, (la) variation
planifier
augmenter
(la/I') insistance
(la) perspective
(Ia) priorité

(la) croissance
(1a/I') hypotheése
(le/I') objectif, (le) but

(la/I’) importance
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porovnat

pozor, pozornost

Znovu projit

plan

schéma

comparer
(la/I') attention
revoir

(le) plan, (le) projet

(le) schéma

039 - prezentace_slovni zasoba+véty_poslouchejte

(le) niveau

Le niveau des prix s’est élevé.
augmenter

Les ventes ont augmenté.

(le/I') écart, (la) variation

La température varie de zéro a dix degrés.
(la) cause

Nous devons trouver la cause.
(le) résultat

Vous devez fournir les résultats.
(le) plan, (le) projet

Ca sonne comme un projet.
planifier

Nous devons planifier sa visite.
(la) stratégie

Notre stratégie est de les supporter.

Uroven, hladina

Uroveri cen se zvysila.

zvysit

Prodeje se zvysily.

interval

Teplota se pohybuje mezi nulou a deseti.
pfipad

Potfebujeme najit pficinu.
vysledek

Musi$ mit (dorucovat) vysledky.
plan

To zni jako plan.

planovat

Musime napldnovat jeho navstévu.
strategie

Nasi strategii je je podporovat.

208



* augmenter

e La production doit augmenter.

* (le) colt

¢ Nous devons baisser le co(it du travail.

e (le) but

¢ Achevons ce but.

e tendre a

e Lesventes tendent a augmenter.

¢ (le) public

* Il al’habitude de parler devant un large public.

* (la) croissance

* Nous espérons une croissance économique.

* revoir

» Devons-nous revoir ce rapport ?

* (le) rapport

* Vous devriez soumettre ce rapport pour
vendredi.

¢ annoncer

¢ Quels numéros allez-vous annoncer ?

(la/I') attention

¢ Fais attention !

(la) présentation

e Apres une courte présentation

* (le) concept

zlepsit

Vyroba se musi zlepsit.

naklad

Musime snizit naklady na praci.
cil

Dosahnéme toho cile.

mit tendenci

Prodeje se maji tendenci zvysit.
publikum

Je zvykly mluvit pfed pocetnym publikem.
rast

Ocekavame ekonomicky rist.
Znovu projit

Projdeme tu zpravu?

hlaseni, zprava

Mél bys odevzdat tu zpravu do patku.

hlasit

Jaka cisla budes hlasit?
pozor, pozornost
Davej pozor!

uvod

Po kratkém uvodu

koncept
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» Comprenez-vous ce concept ?

(1a) cible

¢ Quelle est votre cible de prix ?

(le/I’) objectif, (le) but
e Quel est I'objectif ?
¢ (la) perspective

¢ Je vais vous donner une perspective
différente.

* (la) phase

* La phase un va commencer.

* (la) référence

* Trouve la référence.

* (le) graphique

e Regarde ce graphique.

* comparer

¢ Pouvons-nous comparer ces deux offres ?
* (la/I') insistance

* |l a mis de l'insistance sur I’éducation.

* (la) priorité

e Pour nous, c’est maintenant la priorité n° 1.
e avoir l'intention

¢ lIs ont I'intention de quitter le marché.

* (la) conférence

Rozumis tomu konceptu?
cil

Jaka je vase cilova cena?
cil

Jaky je cil?

perspektiva

Dam ti jinou perspektivu.

faze

Faze jedna zacne za kratko.
odkaz

Najdi odkaz.

graf, Zebricek

Podivej se na ten graf.
porovnat

MuUZeme porovnat ty dva navrhy?
daraz

Dava dlraz na vzdélani.
priorita

Pro nds je to nyni priorita ¢.1.
mit tendenci

Maji tendenci opustit trh.

prednaska
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e Y avait-il beaucoup de monde a la
conférence ?

* (la) courbe

e Regarde la courbe.

* (la) présentation

e Sa présentation a été un succes.

* (la/l') importance

e L'importance de cela est immense.
* (la/I') hypotheése

¢ Sous I’hypothése que...

* (le) schéma

e Comprenez-vous ce schéma ?

Je na prednasce hodné lidi?

krivka

Podivej se na tu kfivku.

prezentace

Jeho prezentace byl Uspéchem.

vyznam

Vyznam tohoto je obrovsky.

predpoklad

Za predpokladuy, Ze ...

schéma

Rozumis tomu schématu?

040 - prezentace_slovni zasoba+vety prelozte

¢ Uroven, hladina

« Uroveri cen se zvysila.
e zvysit

¢ Prodeje se zvysily.

e interval

e Teplota se pohybuje mezi nulou a deseti.

* pfipad

¢ Potfebujeme najit pricinu.

¢ vysledek

¢ Musi$ mit (dorucovat) vysledky.

* (le) niveau

Le niveau des prix s’est élevé.

augmenter

Les ventes ont augmenté.

(le/I') écart, (la) variation

La température varie de zéro a dix degrés.
(la) cause

Nous devons trouver la cause.

(le) résultat

Vous devez fournir les résultats.
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plan

To zni jako plan.

planovat

Musime napldnovat jeho navstévu.

strategie

Nasi strategii je je podporovat.

zlepsit

Vyroba se musi zlepsit.

naklad

Musime snizit naklady na praci.

cil

Dosahnéme toho cile.

mit tendenci

Prodeje se maji tendenci zvysit.

publikum

Je zvykly mluvit pfed pocetnym publikem.

rist

Ocekavame ekonomicky rast.

Znovu projit

Projdeme tu zpravu?

hlaseni, zprava

Meél bys odevzdat tu zpravu do patku.

hlasit

 (le) plan, (le) projet

* Ca sonne comme un projet.

* planifier

* Nous devons planifier sa visite.

* (la) stratégie

* Notre stratégie est de les supporter.

* augmenter

* La production doit augmenter.

e (le) colit

¢ Nous devons baisser le co(it du travail.

e (le) but

¢ Achevons ce but.

e tendre a

* Les ventes tendent a augmenter.

* (le) public

* |l aI’habitude de parler devant un large public.

* (la) croissance

* Nous espérons une croissance économique.

* revoir

* Devons-nous revoir ce rapport ?

(le) rapport

* Vous devriez soumettre ce rapport pour
vendredi.

¢ annoncer
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Jaka cisla budes hlasit?

pozor, pozornost

Davej pozor!

uvod

Po kratkém Uvodu

koncept

Rozumis tomu konceptu?

cil

Jaka je vase cilova cena?

cil

Jaky je cil?

perspektiva

Dam ti jinou perspektivu.

faze

Faze jedna zacne za kratko.

odkaz

Najdi odkaz.

graf, Zebfticek

Podivej se na ten graf.

porovnat

MuUZeme porovnat ty dva ndvrhy?

ddraz

Dava dlraz na vzdélani.

Quels numéros allez-vous annoncer ?
(la/I') attention

Fais attention !

(Ia) présentation

Aprés une courte présentation
(le) concept

Comprenez-vous ce concept ?
(1a) cible

Quelle est votre cible de prix ?
(le/I') objectif, (le) but

Quel est I'objectif ?

(la) perspective

* Je vais vous donner une perspective
différente.

(Ia) phase

La phase un va commencer.

(la) référence

Trouve la référence.

(le) graphique

Regarde ce graphique.

comparer

Pouvons-nous comparer ces deux offres ?

(la/I') insistance

Il a mis de I'insistance sur I’éducation.
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priorita

Pro nas je to nyni priorita ¢.1.

mit tendenci

Maji tendenci opustit trh.

prednaska

Je na prednasce hodné lidi?

krivka

Podivej se na tu kfivku.

prezentace

Jeho prezentace byl Uspéchem.

vyznam

Vyznam tohoto je obrovsky.

predpoklad

Za predpokladu, Ze ...

schéma

Rozumis tomu schématu?

(1a) priorité

Pour nous, c’est maintenant la priorité n° 1.

avoir l'intention

lIs ont I'intention de quitter le marché.

(la) conférence

Y avait-il beaucoup de monde a la

conférence ?

(la) courbe

Regarde la courbe.

(la) présentation

Sa présentation a été un succes.
(la/I’) importance

L'importance de cela est immense.
(la/I') hypotheése

Sous I'hypothése que...

(le) schéma

Comprenez-vous ce schéma ?

041- prezentace procvicovaci vety poslouchejte

Nous devons baisser le co(t du travail.

Quel est I'objectif ?

Quelle est votre cible de prix ?

Les ventes ont augmenté.

La température varie de zéro a dix degrés.

Musime snizit naklady na praci.

Jaky je cil?

Jaka je vase cilova cena?

Prodeje se zvysily.

Teplota se pohybuje mezi nulou a deseti.
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¢ Achevons ce but.

* Nous espérons une croissance économique.

¢ Quels numéros allez-vous annoncer ?

¢ Pouvons-nous comparer ces deux offres ?

e Apres une courte présentation

¢ Sous I’hypothése que...

e Pour nous, c’est maintenant la priorité n° 1.

* Devons-nous revoir ce rapport ?

e La production doit augmenter.

e L'importance de cela est immense.

* |l aI’habitude de parler devant un large public.

e Regarde ce graphique.

» Comprenez-vous ce concept ?

* Les ventes tendent a augmenter.

* Notre stratégie est de les supporter.

* Le niveau des prix s’est élevé.

* |l a mis de l'insistance sur I’éducation.

¢ lIs ont I'intention de quitter le marché.

* Y avait-il beaucoup de monde a la
conférence ?

* Ca sonne comme un projet.

e Regarde la courbe.

 Je vais vous donner une perspective
différente.

Dosahnéme toho cile.

Ocekavame ekonomicky rast.

Jaka cisla budes hlasit?

MuUZeme porovnat ty dva navrhy?

Po kratkém uvodu

Za predpokladu, Ze ...

Pro nds je to nyni priorita ¢.1.

Projdeme tu zpravu?

Vyroba se musi zlepsit.

Vyznam tohoto je obrovsky.

Je zvykly mluvit pfed pocetnym publikem.
Podivej se na ten graf.

Rozumis tomu konceptu?

Prodeje se maji tendenci zvysit.

Nasi strategii je je podporovat.

Uroven cen se zvysila.

Dava dlraz na vzdélani.

Maji tendenci opustit trh.

Je na predndasce hodné lidi?

To zni jako plan.
Podivej se na tu kfivku.

Dam ti jinou perspektivu.
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¢ Fais attention !

* Nous devons planifier sa visite.

¢ Vous devez fournir les résultats.

e Trouve la référence.

* La phase un va commencer.

» Vous devriez soumettre ce rapport pour
vendredi.

¢ Nous devons trouver la cause.

e Sa présentation a été un succes.

e Comprenez-vous ce schéma ?

Davej pozor!

Musime napldnovat jeho navstévu.

Musi§ mit (dorucovat) vysledky.

Najdi odkaz.

Faze jedna zacne za kratko.

Meél bys odevzdat tu zpravu do patku.

Potfebujeme najit pficinu.

Jeho prezentace byl Uspéchem.

Rozumi$ tomu schématu?

042- prezentace procvicovaci vety prelozte

* Prodeje se zvysily.

* Jeho prezentace byl Uspéchem.

e Podivej se na ten graf.

* Prodeje se maji tendenci zvysit.

e Potfebujeme najit pricinu.

¢ Dosahnéme toho cile.

* Projdeme tu zpravu?

* Teplota se pohybuje mezi nulou a deseti.

e To zni jako plan.

¢ Po kratkém Uvodu

* Musime snizit naklady na praci.

 Jaka je vase cilova cena?

* Les ventes ont augmenté.

Sa présentation a été un succes.

Regarde ce graphique.

Les ventes tendent a augmenter.

Nous devons trouver la cause.

Achevons ce but.

Devons-nous revoir ce rapport ?

La température varie de zéro a dix degrés.

Ca sonne comme un projet.

Aprés une courte présentation

Nous devons baisser le co(t du travail.

Quelle est votre cible de prix ?
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Ocekavame ekonomicky rast.

Je zvykly mluvit pfed pocetnym publikem.

Vyznam tohoto je obrovsky.
Dava dlraz na vzdélani.

Dam ti jinou perspektivu.

Uroven cen se zvysila.
Podivej se na tu kfivku.

Je na prednasce hodné lidi?

Jaky je cil?

Maji tendenci opustit trh.

Davej pozor!

Faze jedna zacne za kratko.
Najdi odkaz.

Musime napldnovat jeho navstévu.
Za predpokladuy, Ze ...

Nasi strategii je je podporovat.
Vyroba se musi zlepsit.

Musi$ mit (dorucovat) vysledky.
Rozumis tomu konceptu?

Meél bys odevzdat tu zpravu do patku.

Jaka cisla budes hlasit?

MuUZeme porovnat ty dva ndvrhy?

* Nous espérons une croissance économique.

Il a I'habitude de parler devant un large public.

e L'importance de cela est immense.

* |l a mis de l'insistance sur I'éducation.

* Je vais vous donner une perspective
différente.

¢ Le niveau des prix s’est élevé.

e Regarde la courbe.

* Y avait-il beaucoup de monde a la
conférence ?

Quel est I'objectif ?

¢ lIs ont I'intention de quitter le marché.

¢ Fais attention !

* la phase un va commencer.

e Trouve la référence.

* Nous devons planifier sa visite.

¢ Sous I’hypothése que...

* Notre stratégie est de les supporter.

* La production doit augmenter.

¢ Vous devez fournir les résultats.

» Comprenez-vous ce concept ?

* Vous devriez soumettre ce rapport pour
vendredi.

e Quels numéros allez-vous annoncer ?

e Pouvons-nous comparer ces deux offres ?
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e Pro nas je to nyni priorita ¢.1. e Pour nous, c’est maintenant la priorité n° 1.

¢ Rozumis tomu schématu? e Comprenez-vous ce schéma ?
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Prezentace_ karty

droven, hladina

Urovei cen se zvySila.

zvysit

Prodeje se zvySily.

interval

Teplota se pohybuje mezi
nulou a deseti.

piipad

Potfebujeme najit pficinu.

Musi$ mit (dorucovat)

podporovat.

, lan To zni jako plén.
vysledky. p Jakop
L Musi 14 jeh .
planovat us1mer1231§)t§\r;l(l)vatje ° strategie
Nasi strategii je je " . . -
g1Jje) zlepsit Vyroba se musi zlepsit.
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augmenter

Le niveau des prix s’est
élevé.

(le) niveau

La température varie de zéro
a dix degrés.

(le/1”) écart, (la) variation

Les ventes ont augmenté.

(le) résultat

Nous devons trouver la
cause.

(la) cause

Ca sonne comme un projet.

(Ie) plan, (le) projet

Vous devez fournir les

résultats.
‘o Nous devons planifier sa -
(la) stratégie us devons plan planifier
visite.
La production doit Notre stratégie est de les
augmenter

augmenter.

supporter.

N
N



naklad

Musime snizit ndklady na
préci.

cil

Dosahnéme toho cile.

mit tendenci

Prodeje se maji tendenci
zvysit.

publikum

Je zvykly mluvit pted
pocetnym publikem.

rust

Ocekavame ekonomicky

rust.

znovu projit

Projdeme tu zpravu?

hlaseni, zprava

MEél bys odevzdat tu zpravu
do patku.

hlasit

Jaka ¢isla budes hlasit?

pozor, pozornost

Davej pozor!
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(le) but

Nous devons baisser le coft
du travail.

(le) cotit

Les ventes tendent a
augmenter.

tendre a

Achevons ce but.

(la) croissance

Il a I’habitude de parler
devant un large public.

(Ie) public

Devons-nous revoir ce
rapport ?

revoir

Nous espérons une
croissance économique.

annoncer

Vous devriez soumettre ce
rapport pour vendredi.

(le) rapport

Fais attention !

(la/1’) attention

Quels numéros allez-vous
annoncer ?
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avod

Po kratkém dvodu

koncept

Rozumis tomu konceptu? cil Jaka je vaSe cilové cena?
cil Jaky je cil? perspektiva
Dém ti jinou perspektivu. faze Féze jedna zacne za kratko.
odkaz Najdi odkaz. graf, Zebfticek
Podivej se na ten graf. porovnat Muzeme porovnat ty dva

navrhy?
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(Ie) concept

Apres une courte
présentation

(la) présentation

Quelle est votre cible de
prix ?

(la) cible

Comprenez-vous ce
concept ?

(1a) perspective

Quel est I’objectif ?

(Ie/1”) objectif, (le) but

La phase un va commencer.

(Ia) phase

Je vais vous donner une
perspective différente.

(le) graphique

Trouve la référence.

(la) référence

Pouvons-nous comparer ces
deux offres ?

comparer

Regarde ce graphique.

N
N



duraz

Dava duraz na vzdélani.

priorita

Pro nés je to nyni priorita
¢.1.

mit tendenci

Maji tendenci opustit trh.

pfednéaska

Je na pfednaSce hodné lidi?

kiivka

Podivej se na tu ktivku.

prezentace

Jeho prezentace byl
uspéchem.

vyznam

Vyznam tohoto je obrovsky.

predpoklad

Za predpokladu, Ze ...

schéma

Rozumis$ tomu schématu?
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(la) priorité

IIs ont I’intention de quitter
le marché.

(la) courbe

Sa présentation a été un
succes.

(1a/1’) hypothese

Comprenez-vous ce
schéma ?

Il a mis de ’insistance sur
I’éducation.

avoir I’intention

Y avait-il beaucoup de
monde a la conférence ?

(la) présentation

L’importance de cela est
immense.

(le) schéma

(1a/’) insistance

Pour nous, ¢’est maintenant
la priorité n° 1.

(la) conférence

Regarde la courbe.

(1a/1’) importance

Sous I’hypothese que...
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Prezentace_ test

e vyznam

¢ Podivejse natu
kfivku.

e Musi$ mit
(dorucovat) vysledky.

e naklad

¢ Rozumis tomu
konceptu?

 Uroveri cen se
zvysila.

e ddraz

e Dam tijinou
perspektivu.

¢ Vlyznam tohoto je
obrovsky.

e Davadirazna
vzdélani.

e Davej pozor!

¢ Prodeje se maji
tendenci zvysit.

* Jeho prezentace byl
Uspéchem.

* cil
 Jaka je vase cilova
cena?

e planovat

e pfipad

¢ hlasit

¢ Projdeme tu zpravu?

e Za predpokladu, Ze ...

¢ vysledek

¢ perspektiva

¢ Prodeje se zvysily.

¢ kfivka

¢ MulZeme porovnat ty

dva navrhy?

e cil

¢ schéma

¢ koncept

e Ocekavame

ekonomicky rist.

® pozor, pozornost

* mit tendenci
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e mittendenci et e Dosahnéme toho ..ooeiiiiiiiieiiieeees

cile.

* Toznijako plan. i e pfedndska e

e Teplota se pohybuje .....ccccoeeiiiiiiiiiiieennnn, e Potfebujeme najit ..o

mezi nulou a deseti. pricinu.

e predpoklad L e Jenapredndsce = i,
hodné lidi?

e interval ecil

e hlaseni, zprdva i e RozumiStomu e,
schématu?

o zlepSit e, e Musime naplanovat  ........cccceiiiiieeeneeenns
jeho navstévu.

* Prondsjetonyni .o e Uvod e

priorita ¢.1.

e plan e * Mélbysodevzdattu ........coeevviiiiiiieneeenns
zpravu do patku.

e Jakad Cislabudes i, e Vyrobase musi e,
hlasit? zlepsit.
® ZNOVU Projit e e Musime snizit e,

naklady na praci.

e priorita e, e Je zvykly mluvit pred ......cooovveviiiiieeiinnnn.
pocetnym publikem.

o graf, Zebficek i ° prezentaCe e

e fadze e, e Jakyjecil? e,

* Podivejsenaten e, * porovnat .

graf.

e odkaz s e Maji tendenci opustit ........ccoeeeviririieeirnnnnn.
trh.
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e Fazejednazacneza .....ccccovvevvivvrnieeennnnn. ¢ publikum

kratko.

* ZVYSIt e e strategie e
e Nasistrategiijeje  .oooeeeiiiiiiiiiiieeeeeeees * Najdiodkaz. e,
podporovat.
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Prezentace test resSeni

e vyznam

e Podivejse natu
kfivku.

e Musi$ mit
(dorucovat) vysledky.

¢ naklad

¢ Rozumis tomu

konceptu?

 Urover cen se
zvysila.

e dlrraz
e Dam tijinou

perspektivu.

e Vlyznam tohoto je
obrovsky.

e Dava ddraz na

vzdélani.

e Davej pozor!

* Prodeje se maji

tendenci zvysit.

¢ Jeho prezentace byl
Uspéchem.

e cil

* (la/I') importance

e Regarde la courbe.

e Vous devez fournir
les résultats.

e (le) colit

° Comprenez—vous ce

concept ?

* Le niveau des prix
s’est élevé.

* (la/I') insistance

¢ Je vais vous donner
une perspective
différente.

e L'importance de cela
est immense.

e |l a mis de
I'insistance sur
|’éducation.

¢ Fais attention !

e Les ventes tendent a

augmenter.

e Sa présentation a été
un succes.

¢ (la) cible

e pfipad ¢ (la) cause
* hlasit * annoncer
e rlst ¢ (la) croissance

¢ Devons-nous revoir
ce rapport ?

e Projdeme tu zpravu?

e Za predpokladu, Ze ... * Sous I’hypothese

que...

. ¢ (le) résultat

¢ perspektiva ¢ (la) perspective

¢ Les ventes ont
augmenté.

¢ Prodeje se zvysily.

e kfivka * (la) courbe

e Pouvons-nous
comparer ces deux
offres ?

¢ MiliZeme porovnat ty
dva navrhy?

e cil * (le/l') objectif, (le)
but

¢ schéma ¢ (le) schéma

¢ koncept * (le) concept

¢ Ocekdvame
ekonomicky rast.

¢ Nous espérons une
croissance
économique.
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 Jaka je vase cilova
cena?

e pldnovat

* mit tendenci

e To zni jako plan.

e Teplota se pohybuje

mezi nulou a deseti.

e predpoklad

e interval

¢ hldseni, zprava

e zlepsit

e Pro nas je to nyni
priorita ¢.1.

e plan

e Jaka cisla budes
hlasit?

e znovu projit

* priorita

¢ Quelle est votre cible
de prix ?

* planifier

¢ avoir l'intention

* Ca sonne comme un
projet.

e Latempérature varie
de zéro a dix degrés.

* (la/I') hypothese

* (le/I’) écart, (la)
variation

* (le) rapport

* augmenter

e Pour nous, c’est
maintenant la priorité
n® 1.

* (le) plan, (le) projet

¢ Quels numéros allez-
vous annoncer ?

* revoir

e (la) priorité

e pozor, pozornost

* mit tendenci

¢ Dosdahnéme toho
cile.

e prednaska

¢ Potfebujeme najit

pricinu.

¢ Je na prednasce

hodné lidi?

e cil

e Rozumis tomu

schématu?

¢ Musime naplanovat
jeho navstévu.

¢ Uvod

¢ Mél bys odevzdat tu
zpravu do patku.

¢ Vyroba se musi

zlepsit.

¢ Musime snizit
naklady na praci.

¢ Je zvykly mluvit pred
pocetnym publikem.

(la/I') attention

e tendrea

¢ Achevons ce but.

¢ (la) conférence

¢ Nous devons trouver
la cause.

¢ Y avait-il beaucoup
de monde ala
conférence ?

e (le) but

° Comprenez-vous ce

schéma?

¢ Nous devons
planifier sa visite.

¢ (la) présentation

¢ Vous devriez
soumettre ce rapport
pour vendredi.

¢ La production doit
augmenter.

* Nous devons baisser
le colt du travail.

¢ |l aI’habitude de

parler devant un large
public.
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 graf, Zebricek

e faze

e Podivej se naten
graf.

¢ odkaz

e Faze jedna zacne za
kratko.

e zvysit

* Nasi strategii je je
podporovat.

* (le) graphique

* (la) phase

e Regarde ce
graphique.

e (la) référence

e La phase unva

commencer.

* augmenter

* Notre stratégie est
de les supporter.

prezentace

Jaky je cil?

porovnat

Maji tendenci opustit

trh.

publikum

strategie

Najdi odkaz.

¢ (la) présentation

¢ Quel est I'objectif ?

¢ comparer

¢ |Is ont I'intention de
quitter le marché.

¢ (le) public

¢ (la) stratégie

¢ Trouve la référence.
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043- vlastnosti — slovni zasoba - poslouchejte

e avancé

e extréme

e rapidement

e chimique

e précis

¢ spécial

e électrique

* organisé

¢ individuel

e professionnel

o officiel

e stable

e économique

e potentiel, possible

o efficace

e en général, généralement

* net

* historique, ancien

e courant, actuel

* caractéristique

e régulier

* primaire

e pokrocily

extrémni

rychle

chemicky

presny

zvIastni

elektricky

organizovany,

individualni

profesionalni

uredni

stabilni

ekonomicky, usporny

potencial, potencialni

efektivni

vSeobecné

Cisty

historicky, minuly

soucasny

rys, vlastnost

radny

primarni, zakladni
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direct

suivant

commercial

significativement

concret

responsable

avoir du succes

grave

primy

nasledujici

obchodni

vyznamné

¢astecny, konkrétni

zodpovédny

Uspésny

hruby

044 - vlastnosti_slovni zasoba prelozte

économique

Volez-vous en classe économique ?

concret

Nous devons résoudre ce probléme concret.

courant, actuel

Notre probléme actuel est différent.

en général, généralement

En général, c’est bon.

historique, ancien

Nous avons besoin de quelques données

anciennes.

individuel

Une approche individuelle est requise.

potentiel, possible

ekonomicky, usporny

Létate ekonomickou tfidou?

Castecny, konkrétni

Musime resit tento konkrétni problém.

soucasny

Nas soucasny problém je jiny.

vSeobecné

Vseobecné je to dobré.

historicky, minuly

Potfebujeme néjaka historicka data.

individualni

VyZzaduje se individualni pfistup

potencial, potencialni
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e C'est notre potentiel chef.

e professionnel

e L'approche professionnelle des clients est
nécessaire.

e suivant

¢ |l sera la la semaine suivante.

e rapidement

* Fais -le rapidement !

¢ spécial

e Ce n’est rien de spécial.

e commercial

¢ |l est le responsable commercial.

* primaire

e C’est mon école primaire.

 caractéristique

e Quelles sont ses caractéristiques ?

e régulier

e C’est une activité réguliére.

¢ avoir du succes

* La compagnie a beaucoup de succeés.

e électrique

e L’énergie électrique est écologique.

e direct

¢ C’est une commande directe.

To je nas potencialni Séf.

profesionalni

Profesionalni pristup ke klientdm je nutnosti.

nasledujici

Bude tam nasledujici tyden.
rychle

Udélej to rychle!

zvlastni

Neni to nic zvlastniho.
obchodni

Je obchodnim Feditelem.
primarni, zakladni

To je moje zakladni Skola.
rys, vlastnost

Jaké rysy to ma?

radny

To je pravidelna Cinnost.
Uspésny

Spolecnost je velmi Uspésna.

elektricky

Elektricka energie je ekologicka.

primy

To je pfimy ptikaz.
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responsable

Qui est responsable de la publicité ?

officiel

Un communiqué officiel suit.

précis

Essaie d’étre précis !

avancé

Il est avancé en italien.

chimique

Nous devons effectuer une analyse chimique.

extréme

Une attention extréme est requise.

organisé

La compagnie est bien organisée.

efficace

Est-ce vraiment efficace ?

net

Le revenu net a augmenté.

significativement

Les ventes ont significativement augmenté.

stable

Nous voulons créer un business stable.

grave

zodpovédny

Kdo je zodpovédny za propagaci?

uredni

Oficidlni vyjadieni nasleduje.

presny

Zkus byt presny!

pokrocily

Je pokrocily v Italstiné.

chemicky

Musime provést chemickou analyzu.

extrémni

Je vyZzadovana extrémni opatrnost.
organizovany,

Spolecnost je dobfe organizovana.
efektivni

Je to vlibec efektivni?

Cisty

Cisty ptijem se zvysil.

vyznamné

Prodeje se vyznamné zvysily.
stabilni

Chceme vytvofit stabilni podnik.

hruby
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e C’est la conséquence d’une grave néglicence. ¢ To je dusledek hrubé nedbalosti.

045 - vlastnosti_slovni zasoba+vety poslouchejte

¢ ekonomicky, Usporny e économique

e Létate ekonomickou tfidou? e Volez-vous en classe économique ?

¢ (Castecny, konkrétni e concret

¢ Musime resit tento konkrétni problém. * Nous devons résoudre ce probléme concret.

e soucasny e courant, actuel

¢ Nas soucasny problém je jiny. * Notre probléme actuel est différent.

e vSeobecné e en général, généralement

e VSeobecné je to dobré. e En général, c’est bon.

* historicky, minuly * historique, ancien

¢ Pottebujeme néjaka historicka data. * Nous avons besoin de quelques données
anciennes.

* individualni * individuel

e VyZaduje se individudlni pfistup ¢ Une approche individuelle est requise.

e potencial, potencidlni potentiel, possible
* To je nas potencidlni séf. e C’est notre potentiel chef.

¢ profesionalni e professionnel

¢ Profesionalni pristup ke klientdm je nutnosti. ¢ L’approche professionnelle des clients est
nécessaire.

 nasledujici e suivant

¢ Bude tam nasledujici tyden. ¢ |l sera la la semaine suivante.
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rychle

Udélej to rychle!

zvlastni

Neni to nic zvlastniho.

obchodni

Je obchodnim reditelem.

primarni, zakladni

To je moje zakladni Skola.

rys, vlastnost

Jaké rysy to ma?

Fadny

To je pravidelna Cinnost.

Uspésny

Spolecnost je velmi Uspésna.

elektricky

Elektricka energie je ekologicka.

primy

To je pfimy ptikaz.

zodpovédny

Kdo je zodpovédny za propagaci?

uredni

rapidement

Fais -le rapidement !

spécial

Ce n’est rien de spécial.

commercial

Il est le responsable commercial.

primaire

C’est mon école primaire.

caractéristique

Quelles sont ses caractéristiques ?

régulier

C’est une activité réguliere.

avoir du succes

La compagnie a beaucoup de succeés.

électrique

L’énergie électrique est écologique.

direct

C’est une commande directe.

responsable

Qui est responsable de la publicité ?

officiel
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Oficidlni vyjadreni nasleduje.

presny

Zkus byt presny!

pokrocily

Je pokrocily v Italstiné.

chemicky

Musime provést chemickou analyzu.

extrémni

Je vyZzadovana extrémni opatrnost.
organizovany,

Spolecnost je dobfe organizovana.
efektivni

Je to vlbec efektivni?

Cisty

Cisty ptijem se zvysil.

vyznamné

Prodeje se vyznamné zvysily.
stabilni

Chceme vytvofit stabilni podnik.
hruby

To je dUsledek hrubé nedbalosti.

Un communiqué officiel suit.

précis

Essaie d’étre précis !

avancé

Il est avancé en italien.

chimique

Nous devons effectuer une analyse chimique.

extréme

Une attention extréme est requise.

organisé

La compagnie est bien organisée.

efficace

Est-ce vraiment efficace ?

net

Le revenu net a augmenté.

significativement

Les ventes ont significativement augmenté.

stable

Nous voulons créer un business stable.

grave

C’est la conséquence d’une grave néglicence.
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046 - vlastnosti_slovni zasoba+vety prelozte

¢ ekonomicky, Usporny

Létate ekonomickou tfidou?

Castecny, konkrétni

Musime resit tento konkrétni problém.

soucasny

Nas soucasny problém je jiny.

vSeobecné

Vseobecné je to dobré.

historicky, minuly

Potfebujeme néjaka historicka data.

individualni

VyZaduje se individualni pristup

potencial, potencialni

To je nas potencidlni séf.

profesionalni

Profesionalni pristup ke klientim je nutnosti.

nasledujici

Bude tam nasledujici tyden.

rychle

Udélej to rychle!

zvlastni

e économique

¢ Volez-vous en classe économique ?

* concret

* Nous devons résoudre ce probléme concret.

e courant, actuel

* Notre probléme actuel est différent.

e en général, généralement

e En général, c’est bon.

* historique, ancien

* Nous avons besoin de quelques données
anciennes.

¢ individuel

e Une approche individuelle est requise.

e potentiel, possible

e C’est notre potentiel chef.

¢ professionnel

e L’approche professionnelle des clients est
nécessaire.

e suivant

* |l sera la la semaine suivante.

* rapidement

* Fais -le rapidement !

e spécial
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Neni to nic zvlastniho.
obchodni

Je obchodnim feditelem.
primarni, zakladni

To je moje zakladni Skola.
rys, vlastnost

Jaké rysy to ma?

fadny

To je pravidelna Cinnost.
Uspésny

Spolecnost je velmi Uspésna.
elektricky

Elektricka energie je ekologicka.
primy

To je pfimy ptikaz.
zodpovédny

Kdo je zodpovédny za propagaci?
uredni

Oficidlni vyjadieni nasleduje.
presny

Zkus byt presny!

pokrocily

Je pokrocily v Italstiné.

Ce n’est rien de spécial.

commercial

Il est le responsable commercial.

primaire

C’est mon école primaire.

caractéristique

Quelles sont ses caractéristiques ?

régulier

C’est une activité réguliere.

avoir du succes

La compagnie a beaucoup de succeés.

électrique

L’énergie électrique est écologique.

direct

C’est une commande directe.

responsable

Qui est responsable de la publicité ?

officiel

Un communiqué officiel suit.

précis

Essaie d’étre précis !

avancé

Il est avancé en italien.
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¢ chemicky

¢ Musime provést chemickou analyzu.
e extrémni

¢ Je vyzadovana extrémni opatrnost.
e organizovany,

¢ Spolecnost je dobfe organizovana.
» efektivni

* Je to vibec efektivni?

 (Cisty

« Cisty pfijem se zvysil.

e vyznamné

* Prodeje se vyznamné zvysily.

* stabilni

¢ Chceme vytvofit stabilni podnik.

e hruby

* Toje dlsledek hrubé nedbalosti.

chimique

Nous devons effectuer une analyse chimique.

extréme

Une attention extréme est requise.

organisé

La compagnie est bien organisée.

efficace

Est-ce vraiment efficace ?

net

Le revenu net a augmenté.

significativement

Les ventes ont significativement augmenté.

stable

Nous voulons créer un business stable.

grave

C’est la conséquence d’une grave néglicence.

047 - vlastnosti_procviCovaci vety poslouchejte

* Nous avons besoin de quelques données

anciennes.

e En général, c’est bon.

* Fais -le rapidement !

e Ce n’est rien de spécial.

* Lerevenu net a augmenté.

Potfebujeme néjaka historicka data.

Vseobecné je to dobré.
Udélej to rychle!
Neni to nic zvlastniho.

Cisty ptijem se zvysil.
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Une attention extréme est requise.

C’est une commande directe.

L’énergie électrique est écologique.

Nous devons résoudre ce probléme concret.

Il est le responsable commercial.

Nous devons effectuer une analyse chimique.

L'approche professionnelle des clients est

nécessaire.

Essaie d’étre précis !

La compagnie a beaucoup de succeés.

Une approche individuelle est requise.

Il est avancé en italien.

La compagnie est bien organisée.

Les ventes ont significativement augmenté.

C’est une activité réguliere.

Notre probléme actuel est différent.

C’est notre potentiel chef.

Un communiqué officiel suit.

Quelles sont ses caractéristiques ?

Nous voulons créer un business stable.

Qui est responsable de la publicité ?

C’est mon école primaire.

Volez-vous en classe économique ?

Est-ce vraiment efficace ?

Je vyZzadovana extrémni opatrnost.

To je pfimy prikaz.

Elektrickd energie je ekologicka.
Musime resit tento konkrétni problém.
Je obchodnim feditelem.

Musime provést chemickou analyzu.

Profesionalni pristup ke klientdm je nutnosti.

Zkus byt presny!

Spolecnost je velmi Uspésna.
VyZzaduje se individualni pfistup
Je pokrocily v Italstiné.
Spolecnost je dobfe organizovana.
Prodeje se vyznamné zvysily.

To je pravidelna Cinnost.

Nas soucasny problém je jiny.

To je nas potencialni Séf.
Oficidlni vyjadreni nasleduje.
Jaké rysy to ma?

Chceme vytvofit stabilni podnik.
Kdo je zodpovédny za propagaci?
To je moje zakladni Skola.

Létate ekonomickou tfidou?

Je to vibec efektivni?
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e C'est la conséquence d’une grave néglicence.

Il sera la la semaine suivante.

¢ Bude tam nasledujici tyden.

e To je dlsledek hrubé nedbalosti.

048 - vlastnosti_procvicovaci vety prelozte

Zkus byt presny!

VyZaduje se individualni pristup

Udélej to rychle!

To je nas potencidlni $éf.

Spolecnost je velmi Uspésna.

Chceme vytvofit stabilni podnik.

Prodeje se vyznamné zvysily.

Vseobecné je to dobré.

Elektrickd energie je ekologicka.

Nas soucasny problém je jiny.

Spolecnost je dobfe organizovana.

Potfebujeme néjaka historicka data.

Je to vibec efektivni?

To je pfimy prikaz.

Musime resit tento konkrétni problém.

Profesionalni pristup ke klientim je nutnosti.

Je obchodnim reditelem.

Bude tam nasledujici tyden.

Je vyZzadovana extrémni opatrnost.

 Essaie d’étre précis !

e Une approche individuelle est requise.
* Fais -le rapidement !

e C’est notre potentiel chef.

e La compagnie a beaucoup de succeés.

* Nous voulons créer un business stable.
¢ Les ventes ont significativement augmenté.
e En général, c’est bon.

e L’énergie électrique est écologique.

* Notre probléme actuel est différent.

¢ La compagnie est bien organisée.

* Nous avons besoin de quelques données
anciennes.

¢ Est-ce vraiment efficace ?

¢ C’est une commande directe.

* Nous devons résoudre ce probléme concret.

e L’approche professionnelle des clients est
nécessaire.

¢ |l est le responsable commercial.

* |l sera la la semaine suivante.

¢ Une attention extréme est requise.



Cisty ptijem se zvysil.

To je pravidelna ¢innost.

To je moje zakladni Skola.

Musime provést chemickou analyzu.
Neni to nic zvlastniho.

Jaké rysy to ma?

Oficidlni vyjadfeni nasleduje.

Je pokrocily v Italstiné.

Kdo je zodpovédny za propagaci?
Létate ekonomickou tfidou?

To je dUsledek hrubé nedbalosti.

Le revenu net a augmenté.

C’est une activité réguliere.

C’est mon école primaire.

Nous devons effectuer une analyse chimique.

Ce n’est rien de spécial.

Quelles sont ses caractéristiques ?

Un communiqué officiel suit.

Il est avancé en italien.

Qui est responsable de la publicité ?

Volez-vous en classe économique ?

C’est la conséquence d’une grave néglicence.

245



Vlastnosti_karty

ekonomicky, dsporny Létate ekonomickou tifidou? ¢astecny, konkrétni

Musime fesit tento konkrétni N4&S souCasny problém je

problém.

vSeobecné

Pottebujeme néjaka
historicka data.

potencial, potencidlni

Profesiondlni piistup ke
klientlim je nutnosti.

soucasny

Vseobecné je to dobré.

individualni

To je nas potencidlni $éf.

ndsledujici

jiny.

historicky, minuly

VyZaduje se individudlni
piistup

profesiondlni

Bude tam nésledujici tyden.



concret

Notre probleme actuel est
différent.

historique, ancien

Une approche individuelle
est requise.

professionnel

Il sera la la semaine suivante.

Volez-vous en classe
économique ?

courant, actuel

En général, c’est bon.

individuel

C’est notre potentiel chef.

suivant

économique

Nous devons résoudre ce
probleme concret.

en général, généralement

Nous avons besoin de

quelques données anciennes.

potentiel, possible

L’ approche professionnelle
des clients est nécessaire.
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rychle

Udg¢lej to rychle!

zvlastni

Neni to nic zvlastniho.

obchodni

Je obchodnim feditelem.

primérni, zakladni

To je moje zakladni Skola.

rys, vlastnost

Jaké rysy to m4?

t4dny

To je pravidelna ¢innost.

uspesny Spolecnost je velmi uspéSna. elektricky
Elektricka energie je pHmy To je ptmy ptikaz.

ekologicka.




spécial

Fais -le rapidement !

rapidement

Il est le responsable
commercial.

commercial

Ce n’est rien de spécial.

caractéristique

C’est mon école primaire.

primaire

C’est une activité réguliere.

régulier

Quelles sont ses
caractéristiques ?

électrique

La compagnie a beaucoup de
succes.

avoir du succes

C’est une commande directe.

direct

L’énergie électrique est
écologique.




Kdo je zodpovédny za

zodpovédny propagaci? ufedni
Of1c;z;l;1e§£ Zdrem pfesny Zkus byt presny!
pokrocily Je pokrocily v ItalStiné. chemicky

Musime provést chemickou

Je vyZadovana extrémni

. extrémni
analyzu. opatrnost.
. . Spole¢nost je dobte o
organizovany, p e €O efektivni
organizovana.
Je to viibec efektivni? Cisty Cisty pifjem se zvysil.

N
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officiel

Qui est responsable de la
publicité ?

responsable

Essaie d’étre précis !

précis

Un communiqué officiel suit.

chimique

Il est avancé en italien.

avancé

Une attention extréme est

Nous devons effectuer une

. extréme ..
requise. analyse chimique.
. La compagnie est bien .
efficace . 2 organisé
organisée.
Le revenu net a augmenté. net Est-ce vraiment efficace ?
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Prodeje se vyznamné

vyznamné o stabilni
zvysily.
Chceme vytvorit stabilni hruby To je dusledek hrubé
podnik. y nedbalosti.
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stable

Les ventes ont
significativement augmenté.

significativement

C’est la conséquence d’une
grave néglicence.

grave

Nous voulons créer un
business stable.
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Vlastnosti_test

¢ profesionalni

¢ Je pokrocily v
Italstiné.

¢ Spolecnost je dobre
organizovana.
e Udélej to rychle!

¢ Neni to nic
zvlastniho.

¢ Spolec¢nost je velmi
Uspésna.

¢ soucasny

¢ Nas soucasny
problém je jiny.
* vSeobecné

e potencial,
potencialni

¢ Musime provést
chemickou analyzu.

e To je moje zakladni
Skola.

e zodpovédny

* Musime fesit tento
konkrétni problém.

* To je pfimy prikaz.

e Létate ekonomickou
tridou?

¢ Profesionalni pristup
ke klientdim je
nutnosti.

o efektivni

e historicky, minuly

e (isty

¢ Oficialni vyjadreni
nasleduje.

¢ Je to vlibec

efektivni?

« Cisty pfijem se zvysil.

e primarni, zakladni

¢ Je vyZadovéana
extrémni opatrnost.

¢ Uredni

¢ To je nas potencialni
Séf.

¢ To je pravidelna
¢innost.

e zvlastni

e pokrocily
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* VYZNAaMNE e e Toje dlsledek hrubé ..........cccovvveeeeeniiinni,

nedbalosti.
o pPreSNY e e individudlni L
e Bude tam nasledujici .......cccovveviiiiiinneinnnn. e Kdoje zodpovédny  ....ccceeeviiiiiiiiiineieinnn.
tyden. za propagaci?
e rychle e e Fadny e,
e rys,vlastnost e, e Jakérysytoma? e,
® Organizovany, cceeeeererieeeeeeeeeenaan, e ekonomicky, Usporny ........ccccceeeevvreeeeennnn.
e Vyzaduje se e, e VSeobecnéjeto i,
individualni pfistup dobré.
e Elektrickd energieje ...cccooeeieiiiiiiiiiiiieeeens e stabilni
ekologicka.
e nasledujici e Jeobchodnim
feditelem.
o elektricky e e Chceme vytvofit  ceoeeeiiieeee e
stabilni podnik.
e extrémni e, e Zkus byt pfesny! e,
e (Castecny, konkrétni ..., © USPESNY e,
e chemicky e, e Potfebujeme néjakd ........ccooeeiiiiiiiiiinnnnn.
historicka data.
* Prodeje se vyznamneé ...........cccccccvvieeeeeeeens e obchodni L
zvysily.
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Vlastnosti_test reseni

¢ profesionalni

 Je pokrocily v
Italstiné.

¢ Spolecnost je dobre

organizovana.

e Udélej to rychle!

¢ Neni to nic
zvlastniho.

¢ Spolec¢nost je velmi
Uspésna.

¢ soucasny

¢ Nas soucasny

problém je jiny.

e vSeobecné

e potencial,

potencialni

* Musime provést
chemickou analyzu.

* To je moje zakladni
skola.

e zodpovédny

¢ Musime resit tento
konkrétni problém.

e professionnel

e |l est avancé en
italien.

* La compagnie est

bien organisée.

* Fais -le rapidement !

e Cen’estriende
spécial.

* La compagnie a
beaucoup de succes.

e courant, actuel

* Notre probleme

actuel est différent.

e en général,
généralement

e potentiel, possible

* Nous devons
effectuer une analyse
chimique.

e C’est mon école
primaire.

e responsable

* Nous devons

résoudre ce probleme
concret.

¢ Profesionalni pristup
ke klientdim je
nutnosti.

o efektivni

e historicky, minuly

e (isty

¢ Oficialni vyjadreni
nasleduje.

¢ Je to vibec
efektivni?

« Cisty pfijem se zvysil.

e primarni, zakladni

¢ Je vyzadovdna
extrémni opatrnost.

e Uredni

¢ To je nas potencialni
Séf.

e To je pravidelna
¢innost.

e grave
e direct

e L'approche
professionnelle des
clients est nécessaire.

o efficace

¢ historique, ancien

* net

¢ Un communiqué
officiel suit.

e Est-ce vraiment
efficace ?

e Lerevenu neta
augmenté.

* primaire

¢ Une attention
extréme est requise.

¢ officiel

e (C’'est notre potentiel

chef.

¢ C’est une activité
réguliere.
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* To je pfimy prikaz.

e Létate ekonomickou

tridou?

e vyznamné

e presny

¢ Bude tam nésledujici
tyden.

* rychle

* rys, vlastnost

e organizovany,

e VyZaduje se
individualni pfistup
 Elektricka energie je

ekologicka.

 nasledujici

* elektricky

e extrémni

¢ (Castecny, konkrétni

¢ chemicky

* Prodeje se vyznamné
zvysily.

e C’est une commande
directe.

¢ Volez-vous en classe
économique ?

e significativement

e précis

¢ |l sera la la semaine
suivante.

e rapidement

 caractéristique

e organisé

e Une approche
individuelle est
requise.

e L’énergie électrique
est écologique.

e suivant

e électrique

e extréme

* concret

e chimique

* Les ventesont
significativement
augmenté.

v ,

e zvlastni

e pokrocily

¢ Toje dlsledek hrubé

nedbalosti.

¢ individualni

¢ Kdo je zodpovédny
za propagaci?

. Fadny

¢ Jaké rysy to ma?

¢ ekonomicky, Usporny

¢ Vseobecné je to
dobré.

¢ stabilni

¢ Je obchodnim
feditelem.

¢ Chceme vytvorit
stabilni podnik.

e Zkus byt pfesny!

e Uspésny

¢ Potfebujeme néjaka
historicka data.

e obchodni

¢ spécial

* avancé

e C'est la conséquence

d’une grave néglicence.

¢ individuel

e Qui est responsable
de la publicité ?

e régulier

¢ Quelles sont ses
caractéristiques ?

e économique

e En général, c’est

bon.

¢ stable

¢ |l est le responsable
commercial.

* Nous voulons créer
un business stable.

e Essaie d’étre précis !

¢ avoir du succes

* Nous avons besoin
de quelques données
anciennes.

e commercial
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049 - vyroba_slovni zasoba_poslouchejte

* (la) pause e pauza, prestavka
e controler, maftriser e fidit

¢ (la) mesure * rozsah

* (la) physique * fyzika

* tester, essayer * vyzkouset, testovat
e emballer ¢ baleni, balit
* (le/lI') équipement e vybaveni

* (la/I') entrée * vstup

* (la) qualité  kvalita

* (le) magasin e obchod

¢ (la) mesure e méreni

* (le) moteur e motor

* (les) réglages ¢ nastaveni
* suivre * sledovat

* (la/I') efficacité o efektivita

e (le) degré e stupen

* (la) sécurité ¢ bezpeclnost
* (la) preuve e duikaz

* (le) progres e pokrok

* (la) livraison e dodavka

* plus * plus

* (le) travail e prace

258



(le) besoin, (le) critere
(la) maintenance
(Ia) technologie
distribuer

avant

(le) test, (le/I’) essaie
(le) fabricant
développer
remplir

(le/I') échantillon
(Ia) production
(la) dimension
(1a) routine
technique

(la) machine
maximum
ranger, stocker
(le) dessin

(le) résultat
(le/l') instrument
(la/I') ingénierie
(le/I') angle

créer

pozadavek

udrzba

technologie

distribuovat

pred

zkouska

vyrobce

vyvijet

plnit

vzorek

vyroba

rozmer

rutina

technicky

stroj

maximum

skladovat

vykres

vystup

nastroj

technické reseni

Uhel

vytvorit
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(le) laboratoire
(le/I') emballage
(le/I’) emploi du temps
(la) recherche
(le/I') appareil

(le) cable

(le) mélange
imprimer

(1a) distribution
trier

(le) matériel, (les) matériaux
travailler

de rechange

faire

(la) chaine

(la) couche

(le) développement
(le) transport

(le) design

(Ia) quantité

(le) stockage
implémenter

(le) mode, (le) régime

laboratof

baleni

rozvrh

vyzkum

zarizeni

kabel

tisknout

distribuce

tridit

material

pracovat

nahradni

délat, vyrabét

retéz

vrstva

VYVOj

preprava

design

mnozstvi

skladovani

implementovat, zavadét

rezim, méd
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(la) version
installer

(la) barre

(le) changement
(la) garantie
livrer

(le) camion
(la/I’) usine

brut

le choix, la sélection

|’attente

050 - vyroba_ slovni zasoba_prelozte

e technologie

pozadavek

stupen

motor

material

tyc

tovarna

nastroj

rutina

obchod

technické reseni

verze

instalovat

zaruka

dorudit

nakladni auto

tovarna

surovy, neopracovany

vybér

cekani

* (la) technologie

(le) besoin, (le) critere

(le) degré

(le) moteur

(le) matériel, (les) matériaux
(1a) barre

(la/I’) usine

(le/l') instrument

(1a) routine

(le) magasin

(la/I’) ingénierie
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pauza, prestavka

retéz

dorudit

vystup

vstup

skladovani

vzorek

vrstva

pokrok

distribuovat

implementovat, zavadét

nakladni auto

vyzkum

verze

laboratof

distribuce

mnozstvi

sledovat

fyzika

baleni

tisknout

baleni, balit

(la) pause

(Ia) chaine

livrer

(le) changement
(le) résultat
(la/I') entrée
(le) stockage
(le/I') échantillon
(la) couche

(le) progres
distribuer
implémenter
(le) camion

(la) recherche
(la) version

(le) laboratoire
(1a) distribution
(la) quantité
suivre

(Ia) physique
(le/I') emballage
imprimer

emballer
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nahradni

rozvrh

skladovat

efektivita

vybér

maximum

plus

design

vyzkouset, testovat

technicky

vyrobce

nastaveni

dodavka

udrzba

vybaveni

vykres

meéreni

stroj

rozmer

zarizeni

kvalita

de rechange
(le/I') emploi du temps
ranger, stocker
(1a/I') efficacité

le choix, la sélection
maximum

plus

(le) design

tester, essayer
technique

(le) fabricant

(les) réglages

(1a) livraison

(la) maintenance
(le/I’) équipement
(le) dessin

(la) mesure

(la) machine

(la) dimension

(le) mélange
(le/I') angle

(le/') appareil

(Ia) qualité
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dukaz

plnit

pred

délat, vyrabét

fidit

bezpecnost

preprava

vyroba

zaruka

instalovat

pracovat

kabel

vyvijet

VYVOj

rozsah

rezim, méd

vytvorit

prace

zkouska

surovy, neopracovany

tridit

cekani

(la) preuve

remplir

avant

faire

controbler, maitriser
(la) sécurité

(le) transport

(Ia) production

(la) garantie
installer

travailler

(le) cable
développer

(le) développement
(la) mesure

(le) mode, (le) régime
créer

(le) travail

(le) test, (le/I’) essaie
brut

trier

|’attente
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051 - vyroba_ slovni zasoba+véty poslouchejte

* faire

* |Is font des jouets.

¢ (le) travail

¢ Je suis au travail.

e travailler

¢ Qu travaillez-vous ?

e créer

¢ Est-ce le monde que nous avons créé ?
* (la) recherche

* Nous avons besoin d’une recherche de
marché.

e développer

¢ |Is ont développé une nouvelle méthode.
* tester, essayer

* Nous devons d’abord les tester.

* (le) test, (le/I') essaie

* Nos produits résistent a un test de durée.
* (la) sécurité

* N’oublie jamais les regles de sécurité.

* (la) qualité

* Nous améliorons toujours la qualité de nos
produits.

* (le) développement

e délat, vyrabét

Oni vyrabi hracky.

prace

Jsem v praci.

pracovat

Kde pracujes?

vytvorit

Je tohle svét, ktery jsme stvofili?

vyzkum

Potrebujeme marketingovy prizkum.

vyvijet

Vyvinuli novou metodu.

vyzkouset, testovat

Nejprve je musime vyzkouset.

zkouska

Nase produkty uspéji v asové zkousce

bezpecnost

Nikdy nezapominej na pravidla bezpecnosti.

kvalita

Vzdy zlepsujeme kvalitu nasich vyrobk.

VYVOj
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* Nous devons investir dans le développement.

(le/I') équipement

¢ Quel équipement est requis ?

* (la) physique

¢ Je n’ai jamais aimé les mathématiques ou la
physique.

* (le) magasin

¢ Allez au magasin et achetez-le.
* ranger, stocker

e Ou pouvons-nous le stocker ?
¢ (la) technologie

e Quelle technologie utilisez-vous ?
¢ (le) design

¢ Il travaille comme designer.

¢ (le) matériel, (les) matériaux

* (la) pause

e Prends une pause !

* (la) machine

¢ La machine sera installée la semaine
prochaine.

* (le/I') instrument

* |l y a quelques instruments que nous pouvons

utiliser.

* (la) distribution

e La distribution est sous-traitée.

Musime investovat do vyvoje.
vybaveni

Jaké vybaveni je vyZzadovano?
fyzika

Nikdy jsem

obchod

BéZ do obchodu a kup to.
skladovat

Kde to mGzZeme skladovat?
technologie

Jakou technologii pouzivate?
design

Pracuje jako navrhar.
material

pauza, prestavka

Dej si pauzu.

stroj

Stroj bude instalovan pfisti tyden.

nastroj

Jsou urcité nastroje, které mizeme poufit.

distribuce

Distribuci nakupujeme externé.
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* (la/I') usine

* |l est le responsable de I'usine.

e technique

* La solution technique est une priorité.
* plus

¢ Cing plus trois font huit.

* maximum

¢ Le maximum est cinq livres.

* emballer

e Pouvez-vous I'emballer pour moi ?

e (les) réglages

¢ Connaissez-vous les réglages ?

* trier

* Nous devons le trier avant minuit.

e remplir

e S’il vous plalt, remplissez le formulaire.
e imprimer

* Ne lI'imprimez pas jusqu’a ce que vous I'ayez lu
jusqu’a la fin.

¢ le choix, la sélection

e La sélection est dure.

(le) stockage

e Et a propos des lieux de stockage ?

* (la) version

tovarna

Je manazerem tovarny.

technicky

Technické feseni je priorita.

plus

Pét plus tfi je osm.

maximum

Maximum je pét liber.

baleni, balit

MuUzes to pro mé zabalit?

nastaveni

Znas to nastaveni?

tridit

Musime to vytfidit do pllnoci.

plnit

Prosim, vypliite formular.

tisknout

Netiskni to, dokud to neprectes do konce.

vybér

Vybér j tvrdy.

skladovani

A co skladovaci prostory?

verze
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* |ci est la version n° 5.

* (le) progres

¢ Y a-t-il quelques progrés dans le projet ?
* (le/lI') angle

e Attention a I'angle différent.

* (la/I') ingénierie

e C’est pour notre département ingénierie.

e (Ia/I') entrée
e C’est une nouvelle entrée.
¢ (le) mélange

¢ C’est un mélange de plusieurs composés
chimiques.

* brut
e (C’est notre magasin de matériaux bruts.
* (la) chaine

e C’est une partie de notre chaine
d’approvisionnement.

* (la) livraison
¢ Il y a une livraison pour Pierre.
* (le/I') appareil

e Cet appareil peut enregistrer toutes les
données.

* (le) moteur
e Le moteur est cassé.

e installer

Tady je verze ¢.5.

pokrok

Je néjaky pokrok v tomto projektu?

uhel

Pozor na rozdilny uhel!

technické reseni

To je pro nase technické oddéleni.

vstup

To je novy vstup.

To je smés vice chemickych sloZek.

surovy, neopracovany

To je nas sklad vstupniho materialu.

retéz

To je soucdst dodavatelského retézce.

dodavka

Je tady dodavka pro Petra.

zarizeni

Toto zarizeni umi skladovat vsechna data.

motor

Motor je pokazen.

instalovat
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Ou pouvons-nous installer la machine ?
(la) garantie

Ca a une garantie ?

implémenter

La stratégie est implémentée.

(la) couche

Il'y a une trées fine couche sur le dessus.
(la) routine

Pour nous, c’est la routine.

(le/I') échantillon

Nous avons regu vos échantillons.

(le/I’) emploi du temps

Laissez-moi vérifier mon emploi du temps.

(le) transport

Les entreprises de transport protestent.
(la) dimension

Parlons-nous des mémes dimensions ?
distribuer

Qui le distribue ?

(la/I') efficacité

L’efficacité de son équipe est énorme.
(la) mesure

Dans quelle mesure avons-nous a le

retravailler ?

Kde mliZeme nainstalovat ty stroje?
zaruka

M3 to zaruku?

implementovat, zavadét

Strategie se implementuje.

vrstva

Na vrcholu je velmi tenka vrstva.
rutina

Pro nas je to rutina.

vzorek

Obdrzeli jsme vase vzorky.

rozvrh

Dovol, at se podivam do diare.
preprava

Prepravni spole¢nosti protestuji.
rozmér

Mluvime o téch stejnych rozmérech?
distribuovat

Kdo to distribuuje?

efektivita

Efektivita naseho tymu je obrovska.
rozsah

V jakém rozsahu to musime prepracovat?
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e (le) degré

e Latempérature est de cing degrés Celsius.
¢ (le) résultat

* Le résultat est évident.

* (le/I') emballage

e Jai besoin de cinqg emballages.

* avant

* Nous devons le finir avant son arrivée.

* (la) preuve

e C’est une preuve solide.

* (le) dessin

* Trouvez en piece-jointe les dessins.

¢ (le) laboratoire

* Travaille-t-il dans un laboratoire ?

¢ (la) mesure

¢ En piece-jointe, les résultats des mesures.
* (le) mode, (le) régime

* Nous passons en régime d’urgence.

¢ (la) barre

¢ Nous devons arrondir la barre avec un
diameétre de 500 millimeétres.

e livrer

e Quand allez-vous livrer ?

¢ (la) maintenance

stupen

Teplota je pét stupnl celsia.
vystup

Vysledek je zrejmy.

baleni

Potrebuju pét balika.

pred

Musime to dokoncit pred jeho pfijezdem.
dlkaz

To je pevny dikaz.

vykres

V ptiloze (emailu) najdete vykres
laboratof

Pracuje v laboratofi?

méreni

V ptiloze najdete vysledky méreni.
rezim, mod

Fungujeme v nouzovém rezimu.
tyc

Potfebujeme kulatou ty¢ o priiméru 500 mm.

dorudit

Kdy to dorucite?

udrzba
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Il travaille au département maintenance.

(le) fabricant

Ford est un fabriquant automobile.

suivre

Ils sont sous suivi constant.

de rechange

Nous avons besoin de pieces de rechange.

(le) cable

Pouvez-vous voir le cable ?

(la) quantité

De quelle quantité parlez-vous ?

(le) besoin, (le) critere

Y a-t-il d’autres criteres ?

(le) changement

Sur quel changement travaille-t-il ?

(Ia) production

Suivez les regles de la production allégée.

(le) camion

Il y a beaucoup de camions sur la route.

controler, maftriser

Maitrise-t-il le processus ?

|’attente

Je déteste attendre quelqu’un.

Pracuje v oddéleni udrzby.

vyrobce

Ford je vyrobcem aut.

sledovat

Jsou pod neustalym sledovanim.

nahradni

Potfebujeme néjaké nahradni dily.

kabel

Vidis ten kabel?

mnoZstvi

O jakych mnoiZstvich mluvis?
pozadavek

Jsou néjaké dalsi pozadavky?
sména

Na jaké sméné pracuje?
vyroba

Dodrzujte pravidla stihlé vyroby.
nakladni auto

Na cesté je hodné nakladdaka.
ridit

Ridil ten proces?

cekani

Strasné nerad na nékoho ¢ekam.
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052 - vyroba_slovni zasoba+véty prelozte

délat, vyrabét

Oni vyrabi hracky.

prace

Jsem v prici.

pracovat

Kde pracujes?

vytvorit

Je tohle svét, ktery jsme stvofili?

vyzkum

Potrebujeme marketingovy prizkum.

vyvijet

Vyvinuli novou metodu.

vyzkouset, testovat

Nejprve je musime vyzkouset.

zkouska

Nase produkty uspéji v asové zkousce

bezpecnost

Nikdy nezapominej na pravidla bezpecnosti.

kvalita

Vzdy zlepsujeme kvalitu nasich vyrobk.

VYVOj

* faire

¢ |lIs font des jouets.

¢ (le) travail

¢ Je suis au travail.

e travailler

e Qu travaillez-vous ?

e créer

¢ Est-ce le monde que nous avons créé ?
* (la) recherche

* Nous avons besoin d’une recherche de
marché.

e développer

¢ |Is ont développé une nouvelle méthode.
* tester, essayer

* Nous devons d’abord les tester.

e (le) test, (le/I') essaie

* Nos produits résistent a un test de durée.
* (la) sécurité

* N’oublie jamais les regles de sécurité.

(Ia) qualité

* Nous améliorons toujours la qualité de nos
produits.

* (le) développement
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Musime investovat do vyvoje.

vybaveni

Jaké vybaveni je vyZzadovano?

fyzika

Nikdy jsem

obchod

BéZ do obchodu a kup to.

skladovat

Kde to mizeme skladovat?

technologie

Jakou technologii pouzivate?

design

Pracuje jako navrhar.

material

pauza, prestavka

Dej si pauzu.

stroj

Stroj bude instalovan pfisti tyden.

nastroj

Jsou urcité nastroje, které mizeme poufit.

distribuce

Distribuci nakupujeme externé.

* Nous devons investir dans le développement.

(le/I') équipement

¢ Quel équipement est requis ?

* (la) physique

¢ Je n’ai jamais aimé les mathématiques ou la
physique.

* (le) magasin

¢ Allez au magasin et achetez-le.
* ranger, stocker

¢ Ou pouvons-nous le stocker ?
¢ (la) technologie

e Quelle technologie utilisez-vous ?
¢ (le) design

¢ |l travaille comme designer.

¢ (le) matériel, (les) matériaux

* (la) pause

e Prends une pause !

* (la) machine

¢ La machine sera installée la semaine
prochaine.

* (le/I') instrument

* |l y a quelques instruments que nous pouvons
utiliser.

* (la) distribution

e La distribution est sous-traitée.
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tovarna

Je manaZerem tovarny.

technicky

Technické feseni je priorita.

plus

Pét plus tfi je osm.

maximum

Maximum je pét liber.

baleni, balit

MuUzes to pro mé zabalit?

nastaveni

Znas to nastaveni?

tridit

Musime to vytfidit do pllnoci.

plnit

Prosim, vypliite formular.

tisknout

Netiskni to, dokud to neprectes do konce.

vybér

Vybér j tvrdy.

skladovani

A co skladovaci prostory?

verze

* (la/I') usine

* |l est le responsable de I'usine.

e technique

 La solution technique est une priorité.
* plus

¢ Cing plus trois font huit.

* maximum

¢ Le maximum est cinq livres.

* emballer

e Pouvez-vous I'emballer pour moi ?

¢ (les) réglages

¢ Connaissez-vous les réglages ?

* trier

* Nous devons le trier avant minuit.

e remplir

e S’il vous plalt, remplissez le formulaire.
e imprimer

* Ne lI'imprimez pas jusqu’a ce que vous I'ayez lu
jusgu’a la fin.

¢ le choix, la sélection

¢ La sélection est dure.

(le) stockage

e Et a propos des lieux de stockage ?

* (la) version
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Tady je verze ¢.5.

pokrok

Je néjaky pokrok v tomto projektu?

uhel

Pozor na rozdilny uhel!

technické reseni

To je pro nase technické oddéleni.

vstup

To je novy vstup.

To je smés vice chemickych sloZek.

surovy, neopracovany

To je nas sklad vstupniho materialu.

retéz

To je soucdst dodavatelského retézce.

dodavka

Je tady dodavka pro Petra.

zarizeni

Toto zafizeni umi skladovat vsechna data.

motor

Motor je pokazen.

instalovat

* |ci est la version n° 5.

* (le) progres

¢ Y a-t-il quelques progrés dans le projet ?
* (le/lI') angle

e Attention a I'angle différent.

* (la/I') ingénierie

e C’est pour notre département ingénierie.
e (Ia/I') entrée

e C’est une nouvelle entrée.

(le) mélange

e C’est un mélange de plusieurs composés
chimiques.

* brut
e (C’est notre magasin de matériaux bruts.
* (la) chaine

e C’est une partie de notre chaine
d’approvisionnement.

* (la) livraison
¢ Il y a une livraison pour Pierre.
* (le/I’) appareil

e Cet appareil peut enregistrer toutes les
données.

* (le) moteur
e Le moteur est cassé.

* installer
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Kde mliZzeme nainstalovat ty stroje?
zaruka

M3 to zaruku?

implementovat, zavadét

Strategie se implementuje.

vrstva

Na vrcholu je velmi tenka vrstva.
rutina

Pro nas je to rutina.

vzorek

Obdrzeli jsme vase vzorky.

rozvrh

Dovol, at se podivam do diare.
preprava

Prepravni spole¢nosti protestuji.
rozmér

Mluvime o téch stejnych rozmérech?
distribuovat

Kdo to distribuuje?

efektivita

Efektivita naseho tymu je obrovska.
rozsah

V jakém rozsahu to musime prepracovat?

e Ou pouvons-nous installer la machine ?
* (la) garantie

* Caaune garantie ?

e implémenter

¢ La stratégie est implémentée.

* (la) couche

 |l'y a une trés fine couche sur le dessus.
* (la) routine

e Pour nous, c’est la routine.

* (le/I') échantillon

* Nous avons regu vos échantillons.

* (le/I') emploi du temps

¢ Laissez-moi vérifier mon emploi du temps.

* (le) transport

* Les entreprises de transport protestent.
* (la) dimension

* Parlons-nous des mémes dimensions ?
e distribuer

* Qui le distribue ?

* (la/I') efficacité

¢ L’efficacité de son équipe est énorme.

¢ (la) mesure

e Dans quelle mesure avons-nous a le
retravailler ?
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stupen

Teplota je pét stupnl celsia.

vystup

Vysledek je zrejmy.

baleni

Potrebuju pét balikd.

pred

Musime to dokoncit pred jeho pfijezdem.

dukaz

To je pevny dikaz.

vykres

V ptiloze (emailu) najdete vykres

laboratof

Pracuje v laboratofi?

meéreni

V ptiloze najdete vysledky méreni.

rezim, mod

Fungujeme v nouzovém rezimu.

tyc

Potfebujeme kulatou ty¢ o priméru 500 mm.

dorudit

Kdy to dorucite?

udrzba

e (le) degré

e Latempérature est de cing degrés Celsius.

e (le) résultat

* Le résultat est évident.

* (le/I') emballage

e J'ai besoin de cinqg emballages.

* avant

* Nous devons le finir avant son arrivée.
* (la) preuve

e C’est une preuve solide.

* (le) dessin

¢ Trouvez en piece-jointe les dessins.
¢ (le) laboratoire

* Travaille-t-il dans un laboratoire ?

¢ (la) mesure

¢ En piece-jointe, les résultats des mesures.

* (le) mode, (le) régime

* Nous passons en régime d’urgence.

e (la) barre

¢ Nous devons arrondir la barre avec un
diameétre de 500 millimeétres.

e livrer

e Quand allez-vous livrer ?

¢ (la) maintenance
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Pracuje v oddéleni udrzby.
vyrobce

Ford je vyrobcem aut.

sledovat

Jsou pod neustalym sledovanim.
nahradni

Potfebujeme néjaké nahradni dily.
kabel

Vidis ten kabel?

mnoZstvi

O jakych mnoZstvich mluvis?
pozadavek

Jsou néjaké dalsi pozadavky?
smeéna

Na jaké sméné pracuje?

vyroba

Dodrzujte pravidla stihlé vyroby.
nakladni auto

Na cesté je hodné nakladdaka.
ridit

Ridil ten proces?

cekani

Strasné nerad na nékoho ¢ekam.

Il travaille au département maintenance.

(le) fabricant

Ford est un fabriquant automobile.

suivre

Ils sont sous suivi constant.

de rechange

Nous avons besoin de pieces de rechange.

(le) cable

Pouvez-vous voir le cable ?

(la) quantité

De quelle quantité parlez-vous ?

(le) besoin, (le) critere

Y a-t-il d’autres criteres ?

(le) changement

Sur quel changement travaille-t-il ?

(Ia) production

Suivez les regles de la production allégée.

(le) camion

Il y a beaucoup de camions sur la route.

controler, maftriser

Maitrise-t-il le processus ?

|’attente

Je déteste attendre quelqu’un.
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053 - vyroba_procvicovaci véty poslouchejte

e Pour nous, c’est la routine.

¢ En piece-jointe, les résultats des mesures.

¢ Trouvez en piece-jointe les dessins.

* Nous améliorons toujours la qualité de nos
produits.

e Pouvez-vous I'emballer pour moi ?

e Ford est un fabriquant automobile.

¢ |l travaille au département maintenance.

e Et a propos des lieux de stockage ?

* Laissez-moi vérifier mon emploi du temps.

e Y a-t-il d’autres critéres ?

* Nos produits résistent a un test de durée.

* |Is font des jouets.

e Attention a I'angle différent.

e La distribution est sous-traitée.

L’efficacité de son équipe est énorme.

* Nous devons arrondir la barre avec un
diameétre de 500 millimetres.

e Dans quelle mesure avons-nous a le
retravailler ?

e S’il vous plait, remplissez le formulaire.

e C’est pour notre département ingénierie.

* N’oublie jamais les regles de sécurité.

e C’est une preuve solide.

Pro nas je to rutina.
V priloze najdete vysledky méreni.
V priloze (emailu) najdete vykres

Vidy zlepsujeme kvalitu nasich vyrobk.

MuUzes to pro mé zabalit?

Ford je vyrobcem aut.

Pracuje v oddéleni udrzby.

A co skladovaci prostory?

Dovol, at se podivam do diare.

Jsou néjaké dalsi pozadavky?

Nase produkty uspéji v asové zkousce
Oni vyrabi hracky.

Pozor na rozdilny uhel!

Distribuci nakupujeme externé.
Efektivita naseho tymu je obrovska.

Potfebujeme kulatou ty¢ o priiméru 500 mm.

V jakém rozsahu to musime prepracovat?

Prosim, vyplite formular.

To je pro nase technické oddéleni.

Nikdy nezapominej na pravidla bezpecnosti.

To je pevny dikaz.
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e Est-ce le monde que nous avons créé ?

* |l est le responsable de l'usine.

¢ Je suis au travail.

* |ly a quelques instruments que nous pouvons

utiliser.

¢ C’est un mélange de plusieurs composés
chimiques.

¢ Y a-t-il quelques progres dans le projet ?

* Nous passons en régime d’urgence.

e Pouvez-vous voir le cable ?

¢ |ls sont sous suivi constant.

¢ Quand allez-vous livrer ?

¢ Le résultat est évident.

¢ De quelle quantité parlez-vous ?

e Cet appareil peut enregistrer toutes les
données.

* Nous devons le trier avant minuit.

* Il y a une livraison pour Pierre.

* Caaune garantie ?

¢ Connaissez-vous les réglages ?

¢ |Is ont développé une nouvelle méthode.

e C’est une nouvelle entrée.

* Nous avons regu vos échantillons.

¢ Nous devons le finir avant son arrivée.

* |ly a beaucoup de camions sur la route.

Je tohle svét, ktery jsme stvofili?

Je manazerem tovarny.

Jsem v prici.

Jsou urcité nastroje, které mizeme poufit.

To je smés vice chemickych slozek.

Je néjaky pokrok v tomto projektu?
Fungujeme v nouzovém rezimu.
Vidis ten kabel?

Jsou pod neustdlym sledovanim.
Kdy to dorucite?

Vysledek je zfejmy.

O jakych mnoiZstvich mluvis?

Toto zatizeni umi skladovat vSechna data.

Musime to vytfidit do pllnoci.

Je tady dodavka pro Petra.

M3 to zaruku?

Znas to nastaveni?

Vyvinuli novou metodu.

To je novy vstup.

Obdrzeli jsme vase vzorky.

Musime to dokoncit pred jeho ptijezdem.

Na cesté je hodné nakladaka.
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* Nous avons besoin d’une recherche de
marché.

* |ci est la version n° 5.

e Le moteur est cassé.

e La sélection est dure.

¢ Cing plus trois font huit.

e Quile distribue ?

¢ Sur quel changement travaille-t-il ?

* Le maximum est cing livres.

e QOu pouvons-nous installer la machine ?

e Maitrise-t-il le processus ?

 J'ai besoin de cing emballages.

¢ Allez au magasin et achetez-le.

e (C’est notre magasin de matériaux bruts.

* Ne lI'imprimez pas jusqu’a ce que vous l'ayez lu
jusqu’a la fin.

¢ Parlons-nous des mémes dimensions ?

¢ Travaille-t-il dans un laboratoire ?

e Latempérature est de cing degrés Celsius.

¢ Il travaille comme designer.

e QOu travaillez-vous ?

* La solution technique est une priorité.

* Les entreprises de transport protestent.

* Nous devons d’abord les tester.

Potfebujeme marketingovy prizkum.

Tady je verze €.5.
Motor je pokazen.
Vybér j tvrdy.

Pét plus tfi je osm.

Kdo to distribuuje?

Na jaké sméné pracuje?
Maximum je pét liber.
Kde mliZzeme nainstalovat ty stroje?
Ridil ten proces?
Potfebuju pét balik.

BéZ do obchodu a kup to.

To je nas sklad vstupniho materialu.

Netiskni to, dokud to neprectes do konce.

Mluvime o téch stejnych rozmérech?
Pracuje v laboratofi?

Teplota je pét stupnl celsia.

Pracuje jako navrhar.

Kde pracujes?

Technické feseni je priorita.
Prepravni spole¢nosti protestuji.

Nejprve je musime vyzkouset.
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¢ Ou pouvons-nous le stocker ?

¢ Quel équipement est requis ?

* Nous avons besoin de pieces de rechange.

 |l'y a une trés fine couche sur le dessus.

¢ Je n’ai jamais aimé les mathématiques ou la

physique.

¢ Quelle technologie utilisez-vous ?

* Prends une pause !

¢ La machine sera installée la semaine
prochaine.

* Suivez les regles de la production allégée.

e (C’est une partie de notre chaine
d’approvisionnement.

¢ La stratégie est implémentée.

* Nous devons investir dans le développement.

¢ Je déteste attendre quelqu’un.

Kde to mizeme skladovat?

Jaké vybaveni je vyZzadovano?

Potfebujeme néjaké nahradni dily.

Na vrcholu je velmi tenka vrstva.

Nikdy jsem

Jakou technologii pouzivate?

Dej si pauzu.

Stroj bude instalovan pristi tyden.

Dodrzujte pravidla stihlé vyroby.

To je soucast dodavatelského retézce.

Strategie se implementuje.

Musime investovat do vyvoje.

Strasné nerad na nékoho ¢ekam.

054 - vyroba_procvicovaci véty prelozte

e Mizes to pro mé zabalit?

e Nikdy jsem

¢ Pozor na rozdilny uhel!

¢ Jsou néjaké dalsi pozadavky?
e BéZ do obchodu a kup to.

* Ford je vyrobcem aut.

¢ Technické feseni je priorita.

Pouvez-vous I’'emballer pour moi ?

Je n’ai jamais aimé les mathématiques ou la

physique.

Attention a I'angle différent.

Y a-t-il d’autres criteres ?

Allez au magasin et achetez-le.

Ford est un fabriquant automobile.

La solution technique est une priorité.
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Nikdy nezapominej na pravidla bezpecnosti.

Musime investovat do vyvoje.

Motor je pokazen.

To je soucdst dodavatelského retézce.

Toto zarizeni umi skladovat vsechna data.

To je novy vstup.

O jakych mnoZstvich mluvis?
Maximum je pét liber.

A co skladovaci prostory?

Ma to zaruku?

To je pevny dikaz.

Kdo to distribuuje?

Oni vyrdbi hracky.

Efektivita naseho tymu je obrovska.

Jsou urcité nastroje, které mizZeme pouzit.

V ptiloze (emailu) najdete vykres
Pro nas je to rutina.

Potfebujeme néjaké nahradni dily.
Je tohle svét, ktery jsme stvofili?
Musime to vyttidit do pllnoci.

Dej si pauzu.

Jakou technologii pouzivate?

* N’oublie jamais les regles de sécurité.

* Nous devons investir dans le développement.

e Le moteur est cassé.

e C’est une partie de notre chaine
d’approvisionnement.

e Cet appareil peut enregistrer toutes les
données.

e C’est une nouvelle entrée.

¢ De quelle quantité parlez-vous ?

¢ Le maximum est cinq livres.

e Et a propos des lieux de stockage ?

e Caaune garantie ?

e C’est une preuve solide.

e Quile distribue ?

¢ |Is font des jouets.

¢ L’efficacité de son équipe est énorme.

* 1l y a quelques instruments que nous pouvons

utiliser.

e Trouvez en piece-jointe les dessins.

e Pour nous, c’est la routine.

* Nous avons besoin de pieces de rechange.

e Est-ce le monde que nous avons créé ?

¢ Nous devons le trier avant minuit.

e Prends une pause !

¢ Quelle technologie utilisez-vous ?
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Vyvinuli novou metodu.

Na jaké sméné pracuje?

Nase produkty uspéji v asové zkousce

Pracuje jako navrhar.

Teplota je pét stupnl celsia.

Netiskni to, dokud to neprectes do konce.

To je pro nase technické oddéleni.

Musime to dokoncit pred jeho ptijezdem.

Fungujeme v nouzovém rezimu.

Pét plus tfi je osm.

Nejprve je musime vyzkouset.

Jsem v praci.

Na vrcholu je velmi tenka vrstva.

Kde pracujes?

Vidis ten kabel?

Distribuci nakupujeme externé.
Pracuje v oddéleni udrzby.

Mluvime o téch stejnych rozmérech?

Stroj bude instalovan pfisti tyden.

Je néjaky pokrok v tomto projektu?
Na cesté je hodné nakladdaka.

Strategie se implementuje.

* Ne lI'imprimez pas jusqu’a ce que vous I'ayez lu

lIs ont développé une nouvelle méthode.

Sur quel changement travaille-t-il ?

Nos produits résistent a un test de durée.

Il travaille comme designer.

La température est de cing degrés Celsius.

jusqu’a la fin.

C’est pour notre département ingénierie.

Nous devons le finir avant son arrivée.

Nous passons en régime d’urgence.

Cing plus trois font huit.

Nous devons d’abord les tester.

Je suis au travail.

Il y a une trés fine couche sur le dessus.

Ou travaillez-vous ?

Pouvez-vous voir le cable ?

La distribution est sous-traitée.

Il travaille au département maintenance.

Parlons-nous des mémes dimensions ?

La machine sera installée la semaine

prochaine.

Y a-t-il quelques progres dans le projet ?

Il y a beaucoup de camions sur la route.

La stratégie est implémentée.
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Prosim, vyplrite formular.

Je tady dodavka pro Petra.
Tady je verze €.5.

Dovol, at se podivam do diare.

Vzdy zlepsujeme kvalitu nasich vyrobk.

Kde mlZeme nainstalovat ty stroje?
Jsou pod neustdlym sledovanim.

Potfebujeme marketingovy prizkum.

Je manaZerem tovarny.

Vysledek je zrejmy.

Jaké vybaveni je vyZzadovano?
Dodrzujte pravidla stihlé vyroby.
Kde to mGzeme skladovat?
Potrebuju pét balik(.

Obdrzeli jsme vase vzorky.

To je nas sklad vstupniho materialu.

Potfebujeme kulatou ty¢ o priiméru 500 mm.

Pracuje v laboratofi?
Ridil ten proces?

V jakém rozsahu to musime prepracovat?

V ptiloze najdete vysledky méreni.

e S’il vous plait, remplissez le formulaire.

e Il'y a une livraison pour Pierre.

* |ci est la version n° 5.

* Laissez-moi vérifier mon emploi du temps.

* Nous améliorons toujours la qualité de nos
produits.

e Qu pouvons-nous installer la machine ?

¢ |ls sont sous suivi constant.

* Nous avons besoin d’une recherche de
marché.

¢ |l est le responsable de I'usine.

¢ Le résultat est évident.

¢ Quel équipement est requis ?

 Suivez les régles de la production allégée.

e Ou pouvons-nous le stocker ?

e J'ai besoin de cinqg emballages.

* Nous avons recu vos échantillons.

¢ (C’est notre magasin de matériaux bruts.

¢ Nous devons arrondir la barre avec un
diameétre de 500 millimeétres.

¢ Travaille-t-il dans un laboratoire ?

e Maitrise-t-il le processus ?

e Dans quelle mesure avons-nous a le
retravailler ?

¢ En piece-jointe, les résultats des mesures.
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To je smés vice chemickych slozek.

Prepravni spole¢nosti protestuji.

Znas to nastaveni?

Vybér j tvrdy.

Kdy to dorucite?

Strasné nerad na nékoho ¢ekam.

¢ C’est un mélange de plusieurs composés
chimiques.

* Les entreprises de transport protestent.

¢ Connaissez-vous les réglages ?

e La sélection est dure.

¢ Quand allez-vous livrer ?

¢ Je déteste attendre quelqu’un.
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Vyroba_karty

délat, vyrabét

Oni vyrébi hracky.

prace

Jsem v praci.

pracovat

Kde pracujes?

vytvofit

Je tohle svét, ktery jsme
stvorili?

vyzkum

Potfebujeme marketingovy
pruzkum.

vyvijet

Vyvinuli novou metodu.

vyzkouSet, testovat

Nejprve je musime
vyzkouSet.

zkouska

Nase produkty uspéji v
¢asové zkousSce

bezpecnost

Nikdy nezapominej na
pravidla bezpecnosti.
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(le) travail

Ou travaillez-vous ?

(la) recherche

IIs ont développé une
nouvelle méthode.

(le) test, (Ie/1’) essaie

N’oublie jamais les regles de
sécurité.

IIs font des jouets.

travailler

Est-ce le monde que nous
avons créé ?

développer

Nous devons d’abord les
tester.

(la) sécurité

faire

Je suis au travail.

créer

Nous avons besoin d’une
recherche de marché.

tester, essayer

Nos produits résistent a un
test de durée.
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Vzdy zlepSujeme kvalitu

kvalita nasich vyrobki, vyvoj
Musime investovat do . Jaké vybaveni je
. vybaveni y .
vyvoje. vyzZadovano?
fyzika Nikdy jsem obchod
Béz do obchodu a kup to. skladovat Kde to miizeme skladovat?
technologie Jakou technologii pouzivate? design

Pracuje jako navrhét.

material

pauza, prestavka
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Nous améliorons toujours la

(le) développement qualité de nos produits.

Quel équipement est requis ? (Ie/1”) équipement

Je n’ai jamais aimé les
(le) magasin mathématiques ou la
physique.

Ou pouvons-nous le
ranger, stocker

stocker ?
(le) design Quelle technologie utilisez-
s vous ?
(la) pause (le) matériel, (les) matériaux

(la) qualité

Nous devons investir dans le
développement.

(la) physique

Allez au magasin et achetez-
le.

(1a) technologie

Il travaille comme designer.
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Dej si pauzu.

stroj

v v

Stroj bude instalovan pfisti
tyden.

ndstroj

Jsou urcité néstroje, které
muZeme pouZit.

distribuce

Distribuci nakupujeme
externe.

tovarna

Je manaZerem tovarny.

technicky

Technické feSeni je priorita.

plus

Pét plus tf1 je osm.

maximum

Maximum je pét liber.

baleni, balit

MiiZes to pro mé zabalit?

nastaveni
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La machine sera installée la
semaine prochaine.

(la) distribution

Il est le responsable de
I’usine.

plus

Le maximum est cinq livres.

(les) réglages

(la) machine

Il y a quelques instruments
que nous pouvons utiliser.

(la/") usine

La solution technique est une
priorité.

maximum

Pouvez-vous I’emballer pour
moi ?

Prends une pause !

(le/1’) instrument

La distribution est sous-
traitée.

technique

Cinq plus trois font huit.

emballer
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Musime to vytiidit do

Zn4s to nastaveni? tidit R .
pulnoci.
plnit Prosim, vypliite formul4f. tisknout

Netiskni to, dokud to
nepiectes do konce.

vybér

Vybér j tvrdy.

skladovéni A co skladovaci prostory? verze
. y Je néjaky pokrok v tomto
Tady je verze C.5. pokrok projektu?

thel

Pozor na rozdilny dhel!

technické feSeni
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Nous devons le trier avant
minuit.

imprimer

La sélection est dure.

(la) version

Y a-t-il quelques progres
dans le projet ?

(1a/1’) ingénierie

trier

S’il vous plait, remplissez le
formulaire.

le choix, la sélection

Et a propos des lieux de
stockage ?

(le) progres

Attention a I’angle différent.

Connaissez-vous les
réglages ?

remplir

Ne I’'imprimez pas jusqu’a ce
que vous I’ayez lu jusqu’a la
fin.

(le) stockage

Ici est la version n° 5.

(le/1”) angle
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To je pro naSe technické

Tt vstu To je novy vstup.
odd¢lenti. P J y p
< To je smés vice chemickych . .
smés " surovy, neopracovany
slozek.
To je nas sklad vstupniho fetss To je soucdst dodavatelského
materidlu. fetézce.
dodavka Je tady doddvka pro Petra. zafizeni

Toto zafizeni umi skladovat
vSechna data.

motor

Motor je pokaZen.

instalovat

Kde mizeme nainstalovat ty
stroje?

zaruka
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C’est pour notre département

C’est une nouvelle entrée. (1a/1’) entrée I
ingénierie.
C’est un mélange de
brut plusieurs composés (Ie) mélange

chimiques.

C’est une partie de notre
chaine d’approvisionnement.

C’est notre magasin de

la) chaine ‘.
(la) matériaux bruts.

Il y a une livraison pour

Pierre. (la) livraison

(Ie/1”) appareil

Cet appareil peut enregistrer

Le moteur est cassé. (le) moteur .
toutes les données.

Ou pouvons-nous installer la

machine ? installer

(la) garantie
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Ma to zaruku?

implementovat, zavadét

Strategie se implementuje.

vrstva

Na vrcholu je velmi tenka
vrstva.

rutina

Pro nas je to rutina.

vzorek

ObdrZeli jsme vase vzorky.

Dovol, at’ se podivdam do

rozvrh ey feprava
didre. prep
Ptepravni spolecnosti rozmer Mluvime o téch stejnych
protestuji. rozmérech?
distribuovat Kdo to distribuuje? efektivita
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La stratégie est implémentée.

(la) routine

Nous avons regu vos
échantillons.

(Ie) transport

Parlons-nous des mémes
dimensions ?

(la/1") efficacité

implémenter

Il y a une trés fine couche
sur le dessus.

(le/1’) échantillon

Laissez-moi vérifier mon
emploi du temps.

(la) dimension

Qui le distribue ?

Ca a une garantie ?

(la) couche

Pour nous, c’est la routine.

(Ie/1”) emploi du temps

Les entreprises de transport
protestent.

distribuer
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Efektivita naseho tymu je

V jakém rozsahu to musime

obrovska. rozsah piepracovat?
stupeni Teplota je pét stupnti celsia. vystup
Vysledek je ziejmy. baleni Potiebuju pét balikd.
Misine o doleni e
To je pevny dilkaz. vykres V piiloze 5;111(1rzieilu) najdete
laboratot Pracuje v laboratofi? méfeni
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Dans quelle mesure avons-
nous a le retravailler ?

(le) résultat

J’ai besoin de cinq
emballages.

(la) preuve

Trouvez en piece-jointe les
dessins.

(la) mesure

(la) mesure

La température est de cinq
degrés Celsius.

(le/1’) emballage

Nous devons le finir avant
son arrivée.

(le) dessin

Travaille-t-il dans un
laboratoire ?

L’efficacité de son équipe est

énorme.

(le) degré

Le résultat est évident.

avant

C’est une preuve solide.

(le) laboratoire
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V pftiloze najdete vysledky
meéfeni.

reZim, mod

Fungujeme v nouzovém
rezimu.

Pottebujeme kulatou ty¢ o
priméru 500 mm.

dorucit

Kdy to dorucite?

udrZzba

Pracuje v oddé€leni udrzby.

vyrobce

Ford je vyrobcem aut.

sledovat

Jsou pod neustalym
sledovanim.

nahradni

Potiebujeme néjaké ndhradni
dily.

kabel

Vidis ten kabel?

mnozstvi




Nous passons en régime

d’urgence. (le) mode, (le) régime

Nous devons arrondir la
barre avec un diametre de
500 millimetres.

livrer

Il travaille au département

. (la) maintenance
maintenance.

Ford est un fabriquant

suivre .
automobile.

Nous avons besoin de pieces

de rechange. de rechange

(la) quantité Pouvez-vous voir le céble ?

En piece-jointe, les résultats
des mesures.

(la) barre

Quand allez-vous livrer ?

(le) fabricant

IIs sont sous suivi constant.

(le) cable
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O jakych mnoZstvich
mluvis?

pozadavek

Jsou né&jaké dalsi
pozadavky?

smeéna

Na jaké sméné pracuje?

vyroba

DodrZujte pravidla §tihlé

nakladni auto

Na cesté je hodné

vyroby. naklad’ak.
ridit Ridil ten proces? cekéni

Strasné nerad na nékoho
¢ekam.




Y a-t-il d’autres criteres ?

(le) besoin, (le) critere

De quelle quantité parlez-
vous ?

(1a) production

Sur quel changement
travaille-t-il ?

(Ie) changement

Il y a beaucoup de camions
sur la route.

(le) camion

Suivez les regles de la
production allégée.

I’attente

Maitrise-t-il le processus ?

contrOler, maitriser

Je déteste attendre
quelqu’un.

w
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Vyroba_test

e surovy,
neopracovany

e tisknout
* Dej si pauzu.

* Fungujemev
nouzovém rezimu.

* To je pevny dikaz.
e vybér
* rozsah

¢ |aborator

e Pottebujeme
marketingovy
prazkum.

* Toje pro nase
technické oddéleni.

e pokrok
e kvalita
¢ instalovat

* tFidit

* mnozstvi
e Cekani

e pozadavek

¢ Kdy to dorucite?

¢ Pracuje jako navrhar.

¢ vyroba

¢ technicky

e tyc

e prace

¢ baleni

¢ Ford je vyrobcem
aut.

¢ Toje nas sklad
vstupniho materialu.

* Potfebujeme kulatou ..........cccevviieeeninnns
ty¢ o praméru 500 mm.

¢ vybaveni

* VYVOj

¢ skladovani

¢ Obdrzeli jsme vase
vzorky.

e nahradni

e Kdo to distribuuje?

¢ Kde miZeme
nainstalovat ty stroje?
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¢ V pfiloze (emailu)
najdete vykres

e pfeprava

* pracovat

e Mluvime o téch
stejnych rozmérech?

e Pét plus tfi je osm.

e pauza, prestavka

e Nikdy jsem

Je tady dodavka pro
Petra.

e fyzika

* vrstva

¢ Jakou technologii

pouzivate?

e vystup

e Prepravni
spolecnosti protestuiji.

e zaruka

¢ Netiskni to, dokud to

neprectes do konce.

e dorudit

¢ Stroj bude instalovan

pristi tyden.

* Ma to zaruku?

¢ To je soucast
dodavatelského
fetézce.

¢ Kde pracujes?

¢ Je néjaky pokrok v
tomto projektu?

e Udrzba

¢ Efektivita naseho
tymu je obrovska.

e vyvijet

¢ design

¢ Dodrzujte pravidla
stihlé vyroby.

¢ nastaveni

e distribuce

* rezim, méd

¢ skladovat

¢ Vidis ten kabel?

¢ distribuovat
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* Nejprve je musime
vyzkouset.

* Na jaké sméné
pracuje?

e Kde to mlzeme
skladovat?

e vstup

¢ Musime investovat
do vyvoje.

* méreni

e Potfebujeme néjaké
nahradni dily.

* nastroj

e Vyvinuli novou
metodu.

e stupen

e zkouska

e MuZes to pro mé
zabalit?

* Toje smés vice
chemickych slozek.

¢ Jsou néjaké dalsi
pozadavky?

* Na vrcholu je velmi
tenka vrstva.

¢ Nikdy nezapominej

na pravidla
bezpecnosti.

¢ Pozor na rozdilny
Ghel!

¢ nakladni auto

e Vybér j tvrdy.

* Dovol, at se podivam

do diare.

¢ Vjakém rozsahu to
musime prepracovat?

e vzorek

¢ Pracuje v oddéleni

udrzby.

¢ Musime to dokoncit
pred jeho prijezdem.

* Ridil ten proces?

¢ Tady je verze C.5.

e BéZ do obchodu a

kup to.

¢ technické reseni

¢ Musime to vytfidit

do pulnoci.
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e implementovat,
zavadét

e Vysledek je ziejmy.

e Potrebuju pét balik.

* vyrobce

o efektivita

e vykres

¢ A co skladovaci
prostory?

¢ Technické reseni je
priorita.

* smeés

* NaSe produkty uspéji
v Casové zkousce

 Jaké vybaveni je
vyZzadovano?

¢ dodavka

e Teplota je pét

stupn celsia.

e Strasné nerad na
nékoho ¢ekam.

e Prosim, vypliite
formular.

¢ Oni vyrabi hracky.

e pred

¢ vyzkouset, testovat

e zafizeni

¢ Jsem v prdci.

e délat, vyrabét

* rozvrh

¢ Motor je pokazen.

e dlkaz

¢ Je tohle svét, ktery
jsme stvorili?

* fidit

e kabel

® verze

e vyzkum

e Vzdy zlepSujeme

kvalitu nasich vyrobkii.

e 7nas to nastaveni?

* rozmér

¢ Jsou urcité nastroje,
které mizZeme pouzit.

* Strategie se
implementuje.
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* Nacestéjehodné  .....ciiiiiiiiiiiieeeeenan, e materidl

nakladakd.
e sledovat e, e bezpelnost = e,
e O jakych mnoZstvich .....cccccoooiiiiiiiiieeeeeens e WEVOFit e,
mluvis?
e obchod L e Uhel e
e Distribuci e Toto zafizeniumi ..o
nakupujeme externé. skladovat vSechna
data.
* Jsou pod neustalym ..o e baleni, balit
sledovanim.
e technologie i, e Vpfiloze najdete  ..oooeiiiiiieeiee,
vysledky méreni.
® MOtOr s ® StrOj] s
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Vyroba test reseni

e surovy,
neopracovany

¢ tisknout

* Dej si pauzu.

* Fungujemev
nouzovém rezimu.

* To je pevny dlikaz.

e vybér

¢ rozsah

e |aborator

e Potrebujeme
marketingovy
prazkum.

* Toje pro nase
technické oddéleni.

e pokrok

¢ kvalita

¢ instalovat

* tFidit

* mnozstvi

e Cekani

e brut

* imprimer

* Prends une pause !

* Nous passons en
régime d’urgence.

e C’est une preuve
solide.

¢ le choix, la sélection

¢ (la) mesure

¢ (le) laboratoire

* Nous avons besoin
d’une recherche de
marché.

e C'est pour notre
département
ingénierie.

* (le) progres

(la) qualité

e installer

e trier

¢ (la) quantité

¢ |"attente

¢ Kdy to dorucite?

¢ Pracuje jako navrhar.

e vyroba

¢ technicky

e prace

¢ baleni

¢ Ford je vyrobcem
aut.

¢ To je nas sklad

vstupniho materialu.

¢ Potfebujeme kulatou
ty¢ o priméru 500 mm.

¢ vybaveni

* VYVOj

¢ skladovani

¢ Obdrzeli jsme vase
vzorky.

¢ nahradni

¢ Kdo to distribuuje?

¢ Quand allez-vous
livrer ?

¢ || travaille comme
designer.

e (la) production

¢ technique

¢ (la) barre

e (le) travail

(le/I') emballage

* Ford est un
fabriquant automobile.

* C’est notre magasin
de matériaux bruts.

¢ Nous devons
arrondir la barre avec
un diamétre de 500
millimétres.

* (le/I') équipement

¢ (le) développement

¢ (le) stockage

* Nous avons regu vos
échantillons.

¢ de rechange

¢ Qui le distribue ?
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e pozadavek

¢ V pfiloze (emailu)
najdete vykres

e preprava

* pracovat

* Mluvime o téch
stejnych rozmérech?

Pét plus tfi je osm.

* pauza, prestavka

¢ Nikdy jsem

Je tady dodavka pro
Petra.

* fyzika

* vrstva

¢ Jakou technologii

pouzivate?

e vystup

e Prepravni
spolecnosti protestuji.

e zaruka

¢ (le) besoin, (le)
critere

* Trouvez en piece-
jointe les dessins.

* (le) transport

e travailler

¢ Parlons-nous des
mémes dimensions ?

¢ Cing plus trois font
huit.

* (la) pause

e Je n’ai jamais aimé
les mathématiques ou

la physique.

e Ily a une livraison
pour Pierre.

¢ (la) physique

* (la) couche

e Quelle technologie
utilisez-vous ?

* (le) résultat

e Les entreprises de
transport protestent.

* (la) garantie

¢ Kde miZeme
nainstalovat ty stroje?

¢ QU pouvons-nous
installer la machine ?

¢ Stroj bude instalovan ¢ La machine sera

pristi tyden.

e Mato zaruku?

¢ To je soucast
dodavatelského
fetézce.

¢ Kde pracujes?

¢ Je néjaky pokrok v
tomto projektu?

* Udrzba

¢ Efektivita naseho
tymu je obrovska.

e vyvijet

e design

¢ Dodrzujte pravidla

stihlé vyroby.

¢ nastaveni

e distribuce

e rezim, méd

¢ skladovat

installée la semaine
prochaine.

¢ Caaunegarantie?

¢ (C'est une partie de
notre chaine

d’approvisionnement.

e Qu travaillez-vous ?

¢ Y a-t-il quelques
progres dans le
projet ?

¢ (la) maintenance
o L'efficacité de son
équipe est énorme.

e développer

¢ (le) design

¢ Suivez les regles de
la production allégée.

¢ (les) réglages

e (la) distribution

¢ (le) mode, (le)
régime

* ranger, stocker
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¢ Netiskni to, dokud to
neprectes do konce.

e dorucit

* Nejprve je musime
vyzkouset.

* Na jaké sméné

pracuje?

¢ Kde to mGzeme
skladovat?

e vstup

¢ Musime investovat
do vyvoje.

e Potifebujeme néjaké
nahradni dily.

* nastroj

e Vyvinuli novou
metodu.

e stupen

e zkouska

ov v

e MuZes to pro mé
zabalit?

* Ne l'imprimez pas
jusqu’a ce que vous
I'ayez lu jusqu’a la fin.

e livrer

¢ VidiS ten kabel?

¢ distribuovat

* Nous devons d’abord ¢ Nikdy nezapominej

les tester.

na pravidla
bezpecnosti.

e Sur quel changement ¢ fetéz

travaille-t-il ?

e QOu pouvons-nous le
stocker ?

* (la/I') entrée

¢ Nous devons investir
dans le
développement.

 (la) mesure

* Nous avons besoin
de piéces de rechange.

* (le/I’) instrument

¢ |ls ont développé

une nouvelle méthode.

e (le) degré

* (le) test, (le/I') essaie

* Pouvez-vous
I’emballer pour moi ?

¢ Pozor na rozdilny
uhel!

¢ nakladni auto

e Vybér j tvrdy.

* Dovol, at se podivam
do diare.

¢ Vjakém rozsahu to
musime prepracovat?

e vzorek

¢ Pracuje v oddéleni
udrzby.

¢ Musime to dokondit

pred jeho pfijezdem.

* Ridil ten proces?

¢ Tady je verze C.5.

¢ Pouvez-vous voir le

cable ?

e distribuer

¢ N’oublie jamais les

régles de sécurité.

¢ (la) chaine

e Attention a I'angle

différent.

¢ (le) camion

¢ La sélection est dure.

¢ Laissez-moi vérifier
mon emploi du temps.

¢ Dans quelle mesure
avons-nous a le
retravailler ?

* (le/I’) échantillon

¢ |l travaille au
département
maintenance.

* Nous devons le finir
avant son arrivée.

¢ Maitrise-t-il le
processus ?

¢ [ci est la version n° 5.
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e Toje smés vice
chemickych slozek.

* Jsou néjaké dalsi
pozadavky?

e Na vrcholu je velmi
tenkd vrstva.

e implementovat,
zavadét

Vysledek je zrejmy.

e Potfebuju pét balika.

* vyrobce

o efektivita

e vykres

¢ A co skladovaci
prostory?

¢ Technické reseni je
priorita.

* NasSe produkty uspéji

v Casoveé zkousce

¢ Jaké vybaveni je
vyZzadovano?

e C’est un mélange de
plusieurs composés
chimiques.

¢ Y a-t-il d’autres
critéres ?

* (le) changement

e Ily a une trés fine
couche sur le dessus.

e implémenter

e Le résultat est

évident.

 J'ai besoin de cing
emballages.

* (le) fabricant

* (la/I') efficacité

* (le) dessin

e Et a propos des lieux
de stockage ?

* La solution
technique est une
priorité.

¢ (le) mélange

* Nos produits
résistent a un test de
durée.

¢ Quel équipement est
requis ?

¢ plnit

¢ BéZ do obchodu a
kup to.

¢ technické reseni

¢ Musime to vytridit
do ptlnoci.

e zafizeni

¢ Jsem v prdci.

e délat, vyrdbét

* rozvrh

¢ Motor je pokazZen.

e dlkaz

¢ Je tohle svét, ktery
jsme stvofili?

* fidit

¢ kabel

® verze

e vyzkum

¢ remplir

¢ Allez au magasin et
achetez-le.

* (la/I') ingénierie

* Nous devons le trier
avant minuit.

* (le/I') appareil

¢ Je suis au travail.

¢ faire

* (le/I') emploi du

temps

¢ Le moteur est cassé.

e (la) preuve

¢ Est-ce le monde que
nous avons créé ?

e controler, maitriser

(le) cable

¢ (la) version

¢ (la) recherche
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e dodavka

e Teplota je pét
stupnl celsia.

e Strasné nerad na
nékoho ¢ekam.

e Prosim, vypliite

formular.

e Oni vyrabi hracky.

e pred

¢ vyzkouset, testovat

* Na cesté je hodné
nakladaku.

¢ sledovat

¢ 0O jakych mnoZstvich
mluvis?

e obchod

¢ Distribuci
nakupujeme externé.

 Jsou pod neustalym

sledovanim.

¢ technologie

* motor

* (la) livraison

e Latempérature est
de cing degrés Celsius.

e Je déteste attendre
quelqu’un.

¢ S’il vous plait,
remplissez le

formulaire.

¢ |Is font des jouets.

* avant

* tester, essayer

e Ily a beaucoup de
camions sur la route.

* suivre

* De quelle quantité
parlez-vous ?

* (le) magasin

¢ La distribution est
sous-traitée.

¢ |ls sont sous suivi

constant.

* (la) technologie

¢ (le) moteur

¢ Vidy zlepsujeme

kvalitu nasich vyrobkd.

¢ 7nas to nastaveni?

* rozmér

¢ Jsou urcité nastroje,
které miZeme pouzit.

e Strategie se

implementuje.

e plus

e tovarna

e material

¢ bezpecnost

e vytvorit

* Uhel

¢ Toto zarizeni umi
skladovat vSechna
data.

¢ baleni, balit

¢ V pfiloze najdete

vysledky méreni.

s stroj

* Nous améliorons
toujours la qualité de
nos produits.

¢ Connaissez-vous les
réglages ?

¢ (la) dimension
¢ |ly a quelques
instruments que nous

pouvons utiliser.

¢ La stratégie est
implémentée.

e plus

* (la/I) usine

¢ (le) matériel, (les)
matériaux

¢ (la) sécurité

e créer

* (le/I') angle

e Cet appareil peut
enregistrer toutes les
données.

e emballer

¢ En piece-jointe, les

résultats des mesures.

¢ (la) machine
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055 - zaméstnanci_slovni zasoba_poslouchejte

e psychologique

(les) devoirs

(la) récompense

(Ia) responsabilité
(la) salle de classe
(la) source

(1a) discipline

(la) ressource
embaucher, engager
(la) reconnaissance
(le/I') étudiant

(la) chimie

(le/I') examen

se qualifier

(la) formation

(la/I') éducation.

(la) carriere

(le) devoir, (la) tache
(le/I') emploi du temps
achever

(le/I') examen

(le) personnel

e psychologicky

domaci ukol

odména

zodpovédnost

tfida

zdroj

disciplina

zdroj

najmout

uznani

student

chemie

zkouska

kvalifikovat se

Skoleni, skolici

vzdélani

kariéra

povinnost

prace, pracovni misto

dosahnout néceho

zkouska

personal
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(la) connaissance, (le) savoir

travailler

(la) base.

(Ia/') habileté
(le/I') employeur
(la/I') école

(le) bonus

(le) salaire
meilleur

(le) bénéfice
(la/I') idée

(la/I') erreur
étre capable
(la/I') université
virer, renvoyer
(le) chef

(le) diplome
employer

(la/I’) expérience
(la) valise
gagner

(1a) lecon, (le) cours

(le/I') entretien

znalosti

pracovat

zaklady

schopnost

zaméstnavatel

skola

bonus

plat

Spickovy, nejvyssi

vyhoda

napad, myslenka

chyba

schopen

univerzita

vyhodit z prace

séf

vzdélani

zaméstnat

zkusSenost, zazitek

kufr

vydélat

lekce

pohovor
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(le) poste

(la) compétence

(Ia) psychologie
(le/I’) enseignement
personnel

écrire au clavier
éducatif

payer

diriger

candidater

(les) mathématiques
(le/I’) employé
(le/I') emploi

(le) poste

employer

pozice

dovednost

psychologie

uceni

osobni

psat na pocitaci

vzdélavaci

platit

vést

pozadat o

matematika

zameéstnanec

zaméstnanost

misto

zameéstnat

056 - zaméstnanci_slovni zasoba_ prelozte

e schopen

platit

bonus

psat na pocitadi

personal

pracovat

univerzita

étre capable
payer

(le) bonus
écrire au clavier
(le) personnel
travailler

(la/I') université
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dovednost

najmout

schopnost

misto

zodpovédnost

vést

kvalifikovat se

povinnost

napad, myslenka

kufr

zameéstnavatel

zaklady

vzdélani

zdroj

chyba

skola

uceni

lekce

vydélat

Spickovy, nejvyssi

vzdélani

vyhoda

pozice

(la) compétence
embaucher, engager
(Ia/I') habileté

(le) poste

(1a) responsabilité
diriger

se qualifier

(le) devair, (la) tache
(la/I') idée

(la) valise

(le/I’) employeur
(la) base.

(le) diplome

(1a) ressource

(la/I') erreur

(la/I') école

(le/I') enseignement
(1a) lecon, (le) cours
gagner

meilleur

(la/I') éducation.
(le) bénéfice

(le) poste
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vyhodit z prace

plat

zameéstnanec

prace, pracovni misto

chemie

séf

uznani

disciplina

dosahnout néceho

Skoleni, skolici

pohovor

zkouska

zdroj

osobni

pozadat o

znalosti

zkusenost, zazitek

trida

psychologie

zkouska

odména

psychologicky

domaci ukol

virer, renvoyer

(le) salaire

(le/I’) employé
(le/I’) emploi du temps
(la) chimie

(le) chef

(la) reconnaissance
(Ia) discipline
achever

(la) formation
(le/lI') entretien
(le/I') examen

(la) source
personnel
candidater

(la) connaissance, (le) savoir
(la/I') expérience
(1a) salle de classe
(Ia) psychologie
(le/I') examen

(la) récompense
psychologique

(les) devoirs
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kariéra

student

matematika

vzdélavaci

zameéstnanost

zaméstnat

zameéstnat

(1a) carriere

(le/I') étudiant

(les) mathématiques
éducatif

(le/I') emploi
employer

employer
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(la/I') expérience

Avez-vous de I'expérience avec ¢a ?
(le/I’) emploi du temps

Avez-vous un emploi ?

étre capable

Etes-vous capable de le faire ?
écrire au clavier

Pouvez-vous écrire au clavier ?

(la) connaissance, (le) savoir

Son savoir est remarquable.

(la/V') habileté

Son habileté a parler est remarquable.
(la/I') idée

C’est une bonne idée.

(la) formation

» zkuSenost, zazitek

Mate s tim néjaké zkusenosti?

prace, pracovni misto

Mas néjakou praci?

schopen

Jsi schopen to udélat?

psat na pocitadi

Umis psat (na klavesnici)?

znalosti

Jeho znalosti jsou vyjimecné.

schopnost

Jeho schopnost mluvit je vyjimecna.

napad, myslenka

To je dobry napad.

Skoleni, skolici
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Quand la formation commence-t-elle ?
personnel

Quel est votre numéro personnel ?
(la/I’) école

Ma fille va a I'école.

meilleur

C’est un de nos meilleurs produits.
(le) chef

Rencontrez le chef. C’est Jean.
payer

Puis-je payer par carte de crédit ?
travailler

Ou travaillez-vous ?

(la) valise

C’est ma valise.

(le/I') examen

Je suis sUr que je vais réussir I'examen.
(1a) base.

Ca repose sur différentes bases.
(la) source

Qui est votre source ?

(la/I') université

A quelle université avez-vous étudié ?

Kdy zacina skoleni?

osobni

Jaké je vase osobni ¢islo?

skola

Moje dcera chodi do Skoly.

Spickovy, nejvyssi

Je to jeden z nasich Spickovych produktd.

séf

Seznam se s mym Séfem. To je John.
platit

Mohu platit kreditni kartou?
pracovat

Kde pracujes?

kufr

To je muj kufr

zkouska

Jsem si jist, Ze sloZim tu zkousku.
zaklady

To je zaloZeno na jinych zakladech.
zdroj

Kdo je tvij zdroj?

univerzita

Jakou univerzitu jsi studoval?
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virer, renvoyer

Il a été renvoyé le mois dernier.

(le) poste

Il candidate pour un nouveau poste.
(le) bénéfice

Y a-t-il quelques bénéfices ?

(la) chimie

La chimie n’est pas ma passion.

(1a) discipline

La discipline de travail est essentielle.
(la/I') éducation.

Quelle est votre éducation.

(les) mathématiques

Les mathématiques ne sont pas ma passion.

achever

Comment acheverons-nous cela ?
(1a) carriere

Etes-vous carriériste ?

(le/I') étudiant

Il est étudiant.

(le) poste

Il a candidaté pour ce poste.

(le/I’) enseignement

vyhodit z prace

Byl vyhozen minuly mésic.

pozice

Z4d3a o nové misto.

vyhoda

Ma to néjaké vyhody?

chemie

Chemie neni mym hobby.

disciplina

Pracovni disciplina je nezbytna.

vzdélani

Jaké mas vzdélani?

matematika

Matemeatika neni mym hobby.

dosahnout néceho

Jak toho dosahneme?

kariéra

Jde ti o kariéru?

student

Je student.

misto

Uchazel se o to misto.

uceni
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Elle aime beaucoup I'enseignement.

diriger

Qui peut diriger I'équipe ?

(Ia) responsabilité

Quelle responsabilité est-ce ?

(la) compétence

Quelles compétences a-t-il ?

(le) personnel

Il fait partie du personnel.

candidater

Ou puis-je candidater pour ce poste ?

éducatif

Il est impliqué dans les actions éducatives.

(1a) lecon, (le) cours

Il a une lecon d’anglais.

(la) ressource

Il travaille aux RH (ressources humaines).

psychologique

Son profil psychologique est intéressant.

(Ia) psychologie

Il a étudié la psychologie.

embaucher, engager

Il a été embauché cette année.

Velmi rada udi.

vést

Kdo mUze vést ten tym?
zodpovédnost

Ci zodpovédnost to je?
dovednost

Jaké dovednosti ma?

personal

Patfi k personalu.

pozadat o

Kde mohu pozddat o tu praci?
vzdélavaci

Je zapojen do vzdélavacich aktivit.
lekce

Pravé ma anglictinu.

zdroj

Pracuje v oddéleni lidskych zdroju.
psychologicky

Jeho psychologicky profil je zajimavy.
psychologie

Studoval psychologii.

najmout

Byl najmut ze zacatku roku.
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¢ (le) diplome

e Qu a-t-il eu son diplome ?

* (le) devair, (la) tache

* C’est notre devoir de les aider.
* gagner

e Combien gagnez-vous ?

* (le/I') emploi

¢ Le taux d’emploi augmente.

¢ (la) salle de classe

¢ Combien d’étudiants y a-t-il dans la salle de
classe ?

(le/I') examen

¢ Je ne pense pas qu’il va réussir I'examen.
* (le/I') entretien

e Qu allez-vous pour I'entretien ?

* (le/I') employé

¢ |l est I'employé du mois.

* (le/I') employeur

e Qui est votre employeur ?

* (les) devoirs

e Il n'y a pas de devoirs.

* (la/I') erreur

 Jai fait une erreur, je suis désolé.

* (le) bonus

vzdélani

Kde ziskal vzdélani?
povinnost

Je nasi povinnosti jim pomoci.
vydélat

Kolik vydélavas?
zaméstnanost

Mira zaméstnanosti roste.
tfida

Kolik studentl je ve tridé?

zkouska

Nemyslim si, Ze on udéla tu zkousku.
pohovor

Kdy jdes na pohovor?
zaméstnanec

On je zaméstnanec mésice.
zaméstnavatel

Kdo je tvlj zaméstnavatel.
domaci ukol

Neni zadny domaci ukol.
chyba

Udélal jsem chybu a lituji toho.

bonus
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De combien est votre bonus annuel ?

employer

Nous ne pouvons pas I'employer.

(le) salaire

Le salaire est bon.

se qualifier

Se sont-ils qualifiés pour le championnat ?

(la) récompense

Vous méritez une récompense.

(la) reconnaissance

Il mérite la reconnaissance.

employer

lIs ne I'ont pas employé.

Kolik je tv{j ro¢ni bonus?
zaméstnat

NemuZeme jej zaméstnat.
plat

Plat je dobry.

kvalifikovat se
Kvalifikovali se na mistrovstvi?
odmeéna

Zaslouzis si odménu.
uznani

ZaslouZi si uznani.
zaméstnat

Nezaméstnali ji.

058 - zaméstnanci slovni zasoba+véty prelozte

e zkusSenost, zazitek

Mate s tim néjaké zkuSenosti?

prace, pracovni misto

Mas néjakou praci?

schopen

Jsi schopen to udélat?

psat na pocitaci

Umis psat (na klavesnici)?

znalosti

(la/I’) expérience

Avez-vous de I'expérience avec ¢a ?
(le/I') emploi du temps

Avez-vous un emploi ?

étre capable

Etes-vous capable de le faire ?
écrire au clavier

Pouvez-vous écrire au clavier ?

(la) connaissance, (le) savoir
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Jeho znalosti jsou vyjimecné.

schopnost

Jeho schopnost mluvit je vyjimecna.

napad, myslenka

To je dobry napad.

Skoleni, skolici

Kdy zacina skoleni?

osobni

Jaké je vaSe osobni ¢islo?

skola

Moje dcera chodi do skoly.

Spickovy, nejvyssi

Je to jeden z nasich Spickovych produktd.

séf

Seznam se s mym $éfem. To je John.

platit

Mohu platit kreditni kartou?

pracovat

Kde pracujes?

kufr

To je mUj kufr

zkouska

Jsem si jist, Ze sloZim tu zkousku.

Son savoir est remarquable.

(1a/I') habileté

Son habileté a parler est remarquable.
(la/V’) idée

C’est une bonne idée.

(Ia) formation

Quand la formation commence-t-elle ?
personnel

Quel est votre numéro personnel ?
(la/I') école

Ma fille va a I’école.

meilleur

C’est un de nos meilleurs produits.
(le) chef

Rencontrez le chef. C’est Jean.
payer

Puis-je payer par carte de crédit ?
travailler

Ou travaillez-vous ?

(la) valise

C’est ma valise.

(le/I') examen

Je suis sOr que je vais réussir I'examen.
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zaklady

To je zaloZeno na jinych zakladech.

zdroj

Kdo je tvij zdroj?

univerzita

Jakou univerzitu jsi studoval?
vyhodit z prace

Byl vyhozen minuly mésic.
pozice

74da o nové misto.

vyhoda

Ma to néjaké vyhody?
chemie

Chemie neni mym hobby.
disciplina

Pracovni disciplina je nezbytna.
vzdélani

Jaké mas vzdélani?

matematika

Matemeatika neni mym hobby.

dosahnout néceho

Jak toho dosahneme?

kariéra

(1a) base.

Ca repose sur différentes bases.

(la) source

Qui est votre source ?

(la/I') université

A quelle université avez-vous étudié ?
virer, renvoyer

Il a été renvoyé le mois dernier.

(le) poste

Il candidate pour un nouveau poste.
(le) bénéfice

Y a-t-il quelques bénéfices ?

(la) chimie

La chimie n’est pas ma passion.

(Ia) discipline

La discipline de travail est essentielle.
(la/I') éducation.

Quelle est votre éducation.

(les) mathématiques

Les mathématiques ne sont pas ma passion.

achever

Comment achéverons-nous cela ?

(la) carriere
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Jde ti o kariéru?
student

Je student.

misto

Uchazel se o to misto.
uceni

Velmi rada udi.

vést

Kdo muze vést ten tym?
zodpovédnost

Ci zodpovédnost to je?
dovednost

Jaké dovednosti ma?
personal

Patfi k personalu.
pozadat o

Kde mohu pozadat o tu praci?

vzdélavaci

Je zapojen do vzdélavacich aktivit.

lekce

Pravé ma anglictinu.

zdroj

Pracuje v oddélenf lidskych zdroju.

Etes-vous carriériste ?

(le/I') étudiant

Il est étudiant.

(le) poste

Il a candidaté pour ce poste.

(le/I') enseignement

Elle aime beaucoup I'enseignement.
diriger

Qui peut diriger I'équipe ?

(la) responsabilité

Quelle responsabilité est-ce ?

(la) compétence

Quelles compétences a-t-il ?

(le) personnel

Il fait partie du personnel.
candidater

Ou puis-je candidater pour ce poste ?
éducatif

Il est impliqué dans les actions éducatives.
(1a) legon, (le) cours

Il a une lecon d’anglais.

(1a) ressource

Il travaille aux RH (ressources humaines).
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psychologicky

Jeho psychologicky profil je zajimavy.

psychologie

Studoval psychologii.

najmout

Byl najmut ze zacatku roku.

vzdélani

Kde ziskal vzdélani?

povinnost

Je nasi povinnosti jim pomoci.

vydélat

Kolik vydélavas?
zaméstnanost

Mira zaméstnanosti roste.
tfida

Kolik studentd je ve tridé?

zkouska

Nemyslim si, Ze on udéla tu zkousku.

pohovor

Kdy jdes na pohovor?

zameéstnanec

On je zaméstnanec mésice.

zameéstnavatel

psychologique

Son profil psychologique est intéressant.
(Ia) psychologie

Il a étudié la psychologie.
embaucher, engager

Il a été embauché cette année.
(le) diplome

Ou a-t-il eu son dipléme ?

(le) devoir, (la) tache

C’est notre devoir de les aider.
gagner

Combien gagnez-vous ?

(le/I') emploi

Le taux d’emploi augmente.
(la) salle de classe

Combien d’étudiants y a-t-il dans la salle de

classe ?

(le/I') examen

Je ne pense pas qu’il va réussir I'examen.
(le/I') entretien

Ou allez-vous pour I'entretien ?

(le/I') employé

Il est I'employé du mois.

(le/I’) employeur
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Kdo je tvlj zaméstnavatel.

domaci ukol

Neni zadny domaci ukol.

chyba

Udélal jsem chybu a lituji toho.

bonus

Kolik je tv(j ro¢ni bonus?
zaméstnat

Nem(iZeme jej zaméstnat.
plat

Plat je dobry.

kvalifikovat se
Kvalifikovali se na mistrovstvi?
odmeéna

ZaslouZi§ si odménu.
uznani

ZaslouZi si uznani.
zaméstnat

Nezaméstnali ji.

Qui est votre employeur ?

(les) devoirs

Il N’y a pas de devoirs.

(la/I') erreur

J'ai fait une erreur, je suis désolé.

(le) bonus

De combien est votre bonus annuel ?
employer

Nous ne pouvons pas I'employer.

(le) salaire

Le salaire est bon.

se qualifier

Se sont-ils qualifiés pour le championnat ?
(la) récompense

Vous méritez une récompense.

(la) reconnaissance

Il mérite la reconnaissance.
employer

lIs ne I'ont pas employé.
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e Qui est votre employeur ? ¢ Kdo je tvlj zaméstnavatel.

¢ Comment achéverons-nous cela ? ¢ Jak toho dosdhneme?

e Qu a-t-il eu son diplome ? ¢ Kde ziskal vzdélani?
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Il n’y a pas de devoirs.

Il a candidaté pour ce poste.

C’est une bonne idée.

Y a-t-il quelques bénéfices ?

Il est I'employé du mois.

Son savoir est remarquable.

Il mérite la reconnaissance.

La discipline de travail est essentielle.

Je suis sUr que je vais réussir I'examen.
Son profil psychologique est intéressant.
Il a été renvoyé le mois dernier.

Je ne pense pas qu’il va réussir I’'examen.
Qui est votre source ?

Rencontrez le chef. C'est Jean.

A quelle université avez-vous étudié ?

Les mathématiques ne sont pas ma passion.

Ou travaillez-vous ?

Etes-vous carriériste ?

Le salaire est bon.

Quelles compétences a-t-il ?

De combien est votre bonus annuel ?

Puis-je payer par carte de crédit ?

Combien d’étudiants y a-t-il dans la salle de

classe ?

Neni zadny domaci ukol.

Uchazel se o to misto.

To je dobry napad.

Ma to néjaké vyhody?

On je zaméstnanec mésice.

Jeho znalosti jsou vyjimecné.

Zaslouzi si uznani.

Pracovni disciplina je nezbytna.

Jsem si jist, Ze sloZim tu zkousku.

Jeho psychologicky profil je zajimavy.

Byl vyhozen minuly mésic.
Nemyslim si, Ze on udéla tu zkousku.
Kdo je tvij zdroj?

Seznam se s mym Séfem. To je John.
Jakou univerzitu jsi studoval?
Matemeatika neni mym hobby.

Kde pracujes?

Jde ti o kariéru?

Plat je dobry.

Jaké dovednosti ma?

Kolik je tv(j ro¢ni bonus?

Mohu platit kreditni kartou?

Kolik studentd je ve tridé?
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La chimie n’est pas ma passion.

Le taux d’emploi augmente.

Ma fille va a I’école.

Avez-vous de I'expérience avec ¢a ?

Ca repose sur différentes bases.

Nous ne pouvons pas I'employer.

C’est ma valise.

Quelle responsabilité est-ce ?

Il a été embauché cette année.

Qui peut diriger I'équipe ?

C’est un de nos meilleurs produits.

Ou allez-vous pour I'entretien ?

C’est notre devoir de les aider.

Il a une lecon d’anglais.

Son habileté a parler est remarquable.

Quand la formation commence-t-elle ?

Ou puis-je candidater pour ce poste ?

Il est étudiant.

Avez-vous un emploi ?

Se sont-ils qualifiés pour le championnat ?

Il travaille aux RH (ressources humaines).

Il candidate pour un nouveau poste.

Pouvez-vous écrire au clavier ?

Chemie neni mym hobby.

Mira zaméstnanosti roste.

Moje dcera chodi do skoly.

Mate s tim néjaké zkuSenosti?

To je zaloZeno na jinych zakladech.
Nem(iZeme jej zaméstnat.

To je muj kufr

Ci zodpovédnost to je?

Byl najmut ze zacatku roku.

Kdo muzZe vést ten tym?

Je to jeden z nasich Spickovych produktd.

Kdy jdes na pohovor?

Je nasi povinnosti jim pomaoci.

Pravé ma anglictinu.

Jeho schopnost mluvit je vyjimecna.

Kdy zacina skoleni?

Kde mohu pozadat o tu praci?

Je student.

Mas néjakou praci?

Kvalifikovali se na mistrovstvi?

Pracuje v oddéleni lidskych zdroju.

Z4da o nové misto.

Umis psat (na klavesnici)?
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Il est impliqué dans les actions éducatives.

Quelle est votre éducation.

Vous méritez une récompense.

Il fait partie du personnel.
Combien gagnez-vous ?

Quel est votre numéro personnel ?
J'ai fait une erreur, je suis désolé.

Il a étudié la psychologie.

Elle aime beaucoup I'enseignement.

Etes-vous capable de le faire ?

lIs ne I'ont pas employé.

Je zapojen do vzdélavacich aktivit.

Jaké mas vzdélani?

Zaslouzis si odménu.

Patfi k personalu.

Kolik vydélavas?

Jaké je vase osobni cislo?

Udélal jsem chybu a lituji toho.

Studoval psychologii.

Velmi rada udi.

Jsi schopen to udélat?

Nezaméstnali ji.
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Jeho schopnost mluvit je vyjimecna.
ZaslouZzi$ si odménu.

Je student.

Jak toho dosdhneme?

Kde ziskal vzdélani?

Jaké dovednosti ma?

Mate s tim néjaké zkuSenosti?

Mas néjakou praci?

Kde pracujes?

Je nasi povinnosti jim pomoci.

Velmi rada udi.

¢ Son habileté a parler est remarquable.

Vous méritez une récompense.

Il est étudiant.

Comment achéverons-nous cela ?

Ou a-t-il eu son dipléme ?

Quelles compétences a-t-il ?

Avez-vous de I'expérience avec ¢a ?

Avez-vous un emploi ?

Ou travaillez-vous ?

C’est notre devoir de les aider.

Elle aime beaucoup I'enseignement.
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Jakou univerzitu jsi studoval?

Je to jeden z nasich Spickovych produktd.

Mira zaméstnanosti roste.

Kdo mUzZe vést ten tym?

Nem(Zeme jej zaméstnat.

Kolik studentl je ve tridé?

Kolik je tv(j ro¢ni bonus?

Byl vyhozen minuly mésic.
Kvalifikovali se na mistrovstvi?
Kdy jdes na pohovor?

Jsi schopen to udélat?

Udélal jsem chybu a lituji toho.
Mohu platit kreditni kartou?
Kdo je tvij zdroj?

Jeho psychologicky profil je zajimavy.
On je zaméstnanec mésice.

Plat je dobry.

Jsem si jist, Ze sloZim tu zkousku.
Jaké mas vzdélani?

To je mUj kufr

Kolik vydélavas?

Matemeatika neni mym hobby.

Neni zadny domaci ukol.

A quelle université avez-vous étudié ?
C’est un de nos meilleurs produits.

Le taux d’emploi augmente.

Qui peut diriger I'équipe ?

Nous ne pouvons pas I'employer.

Combien d’étudiants y a-t-il dans la salle de

classe ?

De combien est votre bonus annuel ?

Il a été renvoyé le mois dernier.

Se sont-ils qualifiés pour le championnat ?
Ou allez-vous pour I'entretien ?
Etes-vous capable de le faire ?

Jai fait une erreur, je suis désolé.
Puis-je payer par carte de crédit ?

Qui est votre source ?

Son profil psychologique est intéressant.
Il est I'employé du mois.

Le salaire est bon.

Je suis sOr que je vais réussir I'examen.
Quelle est votre éducation.

C’est ma valise.

Combien gagnez-vous ?

Les mathématiques ne sont pas ma passion.

Il n’y a pas de devoirs.
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To je zaloZeno na jinych zakladech.

Uchazel se o to misto.

Pracovni disciplina je nezbytna.

Kde mohu pozddat o tu praci?

Seznam se s mym S$éfem. To je John.

Kdo je tvij zaméstnavatel.

Z4d4a o nové misto.

Pracuje v oddélenf lidskych zdroju.

To je dobry napad.

Studoval psychologii.

Jeho znalosti jsou vyjimecné.
Ma to néjaké vyhody?

Jaké je vase osobni ¢islo?

Byl najmut ze zacatku roku.
Patfi k personalu.

Umis psat (na klavesnici)?
Moje dcera chodi do Skoly.
Ci zodpovédnost to je?

Jde ti o kariéru?

Kdy zacina skoleni?

Chemie neni mym hobby.

Je zapojen do vzdélavacich aktivit.

Pravé ma anglictinu.

Ca repose sur différentes bases.

Il a candidaté pour ce poste.

La discipline de travail est essentielle.

Ou puis-je candidater pour ce poste ?

Rencontrez le chef. C’est Jean.

Qui est votre employeur ?

Il candidate pour un nouveau poste.

Il travaille aux RH (ressources humaines).

C’est une bonne idée.

Il a étudié la psychologie.

Son savoir est remarquable.

Y a-t-il quelques bénéfices ?

Quel est votre numéro personnel ?

Il a été embauché cette année.

Il fait partie du personnel.

Pouvez-vous écrire au clavier ?

Ma fille va a I’école.

Quelle responsabilité est-ce ?

Etes-vous carriériste ?

Quand la formation commence-t-elle ?

La chimie n’est pas ma passion.

Il est impliqué dans les actions éducatives.

Il a une legon d’anglais.
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¢ Nemyslim si, Ze on udéla tu zkousku. ¢ Je ne pense pas qu’il va réussir I'examen.

e Zaslouzi si uznani. ¢ || mérite la reconnaissance.

* Nezaméstnali ji. ¢ |ls ne I'ont pas employé.
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Zameéstnanci_karty

zkuSenost, zazitek

Mite s tim néjaké
zkuSenosti?

prace, pracovni misto

M3s néjakou praci?

schopen

Jsi schopen to udélat?

psét na pocitaci

UmiS psat (na kldvesnici)?

znalosti

Jeho schopnost mluvit je

Jeho znalosti jsou vyjimecné. schopnost U
vyjimecna.
ndpad, myslenka To je dobry népad. Skolenti, Skolici
Kdy zacina skoleni? osobni Jaké je vaSe osobni ¢islo?
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(Ie/1’) emploi du temps

Etes-vous capable de le
faire ?

(la) connaissance, (le) savoir

Son habileté a parler est
remarquable.

(la) formation

Quel est votre numéro
personnel ?

Avez-vous de I’expérience
avec ¢a ?

étre capable

Pouvez-vous écrire au
clavier ?

(1a/’) habileté

C’est une bonne idée.

personnel

(1a/1”) expérience

Avez-vous un emploi ?

écrire au clavier

Son savoir est remarquable.

(Ia/1’) 1dée

Quand la formation
commence-t-elle ?
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Skola

Moje dcera chodi do Skoly.

Spickovy, nejvyssi

Je to jeden z naSich
Spickovych produkti.

7214
(N
s

Seznam se s mym Séfem. To
je John.

platit

Mohu platit kreditni kartou?

pracovat

Kde pracujes?

kufr

To je muj kufr

Jsem si jist, Ze sloZim tu

zkouska Skousku. zéklady
To je zaloZeno na jinych 2droj Kdo je tviij zdroj?

zakladech.
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meilleur

Ma fille va a I’école.

(la/1”) école

Rencontrez le chef. C’est
Jean.

(le) chef

C’est un de nos meilleurs
produits.

travailler

Puis-je payer par carte de
crédit ?

payer

C’est ma valise.

(la) valise

Ou travaillez-vous ?

(la) base.

Je suis siir que je vais réussir
I’examen.

(le/1’) examen

Qui est votre source ?

(la) source

Ca repose sur différentes
bases.




univerzita

Jakou univerzitu jsi

vyhodit z prace

studoval?
Byl vyhozen minuly mésic. pozice 74d4 o nové misto.
vyhoda Ma to néjaké vyhody? chemie
Chemie neni mym hobby. disciplina Pracoxrllréizgiys;ig lina je
vzdélani Jaké mas vzdélani? matematika

Matemeatika neni mym
hobby.

dosahnout néé¢eho

Jak toho dosahneme?




A quelle université avez-

virer, renvoyer e 1z
’ Y vous étudié ?

Il candidate pour un nouveau

le) poste
poste. (le)p
(la) chimie Y a-t-il quelques bénéfices ?
La discipline Qe travail est (la) discipline
essentielle.
(Ies) mathématiques Quelle est votre éducation.
Comment acheverons-nous
achever

cela ?

(1a/’) université

Il a été renvoyé le mois
dernier.

(Ie) bénéfice

La chimie n’est pas ma
passion.

(la/’) éducation.

Les mathématiques ne sont
pas ma passion.
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kariéra

Jde ti o kariéru?

student

Je student.

misto

Uchazel se o to misto.

uceni

Velmi rada uci.

vést

Kdo miZe vést ten tym?

zodpovédnost

Ci zodpovédnost to je?

dovednost Jaké dovednosti ma? personal
» . " K hu poza
Pati{ k persondlu. pozéadat o de mohu poZidat o tu

praci?




(Ie/’) étudiant Etes-vous carriériste ? (la) carriere

Il a candidaté pour ce poste. (le) poste Il est étudiant.

Elle aime beaucoup

diriger Ienseignement. (Ie/1”) enseignement
Quelle responsabilité est-ce ? (1a) responsabilité Qui peut diriger I’équipe ?
(le) personnel Quelles compétences a-t-il ? (la) compétence

Ou puis-je candidater pour

ce poste ? candidater Il fait partie du personnel.
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Je zapojen do vzdélavacich

vzdélavaci AKGiviL. lekce
Pravé m4 anglictinu. zdroj Pracuje v Zifi}gfﬁ lidskych
psychologicky Jeho pSyClegﬁ)r;g;\fI;}" profil je psychologie
Studoval psychologii. najmout Byl najmut ze zac¢atku roku.
vzdélani Kde ziskal vzdélani? povinnost

Je nasi povinnosti jim
pomoci.

vyd¢lat

Kolik vydélavas?




(1a) lecon, (le) cours

Il travaille aux RH
(ressources humaines).

(1a) psychologie

11 a été embauché cette
année.

(le) devoir, (la) tache

Combien gagnez-vous ?

Il est impliqué dans les
actions éducatives.

(la) ressource

Son profil psychologique est
intéressant.

embaucher, engager

Ou a-t-il eu son diplome ?

gagner

éducatif

Il a une lecon d’anglais.

psychologique

I1 a étudié la psychologie.

(le) diplome

C’est notre devoir de les
aider.
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zamestnanost

Mira zaméstnanosti roste.

tiida

Nemyslim si, Ze on ud¢€la tu

Kolik studentti je ve tfid¢? zkouska .
zkousku.
pohovor Kdy jdes§ na pohovor? zameéstnanec
On je zaméstnanec mésice. zaméstnavatel Kdo je tvilj zaméstnavatel.

domaci kol

Neni Zadny domdci ukol.

chyba

Udg¢lal jsem chybu a lituji
toho.

bonus

Kolik je tviij roéni bonus?




(la) salle de classe

Je ne pense pas qu’il va
réussir I’examen.

(Ie/1”) employé

Qui est votre employeur ?

(la/1’) erreur

De combien est votre bonus
annuel ?

Le taux d’emploi augmente.

(le/’) examen

Ou allez-vous pour
I’entretien ?

(le/1”) employeur

Il n’y a pas de devoirs.

(le) bonus

(Ie/1”) emploi

Combien d’étudiants y a-t-il
dans la salle de classe ?

(le/1’) entretien

Il est I’employé du mois.

(les) devoirs

J’ai fait une erreur, je suis
désolé.
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zamgstnat NemuzZeme jej zaméstnat. plat
Plat je dobry. kvalifikovat se Kvalifikovali se na
mistrovstvi?
odmeéna ZaslouZzi$ si odménu. uznani
ZaslouZ{ si uzndni. zaméstnat Nezameéstnali ji.




(le) salaire

Nous ne pouvons pas
I’employer.

employer

Se sont-ils qualifiés pour le
championnat ?

se qualifier

Le salaire est bon.

(la) reconnaissance

Vous méritez une
récompense.

(la) récompense

IIs ne I’ont pas employé.

employer

11 mérite la reconnaissance.

w
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Zameéstnanci_test

¢ $pickovy, nejvyssi

* Jsi schopen to
udélat?

 Plat je dobry.
¢ Skoleni, skolici
e vyhoda

¢ Jak toho
dosahneme?

¢ Ma to néjaké
vyhody?

Je student.

o 74da o nové misto.

* Nezaméstnali ji.

e Je tojeden z naSich

Spickovych produktd.

* domdci ukol

e Udélal jsem chybu a
lituji toho.

e zaklady

e Umis psat (na
klavesnici)?

¢ Kde mohu pozadat o
tu praci?

* Neni Zadny domdci
ukol.

* misto

¢ zodpovédnost

e disciplina

e tfida

e Mas néjakou praci?

¢ Seznam se s mym
séfem. To je John.

® pracovat

¢ osobni

e Zaslouzis si odménu.

¢ To je zaloZeno na
jinych zakladech.

¢ znalosti

e Uchazel se o to

misto.

e vzdélani

o 36f

* uznani

e zdroj

¢ Nemyslim si, Ze on
udéla tu zkousku.
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* pozice

e kariéra

e ndapad, myslenka

e Pracuje v oddéleni
lidskych zdroja.

¢ dosahnout néceho

e personal

e vzdélavaci

¢ Mohu platit kreditni
kartou?

¢ Chemie neni mym
hobby.

e kufr

¢ Matemeatika neni

mym hobby.

e Kde ziskal vzdélani?

* Je nasi povinnosti jim
pomoci.

e Skola

e zameéstnanost

e Patfi k personalu.

¢ Pracovni disciplina je
nezbytna.

¢ Kolik je tvQj rocni
bonus?

¢ Kdy zacina skoleni?

¢ Kdo je tvij zdroj?

e zameéstnat

e vzdélani

e Mate s tim néjaké

zkuSenosti?

e Jde ti o kariéru?

¢ psychologicky

¢ vyhodit z prace

e Zaslouzi si uznani.

¢ Jakou univerzitu jsi
studoval?

¢ Jeho schopnost
mluvit je vyjimecna.

* najmout

e zdroj

¢ kvalifikovat se

e uceni

¢ Kde pracujes?

¢ Pravé ma anglictinu.

¢ Jaké mas vzdélani?
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e pohovor

e Kdo je tvij
zameéstnavatel.

* povinnost

¢ Kolik vydélavas?

¢ NemuUZeme jej

zameéstnat.

e zaméstnanec

¢ Kvalifikovali se na
mistrovstvi?

e lekce

e prace, pracovni
misto

* matematika

¢ Velmirada udi.

e pozadato

¢ chyba

e plat

e Byl vyhozen minuly
mésic.

e schopen

¢ Jeho psychologicky
profil je zajimavy.

* univerzita

e psat na pocitaci

e odmeéna

¢ dovednost

¢ On je zaméstnanec
mésice.

+ Ci zodpovédnost to
je?

¢ psychologie

¢ Kolik student( je ve
tfidé?

¢ Kdo muze vést ten
tym?

¢ Je zapojen do
vzdélavacich aktivit.

¢ Moje dcera chodi do
skoly.

* zkouska

e vést

¢ Studoval psychologii.
e zaméstnat

e platit

¢ bonus

¢ Mira zaméstnanosti
roste.

e To je dobry napad.
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* Jeho znalosti jsou
vyjimecné.

¢ Jaké dovednosti ma?

e Jsem si jist, Ze slozim

tu zkousku.

e student

* Byl najmut ze
zacatku roku.

e zameéstnavatel

e To je mUj kufr

¢ Jaké je vase osobni
¢islo?

e Kdy jdes na
pohovor?

e vydélat

¢ schopnost

e zkouska

¢ chemie

¢ zkusenost, zazitek
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Zameéstnanci_test reseni

¢ $pickovy, nejvyssi

* Jsi schopen to
udélat?

 Plat je dobry.

¢ Skoleni, skolici

e vyhoda

¢ Jak toho

dosahneme?

¢ Ma to néjaké
vyhody?

Je student.

e 74da o nové misto.

* Nezaméstnali ji.

e Je to jeden z nasich

Spickovych produkta.

e domdci ukol

e Udélal jsem chybu a
lituji toho.

e zaklady

¢ Umis psat (na
klavesnici)?

¢ Kde mohu pozadat o
tu praci?

e meilleur

* Etes-vous capable de
le faire ?

¢ Le salaire est bon.

* (la) formation

(le) bénéfice

¢ Comment

acheverons-nous cela ?

e Y a-t-il quelques
bénéfices ?

e || est étudiant.

¢ |l candidate pour un
nouveau poste.

¢ llIs ne I'ont pas
employé.

e C'est un de nos
meilleurs produits.

¢ (les) devoirs

e Jaifait une erreur, je
suis désolé.

¢ (la) base.

e Pouvez-vous écrire
au clavier ?

e Qu puis-je
candidater pour ce
poste ?

* misto

¢ zodpovédnost

e disciplina

e tfida

e Mas néjakou praci?

e Seznam se s mym

séfem. To je John.

® pracovat

e osobni

e Zaslouzis si odménu.

¢ Toje zaloZeno na
jinych zakladech.

¢ znalosti

¢ Uchdzel se o to

misto.

e vzdélani

o 3&f

* uznani

e zdroj

¢ (le) poste

¢ (la) responsabilité

¢ (la) discipline

¢ (la) salle de classe

e Avez-vous un
emploi ?

¢ Rencontrez le chef.
C'est Jean.

e travailler

e personnel

¢ Vous méritez une
récompense.

* Carepose sur
différentes bases.

¢ (la) connaissance,
(le) savoir

¢ |l a candidaté pour
ce poste.

(la/I’) éducation.

¢ (le) chef

¢ (la) reconnaissance

¢ (la) source
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* Neni Zadny domdci
ukol.

* pozice

e kariéra

e napad, myslenka

* Pracuje v oddéleni
lidskych zdroju.

¢ dosahnout néceho

e personal

e vzdélavaci

¢ Mohu platit kreditni
kartou?

¢ Chemie neni mym
hobby.

e kufr

¢ Matemeatika neni
mym hobby.

e Kde ziskal vzdélani?

* Je nasi povinnosti jim
pomoci.

e Skola

e zameéstnanost

e lIn'yapasde
devoirs.

* (le) poste

* (la) carriere

* (la/I') idée

* || travaille aux RH

(ressources humaines).

e achever

* (le) personnel

éducatif

* Puis-je payer par
carte de crédit ?

e La chimie n’est pas
ma passion.

* (la) valise

¢ Les mathématiques

ne sont pas ma
passion.

e Ou a-t-il eu son
dipléme ?

¢ C’est notre devoir de
les aider.

* (la/I') école

* (le/I') emploi

¢ Nemyslim si, Ze on

udéla tu zkousku.

e Kdy zacina skoleni?

¢ Kdo je tvij zdroj?

e zameéstnat

e vzdélani

e Mate s tim néjaké

zkuSenosti?

¢ Jde ti o kariéru?

¢ psychologicky

¢ vyhodit z prace

e Zaslouzi si uznani.

¢ Jakou univerzitu jsi

studoval?

¢ Jeho schopnost

mluvit je vyjimecna.

* najmout

e zdroj

¢ kvalifikovat se

¢ Je ne pense pas qu'il
va réussir I'examen.

¢ Quand la formation
commence-t-elle ?

e Qui est votre
source ?

e employer

¢ (le) diplome

* Avez-vous de
I’expérience avec ¢a ?

o Etes-vous
carriériste ?

¢ psychologique

* virer, re nvoyer

¢ || mérite la
reconnaissance.

A quelle université
avez-vous étudié ?

¢ Son habileté a parler

est remarquable.

¢ embaucher, engager

¢ (la) ressource

¢ se qualifier

* (le/I') enseignement
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e Patfi k personalu.

e Pracovni disciplina je

nezbytna.

 Kolik je tvidj roéni
bonus?

e pohovor

e Kdo je tvij
zameéstnavatel.

* povinnost

¢ Kolik vydélavas?

¢ NemuUZeme jej

zameéstnat.

e zameéstnanec

¢ Kvalifikovali se na

mistrovstvi?

¢ |ekce

e prace, pracovni

misto

¢ matematika

¢ Velmirada udi.

e pozadato

¢ chyba

* |l fait partie du
personnel.

 Ladiscipline de
travail est essentielle.

¢ De combien est
votre bonus annuel ?

* (le/I') entretien

* Qui est votre
employeur ?

* (le) devair, (la) tache

e Combien gagnez-
vous ?

* Nous ne pouvons pas
I'employer.

* (le/I') employé

¢ Se sont-ils qualifiés
pour le championnat ?
* (la) lecon, (le) cours
* (le/I') emploi du
temps

¢ (les) mathématiques

* Elle aime beaucoup
I’enseignement.

e candidater

e (la/I') erreur

¢ Kde pracujes?

¢ Pravé ma anglictinu.

¢ Jaké mas vzdélani?

¢ psat na pocitaci

e odmeéna

¢ dovednost

¢ On je zaméstnanec
mésice.

+ Ci zodpovédnost to
je?

¢ psychologie

¢ Kolik student( je ve
tridé?

¢ Kdo mUzZe vést ten

tym?

¢ Je zapojen do
vzdélavacich aktivit.

* Moje dcera chodi do
skoly.

e zkouska

e vést

¢ Studoval psychologii.

¢ QOu travaillez-vous ?

e Ilaunelegon
d’anglais.

¢ Quelle est votre
éducation.

e écrire au clavier

¢ (la) récompense

¢ (la) compétence

e Il est I'employé du
mois.

¢ Quelle responsabilité
est-ce ?

¢ (la) psychologie

¢ Combien d’étudiants
y a-t-il dans la salle de
classe ?

¢ Qui peut diriger
I’équipe ?

¢ |l estimpliqué dans
les actions éducatives.

¢ Ma fille va a I’école.

* (le/I') examen

e diriger

e |l aétudié la
psychologie.
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e plat

¢ Byl vyhozen minuly
mésic.

e schopen

* Jeho psychologicky

profil je zajimavy.

* univerzita

¢ Jeho znalosti jsou
vyjimecné.

e Jaké dovednosti ma?

e Jsem si jist, Ze sloZim

tu zkousku.

e student

e Byl najmut ze
zacatku roku.

e zameéstnavatel

e To je mUj kufr

* (le) salaire

e |l a été renvoyé le
mois dernier.

e étre capable

¢ Son profil
psychologique est
intéressant.

* (Ia/I’) université

¢ Son savoir est

remarquable.

* Quelles
compétences a-t-il ?

 Je suis sUr que je vais

réussir I’examen.

* (le/I') étudiant

e ||l a été embauché
cette année.

* (le/I') employeur

e C’est ma valise.

zameéstnat

platit

bonus

Mira zameéstnanosti

roste.

To je dobry napad.

Jaké je vasSe osobni

¢islo?

Kdy jdes na

pohovor?

vydélat

schopnost

zkouska

chemie

zkuSenost, zazitek

e employer

® payer

¢ (le) bonus

¢ Le taux d’emploi
augmente.

e C’est une bonne
idée.

* Quel est votre
numéro personnel ?

¢ Qu allez-vous pour
I'entretien ?

e gagner

(Ia/I') habileté

(le/I') examen

¢ (la) chimie

* (la/l') expérience
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