II’IIMH}IISI(I
W PRAGY

500 stowek i cwiczen sprawdzajgcych

©audioacademyeu.eu, 2018
Yrieix Bletton, Tomas Dvoracek,
Kristina Berki




Drogi czytelniku,

Masz przed sobg skrypt do kursu audio Francuski w pracy dla srednio zaawansowanych na poziomie
przynajmniej B1. Zawartosc¢ kursu jest dostosowana do osoby, ktdra opanowata francuski na poziomie
B1 - powinienes absolwowac 2-3 lata nauki, porozmawiaé o sprawach zwyktych i rozumie¢ tekst pisany
i czytany.

Kurs powstat w oparciu o nauczanie kontekstowe, co oznacza, ze nie bedziesz sie uczyt tylko stéwek,
ale réwniez i zdan, w ktérych mozna dane stownictwo zastosowaé. W tym kursie znajdziesz w sumie
500 stéw i éwiczen sprawdzajgcych.

Poszczegdlne lekcje sg podzielone tematycznie, kazda z nich zawiera inng liczbe stéwek i zdan. Kurs
zawiera takie tematy jak: administracja, inicjatywy, finanse, komunikacja, marketing, zawdd,
prezentacja, wtasciwosci, produkcja i pracownicy.

Jak najlepiej korzystac z kursu? Wybierz sobie lekcje, od ktérej chcesz rozpoczagé. Kazda lekcja posiada
6 Sciezek dzwiekowych. W kazdej lekcji zapoznasz sie najpierw ze stowkami (dZzwiek 1.12.). Nastepnie
masz do dyspozycji zdanie przyktadowe, ponownie w dwu wersjach ttumaczenia (dzwiek 3. | 4.).
Nastepnie przechodzisz do catych zdan (dzwiek 5. i 6.). Kiedy juz bedziesz potrafit ttumaczy¢ zdania z
framcuskiego do polskiego (lekcja 6.) w trakcie przerwy przed ttumaczeniem, osiggnates wyznaczony
cel.

W kazdej czesci panuje zasada, ze w momencie opanowania stuchania z francuskiego do polskiego
(lekcja 1., 3., 5. — ¢wiczenia wystuchaj), kontynuujesz ¢wiczenia z ttumaczeniami z polskiego do
francuskiego (lekcja 2., 4., 6. — éwiczenia przettumacz). W ramach jednej lekcji nie trzeba korzysta¢ z
wszystkich dzwiekdw, mozesz poswieci¢ uwage na stuchanie tego, ktéry najbardziej Ci odpowiada. Lecz
radze, by w danej lekcji, przynajmniej raz wystuchac wszystkich sciezek audio.

W skrypcie znajdziesz spis do playlisty (jezeli czegos nie zrozumiesz), fiszki obustronne, dzieki ktérym
mozna sie uczy¢ i powtarza¢ nawet wtedy, kiedy nie mozna stuchaé¢ diwiekdéw. A dla tych, ktorzy
chetnie sie sprawdzajg, przygotowany jest test z kazdej lekcji z kluczem odpowiedzi.

Instrukcja obstugi:

1) Woybierz lekcje, ktérag chcesz opanowac.

2) Potnij fiszki obustronne i podziel je sobie na stéwka i zdania.

3) Wystuchaj kilka razy Sciezki dzwiekowej 1. i 2., nastepnie przegladaj fiszki do momentu ich
opanowania.

4) Woystuchaj przynajmniej raz Sciezke 3. i 4., gdzie ustyszysz stéwko a za nim zdanie, w ktorym
stéwko jest uzyte w kontekscie.

5) Najwiecej czasu poswie¢ na same zdania. Cwicz je réwniez za pomocg fiszek. Czy rozumiesz
zdania po francusku predzej nim zabrzmi polskie ttumaczenie? Potrafisz przettumaczy¢ zdanie
czeskie wczesniej nim zabrzmi ttumaczenie francuskie? Jezeli odpowiedzi na te pytania s3
pozytywne, oznacza to, ze masz droge wolng do odkrywania nowej lekcji. Gratulacje!

Opanowanie jednej krétkiej lekcji nie powinno trwaé Ci dtuzej niz tydzien. Swe osiggniecia
mozesz zapisywac w tabeli, ktérg znajdziesz na kolejnej stronie. Znajdziesz w niej rowniez
,,»szybka“ liste lekc;ji.

Jezeli chcesz o co$ zapytac lub masz jaki$ pomyst na udoskonalenie czy wymiane zdan, napisz

do mnie wiadomos¢ na tomas@audioacademyeu.eu. Chetnie pomoge Ci w nauce.
Zycze mile spedzonych dni i trzymam kciuki podczas nauki,

Tomasz, Krystyna, Yrieix
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01 Administracja - lekcja pierwsza - stownictwo- stuchaj!

interne

vendre

(le) taux, (le) rapport

(1a/1’) inquiétude

(la) réunion

(la) fonction

(la/1”) industrie

(1a/1’) option

(la) négociation

(le) contrdle, (la/l’) inspection
(le) systeme

(le) fichier

(le) leadership

posséder

(Ie/1”) échange, (le) contrat
(le) secteur, (le) domaine
s’accorder, se mettre d’accord
(le) bureau

(la) réclamation

acheter

vendre

gérer, diriger, s’occuper (de)
(la) confiance

(le) défi

(la) fondation

livrer, fournir

(la) section, (le) département
(la) plateforme

(la) dépression

(la) tache, (la) mission, (le/1’) objectif

(la/1) administration

(la) preuve

wewnetrzny
dysponowac
stosunek

trudnos¢, problem
spotkanie / zebranie
funkcja

przemyst, gataz
mozliwos¢, opcja
negocjacje
inspekcja, kontrola
system

plik, akta
przywodztwo
posiadac

sklep, umowa
branza, gataz
umowic sie

biurko

skarga

zakupy

sprzedac
kierowa¢, prowadzi¢, zarzadzac
wiarygodnos$¢
wyzwanie
fundacja
dostarczac

sekcja, dziat

baza

depresja / kryzys gospodarczy
zadanie
obowiazek

dowdd



(la) méthode

(le) service

(la) conférence
général

(la/1’) administration
(1a) carte

(la) réaction
(le/1”) associé
(1a/1’) entreprise
(la/’) influence
faire une offre
(la) direction

(le) client

(le) succes

(1a/1’) attitude
(Ie/’) hopital

(la) vente

(la) théorie

(le) projet

(1a/1’) application
commander, ordonner
(le) probleme
(la) signature

(le) domaine

(le) facteur

(le) département
(1a) proposition, (la/l’) offre
(la) structure

(le) prix

(le) partenaire
(le) processus
(la/1”) affaire

autoriser, permettre, accorder

metoda
ustuga
konferencja
og0lny, generalny
administracja / administrator
karta
reakcja
wspdllnik
firma

wplyw
oferowac
zarzad
klient

sukces
podejscie
szpital
sprzedaz
teoria
projekt
aplikacja
rozkazywac, polecenie
problem
podpis
kierunek
czynnik
dziat

oferta
struktura
wartos¢
partner
proces

sklep, biznes

pozwoli¢



(1a/1’) opportunité
(la/1’) affaire
enregistrer

(le) commerce
(1a/1’) organisation
(la) commande
(le) principe
approuver

(le) rendez-vous
(la/’) économie
annoncer

(le/1”) accord
(le) bureau
négocier

(la) loi

(le) contrat
(le/1’) artisanat
administratif
produire

(la) regle

(1a/1’) agence
(la) procédure
(le) sénior

(le) conseil

(la) solution
(la) tdche

(le) groupe

spécifique

(la) promotion, (le/lI’) avancement

formel

géner

mozliwos¢ / szansa
problem, sprawa
wpinac

handel
organizacja
zamoOwienie
zasada
zatwierdzi¢
spotkanie
gospodarka
oznajmic
umowa
kancelaria, biuro
negocjacje
prawo

umowa

rzemiosto

Zarzadzanie, administracja

produkowac
przepisy/zasada
agencja
procedura
starszy

rada
rozwigzanie
zadanie

grupa, zespot
specjalny, specyficzny
awans

formalny

przeszkadzac



02_Administracja - lekcja druga - stownictwo- przettumacz!

sklep, umowa
baza

skarga

branza, gataz
umowa

rada

umowic sie
konferencja
przemyst, galaz
0goblny, generalny
podpis

wspOlnik

agencja
zamoOwienie
kancelaria, biuro
spotkanie / zebranie
fundacja
procedura

dziat

dowod
przywodztwo
obowiazek
projekt

specjalny, specyficzny
sprzedac
sprzedaz

biurko

sukces

pozwoli¢
depresja / kryzys gospodarczy
wiarygodnos$¢

klient

(Ie/1”) échange, (le) contrat
(la) plateforme

(la) réclamation

(le) secteur, (le) domaine
(le/’) accord

(le) conseil

s’accorder, se mettre d’accord
(la) conférence

(la/’) industrie

général

(la) signature

(le/”) associé

(la/’) agence

(la) commande

(le) bureau

(la) réunion

(la) fondation

(la) procédure

(le) département

(la) preuve

(le) leadership

(la/1) administration

(le) projet

spécifique

vendre

(la) vente

(le) bureau

(le) succes

autoriser, permettre, accorder
(la) dépression

(la) confiance

(le) client



organizacja
mozliwos¢, opcja
dysponowac
funkcja

firma

zakupy

oferowac

handel

administracja / administrator

kierunek
oferta
formalny
wewnetrzny
posiadac
sekcja, dziat
wartos¢
zadanie
starszy
partner
produkowacé
rzemiosto
czynnik
przepisy/zasada
zarzad
awans
trudnos¢, problem
dostarczac
sklep, biznes
struktura
zadanie
negocjacje
umowa

problem, sprawa

(1a/1’) organisation

(1a/1’) option

vendre

(la) fonction

(1a/1’) entreprise

acheter

faire une offre

(le) commerce

(la/1) administration

(le) domaine

(la) proposition, (1a/1”) offre
formel

interne

posséder

(la) section, (le) département
(le) prix

(la) tache, (la) mission, (le/1’) objectif
(le) sénior

(le) partenaire

produire

(le/’) artisanat

(le) facteur

(la) regle

(la) direction

(la) promotion, (le/I’) avancement
(1a/1’) inquiétude

livrer, fournir

(la/") affaire

(la) structure

(la) tache

(la) négociation

(le) contrat

(la/") affaire

10



mozliwos¢ / szansa
wpinac

system

inspekcja, kontrola
reakcja

rozwigzanie
gospodarka
negocjacje

teoria

oznajmic

zasada

proces

problem

wpltyw

plik, akta

wyzwanie

stosunek

aplikacja

metoda

spotkanie

podejscie

karta

Zarzadzanie, administracja
grupa, zespot

prawo

szpital

rozkazywac, polecenie
zatwierdzic

kierowa¢, prowadzi¢, zarzadzac
ustuga

przeszkadzac

(1a/1’) opportunité
enregistrer

(le) systeme

(le) contrdle, (1a/’) inspection
(la) réaction

(la) solution

(la/I’) économie
négocier

(la) théorie

annoncer

(le) principe

(le) processus

(le) probleme

(1a/1’) influence

(le) fichier

(le) défi

(le) taux, (le) rapport
(1a/1’) application

(la) méthode

(le) rendez-vous
(la/’) attitude

(la) carte
administratif

(le) groupe

(la) loi

(le/1”) hopital
commander, ordonner
approuver

gérer, diriger, s’occuper (de)
(le) service

géner

11



03 _Administracja - lekcja trzecia - stownictwo, ¢wiczenia sprawdzajace

- wystuchaj!

* posséder

Il possede la compagnie.

(la/") affaire
¢ (C’est son affaire.
* (le) systeme

* Il y a un nouveau systeme de qualité dans
notre agence.

¢ (le) domaine
* Mon domaine est la biologie.

e général

Qui est le manager général ?

(le) processus

* Nous avons besoin d’implémenter ce
processus.

* spécifique

¢ Nous avons besoin d’une solution
spécifique.

e (la) méthode

* Quelle méthode appliquez-vous ?
e (la) théorie

* J’ai une théorie.

* (la) loi

* C’est contraire a la loi.

* (le) prix

* prix taxes comprises

* (le) probleme

* Y a-t-il un probleme ici ?
e (la/l’) économie

* L[’économie augmente.

* (1a/I’) entreprise

* Pour quelle entreprise travaille-t-il ?

* posiadaé

* To jego wilasna firma. / On jest
wiascicielem tej firmy.

* sklep, biznes

* To jest jego sklep. To jest jego biznes.
* system

* W naszym biurze jest nowy system
jakosci.

* kierunek

* Moim kierunkiem jest biologia.

* 0goblny, generalny

» Kto jest dyrektorem generalnym?

* proces

* Musimy wdrazy¢ ten proces.

* specjalny, specyficzny

* Potrzebujemy specjalnego rozwigzania.

* metoda

* Jakie metody uzywa Pan/Pani?
* teoria

* Mam teorig.

* prawo

* To jest niezgodne z prawem.
* wartos¢

* MWS-VAT

e problem

* Jaki jest problem?

» gospodarka

* Gospodarka idzie w gore.

* firma

* Dla jakiej firmy pracuje?
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(la) carte

e Avez-vous une carte de crédit ?

(le) commerce

GATT - accord général sur le commerce
et les tarifs

* (le) groupe
* Ou est votre groupe ?
¢ (la) commande

¢ Combien de commandes avons-nous a
expédier ?

e (le) service
* Le service client est tres important.

(la/1”) industrie

I1 a travaillé dans beaucoup d’industries.

(le) conseil

¢ [l est membre du conseil
(d’administration).

* (la) direction
e [a direction a une réunion.
* (la/I’) organisation

* (Cette organisation s’occupe des Droits de
I’Homme.

* (la) section, (le) département

* Il sera bientot le chef de section.

* acheter

* ]l travaille pour les achats.

e livrer, fournir

* Combien de pieces allons-nous livrer ?
* vendre

e Comment allons-nous vendre cela ?
* (le/I’) échange, (le) contrat

* Avons-nous un contrat ?

e (la) regle

* Suivez les regles !

* karta
* Czy ma Pan/Pani karte kredytowa?
* handel

* QGatt - uktad ogdlny w sprawie Taryf
Celnych i Handlu

* grupa, zespot
* Gdzie jest Panski/Pani zesp61?
* zamOwienie

* [le zaméwien mamy do zatatwienia?

* ustuga

* Obstuga klienta jest bardzo wazna.
* przemyst, gatgz

* Pracowal w réznych branzach.

* rada

 Jest cztonkiem rady nadzorczej.

* zarzad
* Zarzad ma zebranie.
* organizacja

* Ta organizacja zajmuje si¢ prawami
cztowieka.

* sekcja, dziat

* Wkrétce zostanie kierownikiem dziatu.
* zakupy

* Pracuje w dziale zakupow.

* dostarczac

* [le sztuk bgdziemy dostarczac?

* dysponowac

* Jak bedziemy tym dysponowac?

* sklep, umowa

* Jestesmy uméwieni? Umowa obowigzuje?
* przepisy/zasada

* Kieru;j si¢ zasadami!
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produire

Combien de pieces pouvons-nous

produire ?

(le) département

Pour quel département travaille-t-il ?
(le/’) artisanat

Il est un artisan trés compétent.

(la/1’) affaire

Quelle est I’affaire ?

(la) structure

Quelle est la structure de ce matériel ?
(le) succes

Son succes a été attribué a quelqu’un

d’autre.

(la) tache

Ma tache est de contacter de nouveaux

clients.

(le) bureau

Il est a son bureau.

(1a/1’) opportunité

Merci pour I’opportunité.

(le) défi

C’est un défi pour tout le monde.

(la) fonction

Ce produit a de nombreuses fonctions.
(le) client

I1 est notre client depuis longtemps.
(1a/1”) influence

Son influence augmente.

vendre

Combien pouvons-nous vendre ?

(la) plateforme

C’est notre plateforme internationale.

(1a/1’) application

produkowac

Ile sztuk mozemy wyprodukowac?

dziat

Dla jakiego dziatu pracuje?

rzemiosto

Jest bardzo zrecznym rzemieslnikiem.
problem, sprawa

O co chodzi?

struktura

Jaka strukture¢ ma ten material?
sukces

Jego sukces byt przypisany komus$ innemu.

zadanie

Moim zadaniem jest kontaktowanie

nowych klientow.

kancelaria, biuro

Jest w swoim biurze.

mozliwos¢ / szansa

Dzigkuje za szansg.

wyzwanie

To jest wyzwanie dla nas wszystkich.
funkcja

Produkt posiada wiele funkcji.
klient

Jest naszym dtugoletnim klientem.
wpltyw

Jego wplyw jest coraz wigkszy.
sprzedac

Ile mozemy sprzedac?

baza

To jest nasza baza miedzynarodowa.

aplikacja
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Cette application est trés populaire.
(le) fichier

Peux-tu me donner ce fichier ?
enregistrer

Peux-tu enregistrer ces données ?
(la) fondation

Cette fondation aide les enfants

handicapés.

(1a/1’) inquiétude
Ne vous inquiétez pas de ¢a !

(la) dépression

La dépression peut arriver a tout moment.

(la) preuve

Comme preuve, il nous a montré le

courriel.

(1a/1’) option

Quelles sont les options ?

(la/’) agence

Il travaille pour une agence de RP.
(le) facteur

C’est un facteur important.

formel

Une tenue formelle est-elle requise ?
(la) solution

Nous avons besoin d’une solution

permanente a notre probleme.

(la/1’) administration

Il travaille dans I’administration.

(1a/1’) attitude

Vous n’irez pas loin avec cette attitude.
gérer, diriger, s’occuper (de)
Pouvez-vous diriger le projet ?

(le) principe

Ta aplikacja jest bardzo popularna.
plik, akta

Mozesz poda¢ mi ten plik?

wpinac

Mozesz wpiac te akta?

fundacja

Fundacja ta pomaga dzieciom

uposledzonym.

trudnos¢, problem
Trzymaj si¢ z dala od probleméw!
depresja / kryzys gospodarczy

Kryzys gospodarczy moze nasta¢ w kazde;j

chwili.

dowdd

Jako dowdd pokazal nam e-maila.

mozliwos¢, opcja

Jakie sg opcje?

agencja

Pracuje dla agencji PR.

czynnik

To jest wazny czynnik.

formalny

Czy jest wymagany stréj formalny?
rozwigzanie

Potrzebujemy ostatecznego rozwigzania

naszego problemu.

administracja / administrator

Pracuje w administracji.

podejscie

Z takim podejsciem nie zajdziesz daleko.
kierowac, prowadzi¢, zarzadzac

Mozesz kierowa¢ tym projektem?

zasada
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C’est une question de principe.

(la) vente

Est-ce a vendre ?

(la) réclamation

Votre réclamation a été transmise.

(le) contrat

Quand allons-nous signer le contrat ?
interne

C’est une réglementation interne.

(le) projet

Y a-t-il quelques progres dans ce projet?
(le/1”) accord

L’accord est signé.

(la) confiance

C’est une question de confiance en soi.
commander, ordonner

Ils étaient sous mes ordres.

(le) leadership

Le leadership ne s’apprend pas.

(la) réunion

A quelle heure est la réunion ?

(le) partenaire

Nous sommes partenaires en affaires.
s’accorder, se mettre d’accord
Nous sommes d’accord.

(la) promotion, (le/I’) avancement
Quand auras-tu ta promotion ?
administratif

Les frais administratifs augmentent.
(le/1”) associé

Il est mon associé.

(le) secteur, (le) domaine

To jest kwestia zasady.

sprzedaz

Czy to jest na sprzedaz?

skarga

Panska/ Pani skarga zostata przekazana.
umowa

Kiedy podpiszemu t¢ umowe?
wewnetrzny

To sg wytyczne wewngtrzne.

projekt

Czy jest jakis$ postep w tym projekcie?
umowa

Umowa zostata podpisana.
wiarygodnos$¢

Jest to kwestia pewnosci siebie.
rozkazywac, polecenie

Byli pod moim wptywem.
przywodztwo

Przywdédztwa (kierownictwa) nie mozna

si¢ nauczyc.

spotkanie / zebranie

O ktorej jest to zebranie?
partner

JesteSmy partnerami biznesowymi.
umowic sie

JesteSmy umowieni.

awans

Kiedy dostaniesz sw6j awans?
Zarzadzanie, administracja
Koszty administracyjne rosng.
wspdlnik

To jest m6j wspolnik.

branza, galaz
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Dans quel domaine travaille-t-il ?
(la) procédure

Quelle procédure s’applique ?
(le) taux, (le) rapport

Quel est le rapport prix-performance ?
(le) sénior

Il est juste sénior.

(la) signature

Signez ici.

(le) rendez-vous

Avez-vous rendez-vous ?

(la) conférence

J’étais a la conférence.

(le/1”) hopital

Est-elle a I’hopital ?

négocier

Nous devons négocier.

autoriser, permettre, accorder
Une autorisation est-elle requise ?
faire une offre

Pouvez-vous faire une offre selon les

criteres suivants ?

(le) bureau

J’ai juste un sandwich sur mon bureau.
(le) contrdle, (la/l’) inspection

Le site est en inspection.

(la) réaction

C’est une réaction inadéquate.

annoncer
Ca a été annoncé hier.
approuver

Ca a été approuvé il y a une semaine.

* W jakiej branzy pracuje?
* procedura
* Jaka procedura jest stosowana?

¢ stosunek

* Jaki jest stosunek ceny do wydajnosci.

* starszy

* Jest tylko trochg starszy (zawodowo).
* podpis

* Prosze¢ podpisac tutaj.

* spotkanie

* Uméwiliscie si¢ na spotkanie?
* konferencja

* Bylem na konferencji.

* szpital

* Jest w szpitalu?

* negocjacje

* Musimy negocjowac.

* pozwoli¢

* Czy to wymaga pozwolenia?

* oferowac

* Czy moze Pan/Pani zlozy¢ ofert¢ w
oparciu o nastepujace parametry?

* biurko

* Jem kanapke przy biurku.

* inspekcja, kontrola

* Urzadzenie zostalo sprawdzone.
* reakcja

* To jest reakcja adekwatna. / To jest
wlasciwa odpowiedz.

* oznajmi¢
* Oznajmiono to wczoraj.
» zatwierdzié

» Zatwierdzono to przed tygodniem.
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(la) tache, (la) mission, (le/1’) objectif
C’était une tache difficile.

(la) proposition, (1a/1”) offre

L’offre est-elle arrivée ?

(la) négociation

La négociation est difficile.

(la/1) administration

C’est notre obligation.

géner

Ca ne me géne pas de travailler de longues

heures.

* zadanie

* To bylo trudne zadanie.

* oferta

* Czy pojawita si¢ oferta?

* negocjacje

* Negocjowanie jest trudne.
* obowigzek

 Jest to nasz obowigzek.

* przeszkadzaé

* Nie przeszkadza mi pracowac¢ do pdznych
godzin.

04 Administracja - lekcja czwarta - stownictwo, ¢wiczenia
sprawdzajace - przettumacz!

posiadac

To jego wtasna firma. / On jest

wilascicielem tej firmy.

sklep, biznes
To jest jego sklep. To jest jego biznes.
system

W naszym biurze jest nowy system

jakosci.

kierunek

Moim kierunkiem jest biologia.
og0lny, generalny

Kto jest dyrektorem generalnym?
proces

Musimy wdrazyc¢ ten proces.

specjalny, specyficzny

Potrzebujemy specjalnego rozwigzania.

metoda

Jakie metody uzywa Pan/Pani?

* posséder

Il possede la compagnie.

(la/1’) affaire

C’est son affaire.

(le) systeme

* Il y a un nouveau systeme de qualité dans
notre agence.

e (le) domaine
* Mon domaine est la biologie.
* général

* Qui est le manager général ?

(le) processus

* Nous avons besoin d’implémenter ce
processus.

* spécifique

¢ Nous avons besoin d’une solution
spécifique.

¢ (la) méthode

* Quelle méthode appliquez-vous ?
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* teoria

* Mam teorig.

* prawo

* To jest niezgodne z prawem.
* wartos¢

* MWS-VAT

* problem

* Jaki jest problem?

* gospodarka

* Gospodarka idzie w gore.

* firma

* Dla jakiej firmy pracuje?

* karta

* Czy ma Pan/Pani karte kredytowg?
* handel

* QGatt - uktad ogdlny w sprawie Taryf
Celnych i Handlu

* grupa, zespot
* (Gdzie jest Panski/Pani zesp6t?
* zamOwienie

* [le zam6éwien mamy do zatatwienia?

* ustuga

* Obstuga klienta jest bardzo wazna.
* przemyst, gatgz

* Pracowal w ré6znych branzach.

* rada

 Jest cztonkiem rady nadzorcze;j.

* zarzad
* Zarzad ma zebranie.
* organizacja

» Ta organizacja zajmuje si¢ prawami
cztowieka.

e (la) théorie

* J’ai une théorie.

e (la) loi

* (C’est contraire a la loi.

* (le) prix

* prix taxes comprises

* (le) probleme

* Y a-t-il un probleme ici ?

e (Ia/l’) économie

* [’économie augmente.

* (1a/I’) entreprise

* Pour quelle entreprise travaille-t-il ?
e (la) carte

* Avez-vous une carte de crédit ?
e (le) commerce

* GATT - accord général sur le commerce
et les tarifs

* (le) groupe
* Ou est votre groupe ?
¢ (la) commande

¢ Combien de commandes avons-nous a
expédier ?

e (le) service
* Le service client est tres important.

(1a/1") industrie

Il a travaillé dans beaucoup d’industries.
e (le) conseil

¢ [l est membre du conseil
(d’administration).

e (la) direction
e [a direction a une réunion.
* (la/I’) organisation

 (Cette organisation s’occupe des Droits de
I’Homme.



sekcja, dziat

Wkrétce zostanie kierownikiem dziatu.
zakupy

Pracuje w dziale zakupow.

dostarczaé

Ile sztuk bedziemy dostarczac?
dysponowac

Jak bedziemy tym dysponowac?

sklep, umowa

JesteSmy umoéwieni? Umowa obowigzuje?
przepisy/zasada

Kieruj si¢ zasadami!

produkowac

Ile sztuk mozemy wyprodukowac?

dziat

Dla jakiego dziatu pracuje?

rzemiosto

Jest bardzo zrgcznym rzemieslnikiem.
problem, sprawa

O co chodzi?

struktura

Jaka strukture¢ ma ten material?

sukces

Jego sukces byt przypisany komus$ innemu.

zadanie

Moim zadaniem jest kontaktowanie

nowych klientow.

kancelaria, biuro
Jest w swoim biurze.
mozliwos¢ / szansa
Dziekuje za szanse.

wyzwanie

* (la) section, (le) département

* Il sera bientot le chef de section.

* acheter

* ]l travaille pour les achats.

e livrer, fournir

* Combien de pieces allons-nous livrer ?
* vendre

e Comment allons-nous vendre cela ?
* (le/I’) échange, (le) contrat

* Avons-nous un contrat ?

e (la) regle

* Suivez les regles !

* produire

* Combien de pieces pouvons-nous
produire ?

* (le) département

Pour quel département travaille-t-il ?

(le/’) artisanat

Il est un artisan trés compétent.
(la/1’) affaire

Quelle est I’ affaire ?

(la) structure

Quelle est la structure de ce matériel ?

(le) succes

* Son succes a été attribué a quelqu’un
d’autre.

e (la) tache

¢ Ma tiche est de contacter de nouveaux
clients.

e (le) bureau

Il est a son bureau.

(1a/1’) opportunité
* Merci pour I’opportunité.

(le) défi
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To jest wyzwanie dla nas wszystkich.
funkcja

Produkt posiada wiele funkcji.
klient

Jest naszym dtugoletnim klientem.
wpltyw

Jego wplyw jest coraz wigkszy.
sprzedac

Ile mozemy sprzedac?

baza

To jest nasza baza miedzynarodowa.
aplikacja

Ta aplikacja jest bardzo popularna.
plik, akta

Mozesz poda¢ mi ten plik?

wpinac

Mozesz wpiac te akta?

fundacja

Fundacja ta pomaga dzieciom

uposledzonym.

* Kryzys gospodarczy moze nasta¢ w kazdej

trudnos¢, problem
Trzymaj si¢ z dala od problemow!

depresja / kryzys gospodarczy

chwili.

dowdd

Jako dowdd pokazal nam e-maila.

mozliwos¢, opcja
Jakie sg opcje?
agencja

Pracuje dla agencji PR.
czynnik

To jest wazny czynnik.

* C’est un défi pour tout le monde.

¢ (la) fonction

* Ce produit a de nombreuses fonctions.

* (le) client

* Il est notre client depuis longtemps.
e (Ia/l’) influence

* Son influence augmente.

* vendre

* Combien pouvons-nous vendre ?

* (la) plateforme

* (C’est notre plateforme internationale.

e (1a/1’) application

» Cette application est tres populaire.
e (le) fichier

* Peux-tu me donner ce fichier ?

* enregistrer

* Peux-tu enregistrer ces données ?

* (la) fondation

¢ Cette fondation aide les enfants
handicapés.

* (1a/I’) inquiétude

* Ne vous inquiétez pas de ca !

(la) dépression

» La dépression peut arriver a tout moment.

(la) preuve

* Comme preuve, il nous a montré le
courriel.

* (1a/1’) option

* Quelles sont les options ?

(la/’) agence

Il travaille pour une agence de RP.

(le) facteur

C’est un facteur important.
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formalny
Czy jest wymagany stréj formalny?
rozwigzanie

Potrzebujemy ostatecznego rozwigzania

naszego problemu.

administracja / administrator
Pracuje w administracji.

podejscie

Z takim podejsciem nie zajdziesz daleko.

kierowac, prowadzi¢, zarzadzac
Mozesz kierowa¢ tym projektem?
zasada

To jest kwestia zasady.

sprzedaz

Czy to jest na sprzedaz?

skarga

Panska/ Pani skarga zostata przekazana.
umowa

Kiedy podpiszemu t¢ umowe?
wewnetrzny

To sa wytyczne wewngtrzne.
projekt

Czy jest jakis$ postep w tym projekcie?
umowa

Umowa zostata podpisana.
wiarygodnos$¢

Jest to kwestia pewnosci siebie.
rozkazywac, polecenie

Byli pod moim wptywem.
przywodztwo

Przywoédztwa (kierownictwa) nie mozna

si¢ nauczyc.

spotkanie / zebranie

formel
Une tenue formelle est-elle requise ?
(la) solution

Nous avons besoin d’une solution

permanente a notre probleme.

(la/1) administration

Il travaille dans I’administration.

(1a/1) attitude

Vous n’irez pas loin avec cette attitude.
gérer, diriger, s’occuper (de)
Pouvez-vous diriger le projet ?

(le) principe

C’est une question de principe.

(la) vente

Est-ce a vendre ?

(la) réclamation

Votre réclamation a été transmise.

(le) contrat

Quand allons-nous signer le contrat ?
interne

C’est une réglementation interne.

(le) projet

Y a-t-il quelques progres dans ce projet?
(le/’) accord

L’accord est signé.

(la) confiance

C’est une question de confiance en soi.
commander, ordonner

Ils étaient sous mes ordres.

(le) leadership

Le leadership ne s’apprend pas.

(la) réunion
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O ktorej jest to zebranie?
partner

JesteSmy partnerami biznesowymi.
umowic sie

JesteSmy umowieni.

awans

Kiedy dostaniesz swdj awans?
Zarzadzanie, administracja
Koszty administracyjne rosng.
wspOlnik

To jest m6j wspdlnik.

branza, gataz

W jakiej branzy pracuje?
procedura

Jaka procedura jest stosowana?

stosunek

Jaki jest stosunek ceny do wydajnosci.

starszy

Jest tylko troche starszy (zawodowo).
podpis

Prosze podpisac tutaj.
spotkanie

Umowiliscie si¢ na spotkanie?
konferencja

Bytem na konferencji.

szpital

Jest w szpitalu?

negocjacje

Musimy negocjowac.
pozwoli¢

Czy to wymaga pozwolenia?

oferowacé

A quelle heure est la réunion ?
(le) partenaire

Nous sommes partenaires en affaires.
s’accorder, se mettre d’accord
Nous sommes d’accord.

(la) promotion, (le/I’) avancement
Quand auras-tu ta promotion ?
administratif

Les frais administratifs augmentent.
(le/”) associé

Il est mon associé.

(le) secteur, (le) domaine

Dans quel domaine travaille-t-il ?
(la) procédure

Quelle procédure s’applique ?
(le) taux, (le) rapport

Quel est le rapport prix-performance ?
(le) sénior

Il est juste sénior.

(la) signature

Signez ici.

(le) rendez-vous

Avez-vous rendez-vous ?

(la) conférence

J’étais a la conférence.

(le/1”) hopital

Est-elle a I’hopital ?

négocier

Nous devons négocier.

autoriser, permettre, accorder
Une autorisation est-elle requise ?

faire une offre
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* Czy moze Pan/Pani ztozy¢ ofert¢ w
oparciu o nastepujace parametry?

* biurko

* Jem kanapke przy biurku.

* inspekcja, kontrola

* Urzadzenie zostalo sprawdzone.
* reakcja

* To jest reakcja adekwatna. / To jest
wlasciwa odpowiedz.

* oznajmié

* Oznajmiono to wczoraj.

» zatwierdzi¢

* Zatwierdzono to przed tygodniem.
* zadanie

* To bylo trudne zadanie.

* oferta

* Czy pojawila si¢ oferta?

* negocjacje

* Negocjowanie jest trudne.
* obowigzek

* Jest to nasz obowigzek.

* przeszkadzaé

* Nie przeszkadza mi pracowa¢ do p6znych

godzin.

Pouvez-vous faire une offre selon les

critéres suivants ?

* (Cane me géne pas de travailler de longues

(le) bureau

J’ai juste un sandwich sur mon bureau.
(le) contrdle, (la/l’) inspection

Le site est en inspection.

(la) réaction

C’est une réaction inadéquate.

annoncer
Ca a été annoncé hier.

approuver

Ca a été approuvé il y a une semaine.
(la) tache, (la) mission, (le/1’) objectif
C’était une tache difficile.

(la) proposition, (1a/1”) offre

L’ offre est-elle arrivée ?

(la) négociation

La négociation est difficile.

(la/1) administration

C’est notre obligation.

géner

heures.

05 _Administracja - lekcja pigta - ¢wiczenia sprawdzajgce- wystuchaj!
* Quel est le rapport prix-performance ? * Jaki jest stosunek ceny do wydajnosci.

* Combien de commandes avons-nous a * Jle zamowienh mamy do zatatwienia?
expédier ?

* Y a-t-il quelques progres dans ce projet? ¢ Czy jest jakis postgp w tym projekcie?

* La négociation est difficile. * Negocjowanie jest trudne.

¢ Nous avons besoin d’une solution
spécifique.

Potrzebujemy specjalnego rozwigzania.

* Nous sommes partenaires en affaires. * JesteSmy partnerami biznesowymi.



Combien pouvons-nous vendre ?
C’est contraire a la loi.

C’est son affaire.

Votre réclamation a été transmise.
A quelle heure est la réunion ?

Il travaille pour une agence de RP.
Peux-tu me donner ce fichier ?
Suivez les regles !

Cette fondation aide les enfants

handicapés.

Ne vous inquiétez pas de ca !

Nous avons besoin d’implémenter ce

processus.

Il est mon associé.

Ma tache est de contacter de nouveaux

clients.

Avez-vous une carte de crédit ?
Quelle méthode appliquez-vous ?

I1 travaille pour les achats.

Pour quelle entreprise travaille-t-il ?
Comment allons-nous vendre cela ?

Il est juste sénior.

La dépression peut arriver a tout moment.

C’est une réglementation interne.
Quand auras-tu ta promotion ?

Ca a été approuvé il y a une semaine.
Quelle procédure s’applique ?

Pouvez-vous faire une offre selon les

critéres suivants ?

Nous avons besoin d’une solution

permanente a notre probleme.

Peux-tu enregistrer ces données ?

Mon domaine est la biologie.

* Jle mozemy sprzedac?

* To jest niezgodne z prawem.

* To jest jego sklep. To jest jego biznes.

» Panska/ Pani skarga zostata przekazana.
* O ktorej jest to zebranie?

* Pracuje dla agencji PR.

* Mozesz poda¢ mi ten plik?

* Kieruj si¢ zasadami!

* Fundacja ta pomaga dzieciom
uposledzonym.

* Trzymaj si¢ z dala od probleméw!

* Musimy wdrazy¢ ten proces.

* To jest m6j wspdlnik.

* Moim zadaniem jest kontaktowanie
nowych klientéw.

* Czy ma Pan/Pani kart¢ kredytowa?

Jakie metody uzywa Pan/Pani?

* Pracuje w dziale zakupéw.

Dla jakiej firmy pracuje?

Jak bedziemy tym dysponowac?

Jest tylko troche starszy (zawodowo).

* Kryzys gospodarczy moze nasta¢ w kazdej
chwili.

e To sg wytyczne wewnegtrzne.

Kiedy dostaniesz swdj awans?

Zatwierdzono to przed tygodniem.

Jaka procedura jest stosowana?

* Czy moze Pan/Pani ztozy¢ ofert¢ w
oparciu o nastepujace parametry?

» Potrzebujemy ostatecznego rozwigzania
naszego problemu.

* Mozesz wpiac te akta?

* Moim kierunkiem jest biologia.
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* Il possede la compagnie.

» J’¢étais a la conférence.

* L’accord est signé.

e (C’est une question de confiance en soi.
* Il est a son bureau.

* Le leadership ne s’apprend pas.

* Quelles sont les options ?

¢ [l est membre du conseil
(d’administration).

» (C’était une tache difficile.

* Son influence augmente.

* (C’est notre plateforme internationale.
* Une tenue formelle est-elle requise ?

* Ou est votre groupe ?

* Nous devons négocier.

* C’est un défi pour tout le monde.

* Est-ce a vendre ?

* Vous n’irez pas loin avec cette attitude.
* Il sera bientot le chef de section.

* (C’est notre obligation.

* Ce produit a de nombreuses fonctions.
* Signez ici.

e Comme preuve, il nous a montré le
courriel.

* J’ai une théorie.

* Quelle est la structure de ce matériel ?

* II a travaillé dans beaucoup d’industries.
* Pouvez-vous diriger le projet ?

* Y a-t-il un probléme ici ?

* Les frais administratifs augmentent.

* GATT - accord général sur le commerce
et les tarifs

* To jego wilasna firma. / On jest
wiascicielem tej firmy.

* Bylem na konferencji.

* Umowa zostata podpisana.

» Jest to kwestia pewnosci siebie.
* Jest w swoim biurze.

* Przywoédztwa (kierownictwa) nie mozna
si¢ nauczyc.

» Jakie sg opcje?

Jest cztonkiem rady nadzorcze;j.

* To bylo trudne zadanie.

* Jego wplyw jest coraz wigkszy.

* To jest nasza baza migdzynarodowa.
* (Czy jest wymagany strdj formalny?

* (Gdzie jest Panski/Pani zesp6t?

* Musimy negocjowac.

* To jest wyzwanie dla nas wszystkich.

* (Czy to jest na sprzedaz?

» Z takim podejsciem nie zajdziesz daleko.

* Wkrétce zostanie kierownikiem dziatu.
 Jest to nasz obowigzek.

* Produkt posiada wiele funkcji.

* Prosze¢ podpisac tutaj.

* Jako dowdd pokazat nam e-maila.

* Mam teorig.

» Jaka struktur¢ ma ten materiat?

* Pracowal w ré6znych branzach.

* Mozesz kierowac tym projektem?
 Jaki jest problem?

» Koszty administracyjne rosna.

* QGatt - uktad og6lny w sprawie Taryf
Celnych i Handlu
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* Combien de pieces allons-nous livrer ?
* Avez-vous rendez-vous ?

* Le service client est trés important.

* Qui est le manager général ?

* Il est notre client depuis longtemps.

* Pour quel département travaille-t-il ?

* Nous sommes d’accord.

* J’ai juste un sandwich sur mon bureau.
* Quelle est I’affaire ?

* Son succes a été attribué a quelqu’un
d’autre.

* Ils étaient sous mes ordres.
* (C’est une question de principe.

e (C’est une réaction inadéquate.

* Avons-nous un contrat ?

* Quand allons-nous signer le contrat ?
* Est-elle a I’hopital ?

* La direction a une réunion.

* Combien de pieces pouvons-nous
produire ?

* Le site est en inspection.

* (Cette organisation s’occupe des Droits de
I’Homme.

Il est un artisan trés compétent.

* prix taxes comprises

Dans quel domaine travaille-t-il ?

Il travaille dans 1I’administration.

* Il y a un nouveau systeme de qualité dans
notre agence.

* Merci pour I’opportunité.

C’est un facteur important.

e (Ca a été annoncé hier.

Cette application est treés populaire.

* [le sztuk bgdziemy dostarczac?

* Uméwiliscie si¢ na spotkanie?

* Obstuga klienta jest bardzo wazna.
» Kto jest dyrektorem generalnym?
* Jest naszym dlugoletnim klientem.
* Dla jakiego dziatu pracuje?

* JesteSmy uméwieni.

* Jem kanapke przy biurku.

¢ O co chodzi?

* Jego sukces byl przypisany komus innemu.

* Byli pod moim wptywem.
* To jest kwestia zasady.

* To jest reakcja adekwatna. / To jest
wlasciwa odpowiedz.

* Jestesmy uméwieni? Umowa obowigzuje?

Kiedy podpiszemu t¢ umowe?

* Jest w szpitalu?

Zarzad ma zebranie.

Ile sztuk mozemy wyprodukowac?

* Urzadzenie zostato sprawdzone.

* Ta organizacja zajmuje si¢ prawami
cztowieka.

* Jest bardzo zrecznym rzemie$lnikiem.
* MWS-VAT

* W jakiej branzy pracuje?

* Pracuje w administracji.

* W naszym biurze jest nowy system
jakosci.

* Dziekuje za szanse.

* To jest wazny czynnik.

* Oznajmiono to wczoraj.

» Ta aplikacja jest bardzo popularna.
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* (Cane me géne pas de travailler de longues ¢ Nie przeszkadza mi pracowa¢ do p6znych

Une autorisation est-elle requise ?
L’ offre est-elle arrivée ?

L’économie augmente.

heures.

* Czy to wymaga pozwolenia?
* Czy pojawila si¢ oferta?

* Gospodarka idzie w gore.

godzin.

06 _Administracja - lekcja szosta - ¢wiczenia sprawdzajgce-
przettumacz!

Koszty administracyjne rosng.
Negocjowanie jest trudne.

Kiedy podpiszemu t¢ umowe?

Czy to jest na sprzedaz?

Jest w szpitalu?

Czy jest jakis postgp w tym projekcie?
Jest to nasz obowigzek.

To jest m6j wspdlnik.

Czy jest wymagany stréj formalny?
Pracuje w dziale zakupow.

Jako dowdd pokazal nam e-maila.

Mozesz poda¢ mi ten plik?
Kto jest dyrektorem generalnym?
Jest tylko troche starszy (zawodowo).

Mozesz wpiac te akta?

Wkrétce zostanie kierownikiem dziatu.

To jego wtasna firma. / On jest

wilascicielem tej firmy.

* Jego sukces byl przypisany komus innemu.

» Potrzebujemy ostatecznego rozwigzania

To jest niezgodne z prawem.

O co chodzi?

Zatwierdzono to przed tygodniem.

naszego problemu.

* Les frais administratifs augmentent.
* La négociation est difficile.

* Quand allons-nous signer le contrat ?
* Est-ce a vendre ?

* Est-elle a I’hopital ?

* Y a-t-il quelques progres dans ce projet?

* (C’est notre obligation.

* Il est mon associé.

* Une tenue formelle est-elle requise ?
e Il travaille pour les achats.

e Comme preuve, il nous a montré le
courriel.

* Peux-tu me donner ce fichier ?

* Qui est le manager général ?

e Il est juste sénior.

* Peux-tu enregistrer ces données ?
* Il sera bientot le chef de section.

* Il possede la compagnie.

e (C’est contraire a la loi.
* Quelle est I’affaire ?

* Son succes a été attribué a quelqu’un
d’autre.

e (Caaété approuvé il y a une semaine.

¢ Nous avons besoin d’une solution
permanente a notre probleme.
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To jest wazny czynnik.
Jest naszym dtugoletnim klientem.

Ile sztuk mozemy wyprodukowac?

To jest reakcja adekwatna. / To jest

wlasciwa odpowiedz.

JesteSmy umoéwieni? Umowa obowigzuje?
Gospodarka idzie w gore.

Pracuje w administracji.

Jakie metody uzywa Pan/Pani?

Moim kierunkiem jest biologia.

To jest kwestia zasady.

Dla jakiego dziatu pracuje?

Kiedy dostaniesz sw6j awans?

Ile mozemy sprzedac?

Czy to wymaga pozwolenia?

Musimy negocjowac.

Panska/ Pani skarga zostata przekazana.

Ta organizacja zajmuje si¢ prawami

czlowieka.

Gdzie jest Panski/Pani zesp6t?

Ile sztuk bedziemy dostarczac?

To jest nasza baza miedzynarodowa.
Byli pod moim wptywem.

JesteSmy umowieni.

Fundacja ta pomaga dzieciom

uposledzonym.

Urzadzenie zostato sprawdzone.
Bytem na konferencji.

Pracuje dla agencji PR.

Jakg struktur¢ ma ten materiat?
Zarzad ma zebranie.

Jak bedziemy tym dysponowac?

Umowiliscie si¢ na spotkanie?

C’est un facteur important.
Il est notre client depuis longtemps.

Combien de pieces pouvons-nous

produire ?

C’est une réaction inadéquate.

Avons-nous un contrat ?
L’économie augmente.

Il travaille dans I’administration.
Quelle méthode appliquez-vous ?
Mon domaine est la biologie.
C’est une question de principe.
Pour quel département travaille-t-il ?
Quand auras-tu ta promotion ?
Combien pouvons-nous vendre ?
Une autorisation est-elle requise ?
Nous devons négocier.

Votre réclamation a été transmise.

Cette organisation s’occupe des Droits de

I’Homme.

Ou est votre groupe ?

Combien de pieces allons-nous livrer ?
C’est notre plateforme internationale.
IIs étaient sous mes ordres.

Nous sommes d’accord.

Cette fondation aide les enfants

handicapés.

Le site est en inspection.

J’étais a la conférence.

Il travaille pour une agence de RP.
Quelle est la structure de ce matériel ?
La direction a une réunion.

Comment allons-nous vendre cela ?

Avez-vous rendez-vous ?
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* Oznajmiono to wczoraj.

Jest to kwestia pewnosci siebie.

Jaki jest stosunek ceny do wydajnosci.

Jaki jest problem?

* Moim zadaniem jest kontaktowanie
nowych klientow.

* Czy ma Pan/Pani kart¢ kredytowa?

 Jest cztonkiem rady nadzorcze;j.

* Jem kanapke przy biurku.
 Jest bardzo zr¢cznym rzemies$lnikiem.
* Jaka procedura jest stosowana?

* Qatt - uktad og6lny w sprawie Taryf
Celnych i Handlu

* Trzymaj si¢ z dala od problemow!

* [le zamowien mamy do zatatwienia?

* Czy pojawila si¢ oferta?

* MWS-VAT

* Kieru;j si¢ zasadami!

* Dzigkuje¢ za szansg.

* Mozesz kierowac tym projektem?

* To jest wyzwanie dla nas wszystkich.
e Jest w swoim biurze.

* JesteSmy partnerami biznesowymi.

* Potrzebujemy specjalnego rozwigzania.

* W naszym biurze jest nowy system
jakosci.

* Kryzys gospodarczy moze nasta¢ w kazdej

chwili.

* Czy moze Pan/Pani zlozy¢ ofertg w
oparciu o nastgpujace parametry?

* W jakiej branzy pracuje?

* To bylo trudne zadanie.

Ca a été annoncé hier.

C’est une question de confiance en soi.

* Quel est le rapport prix-performance ?

Y a-t-il un probléme ici ?

¢ Ma tiche est de contacter de nouveaux
clients.

¢ Avez-vous une carte de crédit ?

¢ [l est membre du conseil
(d’administration).

* J’ai juste un sandwich sur mon bureau.
* Il est un artisan trés compétent.
* Quelle procédure s’applique ?

e GATT - accord général sur le commerce
et les tarifs

* Ne vous inquiétez pas de ca !

¢ Combien de commandes avons-nous a
expédier ?

* L’offre est-elle arrivée ?
* prix taxes comprises

* Suivez les regles !

* Merci pour I’opportunité.

* Pouvez-vous diriger le projet ?

C’est un défi pour tout le monde.
* Il est a son bureau.
* Nous sommes partenaires en affaires.

¢ Nous avons besoin d’une solution
spécifique.

* Il y a un nouveau systeme de qualité dans
notre agence.

» La dépression peut arriver a tout moment.

¢ Pouvez-vous faire une offre selon les
critéres suivants ?

* Dans quel domaine travaille-t-il ?

e (C’était une tache difficile.
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Produkt posiada wiele funkcji.

To jest jego sklep. To jest jego biznes.
To sg wytyczne wewngtrzne.

Umowa zostata podpisana.

Obstuga klienta jest bardzo wazna.

Przywo6dztwa (kierownictwa) nie mozna

si¢ nauczyc.

Mam teorig.

Jakie sg opcje?

Ta aplikacja jest bardzo popularna.
Prosze podpisac tutaj.

Dla jakiej firmy pracuje?

Jego wplyw jest coraz wigkszy.

Z takim podej$ciem nie zajdziesz daleko.

Musimy wdrazyc¢ ten proces.

Pracowat w r6znych branzach.
O ktorej jest to zebranie?

Nie przeszkadza mi pracowa¢ do p6znych

godzin.

* Ce produit a de nombreuses fonctions.
* C’est son affaire.

e (C’est une réglementation interne.

* L’accord est signé.

* Le service client est trés important.

* Le leadership ne s’apprend pas.

* J’ai une théorie.

* Quelles sont les options ?

» Cette application est tres populaire.

* Signez ici.

* Pour quelle entreprise travaille-t-il ?

* Son influence augmente.

* Vous n’irez pas loin avec cette attitude.

* Nous avons besoin d’implémenter ce
processus.

e II a travaillé dans beaucoup d’industries.

« A quelle heure est la réunion ?

* Cane me géne pas de travailler de longues

heures.
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Administracja — karty

To jego wlasna firma. / On

osiadac . L .
p jest wiascicielem tej firmy.

sklep, biznes

To jest jego sklep. To jest
jego biznes.

kierunek

Kto jest dyrektorem
generalnym?

specjalny, specyficzny

Jakie metody uzywa
Pan/Pani?

system

Moim kierunkiem jest
biologia.

proces

Potrzebujemy specjalnego
rozwigzania.

teoria

W naszym biurze jest nowy
system jakosci.

og6lny, generalny

Musimy wdrazy¢ ten proces.

metoda

Mam teorig¢.

32



(1a/1’) affaire Il possede la compagnie.

Il y a un nouveau systeme de

. le) systeme
qualité dans notre agence. (Ie) sy

général

Nous avons besoin

. ( le) processus
d’implémenter ce processus. (le) p

Nous avons besoin d’une

(l) méthode solution spécifique.

J’ai une théorie. (la) théorie

Mon domaine est la biologie.

posséder

C’est son affaire.

(le) domaine

Qui est le manager général ?

spécifique

Quelle méthode appliquez-
vous ?
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prawo To jest niezgodne z prawem. wartos¢
MWS-VAT problem Jaki jest problem?
gospodarka Gospodarka idzie w gore. firma
Dla jakiej firmy pracuje? karta Czy nll{?elz;;tlgjg kartg

Gatt - uktad ogdlny w

handel sprawie Taryf Celnych 1 grupa, zespot
Handlu
Gdzie jest Panski/Pani P Ile zamo6éwien mamy do
. zamOwienie -
zespot? zalatwienia?

w



(le) prix

C’est contraire a la loi.

(la) loi

Y a-t-il un probleme ici ?

(le) probleme

prix taxes comprises

(1a/1’) entreprise

L’économie augmente.

(la/I’) économie

Avez-vous une carte de
crédit ?

(la) carte

Pour quelle entreprise
travaille-t-il ?

(le) groupe

GATT - accord général sur
le commerce et les tarifs

(le) commerce

Combien de commandes
avons-nous a expédier ?

(la) commande

Ou est votre groupe ?

[9Y)
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ustuga

Pracowat w r6znych
branzach.

zarzad

Ta organizacja zajmuje si¢
prawami cztowieka.

zakupy

Ile sztuk bedziemy
dostarczac?

Obstuga klienta jest bardzo
wazna.

rada

Zarzad ma zebranie.

sekcja, dzial

Pracuje w dziale zakupow.

dysponowac

przemyst, gataz

Jest cztonkiem rady
nadzorczej.

organizacja

Wkrétce zostanie
kierownikiem dziatu.

dostarczac

Jak bedziemy tym
dysponowac?
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Le service client est tres

(la/1’) industrie important.

Il est membre du conseil

(d’administration). (le) conseil

(1a/1’) organisation La direction a une réunion.

Il sera bientot le chef de

) la) section, (le) département
section. (I1a) (le) dep

livrer, fournir Il travaille pour les achats.

Comment allons-nous vendre

vendre
cela ?

(le) service

Il a travaillé dans beaucoup
d’industries.

(la) direction

Cette organisation s’occupe
des Droits de I’Homme.

acheter

Combien de pieces allons-
nous livrer ?
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Jestesmy umoéwieni? Umowa

sklep, umowa przepisy/zasada

obowigzuje?
. . . Ile sztuk mozemy
!
Kieruj si¢ zasadami! produkowac wyprodukowac?
dziat Dla jakiego dziatu pracuje? rzemiosto

Jest barQZf) zrecznym problem, sprawa O co chodzi?

rzemieslnikiem.

struktura Jaka struktu.rq ma ten sukces
materiat?
Jego sukces byt przypisan Moim zadaniem jest

& i przypisany zadanie kontaktowanie nowych

komus$ innemu. .,
klientow.
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(la) regle

Combien de pieces pouvons-
nous produire ?

(Ie/1’) artisanat

Quelle est I’affaire ?

(le) succes

Ma tache est de contacter de
nouveaux clients.

Avons-nous un contrat ?

produire

Pour quel département
travaille-t-il ?

(la/1’) affaire

Quelle est la structure de ce
matériel ?

(la) tache

(Ie/1”) échange, (le) contrat

Suivez les regles !

(Ie) département

Il est un artisan tres
compétent.

(la) structure

Son succes a €té attribué a
quelqu’un d’autre.
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kancelaria, biuro

Jest w swoim biurze.

mozliwo$¢ / szansa

Dzigkuje za szansg.

wyzwanie

To jest wyzwanie dla nas

wszystkich.
funkcja Produkt posq@a wiele Kient
funkcji.

Jest naszym dlugoletnim wplyw Jego Wpl_yw jest coraz
klientem. wiegkszy.
sprzedac Ile mozemy sprzedac? baza

To jest nasza baza o Ta aplikacja jest bardzo
. aplikacja
mi¢dzynarodowa. popularna.




(1a/1’) opportunité

C’est un défi pour tout le
monde.

(le) client

Son influence augmente.

(la) plateforme

Cette application est tres
populaire.

Il est a son bureau.

(le) défi

Ce produit a de nombreuses

fonctions.

(1a/1”) influence

Combien pouvons-nous
vendre ?

(1a/1’) application

(le) bureau

Merci pour I’opportunité.

(la) fonction

Il est notre client depuis
longtemps.

vendre

C’est notre plateforme
internationale.



plik, akta

Mozesz wpiac te akta?

trudnos¢, problem

Kryzys gospodarczy moze
nasta¢ w kazdej chwili.

mozliwos¢, opcja

Pracuje dla agencji PR.

Mozesz poda¢ mi ten plik?

fundacja

Trzymaj si¢ z dala od
probleméw!

dowdd

Jakie sg opcje?

czynnik

wpinac

Fundacja ta pomaga
dzieciom uposledzonym.

depresja / kryzys
gospodarczy

Jako dowdd pokazat nam e-
maila.

agencja

To jest wazny czynnik.
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enregistrer

Cette fondation aide les
enfants handicapés.

(la) dépression

Comme preuve, il nous a
montré le courriel.

(1a/1’) agence

C’est un facteur important.

Peux-tu me donner ce
fichier ?

(la) fondation

Ne vous inquiétez pas de ca !

(la) preuve

Quelles sont les options ?

(le) facteur

(le) fichier

Peux-tu enregistrer ces
données ?

(1a/1’) inquiétude

La dépression peut arriver a
tout moment.

(1a/1’) option

Il travaille pour une agence
de RP.
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formalny

Potrzebujemy ostatecznego
rozwigzania naszego
problemu.

podejscie

Mozesz kierowac tym
projektem?

sprzedaz

Panska/ Pani skarga zostata
przekazana.

Czy jest wymagany strdj
formalny?

administracja / administrator

Z takim podej$ciem nie
zajdziesz daleko.

zasada

Czy to jest na sprzedaz?

umowa

rozwiazanie

Pracuje w administracji.

kierowa¢, prowadzic,
zarzadzac

To jest kwestia zasady.

skarga

Kiedy podpiszemu te
umowe?
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(la) solution

11 travaille dans
I’administration.

gérer, diriger, s’occuper (de)

C’est une question de
principe.

(la) réclamation

Quand allons-nous signer le
contrat ?

Une tenue formelle est-elle
requise ?

(la/1") administration

Vous n’irez pas loin avec
cette attitude.

(Ie) principe

Est-ce a vendre ?

(le) contrat

formel

Nous avons besoin d’une
solution permanente a notre
probleme.

(la/’) attitude

Pouvez-vous diriger le
projet ?

(la) vente

Votre réclamation a été
transmise.
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wewnetrzny

Czy jest jakis postep w tym
projekcie?

wiarygodnos$¢

Byli pod moim wptywem.

spotkanie / zebranie

JesteSmy partnerami
biznesowymi.

To sg wytyczne wewnegtrzne.

umowa

Jest to kwestia pewnosci
siebie.

przywodztwo

O ktorej jest to zebranie?

umowic sie

projekt

Umowa zostata podpisana.

rozkazywac, polecenie

Przywdédztwa
(kierownictwa) nie mozna
si¢ nauczyc.

partner

JesteSmy uméwieni.
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(le) projet

L’accord est signé.

commander, ordonner

Le leadership ne s’apprend
pas.

(le) partenaire

Nous sommes d’accord.

C’est une réglementation
interne.

(le/1”) accord

C’est une question de
confiance en soi.

(le) leadership

A quelle heure est la
réunion ?

s’accorder, se mettre
d’accord

interne

Y a-t-il quelques progres
dans ce projet?

(la) confiance

IIs étaient sous mes ordres.

(la) réunion

Nous sommes partenaires €n

affaires.
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awans

Kiedy dostaniesz swéj
awans?

Zarzadzanie, administracja

Koszty administracyjne
rosna.

wspOlnik

To jest m6j wspdlnik.

branza, gatgz

W jakiej branzy pracuje?

procedura

Jaka procedura jest stosunek Jaki jest stosunek ceny do
stosowana? wydajnosci.
Jest tylko troche starsz .
starszy }(Izawo dowfi)). y podpis
., . . Umowiliscie si¢ na
Prosze¢ podpisac tutaj. spotkanie

spotkanie?
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administratif

Il est mon associé.

(1a) procédure

Quel est le rapport prix-
performance ?

(la) signature

Avez-vous rendez-vous ?

Quand auras-tu ta
promotion ?

(le/1”) associé

Dans quel domaine travaille-
t-il ?

(le) taux, (le) rapport

Il est juste sénior.

(le) rendez-vous

(la) promotion, (le/1”)
avancement

Les frais administratifs
augmentent.

(le) secteur, (le) domaine

Quelle procédure
s’applique ?

(le) sénior

Signez ici.



konferencja Bytem na konferencji.

Jest w szpitalu? negocjacje

pozwolic¢ Czy to wymaga pozwolenia?

Czy moze Pan/Pani ztozy¢
oferte w oparciu o biurko
nastepujace parametry?

Urzadzenie zostato

inspekcja, kontrola
sprawdzone.

To jest reakcja adekwatna. /

; L . oznajmic
To jest wlasciwa odpowiedz. J

szpital

Musimy negocjowac.

oferowac

Jem kanapke przy biurku.

reakcja

Oznajmiono to wczoraj.
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(Ie/1’) hopital

Nous devons négocier.

faire une offre

J’ai juste un sandwich sur
mon bureau.

(la) réaction

Ca a été annoncé hier.

J’étais a la conférence.

négocier

Une autorisation est-elle
requise ?

(le) bureau

Le site est en inspection.

annoncer

(la) conférence

Est-elle a I’hopital ?

autoriser, permettre, accorder

Pouvez-vous faire une offre
selon les criteres suivants ?

(le) controle, (1a/1’)
inspection

C’est une réaction
inadéquate.
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zatwierdzié

Zatwierdzono to przed
tygodniem.

zadanie

To byto trudne zadanie.

oferta

Czy pojawita si¢ oferta?

negocjacje

Negocjowanie jest trudne.

obowigzek

Jest to nasz obowigzek.

przeszkadzac

Nie przeszkadza mi
pracowac¢ do p6znych
godzin.
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(la) tache, (la) mission, (Ie/1’)
objectif

L’ offre est-elle arrivée ?

(la/1’) administration

Ca ne me géne pas de
travailler de longues heures.

Ca a été approuvé il y a une
semaine.

(la) proposition, (1a/1”) offre

La négociation est difficile.

géner

approuver

C’était une tache difficile.

(la) négociation

C’est notre obligation.
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Administracja - test

* podejscie

* To byto trudne
zadanie.

o Ztakim = e,

podejsciem nie
zajdziesz daleko.
* Jest bardzo

zrecznym
rzemieslnikiem.

* Jakie metody
uzywa Pan/Pani?

* To jest moj
wspOlnik.

e zasada 0 e,

* Produkt posiada ..o,

wiele funkcji.

* To jest wazny
czynnik.

» Panska/ Pani
skarga zostata
przekazana.

¢ Umowa zostata
podpisana.

* Pracuje dla agencji ....ccooeeevennenns

PR.
o plik, akta

* Musimy wdrazy¢  .oocconiiienennne

ten proces.

* grupa, zespot

* Dla jakiego dzialu ....ccceeirenieinns

pracuje?

* Czy ma Pan/Pani
karte kredytowg?

¢ Jest to nasz
obowigzek.

» Jakie sg opcje?

» Ta aplikacja jest
bardzo popularna.

* O ktorej jest to
zebranie?

* Czy moze Pan/Pani
ztozy¢ oferte w
oparciu o nastepujace
parametry?

e oferta

e Jest to kwestia
pewnosci siebie.

* To jest jego sklep.
To jest jego biznes.

* Kryzys
gospodarczy moze
nasta¢ w kazde;j
chwili.

» Zarzadzanie,
administracja

* Kiedy podpiszemu
te umowe?

* Pracuje w dziale
zakupow.

* (dzie jest
Panski/Pani zesp6t?

e teoria

* negocjacje
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* Jego sukces byt
przypisany komus
innemu.

* JesteSmy
partnerami
biznesowymi.

e karta

* QGatt - uktad ogdlny
w sprawie Taryf
Celnych i Handlu

¢ awans

* W jakiej branzy
pracuje?

* ustuga
* Jest w szpitalu?
* konferencja

* (Czy pojawila si¢
oferta?

* system

* Oznajmiono to
WCZOraj.

* mozliwo$¢, opcja

e baza

* [le mozemy
sprzedac?

* sklep, umowa

e Jest w swoim
biurze.

* trudnos$¢, problem

* organizacja

e dowdd

* spotkanie /
zebranie

* wspolnik

* Dzigkuje za
szansg.

¢ Wkrétce zostanie

kierownikiem dziatu.

» Jest tylko trochg
starszy (zawodowo).

e wewnetrzny

* fundacja
* obowigzek
* procedura

* specjalny,
specyficzny

e zarzad

* Prosze¢ podpisac
tutaj.

e JesteSmy
umowieni? Umowa
obowiazuje?

e produkowac

¢ firma

* posiada¢

 Jaki jest stosunek
ceny do wydajnosci.

* Jem kanapke przy
biurku.

¢ umowa

¢ handel
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* Bylem na
konferencji.

 Jaka procedura jest

stosowana?
* przeszkadzaé

* wplyw

* wyzwanie

e dzial

* To jest niezgodne z

prawem.

* To jest reakcja

adekwatna. / To jest
wlasciwa odpowiedz.

* Przywddztwa
(kierownictwa) nie

mozna si¢ nauczyc.

¢ Jle zamowien
mamy do
zalatwienia?

e oferowaé

* rozkazywac,
polecenie

* aplikacja

e dostarczaé

e zadanie

* To sg wytyczne
wewnetrzne.

* Jest cztonkiem
rady nadzorczej.

* Pracowal w
réznych branzach.

e mozliwos¢ / szansa

* Moim zadaniem
jest kontaktowanie
nowych klientow.

e Czy to wymaga
pozwolenia?

¢ biurko

* Negocjowanie jest
trudne.

* Potrzebujemy
specjalnego
rozwiazania.

¢ sukces

* sekcja, dziat

* Gospodarka idzie
w gore.

* negocjacje

* spotkanie

* branza, gataz
* agencja

* Byli pod moim
wpltywem.

e struktura

* Urzadzenie zostalo
sprawdzone.

* gospodarka

* partner

* rozwigzanie

* 0g0lny, generalny
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¢ stosunek

* Kiedy dostaniesz
swoj awans?

* szpital

* umowic si¢
* podpis

* Koszty
administracyjne
rosna.

* MWS-VAT
* Jego wplyw jest
coraz wigkszy.

e rada

* czynnik

¢ O co chodzi?

* (Czy jest
wymagany stréj
formalny?

* sklep, biznes

e rzemiosto

problem

kierunek

Czy jest jakis
postep w tym
projekcie?

» Kto jest
dyrektorem
generalnym?

e Moim kierunkiem
jest biologia.

* kierowac,
prowadzi¢, zarzadzad

* sprzedac

e Jaka struktur¢ ma
ten materiat?

* pozwoli¢
* prawo

* Ile sztuk mozemy
wyprodukowac?

» Kieruj si¢
zasadami!

* administracja /
administrator

* To jego wtasna
firma. / On jest
wilascicielem tej
firmy.

* Obstuga klienta
jest bardzo wazna.

e przemyst, galaz

* proces

* Mozesz poda¢ mi
ten plik?

* Dla jakiej firmy
pracuje?

* problem, sprawa
* zadanie

* Czytojestna
sprzedaz?

* Trzymaj si¢ z dala
od probleméw!

* To jest nasza baza
mig¢dzynarodowa.



e Zatwierdzono to
przed tygodniem.

* przywodztwo

* inspekcja, kontrola

* depresja/ kryzys
gospodarczy

* JesteSmy
umoéwieni.

* skarga

* Fundacja ta
pomaga dzieciom
uposledzonym.

* W naszym biurze
jest nowy system
jakosci.

* umowa

* Mam teorig.

* wpinac
* wartos¢

* Musimy
negocjowac.

* Jaki jest problem?

* wiarygodnos$¢

* Jak bedziemy tym
dysponowac?

* sprzedaz

¢ metoda

* Jest naszym
dtugoletnim
klientem.

* przepisy/zasada

* funkcja

e Pracuje w
administracji.
e zamoéwienie

¢ Mozesz kierowaé
tym projektem?

* To jest wyzwanie
dla nas wszystkich.

* Jako dowdd
pokazal nam e-maila.

e Taorganizacja .eveevieniiieiieeieenen,
zajmuje si¢ prawami

czlowieka.

* zakupy

* To jest kwestia
zasady.

* starszy

* klient

* projekt

* Potrzebujemy
ostatecznego
rozwigzania naszego
problemu.

* formalny

¢ kancelaria, biuro

* Nie przeszkadza
mi pracowac do
poznych godzin.

* oznajmic

* dysponowac

* reakcja

* Mozesz wpigc te
akta?
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* Umowiliscie si¢ na
spotkanie?

e zatwierdzi¢

¢ lle sztuk bedziemy
dostarczac?

e Zarzad ma
zebranie.
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Administracja — test- klucz

* podejscie

* To byto trudne
zadanie.

e 7 takim
podejsciem nie
zajdziesz daleko.
e Jest bardzo
zrecznym
rzemiesSlnikiem.

* Jakie metody
uzywa Pan/Pani?

* To jest moj
wspOlnik.

e zasada

* Produkt posiada
wiele funkcji.

* To jest wazny
czynnik.

» Panska/ Pani
skarga zostata
przekazana.

¢ Umowa zostata
podpisana.

* Pracuje dla agencji
PR.

o plik, akta

* Musimy wdrazy¢
ten proces.

* grupa, zespot

* (la/I’) attitude

e (C’était une tache
difficile.

* Vous n’irez pas
loin avec cette
attitude.

e ]l est un artisan tres
compétent.

* Quelle méthode
appliquez-vous ?

¢ [l est mon associé.

* (le) principe

* Ce produit a de
nombreuses
fonctions.

e C’est un facteur
important.

¢ Votre réclamation
a été transmise.

* L’accord est signé.

e Il travaille pour
une agence de RP.

* (le) fichier

¢ Nous avons besoin
d’implémenter ce
processus.

* (le) groupe

* Czy ma Pan/Pani
kart¢ kredytowa?

¢ Jest to nasz
obowigzek.

» Jakie sg opcje?

» Ta aplikacja jest
bardzo popularna.

* O ktorej jest to
zebranie?

* Czy moze Pan/Pani
ztozy¢ oferte w
oparciu o nastepujace
parametry?

e oferta

* Jest to kwestia
pewnosci siebie.

* To jest jego sklep.
To jest jego biznes.

* Kryzys
gospodarczy moze
nasta¢ w kazde;j
chwili.

» Zarzadzanie,
administracja

* Kiedy podpiszemu
te umowe?

* Pracuje w dziale
zakupow.

* (dzie jest
Panski/Pani zesp6t?

e teoria

¢ Avez-vous une
carte de crédit ?

e C’est notre
obligation.

¢ Quelles sont les
options ?

* Cette application
est trés populaire.

+ A quelle heure est
la réunion ?

¢ Pouvez-vous faire
une offre selon les
criteres suivants ?

* (la) proposition,
(1a/’) offre

e (C’est une question
de confiance en soi.

¢ (C’est son affaire.

* La dépression peut
arriver a tout
moment.

¢ administratif

¢ Quand allons-nous
signer le contrat ?

e Il travaille pour les
achats.

¢ Ou est votre

groupe ?

¢ (la) théorie
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* Dla jakiego dziatu
pracuje?

* Jego sukces byt
przypisany komus
innemu.

* JesteSmy
partnerami
biznesowymi.

e karta

* Pour quel
département
travaille-t-il ?

* Son succes a été
attribué a quelqu’un
d’autre.

¢ Nous sommes
partenaires en
affaires.

e (la) carte

* Qatt - uktad og6lny ¢ GATT - accord

w sprawie Taryf
Celnych i Handlu

¢ awans

* W jakiej branzy
pracuje?

* ustuga

* Jest w szpitalu?

* konferencja

* (Czy pojawila si¢
oferta?

* system

* Oznajmiono to
WCZOraj.

* mozliwos$¢, opcja

* baza

* Jle mozemy
sprzedac?

* sklep, umowa

e Jest w swoim
biurze.

général sur le
commerce et les
tarifs

* (la) promotion,
(le/1’) avancement

* Dans quel domaine
travaille-t-il ?

e (le) service

e Est-elle a
I’hopital ?

* (la) conférence

e [’ offre est-elle
arrivée ?

* (le) systeme

* (aa été annoncé
hier.

* (la/I’) option

* (la) plateforme

* Combien pouvons-
nous vendre ?

* (le/I’) échange, (le)
contrat

¢ ]l est a son bureau.

* negocjacje

* spotkanie /
zebranie

* wspolnik

* Dzigkuje za
szansg.

¢ Wkrétce zostanie
kierownikiem dziatu.

» Jest tylko trochg
starszy (zawodowo).

e wewnetrzny

* fundacja

* obowigzek

* procedura

* specjalny,
specyficzny

* zarzad

* Prosze¢ podpisac
tutaj.

* JesteSmy
umoéwieni? Umowa
obowiazuje?

* produkowac

¢ firma

* posiadac

 Jaki jest stosunek
ceny do wydajnosci.

* (la) négociation

¢ (la) réunion

e (le/l’) associé

* Merci pour
I’opportunité.

¢ ]l sera bientot le
chef de section.

* Il est juste sénior.
* interne
¢ (la) fondation

e (lal’)
administration

* (la) procédure

* spécifique

¢ (la) direction

* Signez ici.

* Avons-nous un
contrat ?

e produire

e (la/1’) entreprise

* posséder

* Quel est le rapport
prix-performance ?
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* trudnos$¢, problem

* organizacja
* dowdd

* Bylem na
konferencji.

» Jaka procedura jest
stosowana?

* przeszkadzac

* wplyw

* wyzwanie

e dzial

* To jest niezgodne z
prawem.

* To jest reakcja
adekwatna. / To jest
wlasciwa odpowiedz.

* Przywodztwa
(kierownictwa) nie
mozna si¢ nauczyc.

e Jle zamowien
mamy do
zalatwienia?

¢ oferowacd

* rozkazywac,
polecenie

* aplikacja

e dostarczaé

e zadanie

* (1a/I’) inquiétude

(1a/1’) organisation

(la) preuve

Jétais a la
conférence.

* Quelle procédure
s’applique ?

* géner

(1a/1") influence

(le) défi

(le) département

e C’est contraire a la
loi.

e (C’est une réaction
inadéquate.

* Le leadership ne
s’apprend pas.

* Combien de
commandes avons-
nous a expédier ?

¢ faire une offre

e commander,
ordonner

* (la/1’) application

e livrer, fournir

e (la) tache, (la)
mission, (le/l”)
objectif

* Jem kanapke przy
biurku.

* umowa
* handel

* Moim zadaniem
jest kontaktowanie
nowych klientéw.

e Czy to wymaga
pozwolenia?

¢ biurko

* Negocjowanie jest
trudne.

* Potrzebujemy
specjalnego
rozwigzania.

¢ sukces

* sekcja, dziat

* Gospodarka idzie
w gore.

* negocjacje

* spotkanie

* branza, galaz

* agencja

* Byli pod moim
wpltywem.

e struktura

* Urzadzenie zostalo
sprawdzone.

e J’ai juste un
sandwich sur mon
bureau.

¢ (le) contrat
* (le) commerce

¢ Ma tiche est de
contacter de
nouveaux clients.

¢ Une autorisation
est-elle requise ?

¢ (le) bureau

* La négociation est
difficile.

¢ Nous avons besoin
d’une solution
spécifique.

¢ (le) succes

¢ (la) section, (le)
département

e [’économie
augmente.

* négocier

¢ (le) rendez-vous

¢ (le) secteur, (le)
domaine

* (la/1’) agence

¢ [Is étaient sous mes
ordres.

* (la) structure

e Le site est en
inspection.
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* To sg wytyczne
wewnetrzne.

* Jest cztonkiem
rady nadzorczej.

* Pracowal w
r6znych branzach.

e mozliwos¢ / szansa

¢ stosunek

* Kiedy dostaniesz
swoj awans?

* szpital

* umoéwic si¢

* podpis

* Koszty
administracyjne
rosna.

* MWS-VAT
* Jego wplyw jest
coraz wigkszy.

e rada

* czynnik

¢ O co chodzi?

* Czy jest
wymagany stroj
formalny?

* sklep, biznes

e C’estune
réglementation
interne.

e [l est membre du
conseil
(d’administration).

e [l a travaillé dans
beaucoup
d’industries.

e (1a/1’) opportunité

e (le) taux, (le)
rapport

* Quand auras-tu ta

promotion ?

* (le/’) hopital

e s’accorder, se
mettre d’accord

* (la) signature

e Les frais
administratifs
augmentent.

* prix taxes
comprises

¢ Son influence
augmente.

e (le) conseil

e (le) facteur

* Quelle est
I’ affaire ?

¢ Une tenue formelle

est-elle requise ?

e (la/l’) affaire

* gospodarka

* partner

* rozwigzanie

* 0g0lny, generalny

* kierowac,
prowadzi¢, zarzadzad

* sprzedac

» Jaka struktur¢ ma
ten materiat?

* pozwoli¢

* prawo

* Ile sztuk mozemy
wyprodukowac?

» Kieruj si¢
zasadami!

* administracja /
administrator

* To jego wtasna
firma. / On jest
wtlascicielem tej
firmy.

* Obstuga klienta
jest bardzo wazna.

e przemyst, galaz

¢ proces

* Mozesz poda¢ mi
ten plik?

¢ (la/’) économie

* (le) partenaire

¢ (la) solution

» général

 gérer, diriger,
s’occuper (de)

* vendre

¢ Quelle est la
structure de ce
matériel ?

e autoriser,
permettre, accorder

e (la) loi

* Combien de pieces
pouvons-nous
produire ?

* Suivez les regles !

e (la/l’)
administration

e Il possede la
compagnie.

* Le service client
est tres important.

e (Ia/l’) industrie

* (le) processus

¢ Peux-tu me donner

ce fichier ?



¢ rzemiosto

problem

kierunek

Czy jest jakis
postep w tym
projekcie?

» Kto jest
dyrektorem
generalnym?

e Moim kierunkiem
jest biologia.

e Zatwierdzono to
przed tygodniem.

* przywddztwo

* inspekcja, kontrola

* depresja/ kryzys
gospodarczy

* JesteSmy
umowieni.

» skarga

* Fundacja ta
pomaga dzieciom
uposledzonym.

* W naszym biurze
jest nowy system
jakosci.

¢* umowa

Mam teorig¢.
* wpinac

e wartos¢

e (le/l’) artisanat

* (le) probleme
¢ (le) domaine

* Y a-t-il quelques
progres dans ce
projet?

* Qui est le manager
général ?

¢ Mon domaine est
la biologie.

* (aa été approuvé
il y a une semaine.

* (le) leadership

e (le) contrdle, (1a/1’)

inspection

* (la) dépression

¢ Nous sommes
d’accord.

e (la) réclamation

¢ (Cette fondation
aide les enfants
handicapés.

* Il y aun nouveau
systeme de qualité
dans notre agence.

e (le/l’) accord

e J’ai une théorie.
* enregistrer

* (le) prix

* Dla jakiej firmy
pracuje?
* problem, sprawa

e zadanie

* Czytojestna
sprzedaz?

* Trzymaj si¢ z dala
od probleméw!

* To jest nasza baza
mig¢dzynarodowa.

* funkcja

* Pracuje w
administracji.

o zamOwienie

* Mozesz kierowaé
tym projektem?

* To jest wyzwanie
dla nas wszystkich.

e Jako dowdd

pokazal nam e-maila.

* Ta organizacja
zajmuje si¢ prawami
cztowieka.

* zakupy

* To jest kwestia
zasady.

* starszy
* Kklient

* projekt

* Pour quelle
entreprise travaille-t-
il ?

e (la/l’) affaire
¢ (la) tache

¢ Est-ce a vendre ?

* Ne vous inquiétez
pas de ¢a !

e C’est notre
plateforme
internationale.

¢ (la) fonction

¢ ]l travaille dans
I’administration.

* (la) commande

* Pouvez-vous
diriger le projet ?

* C’est un défi pour
tout le monde.

e Comme preuve, il
nous a montré le
courriel.

* Cette organisation
s’occupe des Droits
de ’'Homme.

¢ acheter

e (C’est une question
de principe.

¢ (le) sénior
¢ (le) client

* (le) projet
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* Musimy
negocjowac.

 Jaki jest problem?

* wiarygodnos$¢

* Jak bedziemy tym
dysponowac?

* sprzedaz
* metoda

» Jest naszym
dtugoletnim
klientem.

* przepisy/zasada
* Umoéwiliscie si¢ na
spotkanie?

e zatwierdzié

¢ Nous devons
négocier.

* Y a-t-il un
probléme ici ?

* (la) confiance

¢ Comment allons-
nous vendre cela ?

e (la) vente
e (la) méthode

* Il est notre client
depuis longtemps.

e (la) regle
e Avez-vous rendez-

vous ?

* approuver

* Potrzebujemy
ostatecznego
rozwigzania naszego
problemu.

* formalny

¢ kancelaria, biuro

* Nie przeszkadza
mi pracowac do
p6znych godzin.

* oznajmic
* dysponowac

* reakcja

* Mozesz wpigc te
akta?

¢ lle sztuk bedziemy
dostarczac?

* Zarzad ma
zebranie.

¢ Nous avons besoin
d’une solution
permanente a notre
probléme.

¢ formel

¢ (le) bureau

* Cane me géne pas
de travailler de
longues heures.

* annoncer
e vendre

¢ (la) réaction

* Peux-tu enregistrer
ces données ?

* Combien de pieces
allons-nous livrer ?

e Ladirection a une
réunion.
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07 Inicjatywy - lekcja pierwsza - stownictwo- stuchaj!

enseigner, apprendre
maintenir

enquéter examiner

louer

dépendre

générer

copier

donner, fournir

déposer, se débarrasser
entrer

arréter, démissionner, abandonner
Le support

nécessiter, exiger, demander
appeler, téléphoner
(le/1”) acces

s’enregistrer

résoudre

remplacer

(1a/1) activité
déterminer, fixer, définir
renforcer

spécifier, préciser
contrdler, vérifier
accéder a

supporter

soumettre, déposer

nauczac / uczy¢
utrzymywac

zbadac

wynajacé

polega¢ na

generowac / wytworzy¢
kopiowac

dac / oferowac
porzucic

wprowadzac

poddac sie / skonczy¢ z czyms
pomoc/wsparcie
wymagac

zadzwonic

dostep

rejestrowac si¢/ zameldowac
rozwigzac

zastgpic

aktywnos¢

ustalac

zwiekszy¢ / poprawié
sprecyzowac
sprawdzac

dotrze¢ do

wspierac

sktadaé

08 Inicjatywy - lekcja druga - sfownictwo- przettumacz!

sprawdzaé
wynajac

utrzymywac

contrdler, vérifier
louer

maintenir

66



* aktywnos¢

* rozwigzad

* dac/ oferowaé

* kopiowac

* wprowadzac

* zbadac

* wymagac

* sprecyzowac

* polega¢ na

* dostep

* pomoc/wsparcie

* zastapic

* rejestrowac si¢/ zameldowac
* dotrze¢ do

* ustalac

* poddac si¢ / skonczy¢ z czyms$
* wspierac

* zadzwoni¢

* nauczac / uczyc¢

* zwigkszyC / poprawic
» generowac / wytworzy¢
* porzuci¢

e skladaé

(la/1”) activité

résoudre

donner, fournir

copier

entrer

enquéter examiner
nécessiter, exiger, demander
spécifier, préciser
dépendre

(le/1”) acces

Le support

remplacer

s’enregistrer

accéder a

déterminer, fixer, définir
arréter, démissionner, abandonner
supporter

appeler, téléphoner
enseigner, apprendre
renforcer

générer

déposer, se débarrasser

soumettre, déposer

09 Inicjatywy - lekcja trzecia - stownictwo, ¢wiczenia sprawdzajgce-

wystuchaj!
e donner, fournir

* Pouvez-vous fournir quelques
informations ?

e contrdler, vérifier

e dac / oferowaé

* Czy moze Pan/Pani przekaza¢ jakies$
informacje?

* sprawdzad

* Pouvez-vous le controler encore une fois ? ¢ Mozesz to jeszcze raz sprawdzic?

e (la/l’) activité

¢ Sois actif. Montre de ’activité !

* aktywnos¢

* Badz proaktywny. Pokaz aktywnos$¢!

67



appeler, téléphoner
Pouvez-vous me rappeler bientot ?

accéder a

Vous pouvez accéder a votre compte par

Internet.

(le/1”) acces

J’ai besoin de I’acces au compte de la

SOCiété.

déterminer, fixer, définir

(la) famille

maintenir

La maintenance est en retard.
supporter

Nous supportons les nouvelles idées.
Le support

Appelle le support technique !

louer

Ou pouvons-nous louer une voiture ?
nécessiter, exiger, demander
Combien cela demande-t-il ?
enseigner, apprendre

Pouvez-vous m’apprendre a danser ?
résoudre

Résous le probleme !

Qui représentez-vous ?

s’enregistrer

Ou pouvons-nous nous enregistrer ?

déposer, se débarrasser

Ne voulez-vous pas vous en débarrasser ?

générer

Pourrait-il toujours générer un profit ?
dépendre

De quoi dépend-il ?

zadzwoni¢
Mozesz do mnie w krétce zadzwonié?
dotrze¢ do

Moze Pan/Pani korzysta¢ z konta z

dostepem przez Internet.

dostep

Potrzebuje dostep do konta firmowego.

ustalac

rodzina

utrzymywac

Konserwacja jest opdzniona.
wspierac

Wspieramy nowe pomysty.
pomoc/wsparcie

Zadzwon do pomocy techniczne;j.
wynajac

Gdzie mozemy wynaja¢ samochéod?
wymagac

Ile wymaga?

nauczac / uczy¢

Czy mozesz nauczy¢ mnie tanczyc?
rozwigzac

Rozwiaz problem.

Kto Pana/Panig reprezentuje?
rejestrowac si¢/ zameldowac

Gdzie mozemy si¢ zameldowac?
porzucic

Czy nie chcesz tego wyrzucic?
generowac / wytworzy¢

Czy mogtoby to wytworzy¢ jaki$ zysk?
polega¢ na

Co decyduje 0? / Od czego to zalezy?



entrer

Entrez le code de sécurité.

copier
Copiez le fichier ici.

remplacer

Nous allons bientdt remplacer la machine.

renforcer

Pouvons-nous renforcer notre présence

ici ?

enquéter examiner

Nous devons I’examiner.

spécifier, préciser

Pouvez-vous préciser le probleme ?
arréter, démissionner, abandonner

J arréte. Je démissionne. J’abandonne.
soumettre, déposer

Ou pouvons-nous déposer la demande ?

wprowadzac

Niech Pan/Pani wprowadzi kod

zabezpieczajacy.

kopiowac

Skopiuj ten plik tutaj.

zastgpic

Wkrétce zastagpimy t¢ maszyne.
zwiekszy¢ / poprawié

Mozemy poprawi¢ / uwydatni¢ tam nasza

obecnosc¢?

zbadaé

Musimy to zbadac.

sprecyzowac

Mozesz sprecyzowac twéj problem?
poddac sie / skonczy¢ z czyms
Poddaje si¢. Odchodze.

sktadaé

Gdzie mozemy ztozy¢ wniosek?

10 _Inicjatywy - lekcja czwarta - stownictwo, ¢wiczenia sprawdzajace -
przettumacz!

da¢ / oferowac

Czy moze Pan/Pani przekazac jakies$

informacje?

sprawdzac

Mozesz to jeszcze raz sprawdzic¢?
aktywnos¢

Badz proaktywny. Pokaz aktywnos$c!
zadzwonic

Mozesz do mnie w krétce zadzwoni¢?
dotrze¢ do

Moze Pan/Pani korzystac z konta z

dostgpem przez Internet.

dostep

donner, fournir

Pouvez-vous fournir quelques

informations ?

contrdler, vérifier

Pouvez-vous le contrdler encore une fois ?
(la/’) activité

Sois actif. Montre de I’activité !

appeler, téléphoner

Pouvez-vous me rappeler bient6t ?
accéder a

Vous pouvez accéder a votre compte par

Internet.

(le/1’) acces
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Potrzebuje dostep do konta firmowego.

ustalac

rodzina

utrzymywac

Konserwacja jest opdzniona.
wspierac

Wspieramy nowe pomysty.
pomoc/wsparcie

Zadzwon do pomocy technicznej.
wynajac

Gdzie mozemy wynaja¢ samochéod?
wymagac

Ile wymaga?

nauczac / uczy¢

Czy mozesz nauczy¢ mnie tanczyc?
rozwigzac

Rozwiaz problem.

Kto Pana/Panig reprezentuje?
rejestrowac si¢/ zameldowac
Gdzie mozemy si¢ zameldowac?
porzucié

Czy nie chcesz tego wyrzuci¢?

generowac / wytworzy¢

Czy mogtoby to wytworzy¢ jaki$ zysk?

polega¢ na
Co decyduje 0? / Od czego to zalezy?
wprowadzac

Niech Pan/Pani wprowadzi kod

zabezpieczajacy.

kopiowac
Skopiuj ten plik tutaj.

zastgpic

J’ai besoin de I’acces au compte de la

SOCIété.

déterminer, fixer, définir

(la) famille

maintenir

La maintenance est en retard.
supporter

Nous supportons les nouvelles idées.
Le support

Appelle le support technique !

louer

Ou pouvons-nous louer une voiture ?
nécessiter, exiger, demander
Combien cela demande-t-il ?
enseigner, apprendre

Pouvez-vous m’apprendre a danser ?
résoudre

Résous le probleme !

Qui représentez-vous ?

s’enregistrer

Ou pouvons-nous nous enregistrer ?

déposer, se débarrasser

Ne voulez-vous pas vous en débarrasser ?

générer

Pourrait-il toujours générer un profit ?
dépendre

De quoi dépend-il ?

entrer

Entrez le code de sécurité.

copier
Copiez le fichier ici.

remplacer

70



* Wkrobtce zastgpimy te maszyng.
* zwigkszyC¢ / poprawic

* Mozemy poprawi¢ / uwydatni¢ tam naszg
obecnosc¢?

* zbadac

* Musimy to zbadac.

* sprecyzowac

* Mozesz sprecyzowac twdj problem?
* poddac si¢ / skonczy¢ z czyms$

* Poddaje si¢. Odchodze.

* skladaé

* Gdzie mozemy ztozy¢ wniosek?

» Nous allons bient6t remplacer la machine.
* renforcer

* Pouvons-nous renforcer notre présence
ici ?

* enquéter examiner

¢ Nous devons I’examiner.

* gspécifier, préciser

* Pouvez-vous préciser le probleme ?

e arréter, démissionner, abandonner

e J’arréte. Je démissionne. J’abandonne.
* soumettre, déposer

* Ou pouvons-nous déposer la demande ?

11 Inicjatywy - lekcja piagta - ¢wiczenia sprawdzajace - wystuchaj!

* Pouvez-vous me rappeler bientot ?

* Résous le probleme !

* Combien cela demande-t-il ?

* Nous allons bientdt remplacer la machine.
* J’arréte. Je démissionne. J’abandonne.

* J’ai besoin de I’acces au compte de la
société.

* Copiez le fichier ici.

* Pouvez-vous fournir quelques
informations ?

* Vous pouvez accéder a votre compte par
Internet.

* Pouvons-nous renforcer notre présence
ici ?

* Pourrait-il toujours générer un profit ?
* Pouvez-vous préciser le probleme ?
* Pouvez-vous m’apprendre a danser ?

e Pouvez-vous le controler encore une fois ?

Entrez le code de sécurité.

* Mozesz do mnie w krétce zadzwoni¢?
* Rozwiaz problem.

* Jle wymaga?

* Wkrobtce zastgpimy te maszyng.

* Poddaje¢ si¢. Odchodze.

Potrzebuje dostep do konta firmowego.

* Skopiuj ten plik tutaj.

* Czy moze Pan/Pani przekaza¢ jakies$
informacje?

* Moze Pan/Pani korzysta¢ z konta z
dostepem przez Internet.

* Mozemy poprawi¢ / uwydatni¢ tam nasza
obecnosc¢?

* Czy mogtoby to wytworzy¢ jakis zysk?
* Mozesz sprecyzowac twoj problem?

e Czy mozesz nauczy¢ mnie tanczyc¢?

* Mozesz to jeszcze raz sprawdzic?

* Niech Pan/Pani wprowadzi kod
zabezpieczajacy.
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» Appelle le support technique !

* La maintenance est en retard.

* Sois actif. Montre de I’activité !

* Nous devons I’examiner.

e (la) famille

* De quoi dépend-il ?

* Ou pouvons-nous louer une voiture ?
* Qui représentez-vous ?

e Ou pouvons-nous nous enregistrer ?

* Ne voulez-vous pas vous en débarrasser ?

* Nous supportons les nouvelles idées.

* Ou pouvons-nous déposer la demande ?

Zadzwon do pomocy technicznej.
Konserwacja jest opdzniona.

Badz proaktywny. Pokaz aktywno$c!
Musimy to zbadac.

rodzina

Co decyduje 0? / Od czego to zalezy?
Gdzie mozemy wynaja¢ samochéod?
Kto Pana/Panig reprezentuje?

Gdzie mozemy si¢ zameldowac?
Czy nie chcesz tego wyrzucic?
Wspieramy nowe pomysty.

Gdzie mozemy ztozy¢ wniosek?

12_Inicjatywy - lekcja szdsta - ¢wiczenia sprawdzajace - przettumacz!

» Kto Pana/Panig reprezentuje?

* Niech Pan/Pani wprowadzi kod
zabezpieczajacy.

* Musimy to zbadac.

* Wspieramy nowe pomysty.

* Czy mogtoby to wytworzy¢ jakis zysk?
* Mozesz to jeszcze raz sprawdzic?

* Czy moze Pan/Pani przekaza¢ jakies$
informacje?

* Moze Pan/Pani korzysta¢ z konta z
dostgpem przez Internet.

* Mozesz sprecyzowac twdj problem?
* Konserwacja jest opdzniona.

» Skopiuj ten plik tutaj.

* Co decyduje 0? / Od czego to zalezy?
* Badz proaktywny. Pokaz aktywnos$¢!

* Potrzebuje dostgp do konta firmowego.

* (Gdzie mozemy wynaja¢ samochdod?

* (Gdzie mozemy si¢ zameldowac?

Qui représentez-vous ?

Entrez le code de sécurité.

Nous devons 1’examiner.

Nous supportons les nouvelles idées.
Pourrait-il toujours générer un profit ?
Pouvez-vous le contrdler encore une fois ?

Pouvez-vous fournir quelques

informations ?

Vous pouvez accéder a votre compte par

Internet.

Pouvez-vous préciser le probleme ?
La maintenance est en retard.
Copiez le fichier ici.

De quoi dépend-il ?

Sois actif. Montre de I’activité !

J’ai besoin de I’acces au compte de la

SOCIété.

Ou pouvons-nous louer une voiture ?

Ou pouvons-nous nous enregistrer ?
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Poddaje si¢. Odchodze.

Czy mozesz nauczy¢ mnie tanczyc?
Zadzwon do pomocy techniczne;j.
Rozwiaz problem.

Mozemy poprawi¢ / uwydatni¢ tam nasza

obecnos¢?

Ile wymaga?

rodzina

Czy nie chcesz tego wyrzucic?
Wkrétce zastgpimy t¢ maszyne.
Mozesz do mnie w krétce zadzwonic¢?

Gdzie mozemy ztozy¢ wniosek?

J arréte. Je démissionne. J’abandonne.

* Pouvez-vous m’apprendre a danser ?

Appelle le support technique !
* Résous le probleme !

* Pouvons-nous renforcer notre présence
ici ?

¢ Combien cela demande-t-il ?

(la) famille

Ne voulez-vous pas vous en débarrasser ?

* Pouvez-vous me rappeler bientot ?

* Ou pouvons-nous déposer la demande ?

Nous allons bient6t remplacer la machine.
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Inicjatywy - lekcja szosta

Czy moze Pan/Pani

dac / oferowac Ceo1e .
przekaza¢ jakie$ informacje?

Mozesz to jeszcze raz

. aktywnos¢
sprawdzi¢? y
. Mozesz do mnie w krétce
zadzwoni¢ .
zadzwoni¢?
Moze Pan/Pani korzystac z
konta z dostgpem przez dostep
Internet.
ustala¢ rodzina
Konserwacja jest opdzniona. wspierac

sprawdzac

Badz proaktywny. Pokaz
aktywnos¢!

dotrze¢ do

Potrzebuje dostep do konta
firmowego.

utrzymywac

Wspieramy nowe pomysty.
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Pouvez-vous fournir

contrdler, vérifier . ]
quelques informations ?

Sois actif. Montre de

I’activité ! (Ia/1’) activité

Pouvez-vous me rappeler

accéder a A
bientot ?

J’ai besoin de 1’acces au

e s le/’) acces
compte de la société. (Iell’)

maintenir (la) famille

Nous supportons les

L supporter
nouvelles 1dées. pp

donner, fournir

Pouvez-vous le contrdler
encore une fois ?

appeler, téléphoner

Vous pouvez accéder a votre
compte par Internet.

déterminer, fixer, définir

La maintenance est en retard.
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pomoc/wsparcie

Gdzie mozemy wynajaé
samochéd?

nauczac / uczy¢

Rozwigz problem.

Gdzie mozemy si¢
zameldowac?

generowac / wytworzy¢

Zadzwon do pomocy
techniczne;j.

wymagac

Czy mozesz nauczy¢ mnie
tanczyc?

Kto Pana/Panig
reprezentuje?

porzucic

Czy mogtoby to wytworzy¢
jakis zysk?

wynajac

Ile wymaga?

rozwigzac

rejestrowac si¢/ zameldowac

Czy nie chcesz tego
wyrzucic?

polegac na
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louer

Combien cela demande-t-il ?

résoudre

s’enregistrer

Ne voulez-vous pas vous en
débarrasser ?

dépendre

Appelle le support
technique !

nécessiter, exiger, demander

Pouvez-vous m’apprendre a
danser ?

Qui représentez-vous ?

déposer, se débarrasser

Pourrait-il toujours générer
un profit ?

Le support

Ou pouvons-nous louer une
voiture ?

enseigner, apprendre

Résous le probleme !

Ou pouvons-nous nous
enregistrer ?

générer
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Co decyduje 0? / Od czego
to zalezy?

kopiowac

Wkrétce zastgpimy t¢
maszyng.

zbada¢é

Mozesz sprecyzowac twoj
problem?

sktadac

wprowadzac

Skopiuj ten plik tutaj.

zwiekszy¢ / poprawic

Musimy to zbadac.

poddac si¢ / skonczyc¢ z
czyms

Gdzie mozemy zlozy¢
wniosek?

Niech Pan/Pani wprowadzi
kod zabezpieczajacy.

zastgpic¢

Mozemy poprawic /
uwydatni¢ tam nasza
obecnos¢?

sprecyzowac

Poddaje si¢. Odchodze.
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Entrez le code de sécurité.

remplacer

Pouvons-nous renforcer
notre présence ici ?

spécifier, préciser

J arréte. Je démissionne.
J’abandonne.

entrer

Copiez le fichier ici.

renforcer

Nous devons I’examiner.

arréter, démissionner,
abandonner

Ou pouvons-nous déposer la
demande ?

De quoi dépend-il ?

copier

Nous allons bientdt
remplacer la machine.

enquéter examiner

Pouvez-vous préciser le
probleme ?

soumettre, déposer
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Inicjatywy — test

* wynajac
* zastapic

e aktywnos¢

* Gdzie mozemy si¢
zameldowac?

* pomoc/wsparcie

* Moze Pan/Pani
korzysta¢ z konta z
dostgpem przez
Internet.

e skladac

» generowac /
wytworzy¢

* wprowadzac

* rejestrowac si¢/
zameldowac

* Mozesz to jeszcze
raz sprawdzi¢?

e dotrze¢ do

» Kto Pana/Pania
reprezentuje?

* Niech Pan/Pani
wprowadzi kod
zabezpieczajacy.

* porzuci¢

* Badz proaktywny.
Pokaz aktywnoS$c!

* Konserwacja jest
opdzniona.

* Czy mozesz
nauczy¢ mnie
tanczyc?

* Poddaje sig.
Odchodzg.

* Skopiuj ten plik
tutaj.

* polega¢ na

* poddac si¢ /
skonczy¢ z czyms$

* Wspieramy nowe
pomysty.

* zwigkszy¢ /
poprawi¢

* Musimy to zbadac.

* (Czy nie chcesz
tego wyrzucic¢?

* (Gdzie mozemy
wynajg¢ samochdd?

e ustalac¢
* nauczac / uczy¢
* rozwigzac

* Codecyduje 0?/
Od czego to zalezy?

* utrzymywac

* Potrzebuje dostep

do konta firmowego.

e dac / oferowaé

e zadzwonié

* dostep
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® SPrecyZowal — eeeveeenieeeieees
e zbadaé 000

o Wkrétce zastagpimy .....ccceveevreeiennienenne.
t¢ maszyne.

o Ile wymaga? i

o sprawdzaé = e

e Mo0zeszZ doO MNIE W eeeeeereeeeiieeeiieeeieeeannns
krotce zadzwonié?

o CZymOZe e
Pan/Pani przekaza¢
jakies informacje?

* Rozwigz problem.
* rodzina

* kopiowac

* Gdzie mozemy
ztozy¢ wniosek?

* Mozemy poprawic
/ uwydatni¢ tam
naszg obecnos¢?

* Czy mogtoby to
wytworzy¢ jaki$
zysk?

* wspierac
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Inicjatywy — test -

* wynajac

* zastapic

* aktywnos¢

* Gdzie mozemy si¢
zameldowac?

* pomoc/wsparcie

* Moze Pan/Pani
korzysta¢ z konta z
dostgpem przez
Internet.

e skladac

» generowac /
wytworzy¢

* wprowadzac

* rejestrowac si¢/
zameldowac

* Mozesz to jeszcze
raz sprawdzi¢?

¢ dotrzec¢ do

* Kto Pana/Panig
reprezentuje?

* Niech Pan/Pani
wprowadzi kod
zabezpieczajacy.

* porzuci¢

* Badz proaktywny.
Pokaz aktywnos$c!

klucz

¢ louer

* remplacer

e (la/l’) activité

* Ou pouvons-nous
nous enregistrer ?

* Le support

* Vous pouvez
accéder a votre
compte par Internet.

* soumettre, déposer

* générer

* entrer

* s’enregistrer

¢ Pouvez-vous le
contrdler encore une
fois ?

e accéder a

* Qui représentez-
vous ?

¢ Entrez le code de

sécurité.

* déposer, se
débarrasser

¢ Sois actif. Montre
de l'activité !

* Poddaje sie.
Odchodzg.

» Skopiuj ten plik
tutaj.

* polega¢ na

* poddac si¢ /
skonczy¢ z czyms

* Wspieramy nowe
pomysty.

» zwiekszy¢ /
poprawic

* Musimy to zbadac.

* (Czy nie chcesz
tego wyrzucic?

* (Gdzie mozemy
wynaja¢ samochdd?

e yustalac

* nauczac / uczy¢

* rozwigzac

* Co decyduje 0?/
Od czego to zalezy?

* utrzymywac

* Potrzebuje dostegp
do konta firmowego.

e dac / oferowaé

o Jarréte. Je
démissionne.
J’abandonne.

* Copiez le fichier
ici.

* dépendre

e arréter,
démissionner,
abandonner

* Nous supportons
les nouvelles idées.

¢ renforcer

¢ Nous devons
I’examiner.

¢ Ne voulez-vous
pas vous en
débarrasser ?

e Ou pouvons-nous
louer une voiture ?

e déterminer, fixer,
définir

* enseigner,
apprendre

e résoudre

* De quoi dépend-
il ?

* maintenir

* J’ai besoin de
I’acces au compte de
la société.

¢ donner, fournir
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* Konserwacja jest
opdzniona.

* Czy mozesz
nauczy¢ mnie
tanczyc?

* sprecyzowac

* zbadac

* Wkrobtce zastagpimy
te maszyne.

e [le wymaga?

* sprawdzad

¢ Mozesz do mnie w
krétce zadzwonié?

e Czy moze
Pan/Pani przekazac
jakies$ informacje?

¢ La maintenance est
en retard.

¢ Pouvez-vous
m’apprendre a
danser ?

* gspécifier, préciser

* enquéter examiner

¢ Nous allons bient6t
remplacer la
machine.

¢ Combien cela
demande-t-il ?

e controler, vérifier

¢ Pouvez-vous me
rappeler bientot ?

¢ Pouvez-vous
fournir quelques
informations ?

zadzwoni¢

* dostep

* Rozwiaz problem.

e rodzina

kopiowac

* (Gdzie mozemy
ztozy¢ wniosek?

* Mozemy poprawic¢
/ uwydatni¢ tam
naszg obecnos¢?

* Czy mogtoby to
wytworzy¢ jaki$
zysk?

* wspierac

* appeler, téléphoner

e (le/l’) acces

e Résous le
probleme !

e (la) famille

e copier

e Ou pouvons-nous
déposer la demande ?

¢ Pouvons-nous
renforcer notre
présence ici ?

* Pourrait-il toujours
générer un profit ?

* supporter
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13_Finanse - lekcja pierwsza - stownictwo - wystuchaj!

(Ie/l’) intérét

(le) gain

(le) paiement

(la) fortune, (la) richesse
(la/’) assurance

risquer

(le) budget

(le) stock, (la) réserve
(la) marge d’autofinancement
(1a) dette

investir

(le) risque

(le/1’) investissement
(1a/1’) analyse

(la) commission

(les) économies

(la) possession, (la) propriété

(la) catégorie, (la) série, (la) gamme

valoir la peine

(la/’) inflation

(1a/1’) assurance

(la) propriété

(le) dépot

(les) ressources, (les) finances
(le) taux, (le) cours
réclamer, revendiquer
(la) perte

(les) especes

(la) taxe

(la) valeur, (le) prix
(le) crédit

(les) revenus

odsetki
wygrywac / zysk
wplata
bogactwo
ubezpieczenie
ryzykowac
budzet

zapas

ptynac

dtug
inwestycja
ryzyko
inwestycja
analiza

oplata / prowizja
oszczgdzac
wlasnos¢
kategoria
warto by¢
inflacja
regula / taktyka
majatek
wplacaé
finanse

stopa / kurs
roscic¢

strata
gotéwka
podatek
wartos¢
kredyt
dochod
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14 Finanse - lekcja druga - stownictwo - przetfumacz!

analiza
wlasnos¢
majatek
wplata
oszczedzac
oplata / prowizja
kategoria
kredyt
inwestycja
ptyna¢
wygrywac / zysk
odsetki
finanse
podatek

warto by¢
strata

budzet
inwestycja
ubezpieczenie
wartos¢
roscic¢

dtug

ryzyko

regula / taktyka
stopa / kurs
wplacaé
ryzykowac
zapas
gotéwka
inflacja
bogactwo

dochod

(1a/1’) analyse

(la) possession, (la) propriété
(la) propriété

(le) paiement

(les) économies

(la) commission

(la) catégorie, (la) série, (la) gamme
(le) crédit

investir

(la) marge d’autofinancement
(le) gain

(Ie/’) intéreét

(les) ressources, (les) finances
(la) taxe

valoir la peine

(la) perte

(le) budget

(le/1’) investissement

(1a/1’) assurance

(la) valeur, (le) prix
réclamer, revendiquer

(1a) dette

(le) risque

(1a/1’) assurance

(le) taux, (le) cours

(le) dépot

risquer

(le) stock, (la) réserve

(les) especes

(1a/1”) inflation

(la) fortune, (la) richesse

(les) revenus
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15 Finanse - lekcja trzecia- stownictwo, ¢wiczenia praktyczne -
wystuchaj!

(Ie/l’) intérét

Le taux d’intérét est élevé.

(le) risque

Pouvons-nous prendre ce risque ?
risquer

Nous ne pouvons pas le risquer.
(le/1’) investissement

Nous avons besoin de quelques données a

propos de I’investissement.

(le) taux, (le) cours
Le taux de change est €élevé.
(les) especes

Paierez-vous en especes ou par carte ?

(la) taxe
TVA —la taxe comprise est de 20 %.
(1a/1’) analyse

Une analyse est requise pour finaliser.

(1a/1’) assurance

I est important d’avoir une assurance.
valoir la peine

Ca ne vaut pas la peine d’essayer.

(la) valeur, (le) prix

La transaction a une valeur de 5 millions.
(le) stock, (la) réserve

Combien de matériaux y a-t-il en stock ?
(la) propriété

C’est la propriété de 1’entreprise.

(le) crédit

* odsetki

* QOdsetki sg wysokie.

* ryzyko

* Mozemy podjac ryzyko?
* ryzykowac

* Nie mozemy ryzykowac.
* inwestycja

* Potrzebujemy troche¢ informacji na temat
inwestycji.

* stopa/ kurs
* Kurs walut jest wysoki.
* gotdwka

* (Czy zaplacicie gotowka, czy kartg
kredytowa?

* podatek
* Podatek VAT wynosi 20 procent.
* analiza

* Aby méc kontynuowac nalezy zrobic¢
analize.

* reguta/ taktyka

* Wazne jest, aby mie¢ taktyke.

* warto by¢

* Nie warto tego probowac.

* wartos¢

* Transakcja ma wartos¢ 5 milionéw.
* zapas

* Ile tworzywa jest w magazynie?
* majatek

* To jest majatek firmy.

e kredyt
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* Pouvons-nous prendre un crédit pour

cela ?

(la) catégorie, (la) série, (la) gamme
C’est de quelle gamme ?

(le) gain

Sa perte est notre gain.

investir

Dans quoi devrais-je investir ?
(la/’) inflation

L’inflation est faible.

(1a/1’) assurance

Il travaille pour une compagnie

d’assurance.

(le) paiement

Merci pour votre paiement.

(les) économies

Nous avons quelques économies.
(la) fortune, (1a) richesse

La richesse n’est pas importante.
(le) budget

Quel budget avons-nous pour la

promotion ?

(la) marge d’autofinancement

De combien est la marge

d’autofinancement ?

(la) dette

Nous devrions d’abord payer la dette.

(le) dépot
Ou pouvons-nous déposer 1’argent ?

(la) commission

Il vont le faire pour une petite commission.

(la) perte
Sa perte est notre gain.

(la) possession, (la) propriété

Czy mozemy otrzymac kredyt?

kategoria

Ktora kategoria to jest?
wygrywac / zysk

Jej strata jest naszg wygrana.
inwestycja

W co powinienem zainwestowac?
inflacja

Inflacja jest niska.

ubezpieczenie

Pracuje dla firmy ubezpieczeniowe;.

wplata

Dzigkujemy za wptlate.
oszczgdzac

Mamy jakie$ oszczgdnosci.
bogactwo

Bogactwo nie jest wazne.
budzet

Jaki budzet mamy na reklame¢?

ptynac
Jak wyglada przeptyw $rodkéw

pienieznych?

dtug

Powinnismy wpierw sptaci¢ dtugi.
wplacaé

Gdzie mozemy wptaci¢ pienigdze?
oplata / prowizja

Zrobig to za matg optatg.

strata

Ich strata jest naszg wygrang.

wlasnos¢
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* (C’est en possession de 1’entreprise.
* réclamer, revendiquer

e Comment peuvent-ils réclamer quelque
chose comme ¢a ?

* (les) ressources, (les) finances

* Avez-vous recu les finances pour la
maison ?

e (les) revenus

¢ [eurs revenus sont élevés.

Jest wlasnoscia tej spotki.
roscic¢

Mozemy sobie rosci¢ prawo do czego$

takiego?

finanse

Otrzymates juz $rodki finansowe na ten

dom?

dochod
Ich dochody sa wysokie.

16_Finanse - lekcja czwarte - sfownictwo, ¢wiczenia praktyczne -

przettumacz!

* odsetki

* Odsetki sg wysokie.

* ryzyko

* Mozemy podjac ryzyko?
* ryzykowac

* Nie mozemy ryzykowac.
* inwestycja

* Potrzebujemy troche¢ informacji na temat
inwestycji.

* stopa/ kurs
* Kurs walut jest wysoki.
* gotdwka

» (Czy zaplacicie gotéwka, czy kartg
kredytowa?

* podatek
* Podatek VAT wynosi 20 procent.
* analiza

* Aby moéc kontynuowac nalezy zrobi¢
analize.

» reguta / taktyka
* Wazne jest, aby mie¢ taktyke.

e warto by¢

(Ie/1’) intérét

Le taux d’intérét est élevé.

(le) risque

Pouvons-nous prendre ce risque ?
risquer

Nous ne pouvons pas le risquer.
(le/’) investissement

Nous avons besoin de quelques données a

propos de I’investissement.

(le) taux, (le) cours
Le taux de change est €élevé.
(les) especes

Paierez-vous en especes ou par carte ?

(la) taxe
TVA —la taxe comprise est de 20 %.
(1a/1’) analyse

Une analyse est requise pour finaliser.

(la/1’) assurance
Il est important d’avoir une assurance.

valoir la peine
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Nie warto tego prébowac.

wartos¢

Transakcja ma warto$¢ 5 milionéw.
zapas

Ile tworzywa jest w magazynie?
majatek

To jest majatek firmy.

kredyt

Czy mozemy otrzymac kredyt?

kategoria

Ktora kategoria to jest?
wygrywac / zysk

Jej strata jest naszg wygrana.
inwestycja

W co powinienem zainwestowac?
inflacja

Inflacja jest niska.

ubezpieczenie

Pracuje dla firmy ubezpieczeniowe;.

wplata

Dzigkujemy za wpflate.
oszczedzac

Mamy jakie$ oszczgdnosci.
bogactwo

Bogactwo nie jest wazne.
budzet

Jaki budzet mamy na reklam¢?

ptynac
Jak wyglada przeptyw srodkéw

pienig¢znych?

dtug

Ca ne vaut pas la peine d’essayer.

(1a) valeur, (le) prix

La transaction a une valeur de 5 millions.

(le) stock, (la) réserve

Combien de matériaux y a-t-il en stock ?
(la) propriété

C’est la propriété de 1’entreprise.

(le) crédit

Pouvons-nous prendre un crédit pour

cela ?

(la) catégorie, (la) série, (la) gamme
C’est de quelle gamme ?

(le) gain

Sa perte est notre gain.

investir

Dans quoi devrais-je investir ?
(la/1") inflation

L’inflation est faible.

(1a/1’) assurance

I1 travaille pour une compagnie

d’assurance.

(le) paiement

Merci pour votre paiement.

(les) économies

Nous avons quelques économies.
(la) fortune, (la) richesse

La richesse n’est pas importante.
(le) budget

Quel budget avons-nous pour la

promotion ?

(la) marge d’autofinancement

De combien est la marge

d’autofinancement ?

(la) dette
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PowinniSmy wpierw sptaci¢ dtugi.
wptacaé

Gdzie mozemy wplaci¢ pieniadze?
oplata / prowizja

Zrobig to za malg optata.

strata

Ich strata jest nasza wygrana.
wlasnos¢

Jest whasnoscig tej spoiki.

roscic¢

Mozemy sobie rosci¢ prawo do czego$

takiego?

finanse

Otrzymaltes juz srodki finansowe na ten

dom?

dochod
Ich dochody sg wysokie.

Nous devrions d’abord payer la dette.

(le) dépot

Ou pouvons-nous déposer I’argent ?

(la) commission

I1 vont le faire pour une petite commission.
(la) perte

Sa perte est notre gain.

(la) possession, (la) propriété

C’est en possession de I’entreprise.
réclamer, revendiquer

Comment peuvent-ils réclamer quelque

chose comme ¢a ?

(les) ressources, (les) finances

Avez-vous regu les finances pour la

maison ?

(les) revenus

Leurs revenus sont €levés.

17 Finanse - lekcja pigta - ¢wiczenia praktyczne - wystuchaj!

Sa perte est notre gain.

I1 travaille pour une compagnie

d’assurance.

La richesse n’est pas importante.
C’est la propriété de 1’entreprise.
Ou pouvons-nous déposer 1’argent ?

Comment peuvent-ils réclamer quelque

chose comme ¢a ?

Pouvons-nous prendre un crédit pour

cela ?

I vont le faire pour une petite commission.

Ca ne vaut pas la peine d’essayer.
C’est de quelle gamme ?
La transaction a une valeur de 5 millions.

Pouvons-nous prendre ce risque ?

Jej strata jest naszg wygrana.

Pracuje dla firmy ubezpieczeniowe;.

Bogactwo nie jest wazne.
To jest majatek firmy.
Gdzie mozemy wptaci¢ pienigdze?

Mozemy sobie rosci¢ prawo do czego$

takiego?

Czy mozemy otrzymac kredyt?

Zrobig to za matg optatg.

Nie warto tego prébowac.

Ktora kategoria to jest?

Transakcja ma warto$¢ 5 milionow.

Mozemy podjac ryzyko?
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* Nous avons quelques économies.

* Avez-vous recu les finances pour la
maison ?

* Dans quoi devrais-je investir ?
* Le taux d’intérét est élevé.
* Merci pour votre paiement.

* Quel budget avons-nous pour la
promotion ?

* TVA - la taxe comprise est de 20 %.
e (C’est en possession de 1’entreprise.

* Le taux de change est élevé.

 Sa perte est notre gain.

* L’inflation est faible.

* Nous ne pouvons pas le risquer.

* ]l est important d’avoir une assurance.

* De combien est la marge
d’autofinancement ?

* Nous devrions d’abord payer la dette.

* Nous avons besoin de quelques données a
propos de I’investissement.

* Combien de matériaux y a-t-il en stock ?

* Paierez-vous en especes ou par carte ?

* Une analyse est requise pour finaliser.

e Leurs revenus sont élevés.

* Mamy jakies oszczednoSci.

* Otrzymales$ juz $rodki finansowe na ten
dom?

* W co powinienem zainwestowac?
* QOdsetki sg wysokie.
* Dzickujemy za wptatg.

* Jaki budzet mamy na reklameg?

* Podatek VAT wynosi 20 procent.
* Jest wlasnoscig tej spotki.

* Kurs walut jest wysoki.

* Ich strata jest nasza wygrang.

* Inflacja jest niska.

* Nie mozemy ryzykowac.

* Wazne jest, aby mie¢ taktyke.

» Jak wyglada przeptyw srodkow
pienieznych?

* Powinnismy wpierw sptaci¢ diugi.

* Potrzebujemy troche informacji na temat
inwestycji.

* Ile tworzywa jest w magazynie?

* (Czy zaplacicie gotowka, czy kartg
kredytowa?

* Aby méc kontynuowac nalezy zrobic¢
analize.

* Ich dochody sg wysokie.
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* Gdzie mozemy wplaci¢ pieniadze?
* Zrobig to za matlg optata.
* W co powinienem zainwestowac?

* Mozemy sobie rosci¢ prawo do czegos
takiego?

* Transakcja ma warto$¢ 5 milionéw.

* Ou pouvons-nous déposer 1’argent ?

* Il vont le faire pour une petite commission.

* Dans quoi devrais-je investir ?

* Comment peuvent-ils réclamer quelque
chose comme ¢a ?

e [atransaction a une valeur de 5 millions.
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* Aby moéc kontynuowac nalezy zrobi¢
analize.

* Nie mozemy ryzykowac.
» Kitora kategoria to jest?
* Wazne jest, aby mie¢ taktyke.

* Potrzebujemy troche¢ informacji na temat
inwestycji.

* Nie warto tego probowac.
* Kurs walut jest wysoki.
* Powinni$my wpierw sptaci¢ dtugi.

* Otrzymales$ juz $rodki finansowe na ten
dom?

* Odsetki sg wysokie.

» Jak wyglada przeptyw srodkéw
pienig¢znych?

* Podatek VAT wynosi 20 procent.
* Mamy jakies oszczednoSci.
* Bogactwo nie jest wazne.

 Jaki budzet mamy na reklamg?

* To jest majatek firmy.

* Jej strata jest naszg wygrang.
* Ich strata jest nasza wygrang.
* Jest wlasnoscig tej spotki.

» (Czy zaplacicie gotéwka, czy karta
kredytowa?

* Inflacja jest niska.

* Pracuje dla firmy ubezpieczeniowe;.

* Dzickujemy za wptatg.
* Ile tworzywa jest w magazynie?

* Czy mozemy otrzymac kredyt?

* Mozemy podja¢ ryzyko?
* Ich dochody sa wysokie.

* Une analyse est requise pour finaliser.

* Nous ne pouvons pas le risquer.

C’est de quelle gamme ?

I est important d’avoir une assurance.

* Nous avons besoin de quelques données a
propos de I’investissement.

* (Cane vaut pas la peine d’essayer.
* Le taux de change est élevé.
* Nous devrions d’abord payer la dette.

* Avez-vous recu les finances pour la
maison ?

e Le taux d’intérét est élevé.

* De combien est la marge
d’autofinancement ?

* TVA - la taxe comprise est de 20 %.
* Nous avons quelques économies.
* Larichesse n’est pas importante.

* Quel budget avons-nous pour la
promotion ?

e C’est la propriété de I’entreprise.

» Sa perte est notre gain.

 Sa perte est notre gain.

e C’est en possession de 1’entreprise.

* Paierez-vous en especes ou par carte ?

¢ [’inflation est faible.

* Il travaille pour une compagnie
d’assurance.

* Merci pour votre paiement.
* Combien de matériaux y a-t-il en stock ?

* Pouvons-nous prendre un crédit pour
cela ?

* Pouvons-nous prendre ce risque ?

e [eurs revenus sont élevés.
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Finanse — karty

odsetki Odsetki sa wysokie. ryzyko

Mozemy podjac ryzyko? ryzykowac Nie mozemy ryzykowac.
Potrzebujemy troche
inwestycja informacji na temat stopa / kurs
inwestycji.
Kurs walut jest wysoki otéwka Czy zaphacicie gotowka, czy
J SO g kartg kredytowa?
podatek Podatek VAT wynosi 20 analiza
procent.

Aby méc kontynuowacd reguta / taktyka Wazne jest, aby mie¢

nalezy zrobi¢ analizg.

taktyke.
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(Ie) risque

Nous ne pouvons pas le
risquer.

(le) taux, (le) cours

Paierez-vous en especes ou
par carte ?

(1a/1’) analyse

Il est important d’avoir une
assurance.

Le taux d’intérét est élevé.

risquer

Nous avons besoin de
quelques données a propos
de I’investissement.

(les) especes

TVA —la taxe comprise est
de 20 %.

(1a/1’) assurance

(Ie/1’) intérét

Pouvons-nous prendre ce
risque ?

(Ie/’) investissement

Le taux de change est élevé.

(la) taxe

Une analyse est requise pour
finaliser.
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warto by¢

Nie warto tego probowac.

warto$¢

Transakcja ma warto$¢ 5

Ile tworzywa jest w

milionéw. 2apas magazynie?
majatek To jest majatek firmy. kredyt
Czy moifg(li)}/,t(;trzymaé kategoria Ktéra kategoria to jest?
wygrywac / zysk Jej strata jest naszg wygrang. inwestycja

W co powinienem
zainwestowac?

inflacja

Inflacja jest niska.
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(la) valeur, (le) prix

Combien de matériaux y a-t-

il en stock ?

(le) crédit

C’est de quelle gamme ?

investir

L’inflation est faible.

Ca ne vaut pas la peine
d’essayer.

(le) stock, (la) réserve

C’est la propriété de
I’entreprise.

(la) catégorie, (la) série, (la)
gamme

Sa perte est notre gain.

(1a/1”) inflation

valoir la peine

La transaction a une valeur
de 5 millions.

(la) propriété

Pouvons-nous prendre un
crédit pour cela ?

(le) gain

Dans quoi devrais-je
investir ?
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Pracuje dla firmy

ubezpieczenie ubezpieczeniowe;. wplata
Dziekujemy za wptlate. oszczedzaé Mamy jakie$ oszczednosSci.
bogactwo Bogactwo nie jest wazne. budzet
Jaki budzet mamy na nad Jak wyglada przeptyw
reklame? piyna srodkéw pienieznych?
Powinni$my wpierw splaci¢ .
dtug dhugi. wplacaé
Gdzie mozemy wptaci¢ .. .
optata / prowizja Zrobig to za matg optata.

pienigdze?
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(le) paiement

Nous avons quelques
économies.

(Ie) budget

De combien est la marge
d’autofinancement ?

(le) dépdt

Il vont le faire pour une
petite commission.

Il travaille pour une
compagnie d’assurance.

(les) économies

La richesse n’est pas
importante.

(la) marge
d’autofinancement

Nous devrions d’abord payer
la dette.

(la) commission

(la/’) assurance

Merci pour votre paiement.

(la) fortune, (l1a) richesse

Quel budget avons-nous
pour la promotion ?

(la) dette

Ou pouvons-nous déposer
I’argent ?
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Strata

Ich strata jest naszg wygrana.

wlasnosé

Jest wtasnoscig tej spoiki.

roscic

Mozemy sobie rosci¢ prawo
do czegos takiego?

finanse

Otrzymates$ juz $rodki
finansowe na ten dom?

dochod

Ich dochody sg wysokie.

—_
)
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(la) possession, (la) propriété

Sa perte est notre gain.

(la) perte

Comment peuvent-ils
réclamer quelque chose
comme ¢a ?

réclamer, revendiquer

C’est en possession de
I’entreprise.

(les) revenus

Avez-vous recu les finances
pour la maison ?

(les) ressources, (les)
finances

Leurs revenus sont élevés.

p—
o
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Finanse - test
* plyngc

* Bogactwo nie jest
wazne.

* Jej strata jest naszg
wygrang.

» Czy zaplacicie
gotéwka, czy kartg
kredytowa?

 optata/ prowizja
* kredyt
* podatek

* To jest majatek
firmy.

* Aby méc
kontynuowac nalezy
zrobi¢ analize.

* Mamy jakie$
oszczednosci.

* wygrywac / zysk

* Potrzebujemy
troch¢ informacji na
temat inwestycji.

* Nie warto tego
prébowac.

* stopa/ kurs

* inwestycja

* inflacja

* wplata

* Jest wlasnoscig tej
spoiki.

* Podatek VAT
wynosi 20 procent.

* ryzykowaé

* W co powinienem
zainwestowac?

* Inflacja jest niska.

o Jak wyglada
przeptyw srodkow

pienieznych?

¢ wartos¢

* majatek

e strata

e odsetki

¢ finanse

e roscié

 Jaki budzet mamy
na reklameg?

* Wazne jest, aby
mie¢ taktyke.

* bogactwo

* Gdzie mozemy
wptaci¢ pienigdze?

* oszczedzad

* Mozemy podjac¢
ryzyko?

¢ analiza

* Powinnismy
wpierw sptaci¢ dtugi.

e Mozemy sobie e
rosci¢ prawo do

czegos takiego?
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* Kurs walut jest
wysoki.

* dlug

* Ich dochody sg
wysokie.

» Ktora kategoria to
jest?

* ryzyko

* wptlacaé

* kategoria

¢ budzet

e wlasnos¢

e dochdd

* Transakcja ma
wartos¢ 5 milionéw.

* [le tworzywa jest
w magazynie?

* Zrobig to za malg
optlata.

* ubezpieczenie

* regula/ taktyka

* inwestycja

* Otrzymale$ juz
srodki finansowe na
ten dom?

e gotéwka

* Pracuje dla firmy
ubezpieczeniowe;.

* Nie mozemy
ryzykowac.

e Czy mozemy
otrzymac kredyt?

* Odsetki sg
wysokie.

* zapas

* Ich strata jest nasza
wygrang.

* Dzigkujemy za
wplate.

e warto by¢
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Finanse — test - klucz

* plynac
* Bogactwo nie jest
wazne.

* Jej strata jest naszg
wygrang.

* (Czy zaplacicie
gotéwka, czy kartg
kredytowa?

* optata/ prowizja

* kredyt
* podatek

* To jest majatek
firmy.

* Aby méc
kontynuowac nalezy
zrobi¢ analize.

* Mamy jakie$
oszczednosci.

* wygrywac / zysk

* Potrzebujemy
troche informacji na
temat inwestycji.

* Nie warto tego
prébowac.
* stopa/ kurs

* inwestycja

* inflacja

wplata

* (la) marge
d’autofinancement

e Larichesse n’est
pas importante.

* Sa perte est notre
gain.

* Paierez-vous en
especes ou par carte ?

* (la) commission

e (le) crédit
e (la) taxe

* C’est la propriété
de I’entreprise.

* Une analyse est
requise pour finaliser.

* Nous avons
quelques économies.

* (le) gain

* Nous avons besoin
de quelques données
a propos de
I’investissement.

* (Cane vaut pas la
peine d’essayer.

* (le) taux, (le) cours
o (le/l")
investissement

* (la/I’) inflation

* (le) paiement

* ryzykowaé

* W co powinienem
zainwestowac?

* Inflacja jest niska.

» Jak wyglada
przeptyw Srodkow
pieni¢znych?

e wartos¢

* majatek

e strata

odsetki

finanse

e roscié

 Jaki budzet mamy
na reklameg?

* Wazne jest, aby
miec¢ taktyke.

* bogactwo

* Gdzie mozemy
wptaci¢ pienigdze?

* oszczedzad

* Mozemy podjac
ryzyko?

e analiza

* risquer

* Dans quoi devrais-
je investir ?

¢ [’inflation est
faible.

¢ De combien est la
marge
d’autofinancement ?

¢ (la) valeur, (le)
prix

* (la) propriété
* (la) perte
e (le/l’) intérét

* (les) ressources,
(les) finances

e réclamer,
revendiquer

* Quel budget avons-
nous pour la
promotion ?

* Il est important
d’avoir une
assurance.

¢ (la) fortune, (1a)
richesse

e Ou pouvons-nous
déposer I’argent ?

* (les) économies

* Pouvons-nous
prendre ce risque ?

e (la/1’) analyse
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* Jest wlasnoscig tej
spoiki.

* Podatek VAT
wynosi 20 procent.

* Kurs walut jest
wysoki.

* dlug

* Ich dochody sg
wysokie.

» Ktora kategoria to
jest?

* ryzyko

* wptlacaé

» kategoria

¢ budzet

e wlasnos¢

e dochdd

* Transakcja ma
wartos$¢ 5 milionow.

* [le tworzywa jest
w magazynie?

* Zrobig to za matg
oplata.

* C’esten
possession de
I’entreprise.

* TVA —la taxe
comprise est de
20 %.

* Le taux de change
est élevé.

e (la) dette

e Leurs revenus sont
élevés.

e C’est de quelle
gamme ?

* (le) risque

o (le) dépdt

* (la) catégorie, (la)
série, (la) gamme

* (le) budget

* (la) possession, (la)
propriété

¢ (les) revenus

e [atransaction a
une valeur de 5
millions.

¢ Combien de
matériaux y a-t-il en
stock ?

* Powinnismy
wpierw sptaci¢ dtugi.

* Mozemy sobie
rosci¢ prawo do
czegos$ takiego?

* ubezpieczenie

* regula / taktyka

* inwestycja

* Otrzymale$ juz
srodki finansowe na
ten dom?

* gotéwka

* Pracuje dla firmy
ubezpieczeniowe].

* Nie mozemy
ryzykowac.

* Czy mozemy
otrzymac kredyt?

* Odsetki sg
wysokie.

* zapas

* Ich strata jest naszg
wygrana.

* Dzigkujemy za
wplate.

Il vont le faire pour ¢ warto by¢

une petite
commission.

¢ Nous devrions
d’abord payer la
dette.

e Comment peuvent-
ils réclamer quelque
chose comme ¢a ?

e (la/I’) assurance

* (la/I’) assurance

e investir

* Avez-vous recu les
finances pour la
maison ?

* (les) especes

e Il travaille pour
une compagnie
d’assurance.

* Nous ne pouvons
pas le risquer.

* Pouvons-nous
prendre un crédit
pour cela ?

¢ Le taux d’intérét
est élevé.

e (le) stock, (la)
réserve

* Sa perte est notre
gain.

* Merci pour votre
paiement.

* valoir la peine
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(la) base de données
(la) donnée

(le) contexte

(le/1’) enregistrement
(le) bouton

(le) projet, (la) maquette
joindre

(le/1’) article

(1a/1’) explication
(le/1’) écran

(la) souris

(le) caractere

(le) conseil

(le) disque

(la) ligne

(la/1’) instruction
(la) communication
concerné

(le) document

(la) langue

(le) téléphone

(1a) publication, (le) numéro
(le) papier.

(le) jugement
enregistrer

(1a/1’) approche

(le) contact

(la) discussion

(la) description

(le) débat

(le) programme

cliquer

baza danych
dane

kontekst
nagranie

guzik, przycisk
koncept, propozycja
dotaczac

artykut
wyjasnienie
ekran

myszka

znak

rada

dysk / pamig¢ USB
linia

instrukcja
komunikacja
dotyczy¢ kogo$ / chodzi o kogo$
dokument

jezyk

telefon

wydanie

papier
deklaracja
nagrac

podejscie
kontakt

dyskusja

opis

debata / dyskusja
oprogramowanie

klikac¢
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(1e/1”) appel

chercher

(le/1’) ordinateur

(la) lettre, (le) courrier
sauver, enregistrer
(la) clé, (la) touche
(1a/1’) image

informer

rozmowa telefoniczna
szukaé

komputer

list, litera

zapisac

klucz, klawisz
obrazek

informowac
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koncept, propozycja
podejscie

klika¢
komunikacja
nagrac

deklaracja

ekran

wyjasnienie

znak

myszka

rozmowa telefoniczna
wydanie

klucz, klawisz
zapisac
oprogramowanie
opis

dysk / pamig¢ USB
kontekst

komputer
instrukcja

obrazek

debata / dyskusja

(le) projet, (la) maquette
(1a/1’) approche
cliquer

(la) communication
enregistrer

(le) jugement
(le/1’) écran

(1a/1’) explication
(le) caractere

(la) souris

(le/1”) appel

(la) publication, (le) numéro
(la) clé, (la) touche
sauver, enregistrer
(le) programme

(la) description

(le) disque

(le) contexte

(le/1’) ordinateur
(la/1’) instruction
(la/1’) image

(le) débat
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dyskusja

e (la) discussion

* jezyk * (la) langue

* artykut e (le/l’) article

* dokument * (le) document

* szukac * chercher

* baza danych e (la) base de données
e rada e (le) conseil

e linia e (la) ligne

e kontakt e (le) contact

* telefon * (le) téléphone

* papier * (le) papier.

e list, litera e (la) lettre, (Ie) courrier
* dotaczac * joindre

* nagranie * (le/I’) enregistrement
* dotyczy¢ kogos / chodzi o kogo$ e concerné

» guzik, przycisk * (le) bouton

e dane e (la) donnée

* informowac * informer

21 Komunikacja - lekcja trzecia - stownictwo, ¢wiczenia praktyczne -
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e (le/l’) ordinateur * komputer

* Il a un nouvel ordinateur. * On ma nowy komputer.

e (la) donnée e dane

* (C’est basé sur les données suivantes.  Jest to oparte na nastgpujacych danych.
* (le) programme * oprogramowanie

* Quelles sont les exigences du programme ? * Jakie s3 wymagania oprogramowania?
e (la) ligne e linia

* Ne franchissez pas cette ligne ! * Nie przekraczaj tej linii! (Nie przekraczaj
tej granicy!)

e (la) clé, (1a) touche e Kklucz, klawisz

* Appuyez sur la touche ! * Nacis$nij klawisz!

e (le/1") appel * rozmowa telefoniczna
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» S’il vous plait, appelez-moi !

* (la) langue

* Combien de langues parles-tu ?

* (la/I’) image

* Pouvez-vous me montrer I’image ?

* enregistrer

* Pouvons-nous commencer a enregistrer ?
* (le/I’) enregistrement

* I parlera seulement hors enregistrement.
e (la) souris

* Cliquez ici avec la souris.

* (le) papier.

* J’ai besoin de I’imprimer sur du papier.
* chercher

* Chercher et trouver.

e (le/l’) article

* C’est écrit dans cet article.

e (la) communication

* La communication est notre priorité.

* (la) publication, (Ie) numéro

* Combien de numéro y a-t-il
annuellement ?

* (le) disque

* Pouvez-vous copier les données sur ma clé
USB ?

e (le/l’) écran

* Le voyez-vous a I’écran ?

* (1a/1’) approche

* Vous n’irez pas loin avec cette approche.
* concerné

* Aussi loin que je suis concerné...

e (le) contact

¢ Ma tiche est de contacter de nouveaux
clients.

* Prosze, zadzwon do mnie!

* jezyk

* [loma jezykami mowisz?

* obrazek

* Mozesz pokaza¢ mi ten obrazek?

* nagrac

* Mozemy rozpocza¢ nagranie?

* nagranie

* On bedzie zeznawat tylko poza nagraniem.
* myszka

» Kliknij myszka tutaj.

* papier

* Musze to wydrukowac na papierze.

* szukac

* Szukaj i znajdz.

* artykut

* To jest napisane w tym artykule.

* komunikacja

* Komunikacja jest naszym priorytetem.
* wydanie

* [le wydan pojawia si¢ rocznie?

dysk / pamig¢ USB

* Mozesz skopiowac to na moja pamig¢
USB?

* ckran

* Widzisz to na ekranie?

* podejscie

» Z takim podejsciem daleko nie zajdziesz.
* dotyczy¢ kogos / chodzi o kogos

* A jezeli chodzi o mnie...

* kontakt

* Moim zadaniem jest kontaktowanie
nowych klientéw.
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* (le) contexte
¢ Vous devez voir le contexte.
* sauver, enregistrer

* Pouvez-vous enregistrer ¢a sur ma clé
USB ?

* (le) débat
e L e débat a été chaud.

* (le) téléphone

» C’est parfois difficile de comprendre au

téléphone.

e (le) bouton

* Appuyez sur le bouton et attendez !
* cliquer

* Cliquez sur 'image !

(la) discussion

La discussion a été pleine d’émotions.

(le) conseil

C’est un bon conseil.

(le) jugement

* Ce jugement était mauvais.

(le) caractere

(la) lettre, (le) courrier

* Pouvez-vous envoyer cette lettre ?

(la) description

C’est une bonne description.

(le) document

* Pouvez-vous m’envoyer le document ?

(le) projet, (la) maquette

* S’il vous plait, lisez attentivement le projet

de contrat.
e (la) base de données

* Pouvez-vous enregistrer la base de
données ?

Combien de caracteres sont sur la ligne ?

* kontekst
* To musisz zobaczy¢ w kontekscie.

* zapisaé

* Mozesz to zapisa¢ na mojej pamigci USB?

* debata / dyskusja
* Debata byta goraca.
* telefon

* Czasem trudno jest zrozumie¢ co$ przez
telefon.

* guzik, przycisk

* Nacisnij przycisk i czekaj!

* klikac¢

 Kliknij na ten obrazek.

* dyskusja

* Dyskusja byta bardzo emocjonalna.
* rada

* To jest dobra rada.

* deklaracja

* Ta deklaracja byta zta.

* znak

* Ile znakéw jest w wierszu?

e list, litera

* Mozesz wystac ten list?

* opis

* To jest dobry opis.

* dokument

* Mozesz wysta¢ mi ten dokument?
* koncept, propozycja

* Przeczytaj prosz¢ uwaznie propozycje
umowy.

* baza danych

* Mozesz zastapi¢ te baz¢ danych?



(1a/1’) explication

Je suis str qu’il y a une explication.

(la/1’) instruction

Y a-t-il des instructions ?
joindre

Ci-joint, trouvez...
informer

Laissez-moi vous informer que...

wyjasnienie

Jestem pewien, ze istnieje jakies$

wyjasnienie.

instrukcja

Czy sg jakie§ wskazowki?
dotaczac

W zalaczniku znajdzie Pan/Pani ...
informowac

Pozwdl mi poinformowac ci¢ o tym, ze ...
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komputer

On ma nowy komputer.

dane

Jest to oparte na nast¢pujacych danych.
oprogramowanie

Jakie sg wymagania oprogramowania?
linia

Nie przekraczaj tej linii! (Nie przekraczaj

tej granicy!)

klucz, klawisz

Nacis$nij klawisz!

rozmowa telefoniczna
Proszg, zadzwon do mnie!
jezyk

Iloma jezykami mowisz?
obrazek

Mozesz pokaza¢ mi ten obrazek?
nagrac

Mozemy rozpocza¢ nagranie?
nagranie

On bedzie zeznawat tylko poza nagraniem.

(le/1’) ordinateur

Il a un nouvel ordinateur.

(l1a) donnée

C’est basé sur les données suivantes.

(le) programme

Quelles sont les exigences du programme ?
(la) ligne

Ne franchissez pas cette ligne !

(la) clé, (la) touche

Appuyez sur la touche !

(le/1”) appel

S’il vous plait, appelez-moi !

(la) langue

Combien de langues parles-tu ?
(la/1’) image

Pouvez-vous me montrer I’image ?
enregistrer

Pouvons-nous commencer a enregistrer ?
(Ie/1’) enregistrement

Il parlera seulement hors enregistrement.
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* myszka

» Kliknij myszka tutaj.

* papier

* Musze to wydrukowac na papierze.
* szukac

* Szukaj i znajdz.

* artykut

* To jest napisane w tym artykule.

* komunikacja

* Komunikacja jest naszym priorytetem.
* wydanie

* [le wydan pojawia si¢ rocznie?

e dysk / pami¢¢ USB

* Mozesz skopiowac to na moja pamig¢
USB?

* ekran

* Widzisz to na ekranie?

* podejscie

7 takim podejsciem daleko nie zajdziesz.
* dotyczy¢ kogos / chodzi o kogos

* A jezeli chodzi o mnie...

* kontakt

* Moim zadaniem jest kontaktowanie
nowych klientéw.

* kontekst
* To musisz zobaczy¢ w kontekscie.
* zapisaé

* Mozesz to zapisa¢ na mojej pamigci USB?

* debata / dyskusja
* Debata byta goraca.

e telefon

e (la) souris

* Cliquez ici avec la souris.

* (le) papier.

* J’ai besoin de I'imprimer sur du papier.
* chercher

* Chercher et trouver.

e (le/l’) article

e C’est écrit dans cet article.

e (la) communication

* La communication est notre priorité.
* (la) publication, (Ie) numéro

* Combien de numéro y a-t-il
annuellement ?

* (le) disque

* Pouvez-vous copier les données sur ma clé
USB ?

e (le/l’) écran

* Le voyez-vous a I’écran ?

* (1a/1’) approche

* Vous n’irez pas loin avec cette approche.
* concerné

* Aussi loin que je suis concerné...

e (le) contact

¢ Ma tiche est de contacter de nouveaux
clients.

* (le) contexte
¢ Vous devez voir le contexte.
* sauver, enregistrer

* Pouvez-vous enregistrer ¢a sur ma clé
USB ?

e (le) débat
e [ e débat a été chaud.

* (le) téléphone
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* Czasem trudno jest zrozumie¢ co$ przez

telefon.

guzik, przycisk

Nacisnij przycisk 1 czekaj!

klika¢

Kliknij na ten obrazek.

dyskusja

Dyskusja byta bardzo emocjonalna.
rada

To jest dobra rada.

deklaracja

Ta deklaracja byla zla.

znak

Ile znakéw jest w wierszu?

list, litera

Mozesz wystac ten list?

opis

To jest dobry opis.

dokument

Mozesz wysta¢ mi ten dokument?
koncept, propozycja

Przeczytaj prosze¢ uwaznie propozycje

umowy.

baza danych
Mozesz zastgpic t¢ baz¢ danych?
wyjasnienie

Jestem pewien, ze istnieje jakies$

wyjasnienie.

instrukcja

Czy sg jakie§ wskazowki?
dotaczac

W zataczniku znajdzie Pan/Pani ...

informowac

C’est parfois difficile de comprendre au

téléphone.

(le) bouton

Appuyez sur le bouton et attendez !
cliquer

Cliquez sur I’'image !

(la) discussion

La discussion a été pleine d’émotions.
(le) conseil

C’est un bon conseil.

(le) jugement

Ce jugement était mauvais.

(le) caractere

Combien de caracteres sont sur la ligne ?
(la) lettre, (le) courrier

Pouvez-vous envoyer cette lettre ?

(la) description

C’est une bonne description.

(le) document

Pouvez-vous m’envoyer le document ?
(le) projet, (la) maquette

S’il vous plait, lisez attentivement le projet

de contrat.

(la) base de données

Pouvez-vous enregistrer la base de

données ?

(1a/1’) explication

Je suis stir qu’il y a une explication.

(la/1’) instruction

Y a-t-il des instructions ?
joindre

Ci-joint, trouvez...

informer
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Pozwdl mi poinformowac ci¢ o tym, ze ...

Laissez-moi vous informer que...

23 Komunikacja - lekcja piata - ¢wiczenia praktyczne - wystuchaj!

Pouvez-vous enregistrer la base de

données ?

S’il vous plait, appelez-moi !
Pouvez-vous m’envoyer le document ?

Ne franchissez pas cette ligne !

Il parlera seulement hors enregistrement.
Il a un nouvel ordinateur.

C’est un bon conseil.

Y a-t-il des instructions ?

La discussion a été pleine d’émotions.
Appuyez sur le bouton et attendez !
Cliquez sur I’'image !

Chercher et trouver.

Le débat a été chaud.

Pouvez-vous copier les données sur ma clé

USB ?

C’est une bonne description.
C’est €écrit dans cet article.
La communication est notre priorité.

Pouvez-vous enregistrer ¢a sur ma clé

USB ?

Aussi loin que je suis concerné...

Combien de numéro y a-t-il

annuellement ?

Appuyez sur la touche !
Vous devez voir le contexte.

Je suis stir qu’il y a une explication.

Combien de caracteres sont sur la ligne ?

Combien de langues parles-tu ?

Mozesz zastgpic t¢ baz¢ danych?

Prosze, zadzwon do mnie!
Mozesz wysta¢ mi ten dokument?

Nie przekraczaj tej linii! (Nie przekraczaj

tej granicy!)

On bedzie zeznawat tylko poza nagraniem.

On ma nowy komputer.

To jest dobra rada.

Czy sg jakie§ wskazowki?
Dyskusja byta bardzo emocjonalna.
Nacis$nij przycisk i czekaj!

Kliknij na ten obrazek.

Szukaj i znajdz.

Debata byta goraca.

Mozesz skopiowac to na moja pamigc¢

USB?

To jest dobry opis.
To jest napisane w tym artykule.
Komunikacja jest naszym priorytetem.

Mozesz to zapisa¢ na mojej pamigci USB?

A jezeli chodzi o mnie...

Ile wydan pojawia si¢ rocznie?

Nacis$nij klawisz!
To musisz zobaczy¢ w kontekscie.

Jestem pewien, ze istnieje jakies$

wyjasnienie.

Ile znakow jest w wierszu?

Iloma jezykami mowisz?
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* Quelles sont les exigences du programme ? * Jakie sg wymagania oprogramowania?

C’est parfois difficile de comprendre au

téléphone.

* S’il vous plait, lisez attentivement le projet

Le voyez-vous a I’écran ?

Pouvons-nous commencer a enregistrer ?

de contrat.

J’ai besoin de I’imprimer sur du papier.
Vous n’irez pas loin avec cette approche.
Pouvez-vous me montrer I’image ?

Ce jugement était mauvais.

Cliquez ici avec la souris.

Ci-joint, trouvez...

Pouvez-vous envoyer cette lettre ?

C’est basé sur les données suivantes.

Ma tache est de contacter de nouveaux

clients.

Laissez-moi vous informer que...

Czasem trudno jest zrozumie¢ co$ przez

telefon.

Widzisz to na ekranie?
Mozemy rozpocza¢ nagranie?

Przeczytaj prosz¢ uwaznie propozycje

umowy.

Musze to wydrukowac na papierze.

Z takim podejsciem daleko nie zajdziesz.
Mozesz pokaza¢ mi ten obrazek?

Ta deklaracja byta zta.

Kliknij myszka tutaj.

W zataczniku znajdzie Pan/Pani ...
Mozesz wystac ten list?

Jest to oparte na nastgpujacych danych.

Moim zadaniem jest kontaktowanie

nowych klientow.

Pozwdl mi poinformowac ci¢ o tym, ze ...

24 Komunikacja - lekcja szosta - cwiczenia praktyczne - przettumacz!

Jest to oparte na nastepujacych danych.
Nacisnij przycisk 1 czeka;j!

To jest napisane w tym artykule.
Prosze, zadzwon do mnie!

Czy sg jakie§ wskazowki?

Jestem pewien, ze istnieje jakies$

wyjasnienie.

Iloma jezykami méwisz?

Szukaj i znajdz.

To jest dobry opis.

Ile znakow jest w wierszu?

On bedzie zeznawat tylko poza nagraniem.

Ile wydan pojawia si¢ rocznie?

C’est basé sur les données suivantes.
Appuyez sur le bouton et attendez !
C’est écrit dans cet article.

S’il vous plait, appelez-moi !

Y a-t-il des instructions ?

Je suis stir qu’il y a une explication.

Combien de langues parles-tu ?
Chercher et trouver.

C’est une bonne description.

Combien de caracteres sont sur la ligne ?
Il parlera seulement hors enregistrement.

Combien de numéro y a-t-il

annuellement ?
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 Kliknij myszka tutaj.
* W zalaczniku znajdzie Pan/Pani ...

* Nie przekraczaj tej linii! (Nie przekraczaj
tej granicy!)

* Ta deklaracja byta zta.
* Mozesz zastapi¢ te baz¢ danych?

 Kliknij na ten obrazek.

* Mozemy rozpocza¢ nagranie?

* Debata byta goraca.

* Widzisz to na ekranie?

* Jakie s3 wymagania oprogramowania?
* To musisz zobaczy¢ w kontekscie.

* On ma nowy komputer.

* To jest dobra rada.

* Mozesz skopiowac to na moja pamig¢¢
USB?

* Mozesz wysta¢ mi ten dokument?

e (Czasem trudno jest zrozumie¢ co$ przez
telefon.

* Komunikacja jest naszym priorytetem.
* Mozesz wystac ten list?

* Mozesz to zapisa¢ na mojej pamigci USB?

* Przeczytaj prosz¢ uwaznie propozycje
umowy.

* Muszg¢ to wydrukowac na papierze.

* Moim zadaniem jest kontaktowanie
nowych klientéw.

Dyskusja byta bardzo emocjonalna.

Z takim podejsciem daleko nie zajdziesz.

Mozesz pokaza¢ mi ten obrazek?

Nacis$nij klawisz!

A jezeli chodzi o mnie...

* Cliquez ici avec la souris.

Ci-joint, trouvez...

* Ne franchissez pas cette ligne !

* Ce jugement était mauvais.

* Pouvez-vous enregistrer la base de
données ?

* Cliquez sur I'image !

* Pouvons-nous commencer a enregistrer ?

* Le débat a été chaud.

* Le voyez-vous a I’écran ?

* Quelles sont les exigences du programme ?
* Vous devez voir le contexte.

* Il a un nouvel ordinateur.

* C’est un bon conseil.

* Pouvez-vous copier les données sur ma clé
USB ?

* Pouvez-vous m’envoyer le document ?

» (C’est parfois difficile de comprendre au
téléphone.

* La communication est notre priorité.
* Pouvez-vous envoyer cette lettre ?

* Pouvez-vous enregistrer ¢a sur ma clé
USB ?

* S’il vous plait, lisez attentivement le projet
de contrat.

* J’ai besoin de I’'imprimer sur du papier.

¢ Ma tiche est de contacter de nouveaux
clients.

* La discussion a été pleine d’émotions.
* Vous n’irez pas loin avec cette approche.
* Pouvez-vous me montrer I’image ?

* Appuyez sur la touche !

Aussi loin que je suis concerné...
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* Pozwdl mi poinformowac ci¢ o tym, ze ... ¢ Laissez-moi vous informer que...
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Komunikacja — karty

przekraczaj tej granicy!)

komputer On ma nowy komputer. dane
Jest to oparte na . Jakie s3 wymagania
. oprogramowanie .
nastepujacych danych. oprogramowania?
linia Nie przekraczaj tej linii! (Nie Klucz, klawisz

Nacis$nij klawisz!

rozmowa telefoniczna

Prosze, zadzwon do mnie!

jezyk

Iloma jezykami moéwisz?

obrazek

Mozesz pokaza¢ mi ten
obrazek?

nagra¢

Mozemy rozpoczaé
nagranie?

p—
[E—
o0



(la) donnée Il a un nouvel ordinateur. (le/T’) ordinateur

Quelles sont les exigences du C’est basé sur les données
> (le) programme .
programme ? suivantes.
c Ne franchissez pas cette .
(la) clé, (la) touche ligne ! (la) ligne
S’il vous plait, appelez-moi ! (1e/1”) appel Appuyez sur la touche !
(1a/I’) image Combien detLar;gues parles- (la) langue
Pouvons-nous commencer a . Pouvez-vous me montrer
. enregistrer ,.
enregistrer ? I’image ?
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nagranie

On bedzie zeznawat tylko
poza nagraniem.

myszka

Kliknij myszka tutaj.

papier

Muszg to wydrukowac na
papierze.

szukacé

Szukaj i1 znajdz.

artykut

To jest napisane w tym

komunikacja

Komunikacja jest naszym

artykule. priorytetem.
wydanie lle Wyiglcl;;g]e a}!w1a S dysk / pamig¢ USB
Mozesz skopiowa to na ekran Widzisz to na ekranie?

moj3 pami¢¢ USB?

\®]
-}



Il parlera seulement hors

(la) souris (Ie/1’) enregistrement

enregistrement.
J’ai besoin de I’imprimer sur . . - .
. (le) papier. Cliquez ici avec la souris.
du papier.
(le/1’) article Chercher et trouver. chercher
La communication est notre . . . .
N (la) communication C’est écrit dans cet article.
priorite.
. Combien de numéro y a-t-il .
le) di 1 lication, (Ie) numér
(le) disque annuellement 7 (la) publication, (le) numéro
< 154 N 2 Pouvez-vous copier les
Le voyez-vous a I’écran ? (le/1’) écran p

données sur ma clé USB ?
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podejscie

A jezeli chodzi o mnie...

kontekst

Mozesz to zapisa¢ na mojej
pamigci USB?

telefon

Nacisnij przycisk i czekaj!

Z takim podejsciem daleko
nie zajdziesz.

kontakt

To musisz zobaczy¢ w
kontekscie.

debata / dyskusja

Czasem trudno jest

zrozumie¢ co$ przez telefon.

klika¢

dotyczy¢ kogo$ / chodzi o
kogos

Moim zadaniem jest

kontaktowanie nowych

klientow.

zapisac

Debata byta goraca.

guzik, przycisk

Kliknij na ten obrazek.
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concerné

Ma tache est de contacter de
nouveaux clients.

sauver, enregistrer

Le débat a été chaud.

(le) bouton

Cliquez sur I’image !

Vous n’irez pas loin avec
cette approche.

(le) contact

Vous devez voir le contexte.

(le) débat

C’est parfois difficile de
comprendre au téléphone.

cliquer

(1a/1’) approche

Aussi loin que je suis
concerné. ..

(le) contexte

Pouvez-vous enregistrer ¢ca
sur ma clé USB ?

(le) téléphone

Appuyez sur le bouton et
attendez !
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Dyskusja byta bardzo

dyskusja emocjonalna. rada
To jest dobra rada. deklaracja Ta deklaracja byla zta.
znak Ile znakéw jest w wierszu? list, litera

Mozesz wystac ten list?

opis

To jest dobry opis.

dokument

Mozesz wysta¢ mi ten
dokument?

koncept, propozycja

Przeczytaj prosze uwaznie
Propozycje umowy.

baza danych

Mozesz zastapic t¢ baze
danych?

[\
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(le) conseil

Ce jugement était mauvais.

(la) lettre, (le) courrier

C’est une bonne description.

(Ie) projet, (1a) maquette

Pouvez-vous enregistrer la
base de données ?

La discussion a été pleine
d’émotions.

(le) jugement

Combien de caracteres sont
sur la ligne ?

(la) description

Pouvez-vous m’envoyer le
document ?

(la) base de données

(la) discussion

C’est un bon conseil.

(le) caractere

Pouvez-vous envoyer cette
lettre ?

(le) document

S’il vous plait, lisez
attentivement le projet de
contrat.
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Jestem pewien, Ze istnieje

wyjasnienie jakie$ wyjasnienie. instrukcja
C o . W zataczniku znajdzie
{7
Czy s jakie§ wskazowki? dotaczad Pan/Pani ..
. . Pozwdl mi poinformowac
informowac

ci¢ o tym, ze ...




(la/1’) instruction

Je suis slir qu’il y a une
explication.

(1a/1’) explication

Ci-joint, trouvez...

joindre

Y a-t-il des instructions ?

Laissez-moi vous informer
que...

informer




Komunikacja - test

* [loma jezykami
mowisz?

* Moim zadaniem
jest kontaktowanie
nowych klientéw.

debata / dyskusja

dokument

To jest dobra rada.

komunikacja

¢ informowa¢

 Kliknij myszka
tutaj.

* Jestem pewien, ze
istnieje jakies$
wyjasnienie.

* wyjasnienie

* papier
* klika¢

* dotyczy¢ kogos /
chodzi o kogo$

* baza danych

* Szukaj i znajdz.

* Nacis$nij przycisk i
czekaj!

* (Czy sg jakie$
wskazowki?

* Mozesz pokazac
mi ten obrazek?

e klucz, klawisz

* myszka

» Jakie sg
wymagania
oprogramowania?

* nagrac

e Widzisz to na
ekranie?

* komputer

* [le znakéw jest w
wierszu?

e 7znak

* (Czasem trudno jest
zrozumie¢ co$ przez
telefon.

* A jezeli chodzi o
mnie. ..

* Mozemy
rozpocza¢ nagranie?

¢ kontekst
e dane

¢ linia

e Pozwdl mi

poinformowac ci¢ o
tym, ze ...

* jezyk

* Nie przekraczaj tej
linii! (Nie
przekraczaj tej
granicy!)

 deklaracja
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* oprogramowanie

* To jest napisane w
tym artykule.

* Ta deklaracja byta
zla.

* zapisaé

dysk / pamig¢ USB

e rada

* Przeczytaj prosze
uwaznie propozycje
umowy.

» Kliknij na ten
obrazek.

* Prosze, zadzwon
do mnie!

* Debata byta
goraca.

* Mozesz to zapisac
na mojej pamigci
USB?

* wydanie

* nagranie

* [le wydan pojawia
si¢ rocznie?

* koncept,
propozycja

* Dyskusja byta
bardzo emocjonalna.

e To musisz
zobaczy¢ w
kontekscie.

e ekran

* opis

* instrukcja

» Jest to oparte na
nastepujacych
danych.

* Z takim
podejsciem daleko
nie zajdziesz.

* Mozesz zastapic te
baz¢ danych?

* dyskusja

* Nacis$nij klawisz!

* On bedzie
zeznawat tylko poza
nagraniem.

e rozmowa
telefoniczna

» guzik, przycisk

* podejscie

¢ kontakt

* Mozesz wysta¢ mi
ten dokument?

e telefon

* Komunikacja jest
naszym priorytetem.

e szukaé

* W zalaczniku
znajdzie Pan/Pani ...

* On ma nowy
komputer.

* dotaczac

* Muszg to
wydrukowac na
papierze.
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* Mozesz wystag ten .....ccoevveeiiiieiinninn. e obrazek =

list?

o list, litera e * Mozesz Skopiowact ...occoeevveievienicnicnnenne.
to na moja pamiec
USB?
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Komunikacja — test - klucz

* [loma jezykami
mowisz?

* Moim zadaniem
jest kontaktowanie
nowych klientéw.

* debata / dyskusja

¢ dokument

To jest dobra rada.

komunikacja

¢ informowa¢

» Kliknij myszka
tutaj.

* Jestem pewien, ze
istnieje jakies
wyjasnienie.

* wyjasnienie

* papier
o klika¢

* dotyczy¢ kogos /
chodzi o kogo$

* baza danych

* Szukaj i znajdz.

* Nacisnij przycisk i
czekaj!

* Combien de
langues parles-tu ?

e Ma tiche est de
contacter de
nouveaux clients.

* (le) débat

¢ (le) document

e C’estun bon
conseil.

¢ (la)

communication

¢ informer

* Cliquez ici avec la
souris.

e Jesuisslirqu’ilya
une explication.

(1a/1’) explication

(le) papier.
* cliquer

e concerné

(la) base de
données

¢ Chercher et
trouver.

* Appuyez sur le
bouton et attendez !

* myszka

» Jakie s3
wymagania
oprogramowania?

* nagrac

e Widzisz to na
ekranie?

* komputer

* lle znakéw jest w
wierszu?

e znak

* (Czasem trudno jest
zrozumie¢ co$ przez
telefon.

* A jezeli chodzi o
mnie...

* Mozemy
rozpocza¢ nagranie?

¢ kontekst
e dane

¢ linia

¢ Pozwol mi

poinformowac ci¢ o
tym, ze ...

* jezyk

* Nie przekraczaj tej
linii! (Nie
przekraczaj tej
granicy!)

¢ (la) souris

¢ Quelles sont les
exigences du
programme ?

* enregistrer

* Le voyez-vous a
I’écran ?

e (le/l’) ordinateur

¢ Combien de
caractéres sont sur la
ligne ?

* (le) caractere

* (C’est parfois
difficile de
comprendre au
téléphone.

* Aussi loin que je
suis concerné...

¢ Pouvons-nous
commencer a
enregistrer ?

¢ (le) contexte
¢ (la) donnée

* (la) ligne

e Laissez-moi vous
informer que...

* (la) langue

* Ne franchissez pas
cette ligne !
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* (Czy sg jakie$
wskazowki?

* Mozesz pokazac
mi ten obrazek?

e klucz, klawisz

* oprogramowanie

* To jest napisane w
tym artykule.

* Ta deklaracja byta
zla.

* zapisaé

* dysk / pami¢¢ USB

e rada

* Przeczytaj prosz¢
uwaznie propozycje
umowy.

 Kliknij na ten
obrazek.

* Prosze, zadzwon
do mnie!

* Debata byta
goraca.

* Mozesz to zapisac
na mojej pamigci
USB?

* wydanie

* nagranie

* [le wydan pojawia
si¢ rocznie?

e Y a-t-il des
instructions ?

¢ Pouvez-vous me
montrer I’image ?

* (la) clé, (la) touche

* (le) programme

e (C’est écrit dans cet
article.

* Ce jugement était
mauvais.

¢ sauver, enregistrer

* (le) disque

e (le) conseil

* S’il vous plait,
lisez attentivement le
projet de contrat.

* Cliquez sur
I’image !

* S’il vous plait,
appelez-moi !

e [ e débat a été
chaud.

* Pouvez-vous
enregistrer ¢a sur ma
clé USB ?

* (la) publication,
(le) numéro

o (le/l’)
enregistrement

¢ Combien de
numéro y a-t-il
annuellement ?

 deklaracja

* artykut

* To jest dobry opis.

* instrukcja

» Jest to oparte na
nastepujacych
danych.

* Ztakim
podejsciem daleko
nie zajdziesz.

* Mozesz zastapic te
baze¢ danych?

e dyskusja

* Naci$nij klawisz!

* On bedzie
zeznawatl tylko poza
nagraniem.

* rozmowa
telefoniczna
* guzik, przycisk

* podejscie

¢ kontakt

* Mozesz wysta¢ mi
ten dokument?

¢ telefon

* Komunikacja jest
naszym priorytetem.

* (le) jugement

e (le/l’) article

¢ C’est une bonne
description.

¢ (la/l’) instruction

e C’est basé sur les
données suivantes.

* Vous n’irez pas
loin avec cette
approche.

¢ Pouvez-vous
enregistrer la base de
données ?

¢ (la) discussion

* Appuyez sur la
touche !

Il parlera
seulement hors
enregistrement.

e (le/l’) appel
¢ (le) bouton

* (la/1’) approche

¢ (le) contact

¢ Pouvez-vous
m’envoyer le
document ?

* (le) téléphone

¢ [a communication
est notre priorité.
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* koncept, * (le) projet, (la) * szukac * chercher
propozycja maquette

* Dyskusja byta * Ladiscussion a été ¢ W zalaczniku * Ci-joint, trouvez...

bardzo emocjonalna. pleine d’émotions. znajdzie Pan/Pani ...

* To musisz * Vous devez voirle ¢ On ma nowy * Il a un nouvel

zobaczy¢ w contexte. komputer. ordinateur.

kontekscie.

e ekran e (le/I’) écran * dotaczac * joindre

* opis * (la) description * Musze to * J’ai besoin de
wydrukowac¢ na I’imprimer sur du
papierze. papier.

* Mozesz wysta¢ ten ¢ Pouvez-vous * obrazek e (la/1’) image

list? envoyer cette lettre ?

e list, litera e (la) lettre, (le) * Mozesz skopiowa¢ ¢ Pouvez-vous

courrier to na moja pamig¢ copier les données

USB? sur ma clé USB ?
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25 Marketing - lekcja pierwsza - stfownictwo - wystuchaj!

(la) page web

(le) directeur, (le) dirigeant, (le) chef

se développer

(1a) publicité, (1a) promotion
(la) publicité

(la) concurrence

(la) classe

(le) marché

(la/’) extension
prolonger

opérer

(le) produit

(la) demande

(1a) recherche, (la) prospection
concurrentiel

(le) retour

(le) secteur

(la) condition

offrir, proposer

(le) pourcentage, (la) part
(le) marketing

(la) demande

(la) marque

(le) prix

(le) client

* witryna internetowa

* wiodacy

* ekspandowac

* reklama

* reklama

» zawodnik / konkurencja
* klasa

* rynek

* rozszerzenie, przedluzenie
* pozszerzac

* dziata¢, pracowac

* produkt

* 7yczenie

* badanie

* konkurencyjny

* reakcja zwrotna / odpowiedz
* sektor

* stan / warunek

* proponowac

* udzial procentowy

* marketing

* zapotrzebowanie, popyt
* marka

* cena

e klient

26 _Marketing - lekcja druga - stownictwo - przettumacz!

pozszerzac
reklama
sektor

stan / warunek

* prolonger
* (la) publicité
e (le) secteur

e (la) condition

134



rynek

konkurencyjny

marka

rozszerzenie, przedtuzenie
zapotrzebowanie, popyt
ekspandowac

zyczenie

udzial procentowy
wiodacy

dziata¢, pracowac

reakcja zwrotna / odpowiedz
witryna internetowa

klasa

zawodnik / konkurencja
cena

reklama

proponowac

produkt

badanie

marketing

klient

e (le) marché

* concurrentiel

* (la) marque

e (la/I’) extension

* (la) demande

* se développer

* (la) demande

* (le) pourcentage, (la) part

* (le) directeur, (le) dirigeant, (le) chef
* opérer

e (le) retour

* (la) page web

e (la) classe

e (la) concurrence

* (le) prix

* (la) publicité, (la) promotion

e offrir, proposer

* (le) produit

* (la) recherche, (la) prospection
* (le) marketing

e (le) client

27 Marketing - lekcja trzecia - stownictwo, ¢wiczenia praktyczne -
wystuchaj!

(le) marché

Les marchés européens sont en croissance.

(le) prix

Quel est le prix de cela ?
(le) produit

Avez-vous vu ce produit ?

(la) page web

Pouvez-vous vérifier ce site web ?

* rynek

* Europejskie rynki rosng.

* cena

» Jaka jest cena tego produktu?
* produkt

* Widziales kiedys ten produkt?
* witryna internetowa

* Mozesz popatrzy¢ si¢ na te strong? /
Mozesz sprawdzi¢ t¢ strone¢?
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* offrir, proposer

* Puis-je vous offrir a boire ?

* (la) demande

* La demande d’employés qualifiés
augmente.

e (la) classe

¢ Nous volons normalement en classe
économique.

* (la) publicité

» Je déteste regarder les publicités.

* (le) marketing

e Il travaille au département marketing.
* (la) publicité, (la) promotion

* Qui est responsable de la promotion ?
* (la) concurrence

* La concurrence est difficile.

e (la) condition

* Je vous aiderai a une condition.

* (le) directeur, (le) dirigeant, (le) chef
* (C’est un chef d’entreprise.

* concurrentiel

* Nous avons un avantage concurrentiel.
* (le) pourcentage, (la) part

* Quelle part de marché avons-nous
actuellement ?

* se développer

* L’entreprise s’est développé dans notre
pays.
* opérer

* Ou I’entreprise opere-t-elle ?

(la) marque

Quelle marque est-ce ?

(la) recherche, (la) prospection

proponowac

Moge zaproponowaé Pani/Panu co$ do

picia?

zapotrzebowanie, popyt

Zapotrzebowanie na wykwalifikowanych

pracownikow jest coraz wigksze.

klasa

Zwykle latamy klasg ekonomiczng.

reklama

Nienawidze oglada¢ reklam.
marketing

Pracuje w dziale marketingu.
reklama

Kto jest odpowiedzialny za reklamg?
zawodnik / konkurencja
Konkurencja jest duza.

stan / warunek

Pomoge ci pod jednym warunkiem.
wiodacy

To jest firma wiodaca.
konkurencyjny

Mamy przewage konkurencyjng.
udzial procentowy

Jaki udziat procentowy mamy w tej chwili

na rynku?

ekspandowac

Spotka ekspandowata do naszego kraju.

dziata¢, pracowac
Gdzie dziata ta spotka?
marka

Jaka to marka?

badanie
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Selon la prospection, ...

(la/1") extension

La période d’extension est nécessaire.
e (le) retour

* J’ai besoin d’un retour aussi vite que
possible.

* (la) demande
* Pouvez-vous m’envoyer la demande ?

e (le) secteur

Le secteur de la santé est sous-financé.
* prolonger

* Comment pourrions-nous augmenter les
livraisons ?

e (le) client

* ]l est notre plus important client.

Wedtug badania...

rozszerzenie, przedtuzenie
Przedtuzenie terminu jest konieczne.
reakcja zwrotna / odpowiedz

Potrzebuje reakcji zwrotnej / odpowiedzi

jak najpredzej to mozliwe.

zyczenie

Czy mozesz wysta¢ do mnie wniosek?
sektor

Sektor medyczny jest niedofinansowany.
pozszerzac

Jak mozemy poszerzy¢ zaméwienia?

klient

On jest naszym najwazniejszym klientem.

28 Marketing - lekcja czwarta - stownictwo, ¢wiczenia praktyczne -

przettumacz!

* rynek

* Europejskie rynki rosng.

* cena

» Jaka jest cena tego produktu?
e produkt

* Widziales kiedys ten produkt?
* witryna internetowa

* Mozesz popatrzy¢ si¢ na te strong? /
Mozesz sprawdzi¢ t¢ strong¢?

* proponowac

* Moge zaproponowac¢ Pani/Panu co$ do
picia?

* zapotrzebowanie, popyt

» Zapotrzebowanie na wykwalifikowanych
pracownikow jest coraz wigksze.

e klasa

(le) marché

Les marchés européens sont en croissance.

(le) prix

Quel est le prix de cela ?
(le) produit

Avez-vous vu ce produit ?
(la) page web

Pouvez-vous vérifier ce site web ?

offrir, proposer

Puis-je vous offrir a boire ?

(la) demande

La demande d’employés qualifiés

augmente.

(la) classe
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Zwykle latamy klasg ekonomiczng.

reklama

Nienawidze ogladac¢ reklam.
marketing

Pracuje w dziale marketingu.
reklama

Kto jest odpowiedzialny za reklamg?
zawodnik / konkurencja
Konkurencja jest duza.

stan / warunek

Pomoge ci pod jednym warunkiem.
wiodacy

To jest firma wiodaca.
konkurencyjny

Mamy przewage konkurencyjng.

udzial procentowy

Jaki udziat procentowy mamy w tej chwili

na rynku?

ekspandowac

Spotka ekspandowata do naszego kraju.

dziata¢, pracowac

Gdzie dziata ta spétka?

marka

Jaka to marka?

badanie

Wedtug badania...

rozszerzenie, przedtuzenie
Przedtuzenie terminu jest konieczne.

reakcja zwrotna / odpowiedz

Potrzebuje reakcji zwrotnej / odpowiedzi

jak najpredzej to mozliwe.

zyczenie

¢ Nous volons normalement en classe
économique.

* (la) publicité

» Je déteste regarder les publicités.

* (le) marketing

* ]l travaille au département marketing.
* (la) publicité, (la) promotion

* Qui est responsable de la promotion ?
* (la) concurrence

* La concurrence est difficile.

e (la) condition

* Je vous aiderai a une condition.

* (le) directeur, (le) dirigeant, (le) chef
e C’est un chef d’entreprise.

* concurrentiel

* Nous avons un avantage concurrentiel.
* (le) pourcentage, (la) part

* Quelle part de marché avons-nous
actuellement ?

* se développer

* L’entreprise s’est développé dans notre
pays.

* opérer

* Ou I’entreprise opere-t-elle ?

* (la) marque

* Quelle marque est-ce ?

* (la) recherche, (la) prospection

* Selon la prospection, ...

e (la/l’) extension

* La période d’extension est nécessaire.
e (le) retour

* J’ai besoin d’un retour aussi vite que
possible.

* (la) demande
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* Czy mozesz wysta¢ do mnie wniosek?

* sektor

» Sektor medyczny jest niedofinansowany.
* pozszerzac

* Jak mozemy poszerzy¢ zaméwienia?

 klient

* On jest naszym najwazniejszym klientem.

* Pouvez-vous m’envoyer la demande ?

(le) secteur
¢ Le secteur de la santé est sous-financé.
* prolonger

e Comment pourrions-nous augmenter les
livraisons ?

e (le) client

e Il est notre plus important client.

29 Marketing - lekcja pigta - ¢wiczenia praktyczne - wystuchaj!

* Le secteur de la santé est sous-financé.
* Selon la prospection, ...

* La période d’extension est nécessaire.
» Je déteste regarder les publicités.

¢ Nous volons normalement en classe
économique.

* Ou I’entreprise opere-t-elle ?

e Pouvez-vous vérifier ce site web ?

* L’entreprise s’est développé dans notre
pays.

* La concurrence est difficile.

* Avez-vous vu ce produit ?

* ]l travaille au département marketing.

* Quelle marque est-ce ?

* Pouvez-vous m’envoyer la demande ?

* Les marchés européens sont en croissance.

* Lademande d’employés qualifiés
augmente.

* (C’est un chef d’entreprise.
* Je vous aiderai a une condition.
* Qui est responsable de la promotion ?

* J’ai besoin d’un retour aussi vite que
possible.

» Sektor medyczny jest niedofinansowany.

Wedtug badania...

Przedtuzenie terminu jest konieczne.

Nienawidze ogladac¢ reklam.

Zwykle latamy klasg ekonomiczna.

Gdzie dziata ta sp6tka?

* Mozesz popatrzy¢ si¢ na t¢ stron¢? /
Mozesz sprawdzi¢ t¢ strong¢?

* Spoéika ekspandowata do naszego kraju.

» Konkurencja jest duza.

* Widziales kiedys ten produkt?

* Pracuje w dziale marketingu.

* Jaka to marka?

* Czy mozesz wysta¢ do mnie wniosek?
* Europejskie rynki rosng.

» Zapotrzebowanie na wykwalifikowanych
pracownikéw jest coraz wigksze.

* To jest firma wiodaca.
* Pomogg ci pod jednym warunkiem.
* Kto jest odpowiedzialny za reklame?

* Potrzebuje reakcji zwrotnej / odpowiedzi
jak najpredzej to mozliwe.
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* Quelle part de marché avons-nous
actuellement ?

* Quel est le prix de cela ?

* Comment pourrions-nous augmenter les
livraisons ?

* Puis-je vous offrir a boire ?

* Nous avons un avantage concurrentiel.

* Il est notre plus important client.

* Jaki udziat procentowy mamy w tej chwili
na rynku?

» Jaka jest cena tego produktu?

* Jak mozemy poszerzy¢ zaméwienia?

* Moge zaproponowac¢ Pani/Panu cos$ do
picia?

* Mamy przewage konkurencyjng.

* On jest naszym najwazniejszym klientem.

30 Marketing - lekcja szosta - ¢wiczenia praktyczne - przettumacz!

e Jaka to marka?

» Zapotrzebowanie na wykwalifikowanych
pracownikéw jest coraz wigksze.

* To jest firma wiodaca.
» Konkurencja jest duza.
* Widziales kiedys ten produkt?

* Zwykle latamy klasg ekonomiczna.

* Jak mozemy poszerzy¢ zamdéwienia?

* Czy mozesz wysta¢ do mnie wniosek?
* Kto jest odpowiedzialny za reklame?

* Mozesz popatrzy¢ si¢ na te strong? /
Mozesz sprawdzi¢ t¢ strong¢?

* Jaki udzial procentowy mamy w tej chwili
na rynku?

* Mamy przewage konkurencyjng.

* Moge zaproponowac¢ Pani/Panu cos$ do
picia?

* Przedluzenie terminu jest konieczne.

Wedtug badania...

Pracuje w dziale marketingu.

Sektor medyczny jest niedofinansowany.

Europejskie rynki rosng.

* Quelle marque est-ce ?

* La demande d’employés qualifiés
augmente.

* C’est un chef d’entreprise.
* La concurrence est difficile.
* Avez-vous vu ce produit ?

¢ Nous volons normalement en classe
économique.

e Comment pourrions-nous augmenter les
livraisons ?

* Pouvez-vous m’envoyer la demande ?
* Qui est responsable de la promotion ?

¢ Pouvez-vous vérifier ce site web ?

* Quelle part de marché avons-nous
actuellement ?

» Nous avons un avantage concurrentiel.

* Puis-je vous offrir a boire ?

La période d’extension est nécessaire.

Selon la prospection, ...

Il travaille au département marketing.

Le secteur de la santé est sous-financé.

Les marchés européens sont en croissance.
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* Spoika ekspandowata do naszego kraju.

* Pomogg ci pod jednym warunkiem.
» Jaka jest cena tego produktu?

* (dzie dziata ta spétka?

* Nienawidze ogladac¢ reklam.

» Potrzebuje reakcji zwrotnej / odpowiedzi
jak najpredzej to mozliwe.

* On jest naszym najwazniejszym klientem.

* L’entreprise s’est développé dans notre
pays.

* Je vous aiderai a une condition.

* Quel est le prix de cela ?

* Ou I’entreprise opere-t-elle ?

» Je déteste regarder les publicités.

* J’ai besoin d’un retour aussi vite que
possible.

* Il est notre plus important client.
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Marketing — karty

rynek

Jaka jest cena tego produktu?

witryna internetowa

Moge zaproponowac
Pani/Panu co$ do picia?

klasa

Nienawidze ogladac reklam.

Europejskie rynki rosna.

produkt

Mozesz popatrzy€ si¢ na t¢
strong? / Mozesz sprawdzic¢
te strong?

zapotrzebowanie, popyt

Zwykle latamy klasa
ekonomiczng.

marketing

ceéna

Widziates$ kiedy$ ten
produkt?

proponowac

Zapotrzebowanie na
wykwalifikowanych
pracownikow jest coraz
wieksze.

reklama

Pracuje w dziale marketingu.
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(le) prix

Avez-vous vu ce produit ?

offrir, proposer

La demande d’employés
qualifiés augmente.

(la) publicité

Il travaille au département
marketing.

Les marchés européens sont

) (le) marché
en croissance.

(le) produit Quel est le prix de cela ?

Pouvez-vous vérifier ce site

web 9 (la) page web

(la) demande Puis-je vous offrir a boire ?

Nous volons normalement en

. ! (la) classe
classe économique.

Je déteste regarder les

(le) marketing publicités.
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reklama

Konkurencja jest duza.

wiodacy

Mamy przewage
konkurencyjna.

ekspandowacd

Gdzie dziata ta spétka?

Kto jest odpowiedzialny za
reklame?

stan / warunek

To jest firma wiodaca.

udzial procentowy

Spoétka ekspandowata do
naszego kraju.

marka

zawodnik / konkurencja

Pomoge ci pod jednym
warunkiem.

konkurencyjny

Jaki udziat procentowy
mamy w tej chwili na rynku?

dziata¢, pracowac

Jaka to marka?

144



Qui est responsable de la

(la) concurrence .
promotion ?

(la) publicité, (1a) promotion

Je vous aiderai a une

- (la) condition La concurrence est difficile.
condition.

(le) directeur, (le) dirigeant,

concurrentiel C’est un chef d’entreprise. (le) chef

Quelle part de marché avons-
nous actuellement ?

Nous avons un avantage

(Ie) pourcentage, (la) part concurrentiel.

L’entreprise s’est développé

opérer
p dans notre pays.

se développer

Quelle marque est-ce ? (la) marque Ou I’entreprise opere-t-elle ?
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badanie

Wedtug badania...

rozszerzenie, przedtuzenie

Przedtuzenie terminu jest
konieczne.

reakcja zwrotna / odpowiedz

Potrzebuje reakcji zwrotnej /
odpowiedzi jak najpredzej to

mozliwe.
. . Czy mozesz wysta¢ do mnie
zyczenie . sektor
wniosek?
Sektor medyczny jest . Jak mozemy poszerzy¢
. . pozszerzaé RN
niedofinansowany. zamoéwienia?
. On jest naszym
klient y y -

najwazniejszym klientem.




(1a/’) extension

J’ai besoin d’un retour aussi
vite que possible.

(le) secteur

Comment pourrions-nous
augmenter les livraisons ?

Selon la prospection, ...

(le) retour

Pouvez-vous m’envoyer la
demande ?

prolonger

Il est notre plus important
client.

(la) recherche, (la)
prospection

La période d’extension est
nécessaire.

(la) demande

Le secteur de la santé est
sous-financé.

(le) client
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Marketing - test

* 7yczenie

e klient

¢ Przedluzenie
terminu jest
konieczne.

* Pracuje w dziale
marketingu.

* dziata¢, pracowac

e sektor

* Jak mozemy
poszerzy¢
zamoéwienia?

* Kto jest
odpowiedzialny za
reklameg?

* Jaka jest cena tego
produktu?

* Mamy przewage
konkurencyjng.

* Spoika
ekspandowata do
naszego kraju.

* badanie
* marketing

¢ cfna

* On jest naszym
najwazniejszym
klientem.

* Sektor medyczny
jest
niedofinansowany.

* zawodnik /
konkurencja

* rynek

* Europejskie rynki
rosna.

* Potrzebuje reakcji
zwrotnej /
odpowiedzi jak
najpredzej to
mozliwe.

* Widziales kiedys
ten produkt?

* konkurencyjny

e stan / warunek

» Zapotrzebowanie
na
wykwalifikowanych
pracownikéw jest
coraz wigksze.

* udzial procentowy

* produkt

* pozszerzac

¢ klasa
¢ reklama

* To jest firma
wiodgca.

* wiodacy

* witryna
internetowa
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e Jaka to marka?

* Pomogg ci pod
jednym warunkiem.

* Nienawidze
ogladac reklam.

* Wedtug badania...

* zapotrzebowanie,
popyt

* Czy mozesz
wysta¢ do mnie
wniosek?

* Jaki udzial
procentowy mamy w
tej chwili na rynku?

* ekspandowac

e rozszerzenie,
przedtuzenie

* Konkurencja jest
duza.

* reakcja zwrotna /
odpowiedz

* Zwykle latamy
klasg ekonomiczna.

* Mozesz popatrzy¢
si¢ na t¢ strong? /
Mozesz sprawdzi¢ te
strong?

* Moge
zaproponowac
Pani/Panu cos do
picia?

e (Gdzie dziata ta
spotka?

e proponowac

¢ reklama
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Marketing — test — klucz

* zyczenie

 klient

e Przedluzenie
terminu jest
konieczne.

* Pracuje w dziale
marketingu.

* dziata¢, pracowac

e sektor

* Jak mozemy
poszerzyc¢
zamoOwienia?

» Kto jest
odpowiedzialny za
reklameg?

* Jaka jest cena tego
produktu?

* Mamy przewage
konkurencyjng.

* Spoétka
ekspandowata do
naszego kraju.

¢ badanie

* marketing

¢ ccna

* On jest naszym
najwazniejszym
klientem.

¢ (la) demande

¢ (le) client

* La période
d’extension est
nécessaire.

Il travaille au
département
marketing.

e opérer

e (le) secteur

e Comment
pourrions-nous
augmenter les
livraisons ?

e Quiest
responsable de la
promotion ?

* Quel est le prix de
cela ?

¢ Nous avons un
avantage
concurrentiel.

* L’entreprise s’est
développé dans notre
pays.

¢ (la) recherche, (la)
prospection

* (le) marketing

* (le) prix

¢ Il est notre plus
important client.

* zawodnik /
konkurencja

* rynek

* Europejskie rynki
rosna.

* Potrzebuje reakcji
zwrotnej /
odpowiedzi jak
najpredzej to
mozliwe.

* Widziales kiedys
ten produkt?

* konkurencyjny

e stan / warunek

» Zapotrzebowanie
na
wykwalifikowanych
pracownikow jest
coraz wigksze.

* udzial procentowy

e produkt

* pozszerzac

e klasa

e reklama

* To jest firma
wiodaca.

* wiodacy

* (la) concurrence

¢ (le) marché

¢ Les marchés
européens sont en
croissance.

e J’ai besoin d’un
retour aussi vite que
possible.

¢ Avez-vous vu ce
produit ?

e concurrentiel

¢ (la) condition

* La demande
d’employés qualifiés
augmente.

* (le) pourcentage,
(la) part

* (le) produit

* prolonger

¢ (la) classe

* (la) publicité

e C’est un chef
d’entreprise.

¢ (le) directeur, (le)
dirigeant, (le) chef
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» Sektor medyczny
jest
niedofinansowany.

e Jaka to marka?

* Pomogg ci pod
jednym warunkiem.

* Nienawidzg¢
ogladac reklam.

* Wedtug badania...

* zapotrzebowanie,
popyt

* Czy mozesz
wysta¢ do mnie
wniosek?

* Jaki udzial
procentowy mamy w
tej chwili na rynku?

* ekspandowac

e rozszerzenie,
przedtuzenie

e Le secteur de la
santé est sous-
financé.

* Quelle marque est-
ce?

e Je vous aiderai a
une condition.

* Je déteste regarder
les publicités.

* Selon la
prospection, ...

¢ (la) demande

¢ Pouvez-vous
m’envoyer la
demande ?

* Quelle part de
marché avons-nous
actuellement ?

* se développer

e (la/l’) extension

* witryna
internetowa

» Konkurencja jest
duza.

* reakcja zwrotna /
odpowiedz

* Zwykle latamy
klasg ekonomiczna.

* Mozesz popatrzy¢
si¢ na t¢ strong? /
Mozesz sprawdzi€ te
strong?

* Moge
zaproponowac
Pani/Panu cos do
picia?

e (dzie dziala ta

spotka?

e marka

* proponowac

e reklama

* (la) page web

* La concurrence est
difficile.

e (le) retour

¢ Nous volons
normalement en
classe économique.

e Pouvez-vous
vérifier ce site web ?

* Puis-je vous offrir
a boire ?

e Ou I’entreprise
opere-t-elle ?

* (la) marque

e offrir, proposer

* (la) publicité, (1a)
promotion
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31 Zawaod - lekcja pierwsza - sfownictwo - wystuchaj!

(le/’) historien
(le/1”) officier
(le/1’) acheteur
(le) docteur,
(le) mannequin

(le) fermier, (le) paysan

(le) directeur, (le) dirigeant, (le) chef

(le/1’) avocat
(le/1’) auteur

(le) conducteur
(le) professeur
(le) cuisinier
(1a) profession
(le) professeur
(Ie/1’) ingénieur
(le/’) assistant
(1a/1”) infirmiére
(le/1”) équipage
(la) secrétaire
(Ie/1”) employé
(le) travailleur, (le/I’) employé
(le) spécialiste
(le) manager/(le) manageur
(le) revendeur
(le/1’) inspecteur
(le/’) expert

(le) propriétaire
(le/1’) analyste
(le) designer

(le) représentant

historyk

oficer

kupiec

doktor

modelka

rolnik

dyrektor

prawnik

autor / pisarz
kierowca
nauczyciel

kucharz

profesja, zawdd
profesor

inzynier

asystent, asystentka
pielegniarka

zatoga / zespot
sekretarka
pracownik
pracownik
specjalista
menadzer/kierownik
sprzedawca, handlarz
inspektor, kontroler
ekspert, znawca
wiasciciel

analityk

projektant

agent, przedstawiciel firmy
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(le) poete
(le/1”) écrivain
1" acteur

(le) rédacteur

(le) représentant

poeta
pisarz
aktor
redaktor

przedstawiciel
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sprzedawca, handlarz
pielegniarka
pracownik

analityk

oficer

ekspert, znawca
specjalista

inzynier

agent, przedstawiciel firmy
profesja, zawdd
profesor

projektant
menadzer/kierownik
kierowca

kupiec

pisarz

historyk

inspektor, kontroler
prawnik

sekretarka

redaktor

dyrektor

modelka

zatoga / zespot

autor / pisarz

(le) revendeur
(la/’) infirmiere
(Ie/1”) employé
(le/1’) analyste
(le/’) officier
(le/’) expert

(le) spécialiste
(Ie/l’) ingénieur
(le) représentant
(la) profession
(le) professeur
(le) designer
(le) manager/(le) manageur
(le) conducteur
(le/1”) acheteur
(le/’) écrivain
(le/1’) historien
(Ie/1’) inspecteur
(le/’) avocat
(la) secrétaire
(le) rédacteur
(le) directeur, (le) dirigeant, (le) chef
(le) mannequin
(le/1”) équipage

(le/1”) auteur
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asystent, asystentka
aktor

rolnik

wilasciciel

kucharz

nauczyciel
pracownik

poeta

doktor

przedstawiciel

* (le/’) assistant

* 1" acteur

* (le) fermier, (le) paysan

* (le) propriétaire

e (le) cuisinier

* (le) professeur

* (le) travailleur, (le/I’) employé
* (le) poete

e (le) docteur,

* (le) représentant

33 Zawadd - lekcja trzecia - stownictwo, ¢wiczenia praktyczne -
wystuchaj!

(le) cuisinier

Il est le meilleur cuisinier que je connais.

(le) mannequin

Il s’est marié avec ce fameux mannequin.

(le) professeur

Il est professeur.

(le) conducteur

Il est un tres bon conducteur.
(le) revendeur

II est revendeur de voitures.
(le/1”) auteur

Ici, vous pouvez tout apprendre a propos

de 1’ auteur.

(le/’) officier

11 est officier militaire.

(la) secrétaire

Elle travaille comme secrétaire

(le) directeur, (le) dirigeant, (le) chef

¢ kucharz

* On jest najlepszym kucharzem jakiego
znam.

* modelka

* Ozenit si¢ ze stynng modelka.

* nauczyciel

* On jest nauczycielem.
 kierowca

* On jest bardzo dobrym kierowca.
» sprzedawca, handlarz

* On jest sprzedawcg samochoddéw.
* autor / pisarz

* Tutaj moze Pan/Pani dowiedzie¢ si¢
wszystkiego o autorze.

e oficer

* On jest oficerem w wojsku.

sekretarka

* Ona pracuje jako sekretarka.

dyrektor
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1l est directeur RH.

(le) docteur,

Il est docteur en philosophie.
1" acteur

Il est acteur.

(le/1”) équipage

Il y a cinq personnes dans I’équipage.

(le) propriétaire

Il est le propriétaire du club.
(le) représentant

Il est le représentant de 1’entreprise.
(le) manager/(le) manageur

Il est manageur.

(le) designer

Il est notre designer.

(le) rédacteur

Il travaille comme rédacteur en chef.
(le/’) expert

I1 est expert.

(le) fermier, (le) paysan

Elle est la fille d’un fermier.
(le/1”) historien

Il travaille comme historien.
(la/1”) infirmiére

Elle travaille comme infirmiére.
(le) travailleur, (le/I’) employé
I1 est employé d’usine.

(le/1”) écrivain

Est-il écrivain ?

(le/1’) acheteur

Qui est I’acheteur ?

(Ie/1”) employé

On jest dyrektorem zasobow ludzkich

/dyrektorem HR.

doktor

Jest doktorem filozofii.

aktor

On jest aktorem.

zatoga / zespot

W zespole jest pieciu ludzi.
wiasciciel

On jest wiascicielem klubu.
agent, przedstawiciel firmy

On jest przedstawicielem firmy.
menadzer/kierownik

On jest menadzerem.

projektant

On jest naszym gléwnym projektantem.
redaktor

Pracuje jako redaktor naczelny.
ekspert, znawca

On jest ekspertem.

rolnik

Ona jest corka rolnika.

historyk

Pracuje jako historyk.
pielegniarka

Pracuje jako pielegniarka.
pracownik

Ona jest pracownikiem w fabryce.
pisarz

Jest pisarzem.

kupiec

Kto jest kupcem?

pracownik
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* II travaille comme employé de banque.
e (le/I’) inspecteur

* Il est inspecteur qualité.

e (le/l’) avocat

* Il est avocat.

* (la) profession

* Sa profession est importante.

* (le) professeur

e (C’est un professeur de maths.

* (le) spécialiste

* Il est spécialiste du marketing.
e (le/I’) analyste

* Il travaille comme analyste.

e (le/l’) assistant

* Elle travaille comme assistante.
* (le/I’) ingénieur

* Il est ingénieur chez Ford.

* (le) poete

* Il est pocte.

* (le) représentant

* Il est venu comme représentant de
I’entreprise.

Pracuje jako pracownik bankowy.
inspektor, kontroler

Jest inspektorem jakoSci.
prawnik

On jest prawnikiem.

profesja, zawdd

Jego zawdd jest wazny.

profesor

On jest moim profesorem matematyki.
specjalista

On jest specjalistg marketingu.
analityk

Pracuje jako analityk.

asystent, asystentka

Ona pracuje jako asystentka.
inzynier

On jest inzynierem w Fordzie.
poeta

On jest poeta.

przedstawiciel

Przyszedt jako przedstawiciel firmy.

34 Zawaod - lekcja czwarta - stownictwo, ¢wiczenia praktyczne -
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* kucharz

* On jest najlepszym kucharzem jakiego
znam.

* modelka

* Ozenit si¢ ze stynng modelka.
* nauczyciel

* On jest nauczycielem.

e kierowca

(le) cuisinier

Il est le meilleur cuisinier que je connais.

(le) mannequin

Il s’est marié avec ce fameux mannequin.
(le) professeur

I1 est professeur.

(le) conducteur
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* On jest bardzo dobrym kierowca.
* sprzedawca, handlarz

* On jest sprzedawcg samochoddéw.
* autor / pisarz

* Tutaj moze Pan/Pani dowiedzie¢ si¢
wszystkiego o autorze.

* oficer

* On jest oficerem w wojsku.
* sekretarka

* Ona pracuje jako sekretarka.
 dyrektor

* On jest dyrektorem zasoboéw ludzkich
/dyrektorem HR.

* doktor

* Jest doktorem filozofii.

* aktor

* On jest aktorem.

» zaloga / zespot

* W zespole jest pieciu ludzi.
» wilasciciel

* On jest wlascicielem klubu.
* agent, przedstawiciel firmy
* On jest przedstawicielem firmy.
* menadzer/kierownik

* On jest menadzerem.

* projektant

* On jest naszym giéwnym projektantem.

* redaktor

* Pracuje jako redaktor naczelny.
* ekspert, znawca

* On jest ekspertem.

* rolnik

* Ona jest corka rolnika.

Il est un tres bon conducteur.
(le) revendeur

Il est revendeur de voitures.
(le/1”) auteur

Ici, vous pouvez tout apprendre a propos

de I’ auteur.

(le/’) officier

II est officier militaire.

(la) secrétaire

Elle travaille comme secrétaire

(le) directeur, (le) dirigeant, (le) chef
Il est directeur RH.

(le) docteur,

Il est docteur en philosophie.

1" acteur

Il est acteur.

(Ie/1”) équipage

Il y a cinq personnes dans I’équipage.
(le) propriétaire

Il est le propriétaire du club.

(le) représentant

Il est le représentant de 1’entreprise.
(le) manager/(le) manageur

Il est manageur.

(le) designer

Il est notre designer.

(le) rédacteur

Il travaille comme rédacteur en chef.
(Ie/1”) expert

I1 est expert.

(le) fermier, (le) paysan

Elle est la fille d’un fermier.
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historyk

Pracuje jako historyk.
pielegniarka

Pracuje jako pielegniarka.
pracownik

Ona jest pracownikiem w fabryce.
pisarz

Jest pisarzem.

kupiec

Kto jest kupcem?

pracownik

Pracuje jako pracownik bankowy.
inspektor, kontroler

Jest inspektorem jakosci.
prawnik

On jest prawnikiem.

profesja, zawdd

Jego zawdd jest wazny.
profesor

On jest moim profesorem matematyki.
specjalista

On jest specjalista marketingu.
analityk

Pracuje jako analityk.
asystent, asystentka

Ona pracuje jako asystentka.
inzynier

On jest inzynierem w Fordzie.
poeta

On jest poeta.

przedstawiciel

Przyszedt jako przedstawiciel firmy.

(le/1’) historien

Il travaille comme historien.
(1a/1”) infirmiére

Elle travaille comme infirmiere.
(le) travailleur, (le/1”) employé
I1 est employé d’usine.

(le/’) écrivain

Est-il écrivain ?

(le/1’) acheteur

Qui est I’acheteur ?

(Ie/1”) employé

Il travaille comme employé de banque.
(Ie/1’) inspecteur

Il est inspecteur qualité.

(le/1’) avocat

Il est avocat.

(la) profession

Sa profession est importante.
(le) professeur

C’est un professeur de maths.
(le) spécialiste

Il est spécialiste du marketing.
(le/1’) analyste

Il travaille comme analyste.
(le/’) assistant

Elle travaille comme assistante.
(Ie/l’) ingénieur

Il est ingénieur chez Ford.

(le) poete

Il est poete.

(le) représentant

Il est venu comme représentant de

I’entreprise.
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35 Zawad - lekcja pigta - ¢wiczenia praktyczne - wystuchaj!

Sa profession est importante.

Il est directeur RH.

Il est un tres bon conducteur.

Il est le propriétaire du club.

Il travaille comme analyste.

Il est expert.

Il est le représentant de 1’entreprise.
Il travaille comme rédacteur en chef.
Il est revendeur de voitures.

Il est pocte.

Il est le meilleur cuisinier que je connais.

C’est un professeur de maths.
Il est notre designer.
Elle travaille comme assistante.

Ici, vous pouvez tout apprendre a propos

de I’ auteur.

Il est docteur en philosophie.

Il travaille comme employé de banque.
Elle est la fille d’un fermier.

Elle travaille comme secrétaire

Il est avocat.

Est-il écrivain ?

Il y a cinq personnes dans I’équipage.
Il est acteur.

Il est ingénieur chez Ford.

I1 travaille comme historien.

Qui est I’acheteur ?

Elle travaille comme infirmiere.

Il est manageur.

* Jego zawdd jest wazny.

* On jest dyrektorem zasob6éw ludzkich
/dyrektorem HR.

* On jest bardzo dobrym kierowca.
* On jest wtascicielem klubu.

* Pracuje jako analityk.

* On jest ekspertem.

* On jest przedstawicielem firmy.

* Pracuje jako redaktor naczelny.

* On jest sprzedawca samochodow.
* On jest poeta.

* On jest najlepszym kucharzem jakiego
znam.

* On jest moim profesorem matematyki.

* On jest naszym giéwnym projektantem.

* Ona pracuje jako asystentka.

* Tutaj moze Pan/Pani dowiedzie¢ si¢
wszystkiego o autorze.

* Jest doktorem filozofii.

* Pracuje jako pracownik bankowy.
* Ona jest corka rolnika.

* Ona pracuje jako sekretarka.

* On jest prawnikiem.

* Jest pisarzem.

* W zespole jest pieciu ludzi.

* On jest aktorem.

* On jest inzynierem w Fordzie.
* Pracuje jako historyk.

* Kto jest kupcem?

* Pracuje jako pielggniarka.

* On jest menadzerem.
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Il est inspecteur qualité.

I1 est professeur.

Il s’est marié avec ce fameux mannequin.

Il est officier militaire.
I1 est employé d’usine.
Il est spécialiste du marketing.

Il est venu comme représentant de

I’entreprise.

Jest inspektorem jakosci.

On jest nauczycielem.

Ozenit si¢ ze stynng modelka.

On jest oficerem w wojsku.

Ona jest pracownikiem w fabryce.
On jest specjalistg marketingu.

Przyszedt jako przedstawiciel firmy.
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On jest naszym gléwnym projektantem.
On jest moim profesorem matematyki.

Tutaj moze Pan/Pani dowiedziec si¢

wszystkiego o autorze.

Pracuje jako historyk.

On jest poeta.

On jest menadzerem.

On jest ekspertem.

On jest przedstawicielem firmy.
Jest doktorem filozofii.

On jest oficerem w wojsku.

On jest inzynierem w Fordzie.
Ona pracuje jako sekretarka.
On jest nauczycielem.

Ona pracuje jako asystentka.
Ona jest pracownikiem w fabryce.
Pracuje jako analityk.

Ona jest corka rolnika.

On jest prawnikiem.

Jest inspektorem jakosci.

Jest pisarzem.

W zespole jest pieciu ludzi.

On jest wiascicielem klubu.

Il est notre designer.
C’est un professeur de maths.

Ici, vous pouvez tout apprendre a propos

de I’ auteur.

Il travaille comme historien.

Il est poete.

Il est manageur.

I1 est expert.

Il est le représentant de 1’entreprise.
Il est docteur en philosophie.

II est officier militaire.

Il est ingénieur chez Ford.

Elle travaille comme secrétaire

Il est professeur.

Elle travaille comme assistante.

Il est employé d’usine.

Il travaille comme analyste.

Elle est la fille d’un fermier.

Il est avocat.

Il est inspecteur qualité.

Est-il écrivain ?

Il y a cinq personnes dans I’équipage.

Il est le propriétaire du club.
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* Ozenit si¢ ze stynng modelka.

* Kto jest kupcem?

* On jest specjalista marketingu.

* On jest sprzedawcg samochoddéw.
* On jest bardzo dobrym kierowca.
* Jego zawdd jest wazny.

* Pracuje jako redaktor naczelny.

* On jest najlepszym kucharzem jakiego
znam.

* On jest dyrektorem zasoboéw ludzkich
/dyrektorem HR.

* On jest aktorem.
* Pracuje jako pielggniarka.
* Pracuje jako pracownik bankowy.

* Przyszed! jako przedstawiciel firmy.

Il s’est marié avec ce fameux mannequin.

Qui est I’acheteur ?

Il est spécialiste du marketing.

Il est revendeur de voitures.

I1 est un tres bon conducteur.

Sa profession est importante.

Il travaille comme rédacteur en chef.

Il est le meilleur cuisinier que je connais.

1l est directeur RH.

Il est acteur.
Elle travaille comme infirmiére.
Il travaille comme employé de banque.

Il est venu comme représentant de

I’entreprise.
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Zawod — karty

kucharz

Ozenit si¢ ze stynng
modelka.

kierowca

On jest sprzedawcag
samochoddéw.

oficer

Ona pracuje jako sekretarka.

On jest najlepszym
kucharzem jakiego znam.

nauczyciel

On jest bardzo dobrym
kierowca.

autor / pisarz

On jest oficerem w wojsku.

dyrektor

modelka

On jest nauczycielem.

sprzedawca, handlarz

Tutaj moze Pan/Pani
dowiedzie¢ si¢ wszystkiego
0 autorze.

sekretarka

On jest dyrektorem zasobow
ludzkich /dyrektorem HR.
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(le) mannequin

Il est professeur.

(le) revendeur

Ici, vous pouvez tout
apprendre a propos de
I’ auteur.

(la) secrétaire

11 est directeur RH.

I est le meilleur cuisinier
que je connais.

(le) professeur

Il est un trés bon conducteur.

(le/1’) auteur

11 est officier militaire.

(Ie) directeur, (le) dirigeant,
(le) chef

(le) cuisinier

Il s’est marié avec ce fameux
mannequin.

(le) conducteur

Il est revendeur de voitures.

(le/T’) officier

Elle travaille comme
secrétaire
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doktor

Jest doktorem filozofii.

aktor

On jest aktorem.

zatoga / zesp6t

W zespole jest pieciu ludzi.

wlasciciel

On jest wiascicielem klubu.

agent, przedstawiciel firmy

On jest przedstawicielem

firmy menadzer/kierownik On jest menadzerem.
projektant On jest naszym giwnym redaktor
projektantem.
PraquIT ;Cazlz(inr;daktor ekspert, znawca On jest ekspertem.




1” acteur

Il est docteur en philosophie.

(le) docteur,

Il y a cinq personnes dans
I’équipage.

(le/I’) équipage

11 est acteur.

(Ie) représentant

Il est le propriétaire du club.

(le) propriétaire

Il est manageur.

(Ie) manager/(le) manageur

Il est le représentant de
I’entreprise.

(le) rédacteur

Il est notre designer.

(Ie) designer

11 est expert.

(le/l’) expert

Il travaille comme rédacteur
en chef.
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rolnik

Ona jest corka rolnika.

historyk

Pracuje jako historyk. pielggniarka Pracuje jako pielegniarka.
acownik Ona jest pracownikiem w ‘sarz
p fabryce. P
Jest pisarzem. kupiec Kto jest kupcem?

pracownik

Pracuje jako pracownik
bankowy.

inspektor, kontroler

Jest inspektorem jakosci.

prawnik

On jest prawnikiem.
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(Ie/’) historien

Elle travaille comme

infirmiere.

(Ie/’) écrivain

Qui est I’acheteur ?

(Ie/1’) inspecteur

Il est avocat.

Elle est la fille d’un fermier.

(1a/1”) infirmiére

Il est employé d’usine.

(le/1’) acheteur

Il travaille comme employé
de banque.

(le/1") avocat

(Ie) fermier, (le) paysan

Il travaille comme historien.

(le) travailleur, (Ie/1’)
employé

Est-il écrivain ?

(Ie/1”) employé

I1 est inspecteur qualité.
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profesja, zawod Jego zawdd jest wazny. profesor
On jest moim profesorem specialista On jest sp@cj alista
matematyki. marketingu.
analityk Pracuje jako analityk. asystent, asystentka
Ona pracuje jako asystentka. inZynier On jes;ionr?;rilgrem W
poeta On jest poeta. przedstawiciel
Przyszedt jako

przedstawiciel firmy.
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(le) professeur

Sa profession est importante.

(1a) profession

Il est spécialiste du
marketing.

(le) spécialiste

C’est un professeur de
maths.

(Ie/1’) assistant

Il travaille comme analyste.

(le/1’) analyste

Il est ingénieur chez Ford.

(Ie/I’) ingénieur

Elle travaille comme
assistante.

(Ie) représentant

Il est poete.

(le) poete

Il est venu comme

représentant de 1’entreprise.
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Zawod - test

* Ona pracuje jako
asystentka.

* Jego zawdd jest
wazny.

* Pracuje jako
redaktor naczelny.

¢ wiasciciel

* Ozenit si¢ ze
stynna modelka.

* On jest oficerem w

wojsku.
» zaltoga / zespot
* pisarz

* Kto jest kupcem?

* nauczyciel

* On jest aktorem.

* profesor

¢ modelka

* Tutaj moze
Pan/Pani dowiedzie¢
si¢ wszystkiego o
autorze.

* On jest
menadzerem.

» sprzedawca,
handlarz

¢ redaktor

* On jest inzynierem

w Fordzie.

e doktor

menadzer/kierownik

¢ kierowca

* On jest moim
profesorem
matematyki.

e aktor

* pracownik

* Ona pracuje jako
sekretarka.

* On jest

wlascicielem klubu.

* profesja, zawod
* oficer

* On jest
nauczycielem.

* asystent,
asystentka

* Pracuje jako
pielegniarka.

* Pracuje jako
analityk.

 dyrektor

* On jest
prawnikiem.

* historyk

* Ona jest corkg
rolnika.

* kupiec

e pracownik

* poeta

* On jest sprzedawcag

samochodow.



* Jest inspektorem
jakosci.

* inspektor,
kontroler

» sekretarka
* projektant

* autor / pisarz

* analityk

* specjalista

* inzynier

* On jest
przedstawicielem
firmy.

* Ona jest
pracownikiem w
fabryce.

* On jest najlepszym
kucharzem jakiego
znam.

* On jest naszym
gléwnym
projektantem.

¢ kucharz

* On jest poeta.

» ekspert, znawca

* prawnik

* przedstawiciel

* pielegniarka
* Jest pisarzem.

* agent,

przedstawiciel firmy

e Jest doktorem
filozofii.

* On jest specjalista

marketingu.

* W zespole jest
pieciu ludzi.

* Przyszed? jako

przedstawiciel firmy.

* On jest dyrektorem

zasobow ludzkich
/dyrektorem HR.

¢ rolnik

* On jest ekspertem.

* Pracuje jako

pracownik bankowy.

* Pracuje jako
historyk.

* On jest bardzo
dobrym kierowca.
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Zawod — test - klucz

* Ona pracuje jako
asystentka.

* Jego zawdd jest
wazny.

* Pracuje jako
redaktor naczelny.

¢ wiasciciel

* Ozenit si¢ ze
stynna modelka.

* On jest oficerem w
wojsku.

» zaloga / zespot
* pisarz

* Kto jest kupcem?

* nauczyciel

* On jest aktorem.

* profesor

¢ modelka

* Tutaj moze
Pan/Pani dowiedzie¢
sie wszystkiego o
autorze.

* On jest
menadzerem.

» sprzedawca,
handlarz

¢ redaktor

* On jest inzynierem
w Fordzie.

e doktor

¢ Elle travaille
comme assistante.

* Sa profession est
importante.

¢ ]I travaille comme
rédacteur en chef.

* (le) propriétaire

e [l s’est marié avec
ce fameux
mannequin.

o ]l est officier
militaire.

* (le/’) équipage
e (le/l’) écrivain

¢ Qui est I’acheteur ?

* (le) professeur

¢ ]l est acteur.

* (le) professeur

* (le) mannequin

* Ici, vous pouvez
tout apprendre a
propos de I’auteur.

* Il est manageur.

¢ (le) revendeur

¢ (le) rédacteur

* Il est ingénieur
chez Ford.

¢ (le) docteur,

e kierowca

* On jest moim
profesorem
matematyki.

* aktor
* pracownik
* Ona pracuje jako

sekretarka.

* On jest

wlascicielem klubu.

* profesja, zawod
* oficer

* On jest
nauczycielem.

* asystent,
asystentka

* Pracuje jako
pielegniarka.

* Pracuje jako
analityk.

* dyrektor

* On jest
prawnikiem.

* historyk

* Ona jest corka
rolnika.

* kupiec

e pracownik

* poeta

¢ (le) conducteur

e (C’est un professeur
de maths.

e ] acteur

e (le/I’) employé

¢ Elle travaille
comme secrétaire

e Ilestle
propriétaire du club.

* (la) profession
e (le/l’) officier

* Il est professeur.

* (le/’) assistant

¢ Elle travaille
comme infirmiere.

e ]I travaille comme
analyste.

¢ (le) directeur, (le)
dirigeant, (le) chef

e ]l est avocat.

* (le/I’) historien

¢ FElle est la fille
d’un fermier.

¢ (le/l’) acheteur

e (le) travailleur,
(Ie/1”) employé

* (le) poete
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menadzer/kierownik

* Jest inspektorem
jakosci.

* inspektor,
kontroler

sekretarka
* projektant

* autor / pisarz

* analityk

* specjalista

* inzynier

* On jest
przedstawicielem
firmy.

* Ona jest
pracownikiem w
fabryce.

* On jest najlepszym
kucharzem jakiego
znam.

* On jest naszym
gtéwnym
projektantem.

e kucharz

* On jest poeta.

* ckspert, znawca

* (le) manager/(le)
manageur

* Il est inspecteur
qualité.

e (le/I’) inspecteur

* (la) secrétaire

* (le) designer

(le/1’) auteur

(Ie/1’) analyste

* (le) spécialiste

(Ie/I’) ingénieur

e Ilestle
représentant de
I’entreprise.

* Il est employé
d’usine.

¢ ]l est le meilleur
cuisinier que je
connais.

e Il est notre
designer.
¢ (le) cuisinier

e [l est poete.

e (le/l’) expert

* On jest sprzedawca < 1l est revendeur de

samochodow.

* prawnik

* przedstawiciel

* pielegniarka
* Jest pisarzem.

* agent,
przedstawiciel firmy

e Jest doktorem
filozofii.

* On jest specjalista
marketingu.

* W zespole jest
pieciu ludzi.

* Przyszedt jako
przedstawiciel firmy.

* On jest dyrektorem
zasobow ludzkich
/dyrektorem HR.

¢ rolnik

* On jest ekspertem.

* Pracuje jako
pracownik bankowy.

* Pracuje jako
historyk.

* On jest bardzo
dobrym kierowca.

voitures.

e (le/’) avocat

* (le) représentant

(1a/’) infirmiere
e Est-il écrivain ?

* (le) représentant

¢ ]l est docteur en
philosophie.

Il est spécialiste du
marketing.

* Ilyacinq
personnes dans
I’équipage.

e Il est venu comme
représentant de
I’entreprise.

e ]l est directeur RH.

e (le) fermier, (le)
paysan

Il est expert.

e Il travaille comme
employé de banque.

e [l travaille comme
historien.

e [l est un tres bon
conducteur.
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37 Prezentacja - lekcja pierwsza - stownictwo - stuchaj!

(1a) stratégie
(la/’) insistance
(la) croissance
(le) plan, (le) projet
(la/1’) attention
tendre a

revoir

(la) référence
annoncer

(Ie/1”) objectif, (le) but
(la) priorité

(la) courbe

(1a) cause

(1a/1’) importance
(le) but

comparer

(1a/1’) hypothese
avoir I’intention
(la) présentation
(le) graphique
(la) cible

(le) concept

(le) rapport

(la) perspective

(le/1”) écart, (la) variation

(la) présentation
(le) niveau
planifier
augmenter

(la) phase

(la) conférence

augmenter

strategia

nacisk

wzrost

plan

uwaga

mie¢ tendencje
sprawdzi¢, zweryfikowac
referencja, rekomendacja
zdawac¢ sprawozdanie / zgtaszac
wyznaczenie celu
priorytet

krzywa

przyczyna
znaczenie

cel

poréwnac
zalozenie, warunek
chcie¢, zamierzaé
prezentacja

wykres

cel

koncepcja, szkic
raport
perspektywa
siegac

wstep

poziom
zaplanowac

rosngé

faza

wyktad

naprawic¢, usprawnic¢
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(le) public
(le) cofit

(le) schéma

publicznos¢
koszty

schemat

38 Prezentacja - lekcja druga - stownictwo - przettumacz!

zaplanowac

koszty

chcie¢, zamierzac
wyktad

publicznos¢
koncepcja, szkic
prezentacja

strategia

zdawac¢ sprawozdanie / zgtaszac
poréwnac

cel

wykres

cel

rosng¢

naprawic¢, usprawnic
nacisk

sprawdzi¢, zweryfikowac
uwaga

plan

znaczenie

wstep

przyczyna
perspektywa
krzywa

priorytet

mie¢ tendencje

WZrost

planifier

(le) cofit

avoir ’intention
(la) conférence
(le) public

(le) concept

(la) présentation
(la) stratégie
annoncer
comparer

(le) but

(le) graphique
(la) cible
augmenter
augmenter
(la/’) insistance
revoir

(la/1’) attention
(le) plan, (le) projet
(1a/1) importance
(la) présentation
(la) cause

(la) perspective
(la) courbe

(la) priorité
tendre a

(la) croissance
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zalozenie, warunek
wyznaczenie celu
referencja, rekomendacja
siegaé

faza

raport

poziom

schemat

(1a/1’) hypothese

(Ie/1”) objectif, (Ie) but
(la) référence

(le/1”) écart, (la) variation
(la) phase

(le) rapport

(le) niveau

(le) schéma

039 Prezentacja - stownictwo, ¢wiczenia praktyczne - wystuchaj!

(le) niveau

Le niveau des prix s’est élevé.

augmenter

Les ventes ont augmenté.

(le/1”) écart, (la) variation

La température varie de zéro a dix degrés.
(la) cause

Nous devons trouver la cause.

Vous devez fournir les résultats.

(le) plan, (le) projet

Ca sonne comme un projet.
planifier

Nous devons planifier sa visite.
(la) stratégie

Notre stratégie est de les supporter.
augmenter

La production doit augmenter.

(le) cotit

Nous devons baisser le cofit du travail.
(le) but

Achevons ce but.

poziom

Poziom cen wzrést.

rosngé

Sprzedaz wzrosta.

siegac

Temperatura si¢ga od zera do 10 stopni.
przyczyna

Musimy znalez¢ przyczyng.

Musisz mie¢ wyniki/ Musisz dostarczac

wyniki.

plan

To brzmi jak plan.

zaplanowac

Musimy zaplanowac jego odwiedziny.
strategia

Naszg strategig jest jej wsparcie.
naprawic, usprawnic¢

Produkcja musi by¢ naprawiona.
koszty

Musimy obnizy¢ koszty pracy.
cel

Osiggnijmy ten cel!
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* tendre a
* Les ventes tendent a augmenter.

* (le) public

Il a I’habitude de parler devant un large

public.
e (la) croissance

* Nous espérons une croissance
économique.

* revoir

* Devons-nous revoir ce rapport ?

* (le) rapport

* Vous devriez soumettre ce rapport pour

vendredi.

¢ annoncer

* Quels numéros allez-vous annoncer ?

e (la/I’) attention

* Fais attention !

* (la) présentation

* Apres une courte présentation
* (le) concept

* Comprenez-vous ce concept ?
e (la) cible

* Quelle est votre cible de prix ?

* (Ie/I’) objectif, (le) but
* Quel est I’objectif ?

* (la) perspective

* Je vais vous donner une perspective

différente.
* (la) phase
* La phase un va commencer.

* (la) référence

* miec tendencj¢
* Sprzedaz ma tendencj¢ do wzrostu.
* publicznosé

e Jest przyzwyczajony méwic przed liczng
publicznoscia.

* wzrost

* Oczekujemy wzrostu ekonomii.

* sprawdzi¢, zweryfikowaé

* Czy mozemy zweryfikowac
sprawozdanie?

* raport

* Powinienes$ wysta¢ raport do piagtku.

» zdawac sprawozdanie / zgtaszac
* Jakie numery bedziesz zgtaszat?
* uwaga

* Czy mogg prosi¢ o uwage!

* wstep

* po krétkim wstepie...

» koncepcja, szkic

* (Czy rozumiesz t¢ koncepcje?

* cel

* Jaka jest wasza cena docelowa?/ cena
koncowa?

* wyznaczenie celu
 Jaki jest cel?/ Jakie jest wyznaczenie celu?
* perspektywa

* Dam ci inng perspektywe.

» faza
* Za chwile mamy zamiar rozpocza¢ fazeg 1.

* referencja, rekomendacja
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* Trouve la référence.

* (le) graphique

* Regarde ce graphique.

* comparer

* Pouvons-nous comparer ces deux offres ?
e (Ia/l’) insistance

* [l a mis de I’insistance sur I’éducation.

* (la) priorité

* Pour nous, c’est maintenant la priorité n°

* avoir I’intention
* IIs ont I’intention de quitter le marché.
* (la) conférence

* Y avait-il beaucoup de monde a la
conférence ?

e (la) courbe

* Regarde la courbe.

* (la) présentation

* Sa présentation a été un succes.

e (1a/’) importance

* L’importance de cela est immense.
* (1a/1’) hypothese

* Sous I’hypothese que...

e (le) schéma

* Comprenez-vous ce schéma ?

Znajdz rekomendacj¢ do tego.
wykres

Popatrz na ten wykres.

poréwnac

Mozemy poréwnac obie propozycje?
nacisk

Ktadzie nacisk na wyksztalcenie.
priorytet

Dla nas jest to priorytet numer 1.

chcie¢, zamierzac
Chca wyj$¢ z rynku.
wyktad

Czy na wyktadzie jest duzo ludzi?

krzywa

Spdjrz na krzywa.

prezentacja

Jego prezentacja byta sukcesem.
znaczenie

Ma to wielkie znaczenie.

zalozenie, warunek

Pod warunkiem, ze... Zaktadajac, ze...
schemat

Czy rozumiesz ten schemat?

40 Prezentacja - lekcja czwarta - stownictwo, ¢wiczenia sprawdzajgce

- przettumacz!
* poziom
* Poziom cen wzrdst.
* rosngé

* Sprzedaz wzrosta.

(le) niveau
Le niveau des prix s’est élevé.
augmenter

Les ventes ont augmenté.
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* siegaé

Temperatura si¢ga od zera do 10 stopni.
* przyczyna

* Musimy znalez¢ przyczyng.

* Musisz mie¢ wyniki/ Musisz dostarczac
wyniki.

* plan

e To brzmi jak plan.

* zaplanowac

* Musimy zaplanowac jego odwiedziny.
* strategia

* Naszg strategig jest jej wsparcie.

* naprawi¢, usprawnic

* Produkcja musi by¢ naprawiona.

* koszty

* Musimy obnizy¢ koszty pracy.

* cel

* Osiggnijmy ten cel!

* miec tendencj¢

* Sprzedaz ma tendencj¢ do wzrostu.

* publicznosé

» Jest przyzwyczajony méwic przed liczng
publicznoscia.

* WZrost

* Oczekujemy wzrostu ekonomii.

* sprawdzi¢, zweryfikowaé

* Czy mozemy zweryfikowac
sprawozdanie?

* raport

* Powinienes$ wysta¢ raport do piagtku.

» zdawac sprawozdanie / zgtaszac

* Jakie numery bedziesz zglaszal?

e (le/l’) écart, (1a) variation

* Latempérature varie de zéro a dix degrés.
e (la) cause

* Nous devons trouver la cause.

¢ Vous devez fournir les résultats.

* (le) plan, (le) projet

* (Ca sonne comme un projet.

* planifier

* Nous devons planifier sa visite.

* (la) stratégie

* Notre stratégie est de les supporter.
* augmenter

* La production doit augmenter.

e (le) colit

* Nous devons baisser le colt du travail.
* (le) but

* Achevons ce but.

* tendre a

* Les ventes tendent a augmenter.

* (le) public

Il a I’habitude de parler devant un large
public.

* (la) croissance

* Nous espérons une croissance
économique.

* revoir

* Devons-nous revoir ce rapport ?

* (le) rapport

* Vous devriez soumettre ce rapport pour
vendredi.

¢ annoncer

* Quels numéros allez-vous annoncer ?
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uwaga
Czy moge prosi¢ o uwage!
wstep

po krétkim wstepie. ..
koncepcja, szkic

Czy rozumiesz t¢ koncepcje?
cel

Jaka jest wasza cena docelowa?/ cena

koncowa?

wyznaczenie celu

Jaki jest cel?/ Jakie jest wyznaczenie celu?
perspektywa

Dam ci inng perspektywe.

faza

Za chwile mamy zamiar rozpocza¢ faze 1.
referencja, rekomendacja

Znajdz rekomendacj¢ do tego.
wykres

Popatrz na ten wykres.

poréwnac

Mozemy poréwnac obie propozycje?
nacisk

Ktadzie nacisk na wyksztalcenie.
priorytet

Dla nas jest to priorytet numer 1.

chcieé, zamierzaé
Chca wyjs¢ z rynku.
wyktad

Czy na wyktadzie jest duzo ludzi?

krzywa

Spojrz na krzywa.

(la/1’) attention

Fais attention !

(la) présentation

Apres une courte présentation
(le) concept

Comprenez-vous ce concept ?
(la) cible

Quelle est votre cible de prix ?

(Ie/1”) objectif, (le) but
Quel est I’objectif ?
(la) perspective

Je vais vous donner une perspective

différente.

(la) phase

La phase un va commencer.

(la) référence

Trouve la référence.

(le) graphique

Regarde ce graphique.

comparer

Pouvons-nous comparer ces deux offres ?
(la/’) insistance

Il a mis de I'insistance sur 1’éducation.
(la) priorité

Pour nous, ¢’est maintenant la priorité n°

avoir I’intention
IIs ont I’intention de quitter le marché.
(la) conférence

Y avait-il beaucoup de monde a la

conférence ?

(1a) courbe

Regarde la courbe.
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prezentacja

Jego prezentacja byta sukcesem.
znaczenie

Ma to wielkie znaczenie.

zalozenie, warunek

Pod warunkiem, ze... Zaktadajac, ze...
schemat

Czy rozumiesz ten schemat?

* (la) présentation

* Sa présentation a été un succes.

e (1a/’) importance

* L’importance de cela est immense.
* (1a/1’) hypothese

* Sous I’hypothese que...

e (le) schéma

* Comprenez-vous ce schéma ?

41 Prezentacja - lekcja pigta - ¢wiczenia sprawdzajgce - wystuchaj!

Y avait-il beaucoup de monde a la

conférence ?

Achevons ce but.
Trouve la référence.
Il a mis de I’insistance sur I’éducation.

Vous devez fournir les résultats.

Pouvons-nous comparer ces deux offres ?
L’importance de cela est immense.

Devons-nous revoir ce rapport ?

Les ventes tendent a augmenter.
Nous devons trouver la cause.

Je vais vous donner une perspective

différente.

La production doit augmenter.
Regarde ce graphique.

Comprenez-vous ce concept ?

La température varie de zéro a dix degrés.

Sous I’hypothese que...
Nous devons baisser le cofit du travail.
Sa présentation a été un succes.

Il a I’habitude de parler devant un large

public.

* (Czy na wyktadzie jest duzo ludzi?

* Osiggnijmy ten cel!

* Znajdz rekomendacje¢ do tego.

» Kltadzie nacisk na wyksztalcenie.

* Musisz mie¢ wyniki/ Musisz dostarczac
wyniki.

* Mozemy poréwnac obie propozycje?

* Ma to wielkie znaczenie.

* Czy mozemy zweryfikowac
sprawozdanie?

* Sprzedaz ma tendencj¢ do wzrostu.
* Musimy znalez¢ przyczyne.

* Dam ci inng perspektywe.

* Produkcja musi by¢ naprawiona.

* Popatrz na ten wykres.

* (Czy rozumiesz t¢ koncepcje?

* Temperatura si¢ga od zera do 10 stopni.
* Pod warunkiem, ze... Zaktadajac, ze...
* Musimy obnizy¢ koszty pracy.

» Jego prezentacja byta sukcesem.

» Jest przyzwyczajony mowi¢ przed liczng
publicznoscia.



Pour nous, ¢’est maintenant la priorité n°
1.

* Apres une courte présentation

Fais attention !

Regarde la courbe.
* Le niveau des prix s’est élevé.

* Vous devriez soumettre ce rapport pour
vendredi.

* Quel est I’objectif ?
* Nous devons planifier sa visite.

* Quelle est votre cible de prix ?

* Nous espérons une croissance
économique.

* (Ca sonne comme un projet.
* Quels numéros allez-vous annoncer ?

* La phase un va commencer.

Notre stratégie est de les supporter.

* Les ventes ont augmenté.

IIs ont I’intention de quitter le marché.

* Comprenez-vous ce schéma ?

* Dla nas jest to priorytet numer 1.

* po krotkim wstepie. ..

* Czy mogg prosi¢ o uwage!
* Spoéjrz na krzywa.

* Poziom cen wzrdst.

* Powinienes$ wysta¢ raport do pigtku.

» Jaki jest cel?/ Jakie jest wyznaczenie celu?
* Musimy zaplanowac¢ jego odwiedziny.

» Jaka jest wasza cena docelowa?/ cena
koncowa?

* Oczekujemy wzrostu ekonomii.

e To brzmi jak plan.

* Jakie numery bedziesz zgtaszat?

* Za chwile mamy zamiar rozpocza¢ fazeg 1.
* Naszg strategig jest jej wsparcie.

* Sprzedaz wzrosta.

* Chca wyjs¢ z rynku.

e (Czy rozumiesz ten schemat?

42 Prezentacja - lekcja szosta - cwiczenia sprawdzajace -

przettumacz!

* Za chwile mamy zamiar rozpocza¢ faze¢ 1.

* Musisz mie¢ wyniki/ Musisz dostarczac
wyniki.

* Dam ci inng perspektywe.

Znajdz rekomendacj¢ do tego.

Ktadzie nacisk na wyksztalcenie.
* Sprzedaz ma tendencj¢ do wzrostu.

* Musimy zaplanowac¢ jego odwiedziny.

Musimy obnizy¢ koszty pracy.

 La phase un va commencer.

¢ Vous devez fournir les résultats.

 Je vais vous donner une perspective
différente.

¢ Trouve la référence.

I1 a mis de I’insistance sur I’éducation.
* Les ventes tendent a augmenter.

* Nous devons planifier sa visite.

Nous devons baisser le coiit du travail.
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po krétkim wstepie...

Dla nas jest to priorytet numer 1.

Poziom cen wzrost.

Oczekujemy wzrostu ekonomii.

Jakie numery bedziesz zgtaszat?
Czy rozumiesz t¢ koncepcje?

Jaka jest wasza cena docelowa?/ cena

koncowa?

Jaki jest cel?/ Jakie jest wyznaczenie celu?
Ma to wielkie znaczenie.

Produkcja musi by¢ naprawiona.

Chcg wyjs¢ z rynku.

Jego prezentacja byta sukcesem.

Jest przyzwyczajony méwic¢ przed liczng

publicznoscia.

To brzmi jak plan.

Naszg strategig jest jej wsparcie.
Musimy znalez¢ przyczyng.

Pod warunkiem, ze... Zaktadajac, ze...
Osiggnijmy ten cel!

Czy mozemy zweryfikowac

sprawozdanie?

Popatrz na ten wykres.

Czy moge prosi¢ o uwage!

Spéjrz na krzywa.

Mozemy poréwnac obie propozycje?
Sprzedaz wzrosta.

Czy na wyktadzie jest duzo ludzi?

Temperatura si¢ga od zera do 10 stopni.

Powiniene$ wysta¢ raport do piatku.

Czy rozumiesz ten schemat?

* Apres une courte présentation

* Pour nous, c’est maintenant la priorité n°

* Le niveau des prix s’est élevé.

* Nous espérons une croissance
économique.

* Quels numéros allez-vous annoncer ?
* Comprenez-vous ce concept ?

* Quelle est votre cible de prix ?

Quel est I’objectif ?

* L’importance de cela est immense.

* La production doit augmenter.

* IIs ont I'intention de quitter le marché.
* Sa présentation a été un succes.

Il a I’habitude de parler devant un large
public.

* Ca sonne comme un projet.

* Notre stratégie est de les supporter.
* Nous devons trouver la cause.

* Sous I’hypothese que...

* Achevons ce but.

* Devons-nous revoir ce rapport ?

* Regarde ce graphique.

* Fais attention !

* Regarde la courbe.

* Pouvons-nous comparer ces deux offres ?
* Les ventes ont augmenté.

* Y avait-il beaucoup de monde a la
conférence ?

* Latempérature varie de zéro a dix degrés.

* Vous devriez soumettre ce rapport pour
vendredi.

* Comprenez-vous ce schéma ?

183



Prezentacja - karty

poziom

Poziom cen wzrost.

rosng¢

Sprzedaz wzrosta.

siegac

Temperatura si¢ga od zera
do 10 stopni.

Musisz mie¢ wyniki/ Musisz

naprawiona.

przyczyna Musimy znalez¢ przyczyng. dostarcza wyniki.
plan To brzmi jak plan. zaplanowac
Musimy zaplanowac jego . Naszg strategig jest jej
odwiedziny. Strategla wsparcie.
. . Produkcja musi by¢
naprawic, usprawnic koszty

—_
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Le niveau des prix s’est

augmenter R
élevé.

La température varie de zéro

2 dix degrés. (le/1’) écart, (1a) variation

Vous devez fournir les Nous devons trouver la
résultats. cause.
planifier Ca sonne comme un projet.

Notre stratégie est de les

supporter. (la) stratégie

La production doit

le) coft
(Ie) augmenter.

(le) niveau

Les ventes ont augmenté.

(la) cause

(Ie) plan, (le) projet

Nous devons planifier sa
visite.

augmenter
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Musimy obnizy¢ koszty
pracy.

mie¢ tendencje

Jest przyzwyczajony méwic
przed liczng publicznoscia.

sprawdzi¢, zweryfikowaé

Powiniene$ wysta¢ raport do
piatku.

uwaga

cel

Sprzedaz ma tendencj¢ do
wzrostu.

WZrost

Czy mozemy zweryfikowac
sprawozdanie?

zdawac sprawozdanie /
zglaszac

Czy moge prosi¢ o uwage!

Osiggnijmy ten cel!

publicznos¢

Oczekujemy wzrostu
ekonomii.

raport

Jakie numery bedziesz
zgtaszal?

wstep
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Achevons ce but.

(le) public

Nous espérons une
croissance économique.

(le) rapport

Quels numéros allez-vous
annoncer ?

(la) présentation

(le) but

Les ventes tendent a
augmenter.

(la) croissance

Devons-nous revoir ce
rapport ?

annoncer

Fais attention !

Nous devons baisser le coft
du travail.

tendre a

I1 a I’habitude de parler
devant un large public.

revoir

Vous devriez soumettre ce
rapport pour vendredi.

(la/1’) attention
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po krétkim wstepie...

cel

Jaki jest cel?/ Jakie jest
wyznaczenie celu?

faza

Znajdz rekomendacj¢ do
tego.

poréwnac

koncepcja, szkic

Jaka jest wasza cena
docelowa?/ cena koncowa?

perspektywa

Za chwile mamy zamiar
rozpocza¢ faze 1.

wykres

Mozemy poréwnac obie
propozycje?

Czy rozumiesz t¢ koncepcje?

wyznaczenie celu

Dam ci inng perspektywe.

referencja, rekomendacja

Popatrz na ten wykres.

nacisk

188



Comprenez-vous ce
concept ?

(Ie/1”) objectif, (le) but

Je vais vous donner une
perspective différente.

(la) référence

Regarde ce graphique.

(la/1") insistance

(Ie) concept

Quelle est votre cible de
prix ?

(la) perspective

La phase un va commencer.

(le) graphique

Pouvons-nous comparer ces
deux offres ?

Apres une courte
présentation

(la) cible

Quel est I’objectif ?

(la) phase

Trouve la référence.

comparer
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Ktadzie nacisk na

Dla nas jest to priorytet

wyksztalcenie. priorytet numer 1.
chcie¢, zamierzaé Chca wyj$¢ z rynku. wyktad
Czy na wyi(&?lcziiz;e jest duzo krzywa Sp6jrz na krzywa.
prezentacja Jego prezentacja byta znaczenie

sukcesem.

Ma to wielkie znaczenie.

zalozenie, warunek

Pod warunkiem, ze...
Zaktadajac, ze...

schemat

Czy rozumiesz ten schemat?

—_
O



Pour nous, ¢’est maintenant
la priorité n° 1.

(la) conférence

Regarde la courbe.

(1a/1’) importance

Sous I’hypothese que...

(la) priorité

IIs ont I’intention de quitter

le marché.

(la) courbe

Sa présentation a été un
succes.

(1a/1’) hypothese

Comprenez-vous ce
schéma ?

Il a mis de I’insistance sur
I’éducation.

avoir I’intention

Y avait-il beaucoup de
monde a la conférence ?

(la) présentation

L’importance de cela est
immense.

(le) schéma
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Prezentacja - test

* Chca wyjs¢ z
rynku.

* Jakie numery
bedziesz zgtaszal?

* wyznaczenie celu

* koszty

* miec tendencj¢
* priorytet
* nacisk

* Musimy obnizyc¢
koszty pracy.

* publicznosé

* krzywa

* Temperatura si¢ga
od zera do 10 stopni.

* Sprzedaz ma
tendencje¢ do wzrostu.

* wzrost
* raport

* Osiagnijmy ten
cel!

e Dam ci inng
perspektywe.

* Produkcja musi
by¢ naprawiona.

» Jaka jest wasza
cena docelowa?/ cena
koncowa?

* Naszg strategig jest
j€j wsparcie.

* siegac

* Musimy znalez¢
przyczyng.

* Czy mogg prosi¢ o
uwage!

* Czy na wykladzie
jest duzo ludzi?

e cel

e cel

e Kladzie nacisk na
wyksztalcenie.

* Za chwil¢ mamy
zamiar rozpocza¢
faze 1.

* strategia

e Czy rozumiesz ten
schemat?

* Ma to wielkie
znaczenie.

* Znajdz
rekomendacje do
tego.

* przyczyna
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Spdjrz na krzywa.

e faza
* uwaga

e chcie¢, zamierzaé

 Jaki jest cel?/ Jakie

jest wyznaczenie
celu?

* Popatrz na ten
wykres.

* Czy mozemy
zweryfikowaé
sprawozdanie?

* Jest
przyzwyczajony
moéwic przed liczng
publicznoscia.

» zdawac
sprawozdanie /
zglaszac

e schemat

* To brzmi jak plan.

» koncepcja, szkic

perspektywa

* Jego prezentacja
byta sukcesem.

* prezentacja

* wykres

* Musimy
zaplanowac jego
odwiedziny.

* Oczekujemy
wzrostu ekonomii.

* Sprzedaz wzrosta.

¢ zalozenie, warunek

* Musisz mie¢
wyniki/ Musisz
dostarcza¢ wyniki.

e znaczenie

* sprawdzi¢,
zweryfikowaé

* poziom

» zaplanowac

* rosngc

* po kréotkim
wstepie. ..

* naprawic,
usprawnic

* Czy rozumiesz t¢
koncepcje?

* Dla nas jest to
priorytet numer 1.

* referencja,
rekomendacja

* Mozemy poréwnac

obie propozycje?
e poréwnac

* wyktad
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e Pod warunkiem, — coeeeeeiiiiiiieeeen, * Powiniene$ wystac .....cccovveiiiiiiiininnn.
ze... Zaktadajac, raport do piagtku.
Ze...
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Prezentacja - test - klucz

* Chca wyjs¢ z
rynku.

e Jakie numery
bedziesz zgtaszal?

* wyznaczenie celu
* koszty

* mie¢ tendencje

* priorytet

¢ nacisk

* Musimy obnizy¢
koszty pracy.

* publicznosé

* krzywa

* Temperatura siega
od zera do 10 stopni.

* Sprzedaz ma

tendencje do wzrostu.

* wzrost

* raport

* Osiggnijmy ten
cel!

* Dam ci inng
perspektywe.

e IIs ont I’intention
de quitter le marché.

* Quels numéros

allez-vous annoncer ? cena docelowa?/ cena

* (le/I’) objectif, (le)
but

e (le) colit

e tendre a

* (la) priorité

* (la/I’) insistance

¢ Nous devons
baisser le cofit du
travail.

* (le) public

e (la) courbe

* Latempérature
varie de zéro a dix
degrés.

¢ Les ventes tendent
a augmenter.

(la) croissance

(le) rapport

Achevons ce but.

e Je vais vous
donner une
perspective
différente.

* wstep

» Jaka jest wasza

koncowa?

* Naszg strategig jest
jej wsparcie.

* sigegac

* Musimy znalez¢
przyczyng.

* Czy mogg prosi¢ o
uwage!

* Czy na wykladzie
jest duzo ludzi?

e cel

e cel

e Kladzie nacisk na
wyksztalcenie.

* Za chwile mamy
zamiar rozpoczaé
faze 1.

* strategia

* Czy rozumiesz ten
schemat?

¢ Ma to wielkie
znaczenie.

* Znajdz
rekomendacje do
tego.

* przyczyna

* (la) présentation

¢ Quelle est votre
cible de prix ?

* Notre stratégie est
de les supporter.

e (le/’) écart, (la)
variation

¢ Nous devons
trouver la cause.

¢ Fais attention !

e Y avait-il
beaucoup de monde a
la conférence ?

e (la) cible

¢ (le) but

e Il amisde
I’insistance sur
I’éducation.

* La phase un va
commencer.

* (la) stratégie

e Comprenez-vous
ce schéma ?

* L’importance de
cela est immense.

e Trouve la
référence.

¢ (la) cause
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* Produkcja musi
by¢ naprawiona.

* Spojrz na krzywa.

e faza

* uwaga

e chcie¢, zamierzaé

 Jaki jest cel?/ Jakie
jest wyznaczenie
celu?

* Popatrz na ten
wykres.

* Czy mozemy
zweryfikowaé
sprawozdanie?

* Jest
przyzwyczajony
mowic przed liczng
publicznoscia.

» zdawac
sprawozdanie /
zglaszac

e schemat

To brzmi jak plan.

koncepcja, szkic

perspektywa

* Jego prezentacja
byta sukcesem.

* prezentacja

* La production doit
augmenter.

* Regarde la courbe.

* (la) phase

e (la/I’) attention

¢ avoir 'intention

* Quel est
I’objectif ?

* Regarde ce
graphique.

* Devons-nous
revoir ce rapport ?

* Il aI’habitude de
parler devant un large
public.

¢ annoncer

e (le) schéma

* (a sonne comme
un projet.

* (le) concept

* (la) perspective

» Sa présentation a
été un succes.

* (la) présentation

* plan

* Oczekujemy
wzrostu ekonomii.

* Sprzedaz wzrosta.

e zalozenie, warunek

* Musisz mie¢
wyniki/ Musisz
dostarcza¢ wyniki.

e znaczenie

* sprawdzic,
zweryfikowaé

* poziom

* zaplanowac

* rosngc

* po kréotkim
wstepie. ..

* naprawic,
usprawnic

* Czy rozumiesz t¢
koncepcje?

* Dla nas jest to
priorytet numer 1.

* referencja,
rekomendacja

* Mozemy poréwnac
obie propozycje?

* (le) plan, (le) projet

* Nous espérons une
croissance
économique.

¢ Les ventes ont
augmenté.

* (1a/1’) hypothese

* Vous devez fournir
les résultats.

(1a/1’) importance

* revoir

¢ (le) niveau

* planifier

* augmenter

* Apres une courte
présentation

* augmenter

* Comprenez-vous
ce concept ?

¢ Pour nous, c’est
maintenant la priorité
n° 1.

e (la) référence
¢ Pouvons-nous

comparer ces deux
offres ?
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* wykres

* Musimy
zaplanowac jego
odwiedziny.

¢ Pod warunkiem,
ze... Zaktadajac,
Ze...

* (le) graphique

¢ Nous devons
planifier sa visite.

* Sous I’hypothese
que...

e poréwnac

* wyktad

* comparer

¢ (la) conférence

* Powinienes wysta¢ ¢ Vous devriez

raport do piagtku.

soumettre ce rapport
pour vendredi.
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individuel
potentiel, possible
économique
spécial

électrique

stable
professionnel
responsable
caractéristique
chimique

en général, généralement
significativement
direct
commercial
historique, ancien
concret

précis

officiel

courant, actuel
efficace

organisé

extréme

net

suivant

avoir du succes
régulier
rapidement
primaire

avancé

grave

indywidualny

potencjal, potencjalny
ekonomiczny, oszczedny
specjalny

elektryczny

stabilny

profesjonalny
odpowiedzialny

cecha

chemiczny

ogo6lnie, generalnie
znacznie

bezposredni

handlowy

historyczny

konkretny, specjalny
doktadnie, precyzyjny
oficjalnie

wspotczesny, aktualny
skuteczny
zorganizowany
ekstremalny, szczeg6lny
netto

nastepny

odnoszacy sukces
regularny

szybko

podstawowy, elementarny
zaawansowany

razacy

198



44 Wtasciwosci - lekcja druga - stownictwo- przettumacz!

indywidualny
wspotczesny, aktualny
ogoOlnie, generalnie
handlowy

profesjonalny

netto

ekstremalny, szczeg6lny
znacznie

stabilny

doktadnie, precyzyjny
szybko

ekonomiczny, oszczedny
chemiczny

oficjalnie

regularny
odpowiedzialny
podstawowy, elementarny
zaawansowany
konkretny, specjalny
skuteczny

historyczny

elektryczny
zorganizowany
potencjat, potencjalny
nastepny

bezposredni

odnoszacy sukces
specjalny

cecha

razacy

individuel
courant, actuel
en général, généralement
commercial
professionnel

net

extréme
significativement
stable

précis
rapidement
économique
chimique

officiel

régulier
responsable
primaire

avancé

concret

efficace
historique, ancien
électrique
organisé
potentiel, possible
suivant

direct

avoir du succes
spécial
caractéristique

grave
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économique

Volez-vous en classe économique ?
concret

Nous devons résoudre ce probleme

concret.

courant, actuel

Notre probleme actuel est différent.
en général, généralement

En général, c’est bon.

historique, ancien

Nous avons besoin de quelques données

anciennes.

individuel

Une approche individuelle est requise.
potentiel, possible

C’est notre potentiel chef.
professionnel

L’approche professionnelle des clients est

nécessaire.

suivant

Il sera la la semaine suivante.
rapidement

Fais -le rapidement !

spécial

Ce n’est rien de spécial.
commercial

Il est le responsable commercial.
primaire

C’est mon €école primaire.
caractéristique

Quelles sont ses caractéristiques ?

régulier

ekonomiczny, oszczedny
Latasz klasg ekonomiczng?

konkretny, specjalny

Musimy rozwigza¢ ten konkretny problem.

wspotczesny, aktualny

Nasz aktualny problem jest inny.
ogdlnie, generalnie

Ogodlnie jest to dobre.
historyczny

Potrzebujemy danych historycznych.

indywidualny

Potrzebne jest podejscia indywidualne.
potencjal, potencjalny

To jest nasz potencjalny szef.
profesjonalny

Profesjonalne podejscie do klientow jest

koniecznoscig.

nastepny

Bedzie tam w nastepnym tygodniu.
szybko

Zr6b to szybko!

specjalny

To nic specjalnego.

handlowy

On jest dyrektorem handlowym.
podstawowy, elementarny

To jest moja szkota podstawowa.
cecha

Jakie cechy posiada?

regularny
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C’est une activité réguliere.

avoir du succes

La compagnie a beaucoup de succes.

électrique

L’énergie électrique est écologique.
direct

C’est une commande directe.
responsable

Qui est responsable de la publicité ?
officiel

Un communiqué officiel suit.
précis

Essaie d’étre précis !

avancé

II est avancé en italien.

chimique

Nous devons effectuer une analyse

chimique.

extréme

Une attention extréme est requise.
organisé

La compagnie est bien organisée.
efficace

Est-ce vraiment efficace ?

net

Le revenu net a augmenté.
significativement

Les ventes ont significativement

augmenté.

stable

Nous voulons créer un business stable.

grave

C’est la conséquence d’une grave

néglicence.

To jest czynnos$¢ regularna.
odnoszacy sukces

Firma odnosi duzo sukceséw.
elektryczny

Energia elektryczna jest ekologiczna.
bezposredni

To jest rozkaz bezposredni.
odpowiedzialny

Kto jest odpowiedzialny za reklamg?
oficjalnie

Nastegpuje potwierdzenie oficjalne.
doktadnie, precyzyjny

Sprébuj by¢ prezycyjny!
zaawansowany

Jest zaawansowany w jezyku wioskim.
chemiczny

Musimy przeprowadzi¢ analize¢ chemiczng.

ekstremalny, szczeg6lny

Wymagana jest szczegdlna ostroznosc.
zorganizowany

Spoéika jest dobrze zorganizowana.
skuteczny

Czy to jest w ogole skuteczne?

netto

Zysk netto wzrdst.

znacznie

Sprzedaze znacznie si¢ podniosty.

stabilny
Chcemy stworzy¢ stabilny biznes.
razacy

Jest to wynikiem razacego niedbalstwa.
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ekonomiczny, oszczedny
Latasz klasg ekonomiczng?

konkretny, specjalny

économique
Volez-vous en classe économique ?

concret

Musimy rozwigza¢ ten konkretny problem. ¢ Nous devons résoudre ce probleme
concret.

wspotczesny, aktualny

Nasz aktualny problem jest inny.
ogOlnie, generalnie

Ogodlnie jest to dobre.
historyczny

Potrzebujemy danych historycznych.

indywidualny

Potrzebne jest podejscia indywidualne.
potencjat, potencjalny

To jest nasz potencjalny szef.
profesjonalny

Profesjonalne podejscie do klientéw jest

koniecznoscia.

nastepny

Bedzie tam w nastepnym tygodniu.
szybko

Zr6b to szybko!

specjalny

To nic specjalnego.

handlowy

On jest dyrektorem handlowym.
podstawowy, elementarny

To jest moja szkota podstawowa.

cecha

courant, actuel

Notre probleme actuel est différent.
en général, généralement

En général, c’est bon.

historique, ancien

Nous avons besoin de quelques données

anciennes.

individuel

Une approche individuelle est requise.
potentiel, possible

C’est notre potentiel chef.
professionnel

L approche professionnelle des clients est

nécessaire.

suivant

Il sera la la semaine suivante.
rapidement

Fais -le rapidement !

spécial

Ce n’est rien de spécial.
commercial

Il est le responsable commercial.
primaire

C’est mon école primaire.

caractéristique
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Jakie cechy posiada?
regularny

To jest czynnos$¢ regularna.
odnoszacy sukces

Firma odnosi duzo sukceséw.

elektryczny

Energia elektryczna jest ekologiczna.

bezposredni

To jest rozkaz bezposredni.
odpowiedzialny

Kto jest odpowiedzialny za reklamg?
oficjalnie

Nastepuje potwierdzenie oficjalne.
doktadnie, precyzyjny

Sprébuj by¢ prezycyjny!

Zaawansowany

Jest zaawansowany w jezyku wloskim.

chemiczny

Musimy przeprowadzi¢ analize chemiczng.

ekstremalny, szczegdlny

Wymagana jest szczegdlna ostroznosc.

zorganizowany

Spoéika jest dobrze zorganizowana.
skuteczny

Czy to jest w ogole skuteczne?
netto

Zysk netto wzrést.

znacznie

Sprzedaze znacznie si¢ podniosty.

stabilny

Chcemy stworzy¢ stabilny biznes.

Quelles sont ses caractéristiques ?
régulier

C’est une activité réguliere.

avoir du succes

La compagnie a beaucoup de succes.
électrique

L’énergie électrique est écologique.
direct

C’est une commande directe.
responsable

Qui est responsable de la publicité ?
officiel

Un communiqué officiel suit.

précis

Essaie d’étre précis !

avancé

II est avancé en italien.

chimique

Nous devons effectuer une analyse

chimique.

extréme

Une attention extréme est requise.
organisé

La compagnie est bien organisée.
efficace

Est-ce vraiment efficace ?

net

Le revenu net a augmenté.
significativement

Les ventes ont significativement

augmenté.

stable

Nous voulons créer un business stable.



* razacy

* Jest to wynikiem razgcego niedbalstwa.

grave

C’est la conséquence d’une grave

néglicence.
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» L’approche professionnelle des clients est

nécessaire.

* C’est mon école primaire.

* C’est une commande directe.

* Nous voulons créer un business stable.
* Est-ce vraiment efficace ?

* Volez-vous en classe économique ?
» Essaie d’étre précis !

* C’est notre potentiel chef.

* Fais -le rapidement !

* Notre probleme actuel est différent.
* Quelles sont ses caractéristiques ?

* La compagnie est bien organisée.

* Un communiqué officiel suit.

» L’énergie électrique est écologique.
e (C’est une activité réguliere.

* Nous devons effectuer une analyse
chimique.

¢ Il est le responsable commercial.

* Nous avons besoin de quelques données

anciennes.

* Nous devons résoudre ce probleme
concret.

* Il est avancé en italien.
* Une approche individuelle est requise.

* Cen’est rien de spécial.

Une attention extréme est requise.
* Qui est responsable de la publicité ?

* Le revenu net a augmenté.

Profesjonalne podejscie do klientéw jest

koniecznoscig.

To jest moja szkota podstawowa.
To jest rozkaz bezposredni.
Chcemy stworzy¢ stabilny biznes.
Czy to jest w ogole skuteczne?
Latasz klasg ekonomiczng?
Sprébuj by¢ prezycyjny!

To jest nasz potencjalny szef.
Zr6b to szybko!

Nasz aktualny problem jest inny.
Jakie cechy posiada?

Spoéika jest dobrze zorganizowana.
Nastepuje potwierdzenie oficjalne.
Energia elektryczna jest ekologiczna.

To jest czynnos$¢ regularna.

Musimy przeprowadzi¢ analize chemiczng.

On jest dyrektorem handlowym.

Potrzebujemy danych historycznych.

Musimy rozwigza¢ ten konkretny problem.

Jest zaawansowany w jezyku wloskim.
Potrzebne jest podejscia indywidualne.
To nic specjalnego.

Wymagana jest szczegdlna ostroznosc.
Kto jest odpowiedzialny za reklamg?

Zysk netto wzrést.
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La compagnie a beaucoup de succes.

Les ventes ont significativement

augmenté.

En général, c’est bon.
Il sera la la semaine suivante.

C’est la conséquence d’une grave

néglicence.

Firma odnosi duzo sukceséw.

Sprzedaze znacznie si¢ podniosty.

Ogodlnie jest to dobre.
Bedzie tam w nastepnym tygodniu.

Jest to wynikiem razacego niedbalstwa.
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Zysk netto wzrést.

Bedzie tam w nastepnym tygodniu.
Energia elektryczna jest ekologiczna.
To nic specjalnego.

Wymagana jest szczegdlna ostroznosc.
Latasz klasg ekonomiczng?

To jest czynnos$¢ regularna.

To jest rozkaz bezposredni.

Jakie cechy posiada?

Sprzedaze znacznie si¢ podniosty.

Potrzebujemy danych historycznych.

Kto jest odpowiedzialny za reklamg?
Spoéika jest dobrze zorganizowana.

Musimy przeprowadzi¢ analize chemiczng.

Zr6b to szybko!

Musimy rozwigza¢ ten konkretny problem.

Jest zaawansowany w jezyku wloskim.
Ogodlnie jest to dobre.
Nasz aktualny problem jest inny.

Chcemy stworzy¢ stabilny biznes.

Le revenu net a augmenté.

Il sera la la semaine suivante.
L’énergie électrique est écologique.
Ce n’est rien de spécial.

Une attention extréme est requise.
Volez-vous en classe économique ?
C’est une activité réguliere.

C’est une commande directe.
Quelles sont ses caractéristiques ?

Les ventes ont significativement

augmenté.

Nous avons besoin de quelques données

anciennes.

Qui est responsable de la publicité ?
La compagnie est bien organisée.

Nous devons effectuer une analyse

chimique.

Fais -le rapidement !

Nous devons résoudre ce probleme

concret.

Il est avancé en italien.
En général, c’est bon.
Notre probleme actuel est différent.

Nous voulons créer un business stable.
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Sprébuj by¢ prezycyjny!

Firma odnosi duzo sukcesoéw.
Czy to jest w ogdle skuteczne?
On jest dyrektorem handlowym.
To jest moja szkota podstawowa.

Profesjonalne podejscie do klientéw jest

koniecznoscig.

To jest nasz potencjalny szef.
Nastepuje potwierdzenie oficjalne.
Potrzebne jest podejscia indywidualne.

Jest to wynikiem razacego niedbalstwa.

* Essaie d’étre précis !

* La compagnie a beaucoup de succes.
* Est-ce vraiment efficace ?

* Il est le responsable commercial.

e C’est mon école primaire.

» L’approche professionnelle des clients est
nécessaire.

* (C’est notre potentiel chef.
* Un communiqué officiel suit.
* Une approche individuelle est requise.

* (C’est la conséquence d’une grave
néglicence.
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Wtasciwosci - karty

ekonomiczny, oszczedny

Musimy rozwigzac ten
konkretny problem.

ogOlnie, generalnie

Potrzebujemy danych
historycznych.

potencjal, potencjalny

Profesjonalne podejscie do

klientéw jest koniecznoscia.

Latasz klasg ekonomiczng?

wspotczesny, aktualny

Ogodlnie jest to dobre.

indywidualny

To jest nasz potencjalny
szef.

nastepny

konkretny, specjalny

Nasz aktualny problem jest
inny.

historyczny

Potrzebne jest podejscia
indywidualne.

profesjonalny

Bedzie tam w nastepnym
tygodniu.
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concret

Notre probleme actuel est
différent.

historique, ancien

Une approche individuelle
est requise.

professionnel

Il sera la la semaine suivante.

Volez-vous en classe
économique ?

courant, actuel

En général, c’est bon.

individuel

C’est notre potentiel chef.

suivant

économique

Nous devons résoudre ce
probléme concret.

en général, généralement

Nous avons besoin de

quelques données anciennes.

potentiel, possible

L’approche professionnelle

des clients est nécessaire.
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szybko Zr6b to szybko! specjalny
To nic specjalnego. handlowy On glzsrf d(igzsl};tz,rem
podstawowy, elementarny To i) Zsésrgzii:élfom cecha
Jakie cechy posiada? regularny To jest czynno$¢ regularna.

odnoszacy sukces

Firma odnosi duzo
sukcesow.

elektryczny

Energia elektryczna jest
ekologiczna.

bezposredni

To jest rozkaz bezposredni.
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spécial

Fais -le rapidement !

rapidement

Il est le responsable
commercial.

commercial

Ce n’est rien de spécial.

caractéristique

C’est mon école primaire.

primaire

C’est une activité réguliere.

régulier

Quelles sont ses
caractéristiques ?

électrique

La compagnie a beaucoup de
succes.

avoir du succes

C’est une commande directe.

direct

L’énergie électrique est
écologique.
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odpowiedzialny

Nastepuje potwierdzenie
oficjalne.

Zaawansowany

Musimy przeprowadzi¢
analiz¢ chemiczna.

zorganizowany

Czy to jest w ogdle
skuteczne?

Kto jest odpowiedzialny za
reklame?

doktadnie, precyzyjny

Jest zaawansowany w jezyku
wloskim.

ekstremalny, szczegdlny

Spoéika jest dobrze
zorganizowana.

netto

oficjalnie

Sprébuj by¢ prezycyjny!

chemiczny

Wymagana jest szczegdlna
0stroznosc¢.

skuteczny

Zysk netto wzrdst.

212



officiel

Qui est responsable de la
publicité ?

responsable

Essaie d’étre précis !

précis

Un communiqué officiel suit.

chimique

Il est avancé en italien.

avancé

Une attention extréme est

Nous devons effectuer une

. extréme ..
requise. analyse chimique.
. La compagnie est bien .
efficace . 2 organisé
organisée.
Le revenu net a augmenté. net Est-ce vraiment efficace ?
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znacznie

Sprzedaze znacznie si¢
podniosty.

stabilny

Chcemy stworzy¢ stabilny
biznes.

razacy

Jest to wynikiem razacego
niedbalstwa.

214



stable

Les ventes ont
significativement augmenté.

significativement

C’est la conséquence d’une
grave néglicence.

grave

Nous voulons créer un
business stable.
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Wtasciwosci - test

handlowy
* ogolnie, generalnie

* specjalny

profesjonalny

* podstawowy,
elementarny

* stabilny

* Potrzebujemy
danych
historycznych.

* Ogodlnie jest to
dobre.

* To jest czynnos¢
regularna.

¢ doktadnie,
precyzyjny

* Zr6b to szybko!

e znacznie

* ckstremalny,
szczegllny

 Jakie cechy
posiada?

* odnoszacy sukces

* Nasz aktualny
problem jest inny.

* Jest to wynikiem
razgcego
niedbalstwa.

* oficjalnie

* razacy

* zorganizowany

* ekonomiczny,
oszczedny

* Bedzie tam w
nastepnym tygodniu.

* Kto jest
odpowiedzialny za
reklame?

* indywidualny

e Wymagana jest — oeeeeiieniiiiiienieen,
szczegllna

ostroznosc.

e Sprébuj by¢
prezycyjny!

* konkretny,
specjalny

* To jest moja szkota
podstawowa.

* historyczny

* Nastepuje
potwierdzenie
oficjalne.

* bezposredni

* wspoéiczesny,
aktualny

¢ Firma odnosi duzo
sukcesOw.

e regularny

* Profesjonalne
podejscie do klientéw
jest koniecznoscig.

» Latasz klasg
ekonomiczng?
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* Energia
elektryczna jest
ekologiczna.

* Musimy
przeprowadzi¢
analiz¢ chemiczna.

* nastepny

* To jest rozkaz
bezposredni.

szybko

* netto

e cecha

* Czyto jest w ogdle
skuteczne?

* On jest dyrektorem
handlowym.

* To nic specjalnego.

* To jest nasz
potencjalny szef.

* Spoika jest dobrze
zorganizowana.

* Potrzebne jest
podejscia
indywidualne.

e Jest zaawansowany
w jezyku wioskim.

* odpowiedzialny

* Musimy rozwigzaé
ten konkretny
problem.

* potencjat,
potencjalny

* Chcemy stworzy¢
stabilny biznes.

¢ Zaawansowany

* chemiczny

* Sprzedaze
znacznie si¢
podniosty.

* elektryczny

* skuteczny

* Zysk netto wzrést.
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Wtasciwosci — test - klucz

handlowy

* commercial

* ogoblnie, generalnie ¢ en général,

* specjalny

profesjonalny

* podstawowy,
elementarny

* stabilny

* Potrzebujemy
danych
historycznych.

* Ogodlnie jest to
dobre.

* To jest czynnos¢
regularna.

¢ doktadnie,
precyzyjny

* Zréb to szybko!

e 7znacznie

* ckstremalny,
szczegllny

» Jakie cechy
posiada?

* odnoszacy sukces

* Nasz aktualny
problem jest inny.

e Jest to wynikiem
razacego
niedbalstwa.

généralement

* spécial

* professionnel

* primaire

e stable

¢ Nous avons besoin
de quelques données
anciennes.

* En général, c’est
bon.

¢ C’est une activité
réguliere.

e précis
* Fais -le
rapidement !

* significativement

e extréme

¢ Quelles sont ses
caractéristiques ?

e avoir du succes

* Notre probleme
actuel est différent.

* Clestla
conséquence d’une
grave néglicence.

* razacy

* zorganizowany

* ekonomiczny,
oszczedny

* Bedzie tam w
nastepnym tygodniu.

* Kto jest
odpowiedzialny za
reklame?

* indywidualny

* Wymagana jest
szczegOlna
0stroznosc¢.

* Sprébuj by¢
prezycyjny!

* konkretny,
specjalny

* To jest moja szkota
podstawowa.

* historyczny

* Nastepuje
potwierdzenie
oficjalne.

* bezposredni

* wspoiczesny,
aktualny

¢ Firma odnosi duzo
sukcesow.

* regularny

* Profesjonalne
podejscie do klientow
jest koniecznoscia.

* grave

e organisé

e économique

e Ilseralala
semaine suivante.

* Qui est responsable
de la publicité ?

¢ individuel

e Une attention
extréme est requise.

¢ Essaie d’étre
précis !

* concret

e C’est mon école
primaire.

* historique, ancien

e Un communiqué
officiel suit.

e direct

¢ courant, actuel

* La compagnie a
beaucoup de succes.

* régulier

* L’approche
professionnelle des
clients est nécessaire.
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* oficjalnie

* Energia
elektryczna jest
ekologiczna.

* Musimy
przeprowadzi¢
analiz¢ chemiczna.

* nastepny

* To jest rozkaz
bezposredni.

szybko

* netto

e cecha

* Czyto jest w ogdle
skuteczne?

* On jest dyrektorem
handlowym.

* To nic specjalnego.

* To jest nasz
potencjalny szef.

* Spoika jest dobrze
zorganizowana.

o officiel

* L’énergie
électrique est
écologique.

* Nous devons
effectuer une analyse
chimique.

e suivant

e C’est une
commande directe.

* rapidement

* net

e caractéristique

¢ Est-ce vraiment
efficace ?

e Jlestle
responsable
commercial.

e Cen’estrien de
spécial.

e C’est notre
potentiel chef.

* La compagnie est
bien organisée.

* Latasz klasg
ekonomiczng?

* Potrzebne jest
podejscia
indywidualne.

* Jest zaawansowany

w jezyku wtoskim.

* odpowiedzialny

* Musimy rozwigzaé
ten konkretny
problem.

* potencjat,
potencjalny

* Chcemy stworzy¢
stabilny biznes.

® Zaawansowany

* chemiczny

* Sprzedaze
znacznie si¢
podniosty.

* elektryczny

* skuteczny

* Zysk netto wzrdst.

* Volez-vous en
classe économique ?

* Une approche
individuelle est
requise.

¢ ]Il est avancé en
italien.

* responsable

* Nous devons
résoudre ce probleme
concret.

* potentiel, possible

¢ Nous voulons créer
un business stable.

* avancé

* chimique

* Les ventes ont
significativement
augmenté.

 ¢lectrique

o efficace

e Lerevenu net a
augmenté.
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49 Produkcja - lekcja pierwsza - stownictwo - wystuchaj!

de rechange

(les) réglages
tester, essayer
technique

(le) dessin

le choix, la sélection
(la) distribution
distribuer

(le/1”) équipement
(la) quantité
installer

(la) routine

(la) chaine

(la) pause

(le) magasin

(la) livraison

plus

emballer

créer

(le) progres

(le) moteur
implémenter

(la) version

(la) garantie

(le) design

(le) mélange
avant

remplir

(le) matériel, (les) matériaux
(le) mode, (le) régime
maximum

(la) technologie

* czgs$ci zapasowe
* ustawienie

* wyprobowac, testowac
* techniczny

* wykres

* wybor

* dystrybucja

* dystrybuowac

* wyposazenie

* ilo$¢

* instalowac

* rutyna

* tancuch

* pauza, przerwa
* sklep

* dostawa

* plus

* opakowanie, zapakowac
e tworzy¢

* postep

* motor
 zrealizowac¢, wprowadzad
* wersja

* gwarancja

* projekt

* mieszanina

* przed

* wypehi¢

* materiat

* tryb

* maksimum

* technologia, technika



(la) machine

(la) couche

contrdler, mattriser

(le) degré

(la) physique
(la) dimension
(la/") usine
(1a/1’) entrée

livrer

(le) développement

faire

(le) travail

(la) sécurité

(la) recherche
(la) mesure

(le) changement
ranger, stocker
brut

développer

(le) transport
(le) fabricant
(la) mesure
travailler

(le/1’) appareil
(le) camion
(le/1”) emballage
(la) qualité
(1a/1’) ingénierie

(la) barre

(le) besoin, (le) critere

(le/1’) échantillon
(le/1”) angle

(la) preuve

maszyna
warstwa
kierowac
stopien
fizyka
wymiar
fabryka
wejscie
dostarczy¢
rozwoj
robi¢, produkowacé
praca
bezpieczenstwo
badania

pomiary

zmiana
przechowywacé
surowy, wstepny
rozwijac
transport
producent

zakres

pracowac

urzadzenie

samochdd ciezarowy

pakiet / paczka
jakos¢
technnika

pret
wymaganie
probka

kat

dowdd



(le) stockage

(Ie/1”) emploi du temps
(le) test, (Ie/I’) essaie
imprimer

(le) laboratoire
(la/1") efficacité

(le) cable

(le/1’) instrument
suivre

(la) maintenance
trier

(la) production

(le) résultat

I’attente

magazynowanie
harmonogram
test

drukowac
laboratorium
wydajnos¢
kabel

narzedzie
sledzi¢
konserwacja
selekcjonowac, rozwigzac
produkcja
wynik

czekaé

50 Produkcja - lekcja druga - stownictwo - przettumacz!

tworzy¢

praca

dystrybucja

zakres

surowy, wstepny
laboratorium
opakowanie, zapakowac¢
maszyna

test

materiat

selekcjonowac, rozwigzac
konserwacja

samochdd ciezarowy
wynik

pracowac

wersja

créer

(le) travail

(la) distribution

(la) mesure

brut

(le) laboratoire
emballer

(la) machine

(le) test, (Ie/I’) essaie
(le) matériel, (les) matériaux
trier

(la) maintenance

(le) camion

(le) résultat
travailler

(la) version
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technologia, technika

robi¢, produkowac

rozwijacé
dowdd
magazynowanie
zmiana
bezpieczenstwo
wymiar

fizyka
producent
motor

pauza, przerwa
kierowac
wyposazenie
przechowywacé
rutyna
maksimum
dystrybuowac
kat

wypetni¢

kabel
urzadzenie
jakos¢
ustawienie
przed

wykres
tancuch
badania
pomiary
postep

mieszanina

zrealizowac, wprowadzaé

warstwa

(la) technologie
faire
développer

(la) preuve

(le) stockage
(le) changement
(la) sécurité
(la) dimension
(la) physique
(le) fabricant
(le) moteur

(la) pause

contrbler, maftriser

(Ie/1”) équipement

ranger, stocker
(la) routine
maximum
distribuer
(le/1’) angle
remplir

(le) cable
(Ie/1’) appareil
(la) qualité
(les) réglages
avant

(le) dessin
(la) chaine
(la) recherche
(1a) mesure
(le) progres
(le) mélange
implémenter

(la) couche
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transport
sledzi¢
instalowac
dostarczy¢
rozwoj
gwarancja
projekt
produkcja
harmonogram
wydajnos¢
stopien

plus

narzedzie
drukowacd
wymaganie
sklep

tryb

probka

wybor
technnika

pret

wejscie

czeSci zapasowe
ilos¢

dostawa
wyprébowac, testowac
techniczny
pakiet / paczka
fabryka

czekad

(le) transport

suivre

installer

livrer

(le) développement
(la) garantie

(le) design

(la) production

(Ie/1”) emploi du temps
(la/T’) efficacité

(le) degré

plus

(le/1’) instrument
imprimer

(le) besoin, (le) critere
(le) magasin

(le) mode, (le) régime
(le/1’) échantillon

le choix, la sélection
(1a/1’) ingénierie

(la) barre

(1a/1’) entrée

de rechange

(la) quantité

(la) livraison

tester, essayer
technique

(le/1’) emballage
(la/1’) usine

I’attente
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51 Produkcja - lekcja trzecia - stownictwo, ¢wiczenia sprawdzajgce -

wystuchaj!
* faire
* IIs font des jouets.
* (le) travail
 Je suis au travail.
e travailler
* Ou travaillez-vous ?
e créer
* Est-ce le monde que nous avons créé ?
* (la) recherche

¢ Nous avons besoin d’une recherche de
marché.

* développer

¢ IIs ont développé une nouvelle méthode.
* tester, essayer

* Nous devons d’abord les tester.

e (le) test, (le/’) essaie

» Nos produits résistent a un test de durée.

* (la) sécurité

* N’oublie jamais les reégles de sécurité.

* (la) qualité

* Nous améliorons toujours la qualité de nos

produits.
* (le) développement

¢ Nous devons investir dans le
développement.

* (le/I’) équipement
* Quel équipement est requis ?
* (la) physique

* Je n’ai jamais aimé les mathématiques ou
la physique.

* robi¢, produkowac

* Oni produkuja zabawki.

* praca

* Jestem w pracy.

* pracowac

* (dzie pracujesz?

e tworzy¢

* (Czy to jest $wiat, ktory stworzyliSmy?
* badania

* Potrzebujemy badania rynkowe.

* rozwijac

* Rozwingli nowg metodg.

* wyprobowac, testowaé

* Najpierw musimy je wyprobowac.
* test

» Nasze produkty odniosg sukces w testach
dtugoterminowych.

* bezpieczenstwo

* Nigdy nie zapominaj o zasadach
bezpieczenstwa.

* jakos¢
* Jakos¢ naszych produktéw stale si¢
poprawia.

* 10zw0j

* Musimy inwestowa¢ w rozwaj.

* wyposazenie

Jakie jest potrzebne wyposazenie?

fizyka

Nigdy nie lubilem matematyki ani fizyki.
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* (le) magasin

* Allez au magasin et achetez-le.
* ranger, stocker

* Ou pouvons-nous le stocker ?
* (la) technologie

* Quelle technologie utilisez-vous ?
* (le) design

e Il travaille comme designer.

e (le) matériel, (les) matériaux

* (la) pause

* Prends une pause !

e (la) machine

¢ [.a machine sera installée la semaine
prochaine.

e (le/l’) instrument

* Il y a quelques instruments que nous
pouvons utiliser.

e (la) distribution

e [ a distribution est sous-traitée.

e (la/l’) usine

* Il est le responsable de 1’usine.

* technique

* La solution technique est une priorité.
* plus

* Cinq plus trois font huit.

* maximum

* Le maximum est cinq livres.

* emballer

* Pouvez-vous I’emballer pour moi ?
* (les) réglages

* Connaissez-vous les réglages ?

* trier

e Nous devons le trier avant minuit.

* sklep

* Idz do sklepu i kup to.

* przechowywaé

* (Gdzie mozemy to przechowywac.
* technologia, technika

» Jaka stosujecie technologig?
* projekt

* Pracuje jako projektant.

* materiat

* pauza, przerwa

* Zréb sobie przerwe.

* maszyna

* Maszyna zostanie zainstalowana w
nastepnym tygodniu.

* narzedzie

* Istniejg niektére narzedzia, ktére mozemy
wykorzystac.

* dystrybucja

* Dystrybucja jest przechowywana
zewngtrznie.

 fabryka

* Jest menadzerem fabryki.

* techniczny

* Priorytetem jest rozwigzanie techniczne.
* plus

* Pie¢ plus trzy to osiem.

* maksimum

e Maksimum wynosi 5 funtéw.

» opakowanie, zapakowac

* Mozesz to dla mnie zapakowac?
* ustawienie

* Znasz to ustawienie?

* selekcjonowac, rozwigzac

* Musimy rozwigzac to do péinocy.
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* remplir
* S’il vous plait, remplissez le formulaire.
* imprimer

* Ne I'imprimez pas jusqu’a ce que vous
I’ayez lu jusqu’a la fin.

¢ le choix, la sélection

» La sélection est dure.

* (le) stockage

* Et a propos des lieux de stockage ?

e (la) version

* Ici est la version n° 5.

* (le) progres

* Y a-t-il quelques progres dans le projet ?
e (le/I’) angle

» Attention a I’angle différent.

* (la/I’) ingénierie

e (C’est pour notre département ingénierie.
e (la/l’) entrée

* (C’est une nouvelle entrée.

* (le) mélange

* C’est un mélange de plusieurs composés
chimiques.

e brut

* (C’est notre magasin de matériaux bruts.

* (la) chaine

e (C’est une partie de notre chaine
d’approvisionnement.

* (la) livraison
* Il y a une livraison pour Pierre.
* (le/I’) appareil

» Cet appareil peut enregistrer toutes les
données.

e (le) moteur

* wypelnic¢
* Prosz¢ wypetni¢ formularz.

e drukowaé

* Nie drukuj, dopdki nie przeczytasz tego do

konca.

* wybor

* Wybdr jest trudny.

* magazynowanie

* A co z pomieszczeniami magazynowymi?
* wersja

* Tutaj jest wersja numer 5.

* postep

* (Czy jest jaki$ postep w tym projekcie?

* kat

» Nalezy zwrdci¢ uwage na rézne katy!

* technnika

* To jest dla naszego dzialu technicznego.
* wejscie

* To jest nowe wejscie.

* mieszanina

* To jest mieszanina wigcej sktadnikow
chemicznych.

* surowy, wstepny

* To jest nasz magazyn tworzywa w stanie
sSurowym.

¢ tancuch

 Jest czgscig tancucha dostaw.

* dostawa
* Juz jest dostawa dla Piotra.
* urzadzenie

* To urzadzenie moze przechowywac
wszystkie dane.

* motor
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* Le moteur est cassé.

* installer

* Ou pouvons-nous installer la machine ?
* (la) garantie

* (Ca aune garantie ?

* implémenter

* La stratégie est implémentée.

e (la) couche

e Il y a une tres fine couche sur le dessus.

e (la) routine

¢ Pour nous, c’est la routine.

* (le/’) échantillon

* Nous avons recu vos échantillons.

* (le/I’) emploi du temps

* Laissez-moi vérifier mon emploi du temps.
* (le) transport

* Les entreprises de transport protestent.
e (la) dimension

* Parlons-nous des mémes dimensions ?
* distribuer

* Qui le distribue ?

e (la/l’) efficacité

» Lefficacité de son équipe est énorme.
e (la) mesure

* Dans quelle mesure avons-nous a le
retravailler ?

* (le) degré

* Latempérature est de cinq degrés Celsius.

(le) résultat

Le résultat est évident.

(le/1’) emballage

J’ai besoin de cinq emballages.

Motor jest zepsuty.

instalowac

Gdzie mozemy zainstalowac te maszyny?
gwarancja

Czy ma gwarancje?

zrealizowaé, wprowadzaé

Strategia jest realizowana.

warstwa

Na wierzchotku jest bardzo cienka

warstwa.

rutyna

Dla nas jest to rutyna.

probka

Otrzymali$my wasze probki.
harmonogram

Pozwol mi sprawdzi¢ harmonogram.
transport

Firmy transportowe protestuja.

wymiar

Czy méwimy o tych samych wymiarach?
dystrybuowac

Kto go dystrybuuje?

wydajnos¢

Wydajnos¢ naszego zespotu jest ogromna.
zakres

Do jakiego stopnia musimy to zmienic¢?

stopien

Temperatura wynosi 5 stopni Celsiusza.
wynik

Wynik jest wiadomy.

pakiet / paczka

Potrzebuje pie¢ paczek.
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avant

Nous devons le finir avant son arrivée.

(la) preuve

C’est une preuve solide.

(le) dessin

Trouvez en piece-jointe les dessins.
(le) laboratoire

Travaille-t-il dans un laboratoire ?

(la) mesure

En piece-jointe, les résultats des mesures.

(le) mode, (le) régime
Nous passons en régime d’urgence.
(la) barre

Nous devons arrondir la barre avec un

diametre de 500 millimetres.

livrer

Quand allez-vous livrer ?

(la) maintenance

Il travaille au département maintenance.
(le) fabricant

Ford est un fabriquant automobile.
suivre

Ils sont sous suivi constant.

de rechange

Nous avons besoin de pieces de rechange.

(le) cable

Pouvez-vous voir le cable ?

(la) quantité

De quelle quantité parlez-vous ?
(le) besoin, (le) critere

Y a-t-il d’autres criteres ?

* przed

* Musimy by¢ gotowi przed jego
przyjazdem.

* dowdd

* To jest pewny dowdd.

* wykres

* W zalaczniku (e-maila) znajdziesz wykres.
* laboratorium

* (Czy on pracuje w laboratorium?

* pomiary

* Prosz¢ zobaczy¢ wynik pomiaru w
zalaczniku.

e tryb
* Dzialamy w trybie awaryjnym.
* pret

* Potrzebujemy okragty pret o srednicy 500
mm.

* dostarczy¢

* Kiedy to Pan/Pani dostarczy?

* konserwacja

* Pracuje w dziale konserwacji.

e producent

* Ford jest producentem samochodéw.
* §ledzi¢

* Jest pod statym nadzorem.

* czgscl zapasowe

* Potrzebujemy niektorych czesci
zamiennych.

* kabel

* Widzisz ten kabel?

* ilos¢

* O jakich ilosciach méwisz?
* wymaganie

* Czy sa jakies inne wymagania?

229



(le) changement
Sur quel changement travaille-t-il ?

(la) production

Suivez les regles de la production allégée.

(le) camion

Il y a beaucoup de camions sur la route.
contrdler, mattriser

Maitrise-t-il le processus ?

I’attente

Je déteste attendre quelqu’un.

* zmiana
* Na jakiej zmianie pracuje?
* produkcja

* Niech Pan/Pani postepuje wedlug zasad
,,szczuptej produkcji".

* samochdd ciezarowy

* Na drodze jest duzo tiréw.
* kierowac

* Kierowal tym procesem?
* czekac

* Bardzo nie lubi¢ na kogo$ czekac.

52 Produkcja - lekcja czwarta - stownictwo, ¢wiczenia sprawdzajace -
przettumacz!

robi¢, produkowacé

Oni produkuja zabawki.

praca

Jestem w pracy.

pracowac

Gdzie pracujesz?

tworzy¢

Czy to jest §wiat, ktory stworzyliSmy?
badania

Potrzebujemy badania rynkowe.

rozwijacé

Rozwingli nowg metode.
wyprébowac, testowac

Najpierw musimy je wyprébowac.
test

Nasze produkty odniosa sukces w testach

dtugoterminowych.

bezpieczenstwo

* faire

* IIs font des jouets.

* (le) travail

 Je suis au travail.

e travailler

* Ou travaillez-vous ?

e créer

* Est-ce le monde que nous avons créé ?
* (la) recherche

¢ Nous avons besoin d’une recherche de
marché.

* développer

* IIs ont développé une nouvelle méthode.
* tester, essayer

* Nous devons d’abord les tester.

e (le) test, (le/’) essaie

Nos produits résistent a un test de durée.

* (la) sécurité
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* Nigdy nie zapominaj o zasadach
bezpieczenstwa.

* jakos¢
* Jakos¢ naszych produktow stale si¢
poprawia.

* r0zw0j

* Musimy inwestowac¢ w rozwaj.

* wyposazenie
 Jakie jest potrzebne wyposazenie?
 fizyka

* Nigdy nie lubilem matematyki ani fizyki.

* sklep

* Idz do sklepu i kup to.

* przechowywaé

* (Gdzie mozemy to przechowywac.
* technologia, technika

» Jaka stosujecie technologig?
* projekt

* Pracuje jako projektant.

* materiat

* pauza, przerwa

* Zréb sobie przerwg.

* maszyna

* Maszyna zostanie zainstalowana w
nastepnym tygodniu.

* narzedzie

* Istnieja niektére narzedzia, ktére mozemy
wykorzystac.

* dystrybucja

* Dystrybucja jest przechowywana
zewngtrznie.

» fabryka

* Jest menadzerem fabryki.

* N’oublie jamais les regles de sécurité.

* (la) qualité

* Nous améliorons toujours la qualité de nos
produits.

* (le) développement

¢ Nous devons investir dans le
développement.

* (le/I) équipement
* Quel équipement est requis ?
* (la) physique

* Je n’ai jamais aimé les mathématiques ou
la physique.

* (le) magasin

* Allez au magasin et achetez-le.
* ranger, stocker

* Ou pouvons-nous le stocker ?
* (la) technologie

* Quelle technologie utilisez-vous ?
* (le) design

e Il travaille comme designer.

e (le) matériel, (les) matériaux

* (la) pause

* Prends une pause !

e (la) machine

¢ [a machine sera installée la semaine
prochaine.

* (le/I’) instrument

* Il y a quelques instruments que nous
pouvons utiliser.

* (la) distribution

e [ a distribution est sous-traitée.

e (la/l’) usine

* Il est le responsable de 1’usine.
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techniczny

Priorytetem jest rozwigzanie techniczne.
plus

Pig¢ plus trzy to osiem.
maksimum

Maksimum wynosi 5 funtéw.
opakowanie, zapakowac¢

Mozesz to dla mnie zapakowac?
ustawienie

Znasz to ustawienie?
selekcjonowac, rozwigzac
Musimy rozwigza¢ to do péinocy.
wypelnic¢

Prosze wypelni¢ formularz.
drukowacd

Nie drukuj, dopdki nie przeczytasz tego do

konca.

wybor

Wyb6r jest trudny.

magazynowanie

A co z pomieszczeniami magazynowymi?
wersja

Tutaj jest wersja numer 5.

postep

Czy jest jakis$ postep w tym projekcie?
kat

Nalezy zwroci¢ uwage na rézne katy!
technnika

To jest dla naszego dziatu technicznego.
wejscie

To jest nowe wejscie.

mieszanina

technique

La solution technique est une priorité.
plus

Cinq plus trois font huit.

maximum

Le maximum est cinq livres.
emballer

Pouvez-vous I’emballer pour moi ?
(les) réglages

Connaissez-vous les réglages ?

trier

Nous devons le trier avant minuit.
remplir

S’il vous plait, remplissez le formulaire.
imprimer

Ne I’'imprimez pas jusqu’a ce que vous

I’ayez lu jusqu’a la fin.

le choix, la sélection

La sélection est dure.

(le) stockage

Et a propos des lieux de stockage ?

(la) version

Ici est la version n° 5.

(le) progres

Y a-t-il quelques progres dans le projet ?
(le/1”) angle

Attention a I’angle différent.

(1a/1’) ingénierie

C’est pour notre département ingénierie.
(1a/1’) entrée

C’est une nouvelle entrée.

(le) mélange
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* To jest mieszanina wigcej sktadnikow
chemicznych.

* surowy, wstepny

* To jest nasz magazyn tworzywa w stanie
SUrowym.

¢ tancuch

» Jest cz¢scig tancucha dostaw.

* dostawa
* Juz jest dostawa dla Piotra.
* urzadzenie

* To urzadzenie moze przechowywac
wszystkie dane.

* motor

* Motor jest zepsuty.

* instalowaé

* Gdzie mozemy zainstalowac te maszyny?
* gwarancja

* Czy ma gwarancj¢?

» zrealizowac¢, wprowadzac

* Strategia jest realizowana.

* warstwa

* Na wierzchotku jest bardzo cienka
warstwa.

* rutyna

* Dla nas jest to rutyna.

e probka

* OtrzymaliSmy wasze probki.

* harmonogram

* Pozwo6l mi sprawdzi¢ harmonogram.
* transport

* Firmy transportowe protestuj3.

* wymiar

* Czy méwimy o tych samych wymiarach?

* C’est un mélange de plusieurs composés
chimiques.

e brut

* (C’est notre magasin de matériaux bruts.

e (la) chaine

e (C’est une partie de notre chaine
d’approvisionnement.

* (la) livraison
* Il y a une livraison pour Pierre.
* (le/’) appareil

» Cet appareil peut enregistrer toutes les
données.

¢ (le) moteur

* Le moteur est cassé.

* installer

* Ou pouvons-nous installer la machine ?
* (la) garantie

* (Ca aune garantie ?

* implémenter

* La stratégie est implémentée.

e (la) couche

* Il y a une tres fine couche sur le dessus.

e (la) routine

¢ Pour nous, c’est la routine.

e (le/l’) échantillon

* Nous avons recu vos échantillons.

* (le/’) emploi du temps

* Laissez-moi vérifier mon emploi du temps.

* (le) transport
* Les entreprises de transport protestent.
e (la) dimension

¢ Parlons-nous des mémes dimensions ?



* dystrybuowac

* Kto go dystrybuuje?

* wydajnos¢

* Wydajno$¢ naszego zespotu jest ogromna.
» zakres

* Do jakiego stopnia musimy to zmienic¢?

* stopien

* Temperatura wynosi 5 stopni Celsiusza.
* wynik

* Wynik jest wiadomy.

* pakiet / paczka

* Potrzebuje pig¢ paczek.

* przed

* Musimy by¢ gotowi przed jego
przyjazdem.

* dowdd
* To jest pewny dowdd.

* wykres

* W zalaczniku (e-maila) znajdziesz wykres.

* laboratorium
* (Czy on pracuje w laboratorium?
* pomiary

* Prosze zobaczy¢ wynik pomiaru w
zataczniku.

* tryb
* Dziatamy w trybie awaryjnym.
* pret

* Potrzebujemy okragty pret o Srednicy 500
mm.

* dostarczy¢
* Kiedy to Pan/Pani dostarczy?
* konserwacja

* Pracuje w dziale konserwacji.

distribuer

Qui le distribue ?

(la/1") efficacité

L’efficacité de son équipe est énorme.
(1a) mesure

Dans quelle mesure avons-nous a le

retravailler ?

(le) degré

La température est de cinq degrés Celsius.
(le) résultat

Le résultat est évident.

(le/1’) emballage

J’ai besoin de cinq emballages.

avant

Nous devons le finir avant son arrivée.

(la) preuve

C’est une preuve solide.

(le) dessin

Trouvez en piece-jointe les dessins.
(le) laboratoire

Travaille-t-il dans un laboratoire ?
(la) mesure

En picce-jointe, les résultats des mesures.

(le) mode, (le) régime
Nous passons en régime d’urgence.
(la) barre

Nous devons arrondir la barre avec un

diametre de 500 millimetres.

livrer
Quand allez-vous livrer ?
(la) maintenance

Il travaille au département maintenance.
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producent

Ford jest producentem samochodéw.

Sledzi¢
Jest pod stalym nadzorem.
czeSci zapasowe

Potrzebujemy niektérych czesci

zamiennych.

kabel

Widzisz ten kabel?

ilos¢

O jakich ilosciach mowisz?
wymaganie

Czy s jakie$ inne wymagania?
zmiana

Na jakiej zmianie pracuje?

produkcja

Niech Pan/Pani post¢puje wedtug zasad

,,szczuptej produkcji".

samochdd ciezarowy

Na drodze jest duzo tir6w.
kierowac

Kierowat tym procesem?
czekad

Bardzo nie lubi¢ na kogos czekac.

(le) fabricant

Ford est un fabriquant automobile.
suivre

IIs sont sous suivi constant.

de rechange

Nous avons besoin de pieces de rechange.

(le) cable

Pouvez-vous voir le cable ?

(la) quantité

De quelle quantité parlez-vous ?
(le) besoin, (le) critere

Y a-t-il d’autres criteres ?

(le) changement

Sur quel changement travaille-t-il ?
(la) production

Suivez les regles de la production allégée.

(le) camion

Il y a beaucoup de camions sur la route.
contrbler, maftriser

Maitrise-t-il le processus ?

I’attente

Je déteste attendre quelqu’un.

53 Produkcja - lekcja piata - ¢wiczenia sprawdzajace - wystuchaj!

Nous devons le trier avant minuit.
C’est une preuve solide.

IIs font des jouets.

Nous avons besoin de pieces de rechange.

Maitrise-t-il le processus ?

Qui le distribue ?

* Musimy rozwigzac to do péinocy.
* To jest pewny dowdd.
* Oni produkuja zabawki.

* Potrzebujemy niektorych czesci
zamiennych.

* Kierowal tym procesem?

* Kto go dystrybuuje?
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* En piece-jointe, les résultats des mesures.

» S’il vous plait, remplissez le formulaire.
* Il est le responsable de 1’usine.

* La sélection est dure.

» Et a propos des lieux de stockage ?

* Quand allez-vous livrer ?

* La solution technique est une priorité.

* Suivez les regles de la production allégée.

¢ Le moteur est cassé.
¢ (C’est une nouvelle entrée.

» Cet appareil peut enregistrer toutes les
données.

* Quelle technologie utilisez-vous ?

¢ [a machine sera installée la semaine
prochaine.

* Je suis au travail.
* Trouvez en piece-jointe les dessins.
* Le maximum est cinq livres.

e [a distribution est sous-traitée.

* Sur quel changement travaille-t-il ?
* Quel équipement est requis ?

* Le résultat est évident.

* IlIs sont sous suivi constant.

* Travaille-t-il dans un laboratoire ?
* Ford est un fabriquant automobile.

* Il y a quelques instruments que nous
pouvons utiliser.

¢ Nous devons arrondir la barre avec un
diametre de 500 millimetres.

e Pouvez-vous voir le cable ?
* (Ca aune garantie ?

* La stratégie est implémentée.

* Prosze zobaczy¢ wynik pomiaru w
zataczniku.

* Prosze wypetni¢ formularz.

* Jest menadzerem fabryki.

Wyb6r jest trudny.

* A co z pomieszczeniami magazynowymi?

Kiedy to Pan/Pani dostarczy?
* Priorytetem jest rozwigzanie techniczne.

* Niech Pan/Pani postepuje wedtug zasad
,,szczuptej produkcji".

* Motor jest zepsuty.
* To jest nowe wejscie.

* To urzadzenie moze przechowywac
wszystkie dane.

* Jaka stosujecie technologie?

* Maszyna zostanie zainstalowana w
nastepnym tygodniu.

* Jestem w pracy.

* W zalaczniku (e-maila) znajdziesz wykres.

* Maksimum wynosi 5 funtéw.

* Dystrybucja jest przechowywana
zewngtrznie.

* Na jakiej zmianie pracuje?

 Jakie jest potrzebne wyposazenie?

Wynik jest wiadomy.

Jest pod stalym nadzorem.

* (Czy on pracuje w laboratorium?

Ford jest producentem samochodéw.

* Istnieja niektdére narzedzia, ktére mozemy
wykorzystac.

* Potrzebujemy okragty pret o Srednicy 500
mm.

* Widzisz ten kabel?
* Czy ma gwarancj¢?

 Strategia jest realizowana.
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Nous avons besoin d’une recherche de

marché.

Nos produits résistent a un test de durée.

Ou pouvons-nous le stocker ?

Cinq plus trois font huit.

II travaille au département maintenance.
IIs ont développé une nouvelle méthode.
Il y a une livraison pour Pierre.

Nous améliorons toujours la qualité de nos

produits.

Nous passons en régime d’urgence.

J’ai besoin de cinq emballages.

Il y a beaucoup de camions sur la route.

Y a-t-il d’autres criteres ?

Prends une pause !

Connaissez-vous les réglages ?
Pouvez-vous I’emballer pour moi ?
Laissez-moi vérifier mon emploi du temps.

Ne I’'imprimez pas jusqu’a ce que vous

I’ayez lu jusqu’a la fin.

Ou travaillez-vous ?

Nous avons recu vos échantillons.

Ici est la version n° 5.

C’est pour notre département ingénierie.
Est-ce le monde que nous avons créé ?

C’est notre magasin de matériaux bruts.

Nous devons d’abord les tester.
Parlons-nous des mémes dimensions ?
Il travaille comme designer.

Dans quelle mesure avons-nous a le

retravailler ?

De quelle quantité parlez-vous ?

* Potrzebujemy badania rynkowe.

» Nasze produkty odniosg sukces w testach
dtugoterminowych.

* (Gdzie mozemy to przechowywac.
* Piec plus trzy to osiem.

* Pracuje w dziale konserwacji.

* Rozwingli nowg metodg.

* Juz jest dostawa dla Piotra.

Jakos$¢ naszych produktéw stale sie
poprawia.

* Dzialamy w trybie awaryjnym.

* Potrzebuje pig¢ paczek.

Na drodze jest duzo tir6w.

* Czy sa jakies inne wymagania?
* Zréb sobie przerwg.

* Znasz to ustawienie?

* Mozesz to dla mnie zapakowac?

Pozwdl mi sprawdzi¢ harmonogram.

* Nie drukuj, dopdki nie przeczytasz tego do
konca.

* (dzie pracujesz?

* OtrzymaliSmy wasze probki.

* Tutaj jest wersja numer 5.

* To jest dla naszego dzialu technicznego.
* (Czy to jest Swiat, ktory stworzyliSmy?

* To jest nasz magazyn tworzywa w stanie
surowym.

* Najpierw musimy je wyprobowac.

* Czy méwimy o tych samych wymiarach?

Pracuje jako projektant.

Do jakiego stopnia musimy to zmienic¢?

O jakich ilosciach méwisz?

237



* (C’est une partie de notre chaine
d’approvisionnement.

¢ Nous devons le finir avant son arrivée.

e C’est un mélange de plusieurs composés
chimiques.

* Attention a I’angle différent.

* Jen’ai jamais aimé les mathématiques ou
la physique.

* Les entreprises de transport protestent.

* La température est de cinq degrés Celsius.

* Y a-t-il quelques progres dans le projet ?

¢ Nous devons investir dans le
développement.

* Allez au magasin et achetez-le.
* Ou pouvons-nous installer la machine ?

* N’oublie jamais les régles de sécurité.

¢ Pour nous, c’est la routine.
» L’efficacité de son équipe est énorme.

e Il y a une tres fine couche sur le dessus.

Je déteste attendre quelqu’un.

» Jest czgscig tancucha dostaw.

* Musimy by¢ gotowi przed jego
przyjazdem.

* To jest mieszanina wigcej sktadnikow
chemicznych.

* Nalezy zwrdci¢ uwage na rézne katy!

* Nigdy nie lubilem matematyki ani fizyki.

* Firmy transportowe protestuj3.

* Temperatura wynosi 5 stopni Celsiusza.

Czy jest jakis$ postep w tym projekcie?

* Musimy inwestowac¢ w rozwaj.

IdZ do sklepu i kup to.
* Gdzie mozemy zainstalowac te maszyny?

* Nigdy nie zapominaj o zasadach
bezpieczenstwa.

* Dla nas jest to rutyna.

* Wydajno$¢ naszego zespotu jest ogromna.

* Na wierzchotku jest bardzo cienka
warstwa.

* Bardzo nie lubi¢ na kogo$ czekac.

54 Produkcja - lekcja szosta - ¢wiczenia sprawdzajgce- przettumacz!

e /nasz to ustawienie?

* Maszyna zostanie zainstalowana w
nastgpnym tygodniu.

* Temperatura wynosi 5 stopni Celsiusza.
* Na drodze jest duzo tiréw.

* To jest nowe wejscie.

* Oni produkuja zabawki.

* Potrzebuje pig¢ paczek.

* Jest menadzerem fabryki.

* Jest pod statym nadzorem.

* Connaissez-vous les réglages ?

¢ [a machine sera installée la semaine
prochaine.

* Latempérature est de cinq degrés Celsius.

* Il y a beaucoup de camions sur la route.
* (C’est une nouvelle entrée.

* IIs font des jouets.

* J’ai besoin de cinq emballages.

* Il est le responsable de 1’usine.

¢ [Is sont sous suivi constant.
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Jest czeScig tancucha dostaw.

Tutaj jest wersja numer 5.
Wynik jest wiadomy.

Prosze zobaczy¢ wynik pomiaru w

zalaczniku.

Pi¢¢ plus trzy to osiem.

Najpierw musimy je wyprébowac.
Priorytetem jest rozwigzanie techniczne.
Wyb6r jest trudny.

Gdzie mozemy to przechowywac.
Kierowatl tym procesem?

Ford jest producentem samochodéw.

Nigdy nie zapominaj o zasadach

bezpieczenstwa.

Rozwingli nowg metode.
Czy ma gwarancj¢?

Gdzie pracujesz?

Maksimum wynosi 5 funtéw.
O jakich ilosciach méwisz?

Do jakiego stopnia musimy to zmieni¢?

Zréb sobie przerwe.

Kto go dystrybuuje?

A co z pomieszczeniami magazynowymi?
Czy on pracuje w laboratorium?

Pracuje w dziale konserwacji.

Niech Pan/Pani post¢puje wedtug zasad

,,szczuptej produkcji".

Mozesz to dla mnie zapakowac?

Istnieja niektore narzedzia, ktére mozemy

wykorzystac.

Firmy transportowe protestuja.
Pozwol mi sprawdzi¢ harmonogram.

Jestem w pracy.

* (C’est une partie de notre chaine
d’approvisionnement.

¢ Ici est la version n° 5.

e Le résultat est évident.

* En picce-jointe, les résultats des mesures.

* Cinq plus trois font huit.

* Nous devons d’abord les tester.

* La solution technique est une priorité.
* La sélection est dure.

e Ou pouvons-nous le stocker ?

* Maitrise-t-il le processus ?

* Ford est un fabriquant automobile.

* N’oublie jamais les regles de sécurité.

e IIs ont développé une nouvelle méthode.
* (Ca a une garantie ?

* Ou travaillez-vous ?

* Le maximum est cinq livres.

* De quelle quantité parlez-vous ?

* Dans quelle mesure avons-nous a le
retravailler ?

* Prends une pause !

Qui le distribue ?

» Et a propos des lieux de stockage ?

Travaille-t-il dans un laboratoire ?

Il travaille au département maintenance.

* Suivez les regles de la production allégée.

* Pouvez-vous I’emballer pour moi ?

* Il y a quelques instruments que nous
pouvons utiliser.

* Les entreprises de transport protestent.

* Laissez-moi vérifier mon emploi du temps.

e Je suis au travail.
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* Czy sa jakies inne wymagania?

* Nigdy nie lubitem matematyki ani fizyki.

¢ Widzisz ten kabel?

* Potrzebujemy badania rynkowe.

* Pracuje jako projektant.
* Idz do sklepu i kup to.
* Strategia jest realizowana.

* Nasze produkty odniosg sukces w testach
dlugoterminowych.

* Prosze wypetni¢ formularz.

* Motor jest zepsuty.

* OtrzymaliSmy wasze probki.

* Nalezy zwrdci¢ uwage na rézne katy!
* To jest pewny dowdd.

* Musimy by¢ gotowi przed jego
przyjazdem.

* (Czy jest jaki$§ postep w tym projekcie?

* To jest dla naszego dzialu technicznego.
* Na jakiej zmianie pracuje?

* Musimy rozwigzac to do péinocy.

* Czy méwimy o tych samych wymiarach?

* Dla nas jest to rutyna.

* Wydajno$¢ naszego zespotu jest ogromna.

* Juz jest dostawa dla Piotra.
» Jaka stosujecie technologig?

* To urzadzenie moze przechowywac
wszystkie dane.

* (Gdzie mozemy zainstalowac¢ te maszyny?

* To jest nasz magazyn tworzywa w stanie
sSurowym.

* Dzialamy w trybie awaryjnym.

* To jest mieszanina wigcej sktadnikow
chemicznych.

¢ Y a-t-il d’autres critéres ?

* Je n’ai jamais aimé les mathématiques ou
la physique.

¢ Pouvez-vous voir le cable ?

¢ Nous avons besoin d’une recherche de
marché.

* Il travaille comme designer.
* Allez au magasin et achetez-le.
» La stratégie est implémentée.

* Nos produits résistent a un test de durée.

» S’il vous plait, remplissez le formulaire.
* Le moteur est cassé.

* Nous avons recu vos échantillons.

» Attention a I’angle différent.

e (C’est une preuve solide.

¢ Nous devons le finir avant son arrivée.

* Y a-t-il quelques progres dans le projet ?
» (C’est pour notre département ingénierie.
* Sur quel changement travaille-t-il ?

* Nous devons le trier avant minuit.

* Parlons-nous des mémes dimensions ?

¢ Pour nous, c’est la routine.

» Lefficacité de son équipe est énorme.

* Il y a une livraison pour Pierre.

* Quelle technologie utilisez-vous ?

» Cet appareil peut enregistrer toutes les
données.

* Ou pouvons-nous installer la machine ?

* (C’est notre magasin de matériaux bruts.
* Nous passons en régime d’urgence.

* C’est un mélange de plusieurs composés
chimiques.
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* Potrzebujemy okragty pret o Srednicy 500 ¢ Nous devons arrondir la barre avec un
mm. diametre de 500 millimetres.

* Nie drukuj, dopdki nie przeczytasz tego do ¢ Ne I’imprimez pas jusqu’a ce que vous

konca. I’ayez lu jusqu’a la fin.

e (Czy to jest $wiat, ktéry stworzyliSmy? * Est-ce le monde que nous avons créé ?
* Dystrybucja jest przechowywana * La distribution est sous-traitée.
zewngetrznie.

W zalaczniku (e-maila) znajdziesz wykres. * Trouvez en piece-jointe les dessins.

» Jakie jest potrzebne wyposazenie? * Quel équipement est requis ?

* Musimy inwestowac¢ w rozwaj. * Nous devons investir dans le
développement.

* Potrzebujemy niektorych czesci * Nous avons besoin de pieces de rechange.

zamiennych.

* Kiedy to Pan/Pani dostarczy? * Quand allez-vous livrer ?

* Jakos¢ naszych produktéw stale si¢ * Nous améliorons toujours la qualité de nos

poprawia. produits.

* Na wierzchotku jest bardzo cienka e Il y a une tres fine couche sur le dessus.

warstwa.

* Bardzo nie lubi¢ na kogos$ czekac. » Je déteste attendre quelqu’un.
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Produkcja — karty

robi¢, produkowac

Oni produkujg zabawki.

praca

Jestem w pracy.

pracowac

Gdzie pracujesz?

tworzy¢

Czy to jest $wiat, ktory
stworzyliSmy?

badania

Potrzebujemy badania
rynkowe.

rozwijac

Rozwingli nowa metode.

wyprébowac, testowac

Najpierw musimy je

test

wyprébowac.
Nasze produkty odniosg . , Nigdy nie zapominaj o
sukces w testach bezpieczenstwo . .
. zasadach bezpieczenstwa.
dlugoterminowych.
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(le) travail

Ou travaillez-vous ?

(la) recherche

IIs ont développé une
nouvelle méthode.

(le) test, (Ie/1’) essaie

N’oublie jamais les regles de

sécurité.

IIs font des jouets.

travailler

Est-ce le monde que nous
avons créé ?

développer

Nous devons d’abord les
tester.

(la) sécurité

faire

Je suis au travail.

créer

Nous avons besoin d’une
recherche de marché.

tester, essayer

Nos produits résistent a un
test de durée.



jakos¢

Musimy inwestowa¢ w
rozwoj.

fizyka

IdZ do sklepu i kup to.

technologia, technika

Pracuje jako projektant.

Jakos$¢ naszych produktéow

. . rozwoj
stale si¢ poprawia.
. Jakie jest potrzebne
wyposazenie o
wyposazenie?
Nigdy nie lubilem sklep

matematyki ani fizyki.

przechowywacé Gdzie mozemy to

przechowywac.
Jaka stosujecie technologig? projekt
materiat pauza, przerwa
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Nous améliorons toujours la

(le) développement qualité de nos produits.

Quel équipement est requis ? (Ie/1”) équipement

Je n’ai jamais aimé les
(le) magasin mathématiques ou la
physique.

Ou pouvons-nous le
ranger, stocker

stocker ?
(le) design Quelle technologie utilisez-
s vous ?
(la) pause (le) matériel, (les) matériaux

(la) qualité

Nous devons investir dans le
développement.

(la) physique

Allez au magasin et achetez-
le.

(1a) technologie

Il travaille comme designer.
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Zr6b sobie przerwe.

narzedzie

Dystrybucja jest
przechowywana
zewngtrznie.

techniczny

Pie¢ plus trzy to osiem.

opakowanie, zapakowac

maszyna

Istnieja niektore narzedzia,
ktére mozemy wykorzystac.

fabryka

Priorytetem jest rozwigzanie
techniczne.

maksimum

Mozesz to dla mnie
zapakowac?

Maszyna zostanie
zainstalowana w nastepnym
tygodniu.

dystrybucja

Jest menadzerem fabryki.

plus

Maksimum wynosi 5 funtow.

ustawienie
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La machine sera installée la
semaine prochaine.

(la) distribution

Il est le responsable de
I’usine.

plus

Le maximum est cinq livres.

(les) réglages

(la) machine

Il y a quelques instruments
que nous pouvons utiliser.

(la/") usine

La solution technique est une
priorité.

maximum

Pouvez-vous I’emballer pour
moi ?

Prends une pause !

(le/1’) instrument

La distribution est sous-
traitée.

technique

Cinq plus trois font huit.

emballer
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Znasz to ustawienie?

wypelni¢

Nie drukuj, dopdki nie
przeczytasz tego do konca.

magazynowanie

Tutaj jest wersja numer 5.

kat

selekcjonowac, rozwigzac

Prosze wypelni¢ formularz.

wybor

A co z pomieszczeniami
magazynowymi?

postep

Nalezy zwr6ci¢ uwage na
r6zne katy!

Musimy rozwigzac to do
p6inocy.

drukowac

Wyb6r jest trudny.

wersja

Czy jest jaki$ postep w tym
projekcie?

technnika
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Nous devons le trier avant
minuit.

imprimer

La sélection est dure.

(la) version

Y a-t-il quelques progres
dans le projet ?

(1a/1’) ingénierie

trier

S’il vous plait, remplissez le
formulaire.

le choix, la sélection

Et a propos des lieux de
stockage ?

(le) progres

Attention a I’angle différent.

Connaissez-vous les
réglages ?

remplir

Ne I’'imprimez pas jusqu’a ce
que vous I’ayez lu jusqu’a la
fin.

(le) stockage

Ici est la version n° 5.

(le/1”) angle
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To jest dla naszego dziatu
technicznego.

mieszanina

To jest nasz magazyn

tworzywa w stanie surowym.

dostawa

To urzadzenie moze
przechowywac wszystkie
dane.

instalowac

wejscie

To jest mieszanina wigcej
sktadnikéw chemicznych.

tancuch

Juz jest dostawa dla Piotra.

motor

Gdzie mozemy zainstalowac
te maszyny?

To jest nowe wejscie.

surowy, wstepny

Jest czeScig tancucha dostaw.

urzadzenie

Motor jest zepsuty.

gwarancja
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C’est pour notre département

C’est une nouvelle entrée. (1a/1’) entrée I
ingénierie.
C’est un mélange de
brut plusieurs composés (Ie) mélange

chimiques.

C’est une partie de notre
chaine d’approvisionnement.

C’est notre magasin de

la) chaine ‘.
(la) matériaux bruts.

Il y a une livraison pour

Pierre. (la) livraison

(Ie/1”) appareil

Cet appareil peut enregistrer

Le moteur est cassé. (le) moteur .
toutes les données.

Ou pouvons-nous installer la

machine ? installer

(la) garantie
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Czy ma gwarancje?

zrealizowa¢, wprowadzac

Strategia jest realizowana.

warstwa

Na wierzchotku jest bardzo
cienka warstwa.

rutyna

Dla nas jest to rutyna.

probka

OtrzymalisSmy wasze probki.

Pozwdl mi sprawdzié¢

harmonogram harmonogram. transport
Firmy transportowe wymiar Czy méwimy o tych samych
protestuja. wymiarach?
dystrybuowac Kto go dystrybuuje? wydajnos¢
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La stratégie est implémentée.

(la) routine

Nous avons regu vos
échantillons.

(Ie) transport

Parlons-nous des mémes
dimensions ?

(la/1") efficacité

implémenter

Il y a une trés fine couche
sur le dessus.

(le/1’) échantillon

Laissez-moi vérifier mon
emploi du temps.

(la) dimension

Qui le distribue ?

Ca a une garantie ?

(la) couche

Pour nous, c’est la routine.

(Ie/1”) emploi du temps

Les entreprises de transport
protestent.

distribuer
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Wydajnos¢ naszego zespotu
jest ogromna.

stopien

Wynik jest wiadomy.

przed

To jest pewny dowdd.

laboratorium

zakres

Temperatura wynosi 5 stopni
Celsiusza.

pakiet / paczka

Musimy by¢ gotowi przed
jego przyjazdem.

wykres

Czy on pracuje w
laboratorium?

Do jakiego stopnia musimy
to zmieni¢?

wynik

Potrzebuje pie¢ paczek.

dowdd

W zataczniku (e-maila)
znajdziesz wykres.

pomiary
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Dans quelle mesure avons-
nous a le retravailler ?

(le) résultat

J’ai besoin de cinq
emballages.

(la) preuve

Trouvez en piece-jointe les
dessins.

(la) mesure

(la) mesure

La température est de cinq
degrés Celsius.

(le/1’) emballage

Nous devons le finir avant
son arrivée.

(le) dessin

Travaille-t-il dans un
laboratoire ?

L’efficacité de son équipe est

énorme.

(le) degré

Le résultat est évident.

avant

C’est une preuve solide.

(le) laboratoire
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Prosze zobaczy¢ wynik Dzialamy w trybie

. . tryb .
pomiaru w zalaczniku. awaryjnym.
Potrzebujemy okragty pret o .
pret redicy 500 mm. dostarczy?
Kiedy to Pan/Pani . Pracuje w dziale
konserwacja ..
dostarczy? konserwacji.
producent Fords]a E;fltolz ;%%%C\zntem sledzi¢
Jest pod stalym nadzorem. czeSci zapasowe Potrzel,)qj emy‘mektorych
czesci zamiennych.
kabel Widzisz ten kabel? ilos¢
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Nous passons en régime

d’urgence. (le) mode, (le) régime

Nous devons arrondir la
barre avec un diametre de
500 millimetres.

livrer

Il travaille au département

. (la) maintenance
maintenance.

Ford est un fabriquant

suivre .
automobile.

Nous avons besoin de pieces

de rechange. de rechange

(la) quantité Pouvez-vous voir le céble ?

En piece-jointe, les résultats
des mesures.

(la) barre

Quand allez-vous livrer ?

(le) fabricant

IIs sont sous suivi constant.

(le) cable

257



O jakich ilosciach méwisz?

wymaganie

Czy sa jakies$ inne
wymagania?

zmiana

Na jakiej zmianie pracuje?

produkcja

Niech Pan/Pani postepuje
wedtug zasad ,,szczupte]
produkcji".

samochdd cigzarowy

Na drodze jest duzo tir6w.

kierowaé

Kierowatl tym procesem?

czekac

Bardzo nie lubi¢ na kogos
czekac.
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Y a-t-il d’autres criteres ?

(le) besoin, (le) critere

De quelle quantité parlez-
vous ?

(1a) production

Sur quel changement
travaille-t-il ?

(Ie) changement

Il y a beaucoup de camions
sur la route.

(le) camion

Suivez les regles de la
production allégée.

I’attente

Maitrise-t-il le processus ?

contrOler, maitriser

Je déteste attendre
quelqu’un.




Produkcja - test

* Gdzie pracujesz?
* praca

* Pozwdl mi
sprawdzi¢
harmonogram.

e kabel

* Wynik jest
wiadomy.

¢ instalowac
* narzedzie

e samochdd
cigzarowy

* Idz do sklepu i kup
to.

* Juz jest dostawa
dla Piotra.

* wybor

* pret

tryb

e tworzy¢

* 10zZW0j

* Jaka stosujecie
technologig?

e Maksimum wynosi
5 funtéw.

* czgs$ci zapasowe

* To jest nasz
magazyn tworzywa w
stanie surowym.

* dystrybucja

e Widzisz ten kabel?

* Tutaj jest wersja
numer 5.

* opakowanie,
zapakowac

* produkcja

e test

¢ material

» Jest czgscig
tancucha dostaw.

* Prosz¢ zobaczy¢
wynik pomiaru w
zataczniku.

* projekt

* Kto go
dystrybuuje?

* O jakich ilosciach
moéwisz?

* motor

» Strategia jest
realizowana.

* selekcjonowac,
rozwigzac

* surowy, wstepny

* Jest pod statym
nadzorem.

* To jest dla naszego
dziatu technicznego.

* OtrzymalisSmy
wasze probki.
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* pracowac

* Firmy
transportowe
protestuja.

* Potrzebujemy
badania rynkowe.

e Sledzié

e Czy ma
gwarancje?

* Musimy rozwigzaé
to do pdinocy.

* wymiar

* Pracuje jako
projektant.

* (Czy on pracuje w
laboratorium?

* postep

* wyprobowac,
testowac

* magazynowanie

¢ pauza, przerwa

e dowdd

* wykres

e ustawienie

* robi¢, produkowac

* pomiary

* To urzadzenie
moze przechowywac
wszystkie dane.

* technologia,
technika

* urzadzenie

» konserwacja

¢ technnika

* plus

* fizyka

* Kierowal tym
procesem?

* Prosze wypetnic¢
formularz.

* Nasze produkty
odniosg sukces w
testach
dtugoterminowych.

* bezpieczenstwo

* Mozesz to dla
mnie zapakowac?

* wersja

* Rozwingli nowg
metode.

* Nie drukuj, dopoKi ..eoevveevrieiiiiiieniiennee.
nie przeczytasz tego

do konca.

* Gdzie mozemy
zainstalowac te
maszyny?

* Dla nas jest to
rutyna.

* Bardzo nie lubi¢ na
kogos czekac.
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* rutyna
* wydajnos¢
* (Czy to jest $wiat,

ktéry stworzyliSmy?

e kierowac

* Maszyna zostanie
zainstalowana w

nastepnym tygodniu.

* pakiet / paczka

* Priorytetem jest
rozwigzanie
techniczne.

* jako$¢

* rozwijac

* harmonogram
* sklep

* Oni produkuja

zabawki.

¢ Jaboratorium

* wyposazenie

e 71r6b sobie
przerwe.

e drukowaé

e mieszanina

¢ tancuch

* (Gdzie mozemy to

przechowywac.

* Pie¢ plus trzy to
osiem.

* Na drodze jest
duzo tirow.

e Na wierzchotku
jest bardzo cienka
warstwa.

* Potrzebujemy
okragly pret o
srednicy 500 mm.

¢ badania

* Wybdr jest trudny.

* warstwa
* wejscie
* zmiana
* wypehi¢

* Temperatura
wynosi 5 stopni
Celsiusza.

* Kiedy to Pan/Pani

dostarczy?

* Dystrybucja jest
przechowywana
zewngtrznie.

* Ford jest
producentem
samochodéw.

* Jakos¢ naszych
produktow stale si¢
poprawia.

¢ Jest menadzerem
fabryki.

* Do jakiego stopnia
musimy to zmienic¢?
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* To jest pewny
dowdd.

* Nigdy nie

zapominaj o zasadach

bezpieczenstwa.
* przechowywac

* Jakie jest
potrzebne
wyposazenie?

* Potrzebuje pigc
paczek.

* dostarczy¢

* Czy jest jaki$
postep w tym
projekcie?

* probka
* Jestem w pracy.

e jlos¢

* techniczny

* Czy méwimy o
tych samych
wymiarach?

* Potrzebujemy
niektdrych czesci
zamiennych.

* To jest mieszanina

wiecej sktadnikéw
chemicznych.

* transport

* Wydajnos¢

naszego zespotu jest

ogromna.

* Niech Pan/Pani
postepuje wedlug
zasad ,,szczuptej
produkcji".

* Nigdy nie lubilem

matematyki ani
fizyki.

* maszyna

* producent

* Motor jest zepsuty.

* W zalaczniku (e-

maila) znajdziesz
wykres.

* gwarancja

* Pracuje w dziale
konserwacji.

» zakres
* wymaganie

e /nasz to
ustawienie?

e czekaé

* Acoz
pomieszczeniami
magazynowymi?

* Musimy by¢
gotowi przed jego
przyjazdem.

* To jest nowe
wejscie.
* stopien

* Musimy
inwestowa¢ w
rozwoj.

e dostawa



* Dzialamy w trybie
awaryjnym.

¢ maksimum

* przed

* Istnieja niektdre
narzedzia, ktore
mozemy
wykorzystac.

* Na jakiej zmianie
pracuje?

* kat

* Czy sg jakies inne
wymagania?

* Nalezy zwrdcic
uwage na rézne katy!

 fabryka

* dystrybuowac

* Najpierw musimy
je wyprobowac.

* wynik
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Produkcja — test -

* Gdzie pracujesz?

* praca

* Pozwdl mi
sprawdzi¢
harmonogram.

* kabel

* Wynik jest
wiadomy.

* instalowac

* narzedzie

e samochdd
cigzarowy

* [dz do sklepu i kup
to.

* Juz jest dostawa
dla Piotra.

* wybor

* pret

tryb

e tworzy¢

* 10zZW0j

* Jaka stosujecie

technologig?

* Maksimum wynosi
5 funtéw.

klucz

¢ Qu travaillez-
vous ?

e (le) travail

* Laissez-moi
vérifier mon emploi
du temps.

e (le) cable

¢ Le résultat est
évident.

¢ installer

e (Ie/l’) instrument

¢ (le) camion

* Allez au magasin
et achetez-le.

* Il y a une livraison
pour Pierre.

¢ le choix, la
sélection

e (la) barre

¢ (le) mode, (le)
régime

e créer

* (le) développement

* Quelle technologie
utilisez-vous ?

¢ e maximum est
cinq livres.

* dystrybucja

¢ Widzisz ten kabel?

* Tutaj jest wersja
numer 5.

* opakowanie,
zapakowac

* produkcja

e test

e material

» Jest czgscig
tancucha dostaw.

* Prosze zobaczyc¢
wynik pomiaru w
zalaczniku.

* projekt

* Kto go
dystrybuuje?

* O jakich ilosciach
mowisz?

* motor

» Strategia jest
realizowana.

* selekcjonowac,
rozwigzac

* surowy, wstepny

* Jest pod statym
nadzorem.

¢ (la) distribution

¢ Pouvez-vous voir
le cable ?

¢ JIci est la version n°

5.

¢ emballer

* (la) production

e (le) test, (le/)
essaie

¢ (le) matériel, (les)
matériaux

e (C’est une partie de
notre chaine

d’approvisionnement.

* En piece-jointe, les
résultats des mesures.

* (le) design

e Qui le distribue ?
* De quelle quantité
parlez-vous ?

¢ (le) moteur

* La stratégie est
implémentée.

* trier

* brut

¢ IIs sont sous suivi
constant.
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* czgscl zapasowe

* To jest nasz

magazyn tworzywa w magasin de matériaux

stanie surowym.

* pracowac

* Firmy
transportowe
protestuja.

* Potrzebujemy
badania rynkowe.

* S§ledzi¢

* Czyma
gwarancje?

* Musimy rozwiazaé
to do pdéinocy.

* wymiar

* Pracuje jako
projektant.

e (Czy on pracuje w
laboratorium?

* postep

* wyprobowac,
testowac

* magazynowanie

¢ pauza, przerwa

e dowdd

* de rechange

e C’est notre

bruts.

o travailler

* Les entreprises de
transport protestent.

¢ Nous avons besoin
d’une recherche de
marché.

e suivre

* (a aune garantie ?

¢ Nous devons le
trier avant minuit.

¢ (la) dimension

e [l travaille comme
designer.

¢ Travaille-t-il dans

un laboratoire ?

* (le) progres

* tester, essayer

* (le) stockage

* (la) pause

* (la) preuve

* To jest dla naszego e« C’est pour notre

dziatu technicznego.

* OtrzymalisSmy
wasze probki.

* To urzadzenie
moze przechowywac
wszystkie dane.

* technologia,
technika

* urzadzenie

* konserwacja

¢ technnika

* plus

 fizyka

* Kierowal tym
procesem?

* Prosz¢ wypehic
formularz.

* Nasze produkty
odniosg sukces w
testach
dtugoterminowych.

* bezpieczenstwo

* Mozesz to dla
mnie zapakowac?

* wersja

* Rozwingli nowg
metode.

département
ingénierie.

* Nous avons recu
vos échantillons.

* Cet appareil peut
enregistrer toutes les
données.

(1a) technologie

(Ie/1”) appareil

¢ (la) maintenance

(Ia/1’) ingénierie

* plus

* (la) physique

* Maitrise-t-il le
processus ?

* S’il vous plait,
remplissez le
formulaire.

* Nos produits
résistent a un test de
durée.

* (la) sécurité

* Pouvez-vous
I’emballer pour moi ?

* (la) version

* IIs ont développé
une nouvelle
méthode.
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* wykres

e ustawienie

* robi¢, produkowac

* pomiary

* rutyna

* wydajnos¢

* (Czy to jest $wiat,
ktory stworzylismy?

e kierowal

* Maszyna zostanie
zainstalowana w
nastepnym tygodniu.

» pakiet / paczka

* Priorytetem jest
rozwigzanie
techniczne.

* jakos¢

* rozwijac

* harmonogram
* sklep

* Oni produkuja

zabawki.

¢ laboratorium

¢ (le) dessin

* (les) réglages

o faire

¢ (la) mesure

¢ (la) routine

(la/1") efficacité

* Est-ce le monde
que nous avons créé ?

e contrOler, maitriser

¢ La machine sera
installée la semaine
prochaine.

* (le/’) emballage

* La solution
technique est une
priorité.

* (la) qualité
e développer

* (le/’) emploi du
temps

* (le) magasin

* IIs font des jouets.

* (le) laboratoire

* Nie drukuj, dopoki
nie przeczytasz tego
do konca.

* Gdzie mozemy
zainstalowac te
maszyny?

* Dla nas jest to
rutyna.

* Bardzo nie lubi¢ na
kogo$ czekac.

* Gdzie mozemy to
przechowywac.

* Pie¢ plus trzy to
osiem.

* Na drodze jest
duzo tir6w.

¢ Na wierzchotku
jest bardzo cienka
warstwa.

* Potrzebujemy

okragty pret o
srednicy 500 mm.

badania

* Wybdr jest trudny.

warstwa

* wejscie

zmiana

* wypelnic¢

e Temperatura
wynosi 5 stopni
Celsiusza.

* Kiedy to Pan/Pani
dostarczy?

* Ne I'imprimez pas
jusqu’a ce que vous
I’ayez lu jusqu’a la
fin.

e Ou pouvons-nous
installer la machine ?

¢ Pour nous, c’est la
routine.

¢ Je déteste attendre
quelqu’un.

e Ou pouvons-nous
le stocker ?

* Cinq plus trois font
huit.

e Il y abeaucoup de
camions sur la route.

e Il y aune tres fine
couche sur le dessus.

¢ Nous devons
arrondir la barre avec
un diametre de 500
millimetres.

* (la) recherche

¢ La sélection est
dure.

¢ (la) couche

(la/1’) entrée

* (le) changement

e remplir

e La température est
de cinq degrés
Celsius.

¢ Quand allez-vous
livrer ?
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* wyposazenie

e 7r6b sobie
przerwe.

e drukowaé

e mieszanina

¢ tancuch

* To jest pewny
dowdd.

* Nigdy nie
zapominaj o zasadach
bezpieczenstwa.

* przechowywaé

» Jakie jest
potrzebne
wyposazenie?

* Potrzebuje pigc
paczek.

* dostarczy¢

* Czy jest jaki$
postep w tym
projekcie?

* prébka

e Jestem w pracy.

e jlos¢

* techniczny

* (le/’) équipement

* Prends une pause !

* imprimer

* (le) mélange

¢ (la) chaine

e C’est une preuve
solide.

* Dystrybucja jest
przechowywana
zewngtrznie.

* Ford jest
producentem
samochodéw.

* Jakos¢ naszych
produktéw stale sie
poprawia.

¢ Jest menadzerem
fabryki.

* Do jakiego stopnia
musimy to zmienic¢?

* Nigdy nie lubitem
matematyki ani
fizyki.

* N’oublie jamais les * maszyna

regles de sécurité.

* ranger, stocker

* Quel équipement
est requis ?

* J’ai besoin de cinq
emballages.

e livrer

* Y a-t-il quelques
progres dans le
projet ?

(le/1’) échantillon

e Je suis au travail.

* (la) quantité

* technique

* producent

* Motor jest zepsuty.

* W zalaczniku (e-
maila) znajdziesz
wykres.

* gwarancja

* Pracuje w dziale
konserwacji.

e zakres

* wymaganie

e /nasz to
ustawienie?

e czekaé

¢ La distribution est
sous-traitée.

¢ Ford est un
fabriquant
automobile.

* Nous améliorons
toujours la qualité de
nos produits.

e Ilestle
responsable de
1’usine.

* Dans quelle
mesure avons-nous a
le retravailler ?

* Jen’ai jamais aimé
les mathématiques ou
la physique.

* (la) machine

¢ (le) fabricant

¢ Le moteur est
cassé.

* Trouvez en picce-
jointe les dessins.

* (la) garantie

e [l travaille au
département
maintenance.

¢ (la) mesure

¢ (le) besoin, (le)
critére

¢ Connaissez-vous
les réglages ?

e J’attente
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* Czy méwimy o
tych samych
wymiarach?

* Potrzebujemy
niektdrych czesci
zamiennych.

* To jest mieszanina
wiecej sktadnikéw
chemicznych.

* transport

* Wydajnos¢
naszego zespotu jest
ogromna.

* Niech Pan/Pani
postepuje wedlug
zasad ,,szczuptej
produkcji".

* Dziatamy w trybie
awaryjnym.

¢ maksimum

* przed

* Istniejg niektore
narzedzia, ktére
mozemy
wykorzystac.

* Na jakiej zmianie
pracuje?

e kat

¢ Parlons-nous des
mémes dimensions ?

* Nous avons besoin
de pieces de
rechange.

e (C’est un mélange
de plusieurs
composés chimiques.

* (le) transport

» L’efficacité de son
équipe est énorme.

* Suivez les regles
de la production
allégée.

* Nous passons en
régime d’urgence.

* maximum

e avant

e Il ya quelques
instruments que nous
pouvons utiliser.

e Sur quel
changement travaille-
t-il ?

* (le/I’) angle

* Acoz
pomieszczeniami
magazynowymi?

* Musimy by¢
gotowi przed jego
przyjazdem.

* To jest nowe
wejscie.
* stopien

* Musimy
inwestowa¢ w
rozwoj.

e dostawa

* (Czy sg jakie$ inne
wymagania?

* Nalezy zwrdci¢
uwage na roézne katy!

* fabryka

* dystrybuowac

* Najpierw musimy
je wyprobowac.

* wynik

* Et a propos des
lieux de stockage ?

¢ Nous devons le
finir avant son
arrivée.

¢ C’est une nouvelle
entrée.

* (le) degré

¢ Nous devons
investir dans le
développement.

¢ (la) livraison

¢ Y a-t-il d’autres
criteres ?

* Attention a I’angle
différent.

e (Ia/l’) usine

e distribuer

¢ Nous devons
d’abord les tester.

e (le) résultat
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55 Pracownicy - lekcja pierwsza - stownictwo - wystuchaj!

(Ie/1’) emploi du temps
(Ie/1”) employé
(le/1”) entretien

(les) devoirs

diriger

virer, renvoyer

(la) psychologie

(la) base.

(le/1”) étudiant

étre capable

(le/1”) emploi

(1a/1’) habileté
éducatif

(la) ressource

(la/1’) université

(la) source

gagner

(la/’) erreur

(la) compétence
meilleur

(1a) lecon, (le) cours
achever

personnel

(le) devoir, (la) tache
payer

(le) personnel

(le/1’) examen

(la) valise

travailler

(la) reconnaissance

praca, miejsce pracy
pracownik
rozmowa kwalifikacyjna
zadanie domowe
prowadzi¢

zwolni¢ z pracy
psychologia
fundamenty
student

by¢ zdolnym
zatrudnienie
zdolnos¢
edukacyjny

zasob / srodek
uniwersytet

zrodio

zarabiaé

btad

umiejetnosé
najlepszy

lekcja

0s13gnac cos
osobisty, prywatny
obowigzek

ptacic¢

personel

egzamin

walizka

pracowac

uznanie
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(la) carriere

(la/1") éducation.
(la) responsabilité
(les) mathématiques
(le) salaire

(le) bénéfice

(le) poste

(1a/1) expérience
(le) chef

(le) diplome
embaucher, engager
(1a/1) idée

(le/1’) examen

(la) chimie
candidater

(la/1”) école

(la) récompense

(la) formation

(la) discipline

(la) connaissance, (le) savoir

écrire au clavier
(le) bonus
employer

(le/1’) employeur
(la) salle de classe
psychologique

se qualifier

(le) poste

(le/1”) enseignement

employer

kariera
wyksztatcenie
odpowiedzialnos¢
matematyka
pensja

korzys¢, zaleta

posada

doswiadczenie, przezycie

szef
wyksztatcenie
zatrudni¢
pomyst, mysl
egzamin
chemia

ubiegac si¢ o
szkota

nagroda
szkolenie
dyscyplina
wiedza

pisa¢ na komputerze
bonus
zatrudni¢
pracodawca
klasa
psychologiczny
kwalifikowac si¢
stanowisko
uczy¢

zatrudni¢
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56 _Pracownicy - lekcja druga - stownictwo - przetftumacz!

student

pensja

najlepszy
uniwersytet
doswiadczenie, przezycie
zdolnos¢
pracodawca
wyksztatcenie
lekcja
matematyka
stanowisko
fundamenty
pomyst, mysl
szef

prowadzi¢
edukacyjny
odpowiedzialnos¢
rozmowa kwalifikacyjna
osobisty, prywatny
zrodio

bonus

wiedza
umiejetnosé
ptaci¢

walizka

klasa

by¢ zdolnym
kariera

personel
szkolenie
obowiazek

praca, miejsce pracy

(le/1”) étudiant

(le) salaire

meilleur

(1a/1’) université
(1a/1’) expérience
(1a/’) habileté
(le/1”) employeur
(le) diplome

(1a) lecon, (le) cours
(les) mathématiques
(le) poste

(la) base.

(1a/1) idée

(le) chef

diriger

éducatif

(la) responsabilité
(le/1”) entretien
personnel

(la) source

(le) bonus

(la) connaissance, (le) savoir
(la) compétence
payer

(la) valise

(la) salle de classe
étre capable

(la) carriere

(le) personnel

(la) formation

(le) devoir, (la) tache

(Ie/1”) emploi du temps
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* chemia

* nagroda

* kwalifikowac si¢
* uczy¢

* ubiegac si¢ o

e pracownik

* korzys¢, zaleta
* blad

* 0siggnac cos

* uznanie

* egzamin

* posada

» zarabiac

e zwolni¢ z pracy
* wyksztalcenie

* dyscyplina

* psychologiczny
* pracowac

* psychologia

* szkota

* zatrudnienie

* zasOb / srodek
 zatrudnié

* egzamin

» zadanie domowe
* pisa¢ na komputerze
* zatrudnié

e zatrudni¢

(la) chimie

(la) récompense

se qualifier

(le/1”) enseignement
candidater

(Ie/1”) employé

(le) bénéfice

(1a/1’) erreur
achever

(la) reconnaissance
(le/’) examen

(le) poste

gagner

virer, renvoyer
(la/1") éducation.
(la) discipline
psychologique
travailler

(1a) psychologie
(la/1’) école

(le/1”) emploi

(la) ressource
embaucher, engager
(le/I’) examen

(les) devoirs

écrire au clavier
employer

employer

57 Pracownicy - lekcja trzecia - stfownictwo, ¢wiczenia sprawdzajgce -

wystuchaj!

* (la/I’) expérience

* doswiadczenie, przezycie
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Avez-vous de I’expérience avec ca ?

(Ie/1”) emploi du temps

Avez-vous un emploi ?

étre capable

Etes-vous capable de le faire ?

écrire au clavier

Pouvez-vous écrire au clavier ?

(la) connaissance, (le) savoir

Son savoir est remarquable.

(1a/1’) habileté

Son habileté a parler est remarquable.
(1a/1) idée

C’est une bonne idée.

(la) formation

Quand la formation commence-t-elle ?
personnel

Quel est votre numéro personnel ?
(la/1’) école

Ma fille va a I’école.

meilleur

C’est un de nos meilleurs produits.

(le) chef

Rencontrez le chef. C’est Jean.

payer
Puis-je payer par carte de crédit ?
travailler

Ot travaillez-vous ?

(la) valise

C’est ma valise.

(le/’) examen

Je suis siir que je vais réussir I’examen.

* Czy ma Pan/Pani jakies z tym
doswiadczenie?

* praca, miejsce pracy

* Masz jakas pracg?

* by¢ zdolnym

* (Czy jeste$ w stanie to zrobic¢?

* pisa¢ na komputerze

* Umiesz pisa¢ (na klawiaturze)?

* wiedza

* Jego wiedza jest wyjatkowa.

* zdolnos¢

* Ma wyjatkowa zdolnos¢ méwienia.
* pomyst, mysl

* To jest dobry pomyst.

* szkolenie

* Kiedy rozpoczyna si¢ szkolenie?

* osobisty, prywatny

* Jaki jest Pana/Pani numer prywatny?
* szkota

* Moja cérka chodzi do szkoty.

* najlepszy

 Jest to jeden z naszych najlepszych
produktow.

e szef

* Moge przedstawi¢ mojego szefa? To jest
John.

* placi¢

* Czy mogg zaptacic¢ kartg kredytowa?
* pracowac

* (dzie pracujesz?

* walizka

* To jest moja walizka.

* egzamin

* Jestem pewien, ze zdam ten egzamin.
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* (la) base.

* Carepose sur différentes bases.

e (la) source

e Qui est votre source ?

e (Ia/l’) université

* A quelle université avez-vous étudié ?
* virer, renvoyer

Il a été renvoyé le mois dernier.

* (le) poste

* II candidate pour un nouveau poste.

e (le) bénéfice

* Y a-t-il quelques bénéfices ?

* (la) chimie

* La chimie n’est pas ma passion.

* (la) discipline

» Ladiscipline de travail est essentielle.
e (Ia/l’) éducation.

* Quelle est votre éducation.

* (les) mathématiques

* Les mathématiques ne sont pas ma
passion.

* achever

* Comment achéverons-nous cela ?
e (la) carriere

« Etes-vous carriériste ?

e (le/l’) étudiant

* Il est étudiant.

* (le) poste

* Il a candidaté pour ce poste.

* (le/I’) enseignement

* Elle aime beaucoup I’enseignement.
e diriger

* Qui peut diriger I’équipe ?

fundamenty

Opiera si¢ ono na innych fundamentach.
zrédto

Kto jest twoim zrédiem?

uniwersytet

Na jakim uniwersytecie studiowates§?
zwolni¢ z pracy

Zostat zwolniony w ubiegtym miesigcu.
posada

On ubiega si¢ 0 nowg posade.

korzys¢, zaleta

Czy ma to jakie$ zalety?

chemia

Chemia nie jest moim hobby.
dyscyplina

Dyscyplina w pracy jest konieczna.
wyksztatcenie

Jakie jest twoje wyksztalcenie?
matematyka

Matematyka nie jest moim hobby.

osiagnac co$

W jaki sposéb to osiggnac?
kariera

Jeste$ karierowiczem?
student

On jest studentem.
stanowisko

Zgtaszat si¢ na to stanowisko.
uczyc¢

Uczy bardzo chetnie.
prowadzi¢

Kto moze prowadzi¢ ten zesp6t?
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(la) responsabilité

Quelle responsabilité est-ce ?

(la) compétence

Quelles compétences a-t-il ?

(le) personnel

I1 fait partie du personnel.

candidater

Ou puis-je candidater pour ce poste ?

éducatif

Il est impliqué dans les actions éducatives.

(1a) lecon, (le) cours
Il a une lecon d’anglais.

(la) ressource

Il travaille aux RH (ressources humaines).

psychologique

Son profil psychologique est intéressant.

(la) psychologie

Il a étudié la psychologie.
embaucher, engager

II a été embauché cette année.
(le) diplome

Ot a-t-il eu son diplome ?
(le) devoir, (la) tache

C’est notre devoir de les aider.
gagner

Combien gagnez-vous ?
(le/1”) emploi

Le taux d’emploi augmente.
(la) salle de classe

Combien d’étudiants y a-t-il dans la salle

de classe ?

(le/1’) examen

odpowiedzialnos¢

Czyja to jest odpowiedzialno$¢?
umiejetnosc

Jakie ma umiejetnosci?

personel

Nalezy do personelu.

ubiegac si¢ o

Gdzie mogg ubiegac si¢ o t¢ prace?
edukacyjny

Jest zaangazowany w dziatania

edukacyjne.

lekcja

Wtasnie ma lekcj¢ angielskiego.
zasob / srodek

Pracuje w dziale zasobéw ludzkich.
psychologiczny

Jego profil psychologiczny jest

interesujacy.

psychologia
Studiowat psychologie.

zatrudni¢

Zostat zatrudniony na poczatku roku.

wyksztatcenie
Gdzie zdobyt wyksztalcenie?

obowiazek

Naszym obowigzkiem jest im pomdc.

zarabiac

Ile zarabiasz?
zatrudnienie

Stopa bezrobocia wzrasta.
klasa

[lu uczniéw jest w klasie?

egzamin
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* Je ne pense pas qu’il va réussir I’examen.
e (le/l’) entretien

* Ou allez-vous pour I’entretien ?

* (le/I’) employé

Il est I’employé du mois.

* (le/I’) employeur

* Qui est votre employeur ?

e (les) devoirs

* Il n’y apas de devoirs.

e (la/l’) erreur

 J’ai fait une erreur, je suis désolé.

e (le) bonus

* De combien est votre bonus annuel ?
* employer

* Nous ne pouvons pas I’employer.

e (le) salaire

* Le salaire est bon.

* se qualifier

* Se sont-ils qualifiés pour le championnat ?
* (la) récompense

* Vous méritez une récompense.

* (la) reconnaissance

* [l mérite la reconnaissance.

* employer

* IIs ne I’ont pas employé.

Nie wydaje mi si¢, Zze on zda ten egzamin.
rozmowa kwalifikacyjna

Kiedy idziesz na rozmowe kwalifikacyjnga?
pracownik

On jest pracownikiem miesigca.
pracodawca

Kto jest twoim pracodawca?

zadanie domowe

Nie ma zadnego zadania domowego.
btad

Popetnitem biad i zatuj¢ tego.

bonus

Ile wynosi tw6j bonus roczny?
zatrudni¢

Nie mozemy zatrudnic je;.

pensja

Pensja jest dobra.

kwalifikowac si¢

Zakwalifikowali si¢ na mistrzostwa?
nagroda

Zastugujesz na nagrode.

uznanie

Zastuguja na uznanie.

zatrudni¢

Nie zatrudnili je;j.

58 Pracownicy - lekcja czwarta - stownictwo, ¢wiczenia sprawdzajace -

przettumacz!
* doswiadczenie, przezycie

* Czy ma Pan/Pani jakie$ z tym
doswiadczenie?

* praca, miejsce pracy

* Masz jaka$ pracg?

(1a/1’) expérience

Avez-vous de I’expérience avec ca ?

(Ie/1”) emploi du temps

Avez-vous un emploi ?
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* by¢ zdolnym

* (Czy jeste$ w stanie to zrobic¢?

* pisa¢ na komputerze

* Umiesz pisa¢ (na klawiaturze)?

* wiedza

* Jego wiedza jest wyjatkowa.

* zdolnos¢

* Ma wyjatkowg zdolno$¢ méwienia.
e pomyst, mysl

* To jest dobry pomyst.

* szkolenie

* Kiedy rozpoczyna si¢ szkolenie?

* osobisty, prywatny

* Jaki jest Pana/Pani numer prywatny?
* szkota

* Moja corka chodzi do szkoty.

* najlepszy

* Jest to jeden z naszych najlepszych
produktéw.

e szef

* Moge przedstawi¢ mojego szefa? To jest
John.

* placi¢

* Czy mogg zaptacic¢ kartg kredytowa?

* pracowac

» (dzie pracujesz?

» walizka

* To jest moja walizka.

* egzamin

* Jestem pewien, ze zdam ten egzamin.

e fundamenty

* Opiera si¢ ono na innych fundamentach.

e 7rédlo

étre capable

Etes-vous capable de le faire ?

écrire au clavier

Pouvez-vous écrire au clavier ?

(la) connaissance, (le) savoir

Son savoir est remarquable.

(1a/1’) habileté

Son habileté a parler est remarquable.
(1a/1’) idée

C’est une bonne idée.

(la) formation

Quand la formation commence-t-elle ?
personnel

Quel est votre numéro personnel ?
(la/1”) école

Ma fille va a I’école.

meilleur

C’est un de nos meilleurs produits.

(le) chef

Rencontrez le chef. C’est Jean.

payer
Puis-je payer par carte de crédit ?
travailler

Ou travaillez-vous ?

(la) valise

C’est ma valise.

(le/1’) examen

Je suis sir que je vais réussir I’examen.
(la) base.

Ca repose sur différentes bases.

(la) source
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Kto jest twoim zrédiem?
uniwersytet
Na jakim uniwersytecie studiowates§?

zwolni¢ z pracy

Zostat zwolniony w ubiegtym miesigcu.

posada

On ubiega si¢ 0 nowg posade.
korzys¢, zaleta

Czy ma to jakie$ zalety?
chemia

Chemia nie jest moim hobby.
dyscyplina

Dyscyplina w pracy jest konieczna.
wyksztatcenie

Jakie jest twoje wyksztatcenie?
matematyka

Matematyka nie jest moim hobby.

0siagnac co$

W jaki sposéb to osiggnac?
kariera

Jeste$ karierowiczem?

student

On jest studentem.

stanowisko

Zgtaszat si¢ na to stanowisko.
uczyc¢

Uczy bardzo chetnie.

prowadzi¢

Kto moze prowadzi¢ ten zesp6t?
odpowiedzialnos¢

Czyja to jest odpowiedzialno$¢?

umiejetnosé

Qui est votre source ?

(1a/1’) université

A quelle université avez-vous étudié ?
virer, renvoyer

I a été renvoyé le mois dernier.

(le) poste

Il candidate pour un nouveau poste.
(le) bénéfice

Y a-t-il quelques bénéfices ?

(la) chimie

La chimie n’est pas ma passion.

(1a) discipline

La discipline de travail est essentielle.
(la/1") éducation.

Quelle est votre éducation.

(les) mathématiques

Les mathématiques ne sont pas ma

passion.

achever

Comment achéverons-nous cela ?
(la) carriere

Etes-vous carriériste ?

(le/1”) étudiant

Il est étudiant.

(le) poste

Il a candidaté pour ce poste.
(le/1”) enseignement

Elle aime beaucoup I’enseignement.
diriger

Qui peut diriger I’équipe ?

(la) responsabilité

Quelle responsabilité est-ce ?

(la) compétence
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Jakie ma umiejetnosci?

personel

Nalezy do personelu.

ubiegac si¢ o

Gdzie mogg ubiegac si¢ o t¢ prace?
edukacyjny

Jest zaangazowany w dziatania

edukacyjne.

lekcja

Wtasnie ma lekcj¢ angielskiego.
zasob / srodek

Pracuje w dziale zasobéw ludzkich.
psychologiczny

Jego profil psychologiczny jest

interesujacy.

psychologia

Studiowat psychologie.

zatrudni¢

Zostat zatrudniony na poczatku roku.
wyksztatcenie

Gdzie zdobyt wyksztalcenie?
obowiazek

Naszym obowigzkiem jest im pomdc.
zarabiac

Ile zarabiasz?

zatrudnienie

Stopa bezrobocia wzrasta.

klasa

[lu uczniéw jest w klasie?

egzamin
Nie wydaje mi si¢, Zze on zda ten egzamin.

rozmowa kwalifikacyjna

Quelles compétences a-t-il ?

(le) personnel

I1 fait partie du personnel.

candidater

Ou puis-je candidater pour ce poste ?

éducatif

Il est impliqué dans les actions éducatives.

(1a) lecon, (le) cours
Il a une lecon d’anglais.

(la) ressource

Il travaille aux RH (ressources humaines).

psychologique

Son profil psychologique est intéressant.

(la) psychologie

I1 a étudié la psychologie.
embaucher, engager

II a été embauché cette année.
(le) diplome

Ot a-t-il eu son diplome ?
(le) devoir, (la) tache

C’est notre devoir de les aider.
gagner

Combien gagnez-vous ?
(le/1’) emploi

Le taux d’emploi augmente.
(la) salle de classe

Combien d’étudiants y a-t-il dans la salle

de classe ?

(le/1’) examen
Je ne pense pas qu’il va réussir I’examen.

(le/1’) entretien

Kiedy idziesz na rozmowe kwalifikacyjng? ¢ Ou allez-vous pour I’entretien ?
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pracownik

On jest pracownikiem miesigca.
pracodawca

Kto jest twoim pracodawca?
zadanie domowe

Nie ma zadnego zadania domowego.
btad

Popetnitem biad i zatuj¢ tego.
bonus

Ile wynosi tw6j bonus roczny?
zatrudni¢

Nie mozemy zatrudnic jej.
pensja

Pensja jest dobra.

kwalifikowac¢ si¢
Zakwalifikowali si¢ na mistrzostwa?
nagroda

Zastugujesz na nagrode.
uznanie

Zastuguja na uznanie.

zatrudni¢

Nie zatrudnili je;j.

(Ie/1”) employé

Il est I’employé du mois.

(le/1”) employeur

Qui est votre employeur ?

(les) devoirs

Il n’y a pas de devoirs.

(la/’) erreur

J’ai fait une erreur, je suis désolé.
(le) bonus

De combien est votre bonus annuel ?
employer

Nous ne pouvons pas I’employer.
(le) salaire

Le salaire est bon.

se qualifier

Se sont-ils qualifiés pour le championnat ?
(la) récompense

Vous méritez une récompense.
(la) reconnaissance

II mérite la reconnaissance.
employer

IIs ne I’ont pas employé.

59 Pracownicy - lekcja pigta - ¢wiczenia sprawdzajgce - wystuchaj!

* A quelle université avez-vous étudié ?

Combien gagnez-vous ?
Puis-je payer par carte de crédit ?

Avez-vous de I’expérience avec ca ?

Ca repose sur différentes bases.

C’est notre devoir de les aider.

Ou puis-je candidater pour ce poste ?

Il a ét€ embauché cette année.

* Na jakim uniwersytecie studiowates?
* [le zarabiasz?
* Czy mogg zaptacic¢ kartg kredytowa?

* Czy ma Pan/Pani jakie$ z tym
doswiadczenie?

* Opiera si¢ ono na innych fundamentach.
* Naszym obowigzkiem jest im pomdc.
* (Gdzie moge ubiegac si¢ o te prace?

» Zostat zatrudniony na poczatku roku.
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Quelle est votre éducation.

II est étudiant.

Avez-vous un emploi ?

11 fait partie du personnel.

Son habileté a parler est remarquable.
De combien est votre bonus annuel ?
Ma fille va a I’école.

Le taux d’emploi augmente.

I1 a candidaté pour ce poste.

Il a étudié la psychologie.

Son profil psychologique est intéressant.

Il candidate pour un nouveau poste.

C’est un de nos meilleurs produits.

Ot a-t-il eu son diplome ?

Je ne pense pas qu’il va réussir I’examen.

Qui est votre source ?

Etes-vous carriériste ?

Y a-t-il quelques bénéfices ?

Il est I’employé du mois.

Quel est votre numéro personnel ?
Pouvez-vous écrire au clavier ?
Elle aime beaucoup I’enseignement.
Il n’y a pas de devoirs.

Qui est votre employeur ?
Etes-vous capable de le faire ?

Il a une lecon d’anglais.

C’est une bonne idée.

Quand la formation commence-t-elle ?
I a été renvoyé le mois dernier.

La chimie n’est pas ma passion.

La discipline de travail est essentielle.

Jakie jest twoje wyksztalcenie?
On jest studentem.

Masz jakas$ prace?

Nalezy do personelu.

Ma wyjatkowg zdolno$¢ méwienia.
Ile wynosi twdj bonus roczny?
Moja corka chodzi do szkoty.
Stopa bezrobocia wzrasta.
Zgtaszat si¢ na to stanowisko.
Studiowat psychologie.

Jego profil psychologiczny jest

interesujacy.

On ubiega si¢ 0 nowg posade.

Jest to jeden z naszych najlepszych

produktow.

Gdzie zdobyt wyksztatcenie?

Nie wydaje mi si¢, ze on zda ten egzamin.

Kto jest twoim zrédiem?

Jeste$ karierowiczem?

Czy ma to jakies$ zalety?

On jest pracownikiem miesigca.

Jaki jest Pana/Pani numer prywatny?
Umiesz pisa¢ (na klawiaturze)?
Uczy bardzo ch¢tnie.

Nie ma zadnego zadania domowego.
Kto jest twoim pracodawca?

Czy jeste$ w stanie to zrobic¢?
Wtasnie ma lekcj¢ angielskiego.

To jest dobry pomyst.

Kiedy rozpoczyna si¢ szkolenie?

Zostat zwolniony w ubiegtym miesigcu.

Chemia nie jest moim hobby.

Dyscyplina w pracy jest konieczna.
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* Ou travaillez-vous ?

* Le salaire est bon.

e Comment achéverons-nous cela ?

* Se sont-ils qualifiés pour le championnat ?
* Nous ne pouvons pas I’employer.

* Il est impliqué dans les actions éducatives.

 J’ai fait une erreur, je suis désolé.
* Quelle responsabilité est-ce ?
* Son savoir est remarquable.

* Les mathématiques ne sont pas ma
passion.

* Vous méritez une récompense.
e [l mérite la reconnaissance.

¢ Rencontrez le chef. C’est Jean.

* Ou allez-vous pour I’entretien ?

* Combien d’étudiants y a-t-il dans la salle
de classe ?

* Qui peut diriger I’équipe ?

* Quelles compétences a-t-il ?

* C’est ma valise.

e 1l travaille aux RH (ressources humaines).
 Je suis siir que je vais réussir I’examen.

* IIs ne I’ont pas employé.

Gdzie pracujesz?

Pensja jest dobra.

W jaki sposéb to osiggnac?

Zakwalifikowali si¢ na mistrzostwa?
* Nie mozemy zatrudnic jej.

* Jest zaangazowany w dziatania
edukacyjne.

* Popelnilem btad i zatuje tego.
* (Czyja to jest odpowiedzialnos¢?

* Jego wiedza jest wyjatkowa.

Matematyka nie jest moim hobby.

Zastugujesz na nagrodg.
» Zastuguja na uznanie.

* Moge przedstawi¢ mojego szefa? To jest
John.

* Kiedy idziesz na rozmowg¢ kwalifikacyjna?

* [lu uczniéw jest w klasie?

» Kto moze prowadzi¢ ten zesp6t?

* Jakie ma umiejetnosci?

* To jest moja walizka.

* Pracuje w dziale zasobéw ludzkich.

* Jestem pewien, ze zdam ten egzamin.

* Nie zatrudnili jej.

60 Pracownicy - lekcja szdsta - ¢wiczenia sprawdzajace - przettumacz!

* Dyscyplina w pracy jest konieczna.

» Zgtaszat si¢ na to stanowisko.

» Zostat zatrudniony na poczatku roku.
* Kiedy rozpoczyna si¢ szkolenie?

* Umiesz pisa¢ (na klawiaturze)?

» Jakie jest twoje wyksztalcenie?

» Ladiscipline de travail est essentielle.
* II a candidaté pour ce poste.

Il a été embauché cette année.

¢ Quand la formation commence-t-elle ?
* Pouvez-vous écrire au clavier ?

* Quelle est votre éducation.
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* Jego profil psychologiczny jest
interesujacy.

» Zostal zwolniony w ubieglym miesigcu.

* Jakie ma umiejetnosci?

* Moja cérka chodzi do szkoty.

* Czy mogg zaptacic¢ kartg kredytowa?
* On jest studentem.

* (Gdzie moge ubiegac si¢ o t¢ pracg?

» Zaslugujesz na nagrode.

* [le zarabiasz?

* Nalezy do personelu.

» Zakwalifikowali si¢ na mistrzostwa?
* Pensja jest dobra.

* Jest zaangazowany w dziatania
edukacyjne.

* Kto jest twoim pracodawcg?

* Kto jest twoim zrédtem?

* Kiedy idziesz na rozmowg¢ kwalifikacyjna?

 Jest to jeden z naszych najlepszych
produktow.

* Kto moze prowadzi¢ ten zesp6t?
* (dzie pracujesz?

* W jaki sposéb to 0siggnac?

* Jeste$ karierowiczem?

* To jest moja walizka.

* Wiasnie ma lekcje angielskiego.

* [lu uczniéw jest w klasie?

* Chemia nie jest moim hobby.
* On ubiega si¢ 0 nowg posade.
* Jaki jest Pana/Pani numer prywatny?

* Nie mozemy zatrudnic jej.

* Jestem pewien, ze zdam ten egzamin.

* (Czy jeste$ w stanie to zrobic¢?

* Son profil psychologique est intéressant.

* Il a ét€ renvoyé le mois dernier.

* Quelles compétences a-t-il ?

* Mafille vaal’école.

* Puis-je payer par carte de crédit ?

* ]l est étudiant.

* Ou puis-je candidater pour ce poste ?
* Vous méritez une récompense.

* Combien gagnez-vous ?

e I fait partie du personnel.

* Se sont-ils qualifiés pour le championnat ?
* Le salaire est bon.

* Il est impliqué dans les actions éducatives.

* Qui est votre employeur ?
* Qui est votre source ?
* Ou allez-vous pour I’entretien ?

e (C’est un de nos meilleurs produits.

* Qui peut diriger I’équipe ?

e Ou travaillez-vous ?

e Comment acheverons-nous cela ?
« Btes-vous carriériste ?

e C’est ma valise.

* Il a une lecon d’anglais.

* Combien d’étudiants y a-t-il dans la salle
de classe ?

* La chimie n’est pas ma passion.

Il candidate pour un nouveau poste.

Quel est votre numéro personnel ?
* Nous ne pouvons pas I’employer.

* Je suis siir que je vais réussir I’examen.

Etes-vous capable de le faire ?
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Czyja to jest odpowiedzialnos¢?
Popetnitem biad i zatuje¢ tego.

Czy ma Pan/Pani jakie$ z tym

doswiadczenie?

To jest dobry pomyst.

Zastuguja na uznanie.

Pracuje w dziale zasobéw ludzkich.
Opiera si¢ ono na innych fundamentach.
Jego wiedza jest wyjatkowa.

Matematyka nie jest moim hobby.

Studiowat psychologie.

Nie ma zadnego zadania domowego.
Na jakim uniwersytecie studiowates§?
Gdzie zdobyt wyksztalcenie?

Uczy bardzo chetnie.

Moge przedstawi¢ mojego szefa? To jest

John.

Ma wyjatkowg zdolno$¢ méwienia.

On jest pracownikiem miesigca.

Naszym obowigzkiem jest im pomdc.

Ile wynosi twdj bonus roczny?

Stopa bezrobocia wzrasta.

Masz jaka$ prace?

Czy ma to jakie$ zalety?

Nie wydaje mi si¢, Zze on zda ten egzamin.

Nie zatrudnili je;j.

Quelle responsabilité est-ce ?
J’ai fait une erreur, je suis désolé.

Avez-vous de I’expérience avec ca ?

C’est une bonne idée.

Il mérite la reconnaissance.

Il travaille aux RH (ressources humaines).
Ca repose sur différentes bases.

Son savoir est remarquable.

Les mathématiques ne sont pas ma

passion.

Il a étudié la psychologie.

Il n’y a pas de devoirs.

A quelle université avez-vous étudié ?
Ot a-t-il eu son diplome ?

Elle aime beaucoup I’enseignement.

Rencontrez le chef. C’est Jean.

Son habileté a parler est remarquable.

Il est I’employé du mois.

C’est notre devoir de les aider.

De combien est votre bonus annuel ?

Le taux d’emploi augmente.

Avez-vous un emploi ?

Y a-t-il quelques bénéfices ?

Je ne pense pas qu’il va réussir I’examen.

Ils ne I’ont pas employé.
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Pracownicy — karty

doswiadczenie, przezycie

Masz jaka$ prace?

pisa¢ na komputerze

Jego wiedza jest wyjatkowa.

pomyst, mysl

Kiedy rozpoczyna si¢
szkolenie?

Czy ma Pan/Pani jakies z
tym doswiadczenie?

by¢ zdolnym

Umiesz pisa¢ (na
klawiaturze)?

zdolnos¢

To jest dobry pomyst.

osobisty, prywatny

praca, miejsce pracy

Czy jeste$ w stanie to
zrobic?

wiedza

Ma wyjatkowg zdolnos¢
mowienia.

szkolenie

Jaki jest Pana/Pani numer
prywatny?
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(Ie/1’) emploi du temps

Etes-vous capable de le
faire ?

(la) connaissance, (le) savoir

Son habileté a parler est
remarquable.

(la) formation

Quel est votre numéro
personnel ?

Avez-vous de I’expérience
avec ¢a ?

étre capable

Pouvez-vous écrire au
clavier ?

(1a/’) habileté

C’est une bonne idée.

personnel

(1a/1”) expérience

Avez-vous un emploi ?

écrire au clavier

Son savoir est remarquable.

(Ia/1’) 1dée

Quand la formation
commence-t-elle ?



Moja cérka chodzi do

szkota szkoly. najlepszy
J e.st to jeden z naszych szef Moge przedstgwié mojego
najlepszych produktow. szefa? To jest John.
ptaci¢ Czy mliffdﬁgfj;‘izé kartg pracowac
Gdzie pracujesz? walizka To jest moja walizka.

egzamin

Jestem pewien, ze zdam ten
egzamin.

fundamenty

Opiera si¢ ono na innych
fundamentach.

zrodto

Kto jest twoim zrédiem?
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meilleur

Ma fille va a I’école.

(la/1”) école

Rencontrez le chef. C’est
Jean.

(le) chef

C’est un de nos meilleurs
produits.

travailler

Puis-je payer par carte de
crédit ?

payer

C’est ma valise.

(la) valise

Ou travaillez-vous ?

(la) base.

Je suis siir que je vais réussir
I’examen.

(le/1’) examen

Qui est votre source ?

(la) source

Ca repose sur différentes
bases.




uniwersytet

Zostal zwolniony w
ubiegtym miesigcu.

korzyse¢, zaleta

Chemia nie jest moim
hobby.

wyksztatcenie

Matematyka nie jest moim
hobby.

Na jakim uniwersytecie
studiowates?

posada

Czy ma to jakies$ zalety?

dyscyplina

Jakie jest twoje
wyksztatcenie?

0siggnac co$

zwolni¢ z pracy

On ubiega si¢ 0 nowa
posade.

chemia

Dyscyplina w pracy jest
konieczna.

matematyka

W jaki sposéb to osiggnac?
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A quelle université avez-

virer, renvoyer e 1z
’ Y vous étudié ?

Il candidate pour un nouveau

le) poste
poste. (le)p
(la) chimie Y a-t-il quelques bénéfices ?
La discipline Qe travail est (la) discipline
essentielle.
(Ies) mathématiques Quelle est votre éducation.
Comment acheverons-nous
achever

cela ?

(1a/’) université

Il a été renvoyé le mois
dernier.

(Ie) bénéfice

La chimie n’est pas ma
passion.

(la/’) éducation.

Les mathématiques ne sont
pas ma passion.
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kariera

Jeste$ karierowiczem?

student

Zglaszat si¢ na to

On jest studentem. stanowisko .
stanowisko.
uczy¢ Uczy bardzo ch¢tnie. prowadzic¢
Kto moze pr zi¢ ten S ,, Zyj j
to moze p qwad cle odpowiedzialno$¢ C yja t(.)JCSt,,
zespot? odpowiedzialno$¢?
umiejetnosc Jakie ma umiejgtnosci? personel

Nalezy do personelu.

ubiegac si¢ o

Gdzie mogg ubiegac si¢ o t¢
prace?




(Ie/’) étudiant Etes-vous carriériste ? (la) carriere

Il a candidaté pour ce poste. (le) poste Il est étudiant.

Elle aime beaucoup

diriger Ienseignement. (Ie/1”) enseignement
Quelle responsabilité est-ce ? (1a) responsabilité Qui peut diriger I’équipe ?
(le) personnel Quelles compétences a-t-il ? (la) compétence

Ou puis-je candidater pour

ce poste ? candidater Il fait partie du personnel.
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edukacyjny

Wiasnie ma lekcje
angielskiego.

psychologiczny

Studiowat psychologie.

wyksztatcenie

Naszym obowigzkiem jest
im pomoc.

Jest zaangazowany w
dziatania edukacyjne.

zasob / srodek

Jego profil psychologiczny
jest interesujacy.

zatrudnié

Gdzie zdobyt wyksztalcenie?

zarabia¢

lekcja

Pracuje w dziale zasobow
ludzkich.

psychologia

Zostat zatrudniony na
poczatku roku.

obowigzek

Ile zarabiasz?
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(1a) lecon, (le) cours

Il travaille aux RH
(ressources humaines).

(1a) psychologie

11 a été embauché cette
année.

(le) devoir, (la) tache

Combien gagnez-vous ?

Il est impliqué dans les
actions éducatives.

(la) ressource

Son profil psychologique est
intéressant.

embaucher, engager

Ou a-t-il eu son diplome ?

gagner

éducatif

Il a une lecon d’anglais.

psychologique

I1 a étudié la psychologie.

(le) diplome

C’est notre devoir de les
aider.
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zatrudnienie

Ilu uczniéw jest w klasie?

rozmowa kwalifikacyjna

On jest pracownikiem
miesigca.

zadanie domowe

Popelnitem btad i zatuje
tego.

Stopa bezrobocia wzrasta.

egzamin

Kiedy idziesz na rozmowe
kwalifikacyjna?

pracodawca

Nie ma zadnego zadania
domowego.

bonus

klasa

Nie wydaje mi si¢, ze on zda
ten egzamin.

pracownik

Kto jest twoim pracodawcg?

btad

Ile wynosi twdj bonus
roczny?
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(la) salle de classe

Je ne pense pas qu’il va
réussir I’examen.

(Ie/1”) employé

Qui est votre employeur ?

(la/1’) erreur

De combien est votre bonus
annuel ?

Le taux d’emploi augmente.

(le/’) examen

Ou allez-vous pour
I’entretien ?

(le/1”) employeur

Il n’y a pas de devoirs.

(le) bonus

(Ie/1”) emploi

Combien d’étudiants y a-t-il
dans la salle de classe ?

(le/1’) entretien

Il est I’employé du mois.

(les) devoirs

J’ai fait une erreur, je suis
désolé.
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zatrudni¢

Nie mozemy zatrudnic jej.

pensja

Pensja jest dobra.

kwalifikowac sie

Zakwalifikowali si¢ na
mistrzostwa?

nagroda

Zastugujesz na nagrode.

uznanie

Zastuguja na uznanie.

zatrudni¢

Nie zatrudnili jej.




(le) salaire

Nous ne pouvons pas
I’employer.

employer

Se sont-ils qualifiés pour le
championnat ?

se qualifier

Le salaire est bon.

(la) reconnaissance

Vous méritez une
récompense.

(la) récompense

IIs ne I’ont pas employé.

employer

11 mérite la reconnaissance.




Pracownicy - test
* Nie zatrudnili jej.

* Umiesz pisac¢ (na
klawiaturze)?

* matematyka
* pracowacd
* psychologiczny

* obowigzek

* Nalezy do
personelu.

* Nie ma zadnego
zadania domowego.

* (dzie pracujesz?
* umiejetnosé

* (Gdzie moge
ubiegac si¢ o te
prace?

* Jaki jest Pana/Pani
numer prywatny?

* Popelnilem btad i
zaluje tego.

* Pensja jest dobra.
* Uczy bardzo
chetnie.

* (Czy jeste§ w stanie
to zrobic?

* korzys¢, zaleta

* Jestem pewien, ze
zdam ten egzamin.

* Matematyka nie
jest moim hobby.

* placi¢

* (Czyjato jest
odpowiedzialnos$¢?

* zatrudnié
* uczy¢
* wyksztatcenie

* W jaki sposéb to
0s13gnac?

* Kto jest twoim
zrodtem?

* Dyscyplina w
pracy jest konieczna.

* prowadzi¢
e zarabiac

e szef

* Jest to jeden z
naszych najlepszych
produktow.

* Jest zaangazowany
w dziatania
edukacyjne.

» Jakie jest twoje
wyksztatcenie?

* pracownik

* Moge przedstawic
mojego szefa? To jest
John.

* pisac na
komputerze
* Kiedy idziesz na

roZmowe
kwalifikacyjna?

* Jego wiedza jest
wyjatkowa.
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» Zastugujesz na
nagrode.

* rozmowa
kwalifikacyjna

* On jest studentem.

* Opiera si¢ ono na
innych
fundamentach.

* Wiasnie ma lekcje
angielskiego.

* On ubiega si¢ o
nowg posadg.

* Kto moze
prowadzi¢ ten
zespot?

* praca, miejsce
pracy

* posada

* Masz jakas pracg?

* Naszym
obowigzkiem jest im
pomoc.

e wiedza
e uznanie

* Pracuje w dziale
zasobow ludzkich.

* To jest dobry
pomyst.

* by¢ zdolnym

» Zastuguja na
uznanie.

* ubiegac si¢ o

* Nie mozemy
zatrudnic jej.

e zatrudnienie

* Ma wyjatkowa
zdolno$¢ méwienia.

* Studiowat
psychologig.

* edukacyjny

* uniwersytet

e student

* Gdzie zdobylt
wyksztatcenie?

¢ szkolenie

* wyksztalcenie

* On jest
pracownikiem
miesigca.

* Ile wynosi twdj
bonus roczny?

¢ zadanie domowe

* egzamin
* pracodawca

e Zgtaszatl si¢ na to
stanowisko.

* odpowiedzialno$¢

e pomyst, mysl

* najlepszy

e Kkariera

* pensja

* lekcja
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e zatrudni¢

e doswiadczenie,
przezycie

* osobisty, prywatny
* Na jakim
uniwersytecie
studiowates?

* Czy mogg zaptacic¢
karta kredytowa?

* Zostat zatrudniony
na poczatku roku.

» Stopa bezrobocia
wzrasta.

* Zostat zwolniony
w ubieglym
miesigcu.

* Czy ma Pan/Pani
jakies$ z tym
doswiadczenie?

e zatrudnié
¢ bonus

* To jest moja
walizka.

e chemia

Ile zarabiasz?

zasob / srodek
* 0siggnac cos

* Kiedy rozpoczyna
si¢ szkolenie?

* nagroda

* Nie wydaje mi sig,
Ze on zda ten
egzamin.

* Jakie ma
umiejetnosci?

* Chemia nie jest
moim hobby.

* Kto jest twoim
pracodawcg?

» kwalifikowac si¢

» Zakwalifikowali
si¢ na mistrzostwa?
* dyscyplina

e stanowisko

e szkotla

¢ zdolno$¢

* psychologia

e klasa

* Moja cérka chodzi

do szkoty.
* zwolni¢ z pracy

* Czy ma to jakie$
zalety?

* personel
* zrédio

* Jego profil

psychologiczny jest

interesujacy.

e walizka

* [lu uczniéw jest w

klasie?
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o JeSteS e, * egZamin e
karierowiczem?

e blad e fundamenty = .
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Pracownicy — test - klucz

* Nie zatrudnili jej.

* Umiesz pisa¢ (na
klawiaturze)?

matematyka

* pracowac

* psychologiczny

obowiazek

* Nalezy do
personelu.

* Nie ma zadnego
zadania domowego.

* Gdzie pracujesz?

* umiejetnosé

* (Gdzie moge
ubiegac si¢ o te
prace?

* Jaki jest Pana/Pani
numer prywatny?

* Popelnilem btad i
zaluje tego.

* Pensja jest dobra.

* Uczy bardzo
chetnie.

* (Czy jeste$ w stanie
to zrobic¢?

* IIs ne I’ont pas
employé.

* placi¢

* Pouvez-vous écrire ¢ Czyja to jest

au clavier ?

e (les)
mathématiques

e travailler

* psychologique

e (le) devoir, (1a)
tache

* [l fait partie du
personnel.

* IIn’yapasde
devoirs.

¢ Qu travaillez-
vous ?

* (la) compétence
e Ou puis-je
candidater pour ce

poste ?

¢ Quel est votre
numéro personnel ?

e J’ai fait une erreur,
je suis désolé.

¢ Le salaire est bon.

* Elle aime
beaucoup
I’enseignement.

+ Etes-vous capable
de le faire ?

odpowiedzialnos¢?

e zatrudni¢

* uczy¢

* wyksztatcenie

* W jaki sposéb to
0s13gnac?

* Kto jest twoim
zrédiem?

* Dyscyplina w
pracy jest konieczna.

* prowadzi¢

e zarabiaé

e szef

* Jest to jeden z
naszych najlepszych
produktow.

» Jest zaangazowany
w dziatania
edukacyjne.

» Jakie jest twoje
wyksztatcenie?

* pracownik

* Mogg przedstawic
mojego szefa? To jest
John.

* payer

* Quelle
responsabilité est-
ce?

* employer

o (le/l’)
enseignement

* (le) diplome

¢ Comment
achéverons-nous
cela ?

e Qui est votre
source ?

* La discipline de
travail est essentielle.

* diriger

* gagner

e (le) chef

e C’est un de nos
meilleurs produits.

e Il est impliqué
dans les actions
éducatives.

¢ Quelle est votre
éducation.

e (le/I’) employé

¢ Rencontrez le chef.
C’est Jean.
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* korzysc, zaleta

* Jestem pewien, ze
zdam ten egzamin.

* Matematyka nie
jest moim hobby.

» Zastugujesz na
nagrode.

* rozmowa
kwalifikacyjna

* On jest studentem.

* Opiera si¢ ono na
innych
fundamentach.

* Wiasnie ma lekcje
angielskiego.

* On ubiega si¢ o
nowg posadg.

* Kto moze
prowadzic¢ ten
zespot?

* praca, miejsce
pracy

* posada

* Masz jakas$ pracg?

* Naszym
obowigzkiem jest im
pomoc.

e wiedza

e uznanie

* Pracuje w dziale
zasobow ludzkich.

* (le) bénéfice

* Je suis slr que je
vais réussir I’examen.

* Les mathématiques
ne sont pas ma
passion.

¢ Vous méritez une
récompense.

e (le/l’) entretien

¢ ]l est étudiant.

* (Carepose sur
différentes bases.

e Il a une lecon
d’anglais.

* Il candidate pour
un nouveau poste.

* Qui peut diriger
I’équipe ?

* (le/’) emploi du
temps

* (le) poste

¢ Avez-vous un
emploi ?

¢ C’est notre devoir
de les aider.

¢ (la) connaissance,
(le) savoir

* (la) reconnaissance

e [l travaille aux RH
(ressources
humaines).

* pisac na
komputerze

* Kiedy idziesz na
roZmowe
kwalifikacyjna?

* Jego wiedza jest
wyjatkowa.

* Ma wyjatkowa

zdolnos¢ méwienia.

* Studiowat
psychologig.

* edukacyjny

* uniwersytet

¢ student

* (dzie zdobyt
wyksztatcenie?

e szkolenie

* wyksztatcenie

* On jest
pracownikiem
miesigca.

* [le wynosi twdj
bonus roczny?

¢ zadanie domowe

* egzamin

* pracodawca

e Zgtaszat si¢ na to
stanowisko.

e écrire au clavier

* Ou allez-vous pour
I’entretien ?

¢ Son savoir est
remarquable.

* Son habileté a
parler est
remarquable.

e Il aétudié la
psychologie.

e éducatif

e (la/I’) université

e (le/I’) étudiant

¢ Ou a-t-il eu son

diplome ?

¢ (la) formation

* (la/I’) éducation.

e Il est I’employé du
mois.

¢ De combien est
votre bonus annuel ?

e (les) devoirs

* (le/I’) examen

* (le/’) employeur

* Il a candidaté pour
ce poste.
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* To jest dobry
pomyst.

* by¢ zdolnym

» Zastuguja na
uznanie.

* ubiegac si¢ o

* Nie mozemy
zatrudnic jej.

e zatrudnienie

e zatrudni¢

¢ dosSwiadczenie,
przezycie

* osobisty, prywatny
* Na jakim
uniwersytecie
studiowates?

* Czy mogg zaptacic¢
karta kredytowa?

» Zostal zatrudniony
na poczatku roku.

* Stopa bezrobocia
wzrasta.

» Zostal zwolniony
w ubiegtym
miesigcu.

* Czy ma Pan/Pani
jakies z tym
doswiadczenie?

e zatrudni¢

¢ bonus

* To jest moja
walizka.

e chemia

¢ C’est une bonne
idée.

 ¢tre capable

e Il mérite la
reconnaissance.

¢ candidater

* Nous ne pouvons
pas I’employer.

(Ie/1”) emploi

* employer

* (la/1’) expérience
* personnel

* A quelle université
avez-vous étudié ?

* Puis-je payer par
carte de crédit ?

¢ Il a ét€ embauché
cette année.

* Le taux d’emploi
augmente.

e Il a été renvoyé le
mois dernier.

* Avez-vous de
I’expérience avec
ca?

¢ embaucher,
engager

¢ (le) bonus

¢ C’est ma valise.

¢ (la) chimie

* odpowiedzialnos¢

* pomyst, mysl

* najlepszy

e kariera

* pensja

* lekcja

* Jakie ma
umiejetnosci?

* Chemia nie jest
moim hobby.

* Kto jest twoim
pracodawcg?

» kwalifikowac si¢

» Zakwalifikowali
si¢ na mistrzostwa?

* dyscyplina

e stanowisko

¢ szkola

¢ zdolnos¢

* psychologia

e klasa

* Moja cérka chodzi
do szkoty.

e zwolni¢ z pracy

* (la) responsabilité

(Ia/1’) 1dée

¢ meilleur

e (la) carriere

¢ (le) salaire

* (la) lecon, (le)
cours

¢ Quelles
compétences a-t-il ?

e La chimie n’est pas
ma passion.

* Qui est votre
employeur ?

* se qualifier

* Se sont-ils
qualifiés pour le
championnat ?

* (la) discipline

* (le) poste

(1a/1’) école

(Ia/’) habileté

(1a) psychologie

(1a) salle de classe

e Mafillevaa
I’école.

* virer, renvoyer



e [le zarabiasz?

* zasOb / srodek
* 0siggnac cos

* Kiedy rozpoczyna
si¢ szkolenie?

* nagroda

* Nie wydaje mi sig,
Ze on zda ten
egzamin.

e Jestes
karierowiczem?

« blad

e Combien gagnez-
vous ?

* (la) ressource
e achever

¢ Quand la
formation
commence-t-elle ?

* (la) récompense
* Je ne pense pas

qu’il va réussir
I’examen.

¢ Etes-vous
carriériste ?

e (la/l’) erreur

* Czy ma to jakies$
zalety?

* personel
* zrédlo

* Jego profil
psychologiczny jest
interesujacy.

e walizka

* [lu uczniéw jest w
klasie?

* egzamin

* fundamenty

* Y a-t-il quelques
bénéfices ?

* (le) personnel
¢ (la) source

* Son profil
psychologique est
intéressant.

e (la) valise

¢ Combien
d’étudiants y a-t-il
dans la salle de
classe ?

* (le/I’) examen

¢ (la) base.
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